                                               
Şəkil 10.4.Hədəf seqmentinin seçilməsinə, “bazarın cəlbediciliyi/rəqabət mövqeyi” matrisinin hər bir kvadratı üçün müəssisənin strateji vəzifələrinə və resursların bölüşdürülməsinə dair tövsiyələr





Müəssisənin rəqabət mövqeyi





Bazarın cəlbediciliyi








  Arzu edilən poten�sial hədəf  seqmenti


Movqeyinizi qoruyun:


   Maksimum münasib


   sürət��lə artıma investi�


   siya yönəldin;


   Güclü tərəflərin qo�ru-


   ���nub saxlanmasında


   cəm�lə�şin.





                                                     





Arzu edilən poten�sial hədəf  seqmenti


İnkişafa investisiya


yönəl�din:


   Liderliyə iddia edin;


   Güclü tərəfləriniz�dən


   seç��mə qaydasın�da


   isti�fa�də edin;


   Zəif tərəflərinizi güc�-


   lən���di�rin.


ti�ni�zi





Seçmə qaydasında inki- şaf edin:


   Məhdud sayda güclü


   tərəf�lərinizdə cəmlə-


�   şin;


   Çatışmazlıqlarınızı


   aradan qaldırılması


   yol�ları axta�rın;


   Bu əlamətlər olmadığı


   halda seqmentdən çıxın                       





İnvestisiya qoyulu�


şundan imtina edin:


   Nağd pul axınlarını


   mak�si�mumlaşdır�maq 


   məqsədi ilə aktiv�


   lərinizi satmağa


   çalışın;


   Sabit xərclərin həc�


   mini ixtisar edin və 


   investisiya qoyuluş�


   larından qaçın.


                                                   





Gəlir əldə etməyə çalışın:


  Mövqeyinizi qoru�yun;


   İnvestisiya qoyulu�


   şunu minimum�laş�


   dırın.


 











Müdafiə olunun və foksu dəyişin:


  Güclü tərəflərinizi


  müda�fiə edin;


  Bazarın sərhədlərini 


  daral�dılmasını sürət�-


  lən�dir�mədən cari


  mənfəə�tin artırılması


  yolları axtarın.








                        


                                                  





Məhdud genişlənmə və ya “məhsuluun yığıl�ma�sı”:


   Yüksək riskə yol ver-


   mə�dən fəaliy�yə�tin 


   geniş�lən�dirilməsi 


   yolları axtarın;


  Əks halda investis�ya-�


   nı    minimumlaş�dı�rın


   və  əməliyyatları mər-


   kəzləşdirin


                                                    





Mənfəətin artırıl�ma�sı məq�sədi ilə idarə edin:


   Mövcud güclü tərəf�ri-�


   nizi müdafiə edin;


  Yalnız aşağı riskli 


   sahə��lərdə mövqeyi�-


   nizi  möh�kəmlən��dir�-


   mə�yə    inves�ti�si�ya


   yönəl�din;


   Hədəf seqmentinin


   arzu edilən potensialı


  








Arzu edilən potensial hədəf  seqmenti


Seçmə qaydasında


inkişaf edin:


    Məhsuldarlığı yüksəlt�


    mək��lə mənfəətin 


    artırılmasına diqqət


    yetirin


    Rəqiblərinizə üqavimət 


    göstərmə qabiliy�ətinizi


    �artırın.








                                                     





Aşağı








Orta








Yüksək








Yüksək





Orta





Aşağı








