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ЗАКЛЮЧЕНИЕ
ЛИТЕРАТУРА


ВВЕДЕНИЕ
Актуальность. Таможенная пошлина в системе таможенных платежей занимает четко определенное место. Она относится к платежам налогового характера и, соответственно, отличается от различных сборов тем, что не является платой за услуги. Среди налоговых платежей таможенная пошлина соседствует с пограничными уравнительными и специальными экспортно-импортными налогами.

Законодатель, как правило, не дает общего, имеющего правовое значение определения таможенной пошлины. Определить, являются ли данные платежи таможенными пошлинами или пограничными налогами можно лишь со ссылкой на конкретный правовой источник. Некоторые сложности возникают в связи с определением правовой природы импортных отчислений при торговле сельскохозяйственной продукцией, так как по смыслу ГАТТ они попадают в категорию «обременении любого рода», применяемых при ввозе товаров, а поэтому в соответствии с нормами ГАТТ они не рассматриваются как таможенные пошлины. Европейское таможенное законодательство, используя синтетическое понятие «платежи за экспорт и импорт», обходит эту проблему, так как общие нормы таможенного права ЕС становятся полностью применимы и к специальным импортным отчислениям, если нормативными актами ЕС не определено иное. Представляется, что узкий подход к определению таможенной пошлины является предпочтительным, т.к. позволяет выделить пошлину из общей массы таможенных платежей, различные виды которых подпадают под действие отличающихся друг от друга механизмов правового регулирования: одни таможенные платежи имеют автономную природу (таможенные сборы, экспортно-импортные пошлины), другие - конвенционную (договорные ставки таможенных пошлин); одна часть таможенных платежей поступает в доходную часть государственного бюджета (таможенные платежи налогового характера), а другая - на специальные, внебюджетные счета таможни (таможенные сборы) и т.д. Выделение таможенной пошлины из общей массы таможенных платежей и создание собственного правового режима таможенной пошлины, учитывающего своеобразие ее природы и отличия от других компонентов таможенных платежей, в конечном итоге должно привести к укреплению законности и финансовой дисциплины при осуществлении таможенно-тарифного регулирования, 
ГЛАВА I. ТЕОРЕТИЧЕСКИЕ И КОНЕПТУАЛЬНЫЕ ОСНОВЫ ГОСУДАРСТВЕННОГО РЕГУЛИРОВАНИЯ ВНЕШНЕТОРГОВОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ
Eyni sözlərin sayı : 11
1.1. Экономическая природа таможенной пошлины

Общая теория цены и дифференциальной ренты и ее применение к концепции формирования таможенных пошлин создает объективную базу для разработки основ таможенной политики как важнейшего средства реализации внешнеэкономической политики государства. 

Экономическая природа таможенной пошлины - один из наиболее спорных вопросов в экономической науке. В одном из первых учебников по финансовому праву СА. Котляровский, определяя природу таможенной пошлины, отмечает, что она «по существу, несомненно, является видов косвенных налогов».Аналогичной позиции придерживается и авторский коллектив учебника «Финансы капиталистических государств»: «Таможенные пошлины - косвенные налоги на импортные (ввозимые), экспортные (вывозимые) и транзитные товары». Н.Н. Любимов считает, что «пошлина - это налог, который взимается в связи с ввозом иностранного товара в страну. Она взыскивается при выпуске товаров таможнями на внутренний рынок».Разновидностью косвенного налога таможенная пошлина признается и в недавно вышедшем учебнике «Финансы» под редакцией В.М. Родионовой.

В то же время ряд исследователей придерживаются противоположной точки зрения, указывая на неналоговую природу таможенной пошлины. 

Ряд авторов в своих монографиях отождествляют понятия таможенной пошлины и таможенного сбора, что в конечном итоге приводит к признанию ими неналоговой природы таможенной пошлины. Е.С. Шершнев в своей работе «США: таможенный протекционизм» пишет: «Главным назначением пошлинных сборов было пополнение казны федерального правительства, около 90% всех доходов бюджета составляли таможенные сборы». В коллективной монографии «Буржуазное государство и внешнеэкономические связи» отнесение таможенной пошлины к неналоговым платежам проявляется через признание пошлин средством «прямого административного регулирования внешнеэкономических связей», в то время как налогообложение агентов внешнеэкономического обмена, по мнению авторов монографии, является инструментом косвенного метода регулирования. Б.М. Угаров в своей монографии, посвященной понятию контрабанды, отождествляет таможенные пошлины и сборы, определяя таможенные сборы как надбавку к таможенным пошлинам: «Таможенные сборы представляют собой дополнительные сборы, взимаемые таможней сверх пошлин». 

Разнообразие платежей, обладающих отдельными чертами налогов, ставит проблему точного определения понятия налога. При расширительном подходе к налогам относят финансовые инструменты, с помощью которых с юридических и физических лиц взимаются средства для финансирования публичных расходов. В основе расширительного подхода к определению налога лежит принудител ьны й характер изъятия собственности. Точное определение налога представляет не только теоретический, познавательный интерес. 

Императивность налоговой нормы исключает возможность для субъектов налоговых правоотношений договариваться по вопросам размера, оснований, сроков и других аспектов налогообложения. Гражданско-правовой метод не применяется при регулировании отношений, возникающих в налоговой сфере. Правовое регулирование налогообложения имеет односторонний характер и основывается на государственно-властном принуждении.

встречаются попытки поставить под вопрос принудительный характер налогообложения. Налог представляется в таких исследованиях результатом договоренности государства и налогоплательщиков в духе теории общественного договора Ж.Ж. Руссо. В этой трактовке налог выступает как плата за поддержание правопорядка, за осуществление государственных мер по регулированию рынка, без чего невозможно современное частное предпринимательство. «Налог, ​считает шведский исследователь Бу Свенсон, 

Принципу одностороннего установления и принудительного изъятия налогов не противоречит практика заключения между государством и предпринимателями налоговых квази-договоров. Подобные соглашения не учреждают налоги. Богатая практика заключения квази-договоров в интересах индикативного планирования существует во Франции. 

В Израиле компании, следующие в своей экономической стратегии приоритетам государственной политики, получают значительные налоговые льготы при осуществлении внешнеэкономической деятельности. Сложившаяся в Испании разновидность налоговых договоров - режим согласованного действия -также применяется в целях правового обеспечения индикативного планирования и предусматривает 95%-ную скидку с налогов в течение первых пяти лет и полное освобождение от таможенного налогообложения.

Рассмотрение проблемы соотношения налогов и государственных расходов позволяет выделить еще одну особенность налоговых платежей. Она известна в налоговом праве как принцип запрета специализации (индивидуализации) налога. С последним тесно связан принцип единого налогового фонда как разновидность общего правила казначейства - единства кассы.

Первый принцип устанавливает, что налоговые поступления, в том числе и от таможенных пошлин, не могут предназначаться для финансирования конкретных государственных расходов. Этот принцип позволяет различать таможенные пошлины и таможенные сборы. Последние, как правило, носят «целевой характер» и, выступая в качестве платы декларанта за предоставленные ему таможенным органом услуги, предназначены для зачисления на целевые счета таможни и впоследствии расходуются на ее нужды.

http://unec.edu.az/application/uploads/2016/03/Karimli_Xadica.pdf
1.2. Теоретико-методологические основы внешнеторговой деятельности в условиях глобализации
Между 1910 и 1950 гг., серии политических и экономических потрясений резко сократили объем и важность международных торговых потоков. Тенденции глобализации вспять, начиная с Первой Мировой Войны и продолжается до конца Второй мировой войны при Бреттон-Вудские институты были созданы (т.е. Международный Валютный Фондили МВФ, Всемирный Банк и Генеральное соглашение по тарифам и торговле, позже реорганизовано в Всемирной торговой организации, ВТО). В период после Второй мировой войны среды, содействует развитию международных экономических институтов и восстановление программ, международной торговли и инвестиций существенно расширен. В 1970-е годы, последствия потоки торговли и инвестиций, стали еще более очевидны, как с точки зрения выгоды, так и разрушительное воздействие.

Как и во всех человеческих начинаниях, глобализация процессов находятся под сильным влиянием ценностей и мотивации людей, участвующих в процессе. В теории, глобализация должна принести пользу всем людям, потому что она может производить больше общей экономической ценности. Достижение справедливого распределения добавленной стоимости, однако, потребует от людей, которые доминируют на рынке, воплощают в себе силу, жертвуя собой, чтобы служить высшей цели, благу всех. Тем не менее, наследие колониализм, который вызывает затяжной высокомерия среди держав в "группе восьми" и создает подозрение в развивающихся странах, означает, что для многих людей глобализация боялся и сопротивлялся, как негатив. Корпоративная культура рассматривается как попирают местного значения и местных экономик. Западной, светской системе ценностей, основных экономических субъектов рассматривается как Нео-колониальном оскорбление людей с не-западных религиозных и культурных ценностей.

Таким образом, сопротивление глобализации растет во многих местах, проявляя в начале двадцать первого века с ростом исламского терроризм. Что "Аль-Каида", целевая 11 сентября 2001 года, был  В Нью-Йорке's World Trade Center была не случайность.

Чтобы быть успешным, лидеров процесса глобализации необходимо практиковать добродетели, уважения религиозного и культурного значения, и жертвовать своими экономическими интересами в пользу людей, страдающих от бедности и нужды. Это задача, решение которых требует от мировых лидеров обратить внимание на религиозные и культурные аспекты жизни и формирование глобального мировоззрения, которая поднимается вверх, общие ценности всех культур.

Термин " глобализация по-видимому, впервые был опубликован в 1962 году в статье Зритель журнал, но он стал поступать после 1962 публикации Маршалла Маклюэна о Галактики Гутенберга. "Глобализм" - это еще более недавний термин и появился впервые в 1986 году, второе издание Оксфордский Словарь Английского Языка.

Глобализация имеет как технические, так и политические смыслы. Как такие различные группы населения будут иметь различные истории о "глобализации". Общего пользования в пределах области экономики и политической экономики, глобализация-это история увеличения торговли между нациями, основанных на стабильных институтов, которые позволяют частным лицам и организациям в различных стран, для биржевых товаров с минимальным трением.

Термин "либерализация" стало обозначать сочетание невмешательства государства в экономическую теорию и устранение барьеров на пути движения товаров. Это привело к повышению специализации Наций в области экспорта, так и давления в конце защитные тарифы и других торговых барьеров.

Первым важным этапом здесь упомянуть, - это время Роман и Ханьской империй. Это эпоха древнего шелкового дороге, примерно в 200 До н.э. 400 Н.э. Консолидация крупных имперских государств, достаточно усмиренных Евразии, что торговые сети могут безопасно ссылку крайних концах континента. Кочевые народы играли особенно заметную роль в экономике "Шелкового пути", так как оба они потребляемой готовой продукции заселенных земель и перевезли их другим клиентам. Так долго, как шелк дорог оставались активными, они способствовали не только обмен товаров, но и общение культурных и религиозных традиций на протяжении большей части восточного полушария. Эта эра подошла к концу, с распадом Римской и Ханьской империй, которые были закреплены и устойчивого гораздо межрегиональной торговли товарами и идеями, и с началом разрушительных эпидемия заболевания, которые нарушило общество и экономику всей Евразии.

Начиная примерно с шестого века, однако, оживление торговли на дальние расстояния взяли второй раунд интенсивных межкультурных контактов. Возрождение кросс-культурных отношениях зависело снова на фундаменте большой имперских государств, таких, как Тан, Аббасидов и Каролингов империй, которые усмиряли обширные участки Евразии и получила сотрудничества кочевых народов, которые предоставили транспортные связи между поселился регионах. Но, торговли на дальние расстояния в шестом веке также получали выгоду от более частого использования морских путей через Индийский Океан. Купцы вновь связаны Евразийского континента, в то время как впечатляющие цифры миссионеры и паломники отправились в их компании. В эпоху, часто обозначается как a dark age-довольно неадекватно-грамотность и религии спасения (в частности, буддизм, Ислам и ранних форм христианства) распространила свое влияние на большую часть Евразии.

Развитие сознания в мире в целом первый пришел с завоеванием большей части Евразии, самый большой и длинный, самый густонаселенный и культурно и технологически продвинутый континент, Монголы в тринадцатом веке. Экономист Рональд Финдли (2002) утверждает, что:

В первый и единственный раз в истории одиночный режим председательствовал на всю длину сухопутные торговые пути, соединяющие Китай и Ближний Восток. Это позволило купцов и товаров, чтобы безопасно двигаться за эти огромные расстояния, облегчения передачи идей и методов. Поскольку Китай был значительно опережая как ислам и Запад в целом уровень его технологии, этот поток, в основном, в пользу земель в западных концах торговые пути и за его пределами.

Первой эпохи глобализации, согласно Findlay, начал со слов: “объединение Центрально-Евразийской массы земли татаро-монгольских завоеваний и реакцию это вызвало в оседлой цивилизации, что они были начаты против”. Среди прочего, он принес осведомленности европейцев цивилизаций Восточной Азии и сильное желание достичь их, идя вокруг исламского мира, которые так долго стояли между ними. Что, в свою очередь, родила усилий, направленных на улучшение военно-морской технологии, которые позволили европейским voyages of discovery пятнадцатого и шестнадцатого веков. Так, вместо первой, это по праву можно назвать вторым (и решающее) государства на пути к глобализации-первый Евразия, тогда мир.

Распад монгольского государства в Китае совпало с явлением гораздо более серьезные последствия: распространение бубонной чумы, известной на Западе как " черная смерть", на всей территории Евразии. Умиротворенный огромные области, что способствовало суше путешествовать по всей империи сделал возможным для людей и их животных фондовой транспортировки микроорганизмов на большие расстояния гораздо более эффективно, чем когда-либо прежде (Bently 1993). Торговли на дальние расстояния, наверное, не исчезают полностью, но и ее объем, конечно, упала в конце четырнадцатого века.

В период золотого стандарта и либерализации XIX века часто называют "второй эры глобализации". На основе Pax Britannica и обмен товаров в валюте привязан к спеси, эта эпоха росла вместе с индустриализацией. Теоретическую основу был Рикардо работы на сравнительное преимущество и что закон общего равновесия. По сути, утверждалось, что народы будут торговать эффективно, и что любые временные перебои в поставках или спрос будет исправляться автоматически. Учреждение золотого стандарта, пришел шаги в ведущих промышленно развитых стран примерно между 1850 и 1880 гг., хотя именно тогда, когда различные народы были по-настоящему золотому стандарту, это вопрос большой ведутся ожесточенные дискуссии.

Этот "второй эры глобализации", как говорят, с разбивкой по этапам, начиная с первой мировой войны, а затем падали от кризиса золотого стандарта в конце 1920-х и начале 1930-х годов.

Глобализация в эпоху, так Второй мировой войны был вызван многосторонних торговых переговоров раунда, первоначально под эгидой ГАТТ и ВТО, что привело к серии соглашений, чтобы удалить ограничения свободной торговли". Уругвайского раунда вел к договору, который создал Всемирную торговую организацию, чтобы посредничать в урегулировании торговых споров. Других двусторонних торговых соглашений, в том числе разделы в Европе Маастрихтского договора и североамериканское соглашение о свободной торговле, также были подписаны в процессе достижения цели уменьшения тарифов и барьеров для торговли и инвестиций.

"Глобализация" несет в себе множество смыслов, нюансов, и приложений. Они включают в себя:

Формирование глобальной деревне за счет более тесного контакта между различными частями мира, с ростом возможностей персональных обмена, взаимопонимания и дружбы между "гражданами мира" и создания глобальной цивилизации. В Всемирный Банк определяет глобализацию как “свобода и способность индивидов и фирм инициировать добровольные экономические операции с резидентами других стран”. Маршалла Маклюэна о "глобальной деревне", была введена в своей книге Исследования в области коммуникации (1960). В Организации Объединенных Наций придумал термин “наше глобальное соседство” для обозначения развивающихся стран-политическом контексте.

Теории Глобализации пытается понять сложные подключения пролиферирующих на глобальном уровне, учитывая, его источники и его последствия в различных сферах социального бытия.

В области политических наук и международных отношений, текущие единицы анализа, как нация-государство. Глобализация принесла наднациональных организаций и международных режимов, то есть общепринятые законы и общепринятые практики. Потеря суверенитета национальных государств, транснациональных и наднациональных организаций вызывает наибольшие опасения. Мировой системы, перспектива мира с общей политической системы (с общей социальной и культурной системы), связанных общим языком, культурной практики и институты.

В социологии и коммуникаций, глобализация понимается как глобальной массовой культуре доминируют современные средства культурной продукции (кино, телевидение, интернет, массовая реклама, и так далее). Массовая коммуникация создает изображения, которые пересекают и повторно пересечь лингвистических границ более быстро и легко, чем товаров и услуг, и говорит на разных языках непосредственным образом. Глобальной массовой культуре доминируют способы визуального и графического искусства вошли непосредственно в разведении популярных жизнь, развлечения и досуга с изображением, изображения и стили массовой рекламы. Этот преобладают западные культурные ценности и методы. Этот процесс гомогенизации но это также чрезвычайно абсорбционных методик и практик.

Экономическая глобализация относится к свободной торговли и усиления отношений между членами промышленности в различных частях мира (глобализация отрасли), с соответствующим эрозия национального суверенитета в экономической сфере. В МВФ определяет глобализацию как “растущую экономическую взаимозависимость стран всего мира через возрастающего объема и разнообразия трансграничных трансакций товаров и услуг, свободнее международных потоков капитала, а также более быстрое и широкое распространение технологии” (МВФ, World Economic Outlook, Май 1997).

Негативное воздействие на прибыль транснациональных корпораций проявляются посредством таких действий, как использование существенные и сложные юридические и финансовые средства, чтобы обойти рамках местных законов и стандартов, с целью эффективного использования трудовых и услуг, неравномерно развитых регионов друг против друга.

Распространение капитализма из развитых в развивающиеся страны.

"Концепция глобализации относится как к компрессии мира, так и к интенсификации осознания мира как целого" (Roland Robertson, 1992).

"Процесс мир становится единым местом" (Anthony King, 1997).

Глобализация акций ряда характеристик с интернационализацией и используются как синонимы, хотя некоторые предпочитают использовать глобализации подчеркнуть эрозии нация-государство или национальных границ.

Глобализм, если концепция сводится к его экономические аспекты, можно сказать, в отличие от экономического национализма и протекционизма. Это связано с laissez-faire капитализма и неолиберализма.

Хотя глобализация коснулась практически каждого человека, и язык в современном мире распространилась тенденция неравномерно. Это наиболее концентрированный среди имущих и профессиональных классов, в Северной (промышленно развитых стран), в городах (городских районах), и среди молодого поколения.

Глобализация не перемещенных глубже социальных структур в отношении производства (капитализм), управление (государство и бюрократизм в целом), община (Понятие и коммунитаризм в целом), и знания (рационализм). Но глобализация побудило важные изменения определенных атрибутов капитала, государства, нации и современная рациональность.

Современная глобализация имеет позитивные последствия относительно культурной регенерации, коммуникаций, децентрализация власти, экономическая эффективность и спектр доступных продуктов.

Но государственная политика правительства (pro-рынок) в сторону глобализации имело много негативных последствий в плане повышения экологической деградации, хронической бедности, ухудшение условий труда, различные культурные насилия, расширились произвольных неравенств, и углубил демократические свободы.

Как таковой, глобализация стала идентифицирован ряд тенденций, большинство из которых могут быть развиты с Второй мировой войны. Они предусматривают расширение международного движения товаров, денег, информации и людей; и развитие технологий, организаций, юридических систем и инфраструктур, позволяющих это движение. Фактическое наличие некоторых из этих тенденций является спорной.

Тенденции, связанные с глобализацией

Рост международной торговли более быстрыми темпами, чем рост мировой экономики

Рост международных потоков капитала, в том числе прямых иностранных инвестиций

Увеличение мирового производства и потребления

Больше трансграничного потока данных, с помощью таких технологий, как Интернет, спутники связи, а также телефоны

Толчок, многие адвокатов международного уголовного суда и международного правосудия движений (см. МУС и МС соответственно)

Расширение международного культурного обмена, например, через экспорт Голливуд и Болливудские фильмы

Некоторые утверждают, что терроризм претерпел глобализации посредством его использования глобальных финансовых рынков и глобальной коммуникационной инфраструктуры

Распространение мультикультурализма и повышенная индивидуальная доступ к культурным разнообразием, с другой стороны, снижение разнообразия посредством ассимиляции, гибридизация, Вестернизация, Американизация, или Sinosization культур.

Эрозия национального суверенитета, национальных границ посредством международных соглашений, ведущих к организаций, таких как ВТО, ОПЕК и ЕС

Больше международные поездки и туризм

Больше иммигрантов, в том числе нелегальной иммиграции

Развитие глобальной телекоммуникационной инфраструктуры

Развитие глобальной финансовой системы

Увеличение доли мировой экономики, контролируемых транснациональными корпорациями

Усиление роли международных организаций, таких как ВТО, ООН, МВФ что решения международных сделок

Увеличение количества стандартов применяются по всему миру, например, законы об авторском праве

Региональная экономическая интеграция (регионализм)

Экономическая интеграция связана с удалением торговых барьеров или препятствий по крайней мере, между двумя государствами-участниками и установление сотрудничества и координации между ними. Экономическая интеграция помогает уберечь мир к глобализации. Глобализация означает растущую экономическую взаимозависимость стран всего мира посредством возрастающего объема и разнообразия трансграничных трансакций товаров, услуг и международных потоков капитала, а также через быстрое и широкое распространение новых технологий и информации.

Следующие формы экономической интеграции часто реализуются:

1. Зона Свободной Торговли: Включает в себя страны, комбинации, где государства-удалить все препятствия для торговли между собой, но сохраняют свободу в отношении их политики по отношению к странам, не являющимся членами. Латиноамериканская зона свободной торговли, или LAFTA и North American Free Trade agreement, или Нафта являются примерами этой формы.

2. Таможенный Союз: Аналогичные зоны свободной торговли за исключением того, что для государств-членов организации должны провести для достижения общих внешних торговых отношений, таких как единую тарифную политику на импорт из стран, не входящих наций. Центральноамериканский общий рынок (САСМ) и Карибское сообщество и общий рынок (КАРИКОМ), являются примерами этой формы.

3. Общий Рынок: В частности Таможенного союза, что позволяет не только свободной торговле продуктов и услуг, но и свободное передвижение факторов производства (капитал, труд, технологии) через национальные границы. Южный общий рынок договору (МЕРКОСУР) является примером этой формы.

4. Экономический Союз: В частности общего рынка с участием унификации денежно-кредитной и налогово-бюджетной политики. Представление центрального органа на осуществление контроля в этих вопросах, так что практически стали членами ООН расширенном одной страны” в экономическом смысле.

5. Политический Союз: Требует от участвующих в ней государств стали буквально одна нация, как экономический, так и политический смысл. Этот союз предполагает создание общего парламента и других политических институтов.

Наряду с приведенной выше последовательности от 1 до 5, степень экономической интеграции возрастает. Одна форма может переходить в другую с течением времени, если все страны-участники согласны. Например, Европейский союз (ЕС) начал как общий рынок, и смещаются с годами к экономическому союзу, а теперь частично и политический Союз.

Указанные формы отражения экономической интеграции между странами внутри региона. Глобальная экономическая интеграция также происходит через “многостороннее сотрудничество”, в которой страны-участники обязаны соблюдать правила, принципы, или обязанностей, предусмотренных в согласованных договоров. В отличие от предыдущих пяти форм, которые приводят к региональной экономической интеграции, многосторонние соглашения в основном используется для продвижения во всем мире торгово-экономических обменов. Они могут быть предназначены для регулирования общей торговли, услуг и инвестиций (например, Всемирная торговая организация), потоков капитала и финансовой устойчивости (например, Всемирный банк и Международный валютный фонд), или конкретных областях торговли, такие как работа с конкретных товаров (например, международное соглашение по кофе).

Международная экономическая интеграция приводит в движение три уровня сотрудничества: глобальные, региональные и товарные. На глобальном уровне взаимодействие происходит в основном посредством международных экономических соглашений или организаций (например, ВТО); на региональном уровне сотрудничество осуществляется посредством общих рынков или союзы (например, Нафта); и уровня товарной сотрудничество продолжается в рамках многосторонних товарных или соглашений, картелей (например, ОПЕК).

Барьеры для международной торговли и инвестиций были значительно понижены с Второй мировой войны на многостороннем уровне, в рамках международных соглашений, таких как Генеральное соглашение по тарифам и торговле (ГАТТ). Конкретных инициатив, проведенных в результате ГАТТ и ВТО, для которого ГАТТ-это основание, входят:

·
Развитие зоны свободной торговли 

· Товаров: по сокращению или ликвидации тарифы; строительство зон свободной торговли с малым или нулевым тарифам

· Капитала: снижение или устранение ограничений на движение капитала

· Сокращения, ликвидации или гармонизации субсидий для местных предприятий

· Ограничения Интеллектуальной Собственности 

· Гармонизации законодательства в области интеллектуальной собственности между странами (вообще говоря, с ограничения)

· Наднациональные признании ограничения интеллектуальной собственности (например, патентов, выданных в Китае, будут учитываться в США)

Анти-глобализации

Различные аспекты глобализации рассматриваются как вредные и государственных интересов активистов, а также сильное государство националистов. Это движение не имеет единого названия. "Антиглобалистов" - это СМИ, привилегированный термин. Сами активисты, например, Ноам Хомский сказал, что это имя, так же бессмысленно, как говорили целью движения является процесс глобализации, справедливости. Действительно, "глобального движения за справедливость" - это общее название. Многие активисты также объединиться под лозунгом "другой мир возможен", которая породила такие имена, как altermondisme в французский.

Существует большое разнообразие различных видов "анти-глобализации". В целом, критики утверждают, что результаты глобализации не были, что было предсказано, когда попытка увеличить свободной торговли началась, и что многие организации, участвующие в системе глобализации не принимал, интересы бедных народов и рабочего класса в счете.

Экономические аргументы по справедливой торговле теоретики утверждают, что неограниченная свободная торговля выгодна тем, у кого больше финансовых рычагов (то есть богатых за счет бедных.

Многие "анти-глобализации" активисты видят в глобализации продвижение корпоративного повестки дня, который намерен стягивает свобод личности во имя прибыли. Они также утверждают, что растущая самостоятельность и силу юридических лиц все чаще формирует политическую политики национальных государств.

Некоторые "анти-глобализации" группы утверждают, что глобализация-это обязательно империалистическая, что это было одной из основных причин войны в Ираке (2003 г.), и что он заставил инвестиции в Соединенные Штаты, а не для развивающихся стран.

Некоторые утверждают, что глобализация накладывает на кредитной основе, в экономике, в результате непомерного роста долга и долговых кризисов.

Другой, более консервативного лагеря в оппозиции к глобализации государство-ориентированный националистов, что страх глобализация вытесняет роль ООН в мировой политике и выберите пункт НПО как препятствование исполнению полномочий отдельных наций. Некоторые сторонники этой ордер на анти-глобализации Пат Бьюкенен в США и Жан-Мари Ле Пен во Франции.

Главная оппозиция раскрепощенный глобализация (неолиберальной; laissez-faire капитализма), руководствуясь правительства и какие из них утверждают, что квази-правительства (например, Международный Валютный Фонд и Всемирный Банк), которые, якобы, не несет ответственности среди населения, что они управляют, и вместо того, чтобы реагировать в основном на интересы корпораций. Многие конференций между торговлей и финансами министров core глобализирующемся наций были встречены с большой, и иногда насильственные протесты оппонентов "корпоративного глобализма."

Анти-глобальное движение, очень широк, в том числе и церковных групп, национально-освободительной фракции левых партий, экологи, крестьянских активистов по борьбе с расизмом групп, либертарианская социалисты, и другие. Большинство реформистские (выступают за более гуманные формы капитализма) и сильное меньшинство революционные (выступают за более гуманная система, чем капитализм). Многие уже осуждалось отсутствие единства и направление движения, но некоторые, такие как Ноам Хомский, утверждают, что это отсутствие централизации в действительности может быть сильной стороной.

Протесты глобального движения за справедливость теперь вынужден международных совещаний высокого уровня езды от крупных городов, где они проводились, и в отдаленных местах, где протест-это непрактично.

Некоторые "анти-глобализации" активисты недовольны тем, что нынешняя "глобализация" глобализует деньги и корпорации, и в то же время отказывается глобализировать людей и профсоюзы. Это можно увидеть в строгом иммиграционного контроля, которые существуют почти во всех странах и недостаток трудовых прав во многих странах развивающегося мира.

Сторонники демократической глобализации могут быть помечены pro-глобалистов. Они считают, что второй этап глобализации, которое было ориентировано на рынок, должна быть дополнена фазой построения глобальных политических институтов представляет волю граждан мира. Разница с другими глобалистами в том, что они не определяют заранее, любой идеологии, чтобы ориентироваться на это, которое должно быть оставлено для свободного выбора тех граждан, через демократический процесс.

Сторонники свободной торговли отмечают, что экономические теории сравнительного преимущества можно предположить, что свободная торговля приводит к более эффективному распределению ресурсов и, все страны, участвующие в торговле на пользу. В общем, они утверждают, что это приводит к снижению цен, занятости населения, повышения выхода и больше потребление возможности.

Либертарианцы и другие сторонники laissez-faire капитализма говорят, что высокая степень политической и экономической свободы в виде демократия и рыночной экономики в развитых странах мира производят более высокие уровни материального благосостояния. Они видят в глобализации, так как выгодно распространение демократии и рыночных механизмов.

Критика антиглобалистского движения утверждают, что он не избран, и не обязательно отражают или не отвечать на широкий спектр людей. Кроме того, движение антиглобалистов использует отдельные примеры в поддержку своего мнения, а во всем мире статистика сильно поддерживают глобализацию вместо. Статистика показывает, что: доля населения развивающихся стран, живущего ниже $1 (с учетом инфляции и покупательной способности) в день, вдвое всего за 20 лет; продолжительность жизни практически удвоилась в развивающихся странах с ВОВ и начиная, чтобы закрыть разрыв с развитым миром, где повышение было меньше; детская смертность уменьшилась в каждом развивающемся регионе мира; и неравенство доходов в мире в целом снижается.

Многие про-рынка (pro-капиталисты) также критически Всемирный Банк и МВФ, утверждая, что они являются коррумпированной бюрократии, контролируются и финансируются государства, а не корпораций. Эти критики указывают на то, что многие кредиты были выданы диктаторов, которые никогда не проводились реформы, обещанные, но вместо левой простых людей оплачивать долги позже. Такие поврежденные кредит партнеры причина "моральный ущерб" или скрытые вредные действия кредиторов. Pro-капиталисты видим здесь пример слишком мало рынков, не слишком много. Они также отмечают, что некоторые сопротивления глобализации происходит от специальных групп с противоречивыми интересами, как западный мир профсоюзы.

Принцип политики концерна глобализации обычно ставится в контексте проблем экономической эффективности. Экономисты склонны судить о глобализации в значительной степени с точки зрения прибыли или убытки, которые она приносит в развитие производства на ограниченных мировых ресурсов. Однако, многие утверждают, что экономический рост должен всегда быть вторичным, и в сервис, безопасности, справедливости и демократии.

На эти вопросы оценки были как положительные, так и отрицательные. В некоторых отношениях, глобализация способствовала повышенной безопасности человека, например, с санкции войны, улучшения средств гуманитарной помощи, создание новых рабочих мест возможности, и больше, культурного плюрализма. Однако, в других целях, глобализация увековечена или даже углубились войны, экологической деградации, нищеты, безработицы, эксплуатации трудящихся и социальной дезинтеграции. Таким образом, глобализация не означает автоматическое повышение или снижение безопасности человека. Результаты, положительным или отрицательным, в зависимости от политики, которая принята к новой географии.

Социальную справедливость можно рассматривать и в плане распределения жизненных шансов между классами, странами, независимо от пола, расы, городского/сельского населения и возрастных групп. Светлая сторона глобализации в некоторых случаях улучшение возможностей для молодых людей, бедных странах, женщин, и других подчиненных социальных кругах, позволяя им реализовывать свои способности. Более негативно, однако, таким образом, глобализация далеко устойчивые или увеличивает различные произвольные иерархии в современном обществе. Например, пробелы в возможности имеют тенденцию увеличиваться в период ускоренной глобализации на классовой линии, а также между Севером (индустриальные) и юга (слаборазвитые) и Востока (нынешние и бывшие коммунистические государства, социалистических стран).

Повысившееся в результате социальной несправедливости может быть связано, по крайней мере отчасти распространению отношений за пределами территориальных границ. Неравенство потекли в значительной степени от политики, которые были применены к глобализации, а не от глобализации как таковой.

С точки зрения влияния глобализации на демократию, срабатываний на основе новых информационно-коммуникационных технологий и расширения гражданского общества. Недостатком является то, что отсутствуют механизмы, чтобы убедиться, что пост-суверенное управления адекватно совместных консультационных, прозрачно и гласно. Смелые интеллектуальные и институциональные инновации нужны, чтобы переделать для демократии в глобализирующемся мире.

Существует много академические дискуссии о том, что глобализация-это реальное явление или только миф. Хотя термин получил широкое распространение, многие авторы утверждают, что характеристики явления уже видели в других моментах в истории. Также многие отмечают, что те свойства, которые делают люди считают, что мы находимся в процессе глобализации, в том числе рост международной торговли и усиление роли транснациональных корпораций, не так глубоко, как они могут появиться. США " глобальные интервенционистская политика-это также камень преткновения для тех, которые утверждают, что глобализация вошел в стадию неизбежность. Таким образом, многие авторы предпочитают использовать термин " интернационализация", а не глобализации. Проще говоря, роль государство и важность наций больше, интернационализация, глобализация несет в своей завершенной форме устраняет национальных государств. Таким образом, эти авторы видят в том, что границы стран, в широком смысле, далеко не растворяется, и поэтому этот радикальный процесс глобализации еще не произошло, и скорее всего не будет, учитывая, что в мировой истории, интернационализации никогда не превратился в процесс глобализации, Европейский союз и Нафта еще предстоит доказать свою правоту.

Мир все больше делится проблемами и трудностями, которые не подчиняются нации-государства, границы, особенно загрязнение окружающей среды, бедность и болезни. Как таковое, движение, ранее известное как движение антиглобалистов имеет спящими в движение движений глобализации снизу; поиск, с помощью экспериментов, формы социальной организации, которые выходят за рамки национального государства и представительной демократии. Таким образом, поскольку исходные аргументы анти-глобальная критика может быть опровергнуто с рассказами интернационализации, как и выше, появление мирового движения является неоспоримым и, следовательно, можно говорить о реальном процессе в направлении глобального человеческого общества обществ.

ГЛАВА II. АНАЛИЗ  РЕГУЛИРОВАНИЯ ВНЕШНЕЭКОНОМИЧЕСКОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ 
2.1 Состояние внешнеэкономической деятельности Азербайджана на современном этапе

Накопленный международным сообществом многолетний опыт в регулировании рыночной экономики показывает, что реальность стратегии любой страны в международной конкуренции должна опираться на благоприятную экономическую почву.

Особенности национальной структуры производства и потребления в Азербайджане, уровень его экономического развития, а также влияние ряда других объективных и субъективных факторов требуют комплексного подхода к механизму реализации системы внешнеторгового регулирования.

В частности, производимые в стране хлопок-сырец, вино - материалы, первичная химпродукция и другие виды продукции в основном отправлялись в разные регионы бывшего СССР на доработку и переработку. Кроме того, электротехническая, приборостроительная, машиностроительная промышленность республики специализировалась в изготовлении отдельных узлов и комплектующих готовой продукции.

И то, как национальная макро - и микросреда, в которой функционируют предприятия Азербайджана, позволяет им распознавать процессы структурной корректировки той или иной отрасли и реагировать на них, крайне важно для понимания моделей успеха конкуренции на международных товарных рынках. 

прежде всего нефтяная, цветная металлургия, хлопко - и чаеперерабатывающая промышленность). Задача стоит в том, чтобы создать необходимые условия для их иностранных инвестиции, и государство должно создавать страны.

Отрасли, обладающие значительным научно - техническим потенциалом (приборостроение, химия, нефтепереработка, нефтепромысловое оборудование). Для этих отраслей характерна ситуация, когда 

Отрасли, характеризующиеся значительными техническими отставаниями (кроме некоторых секторов пищевой промышленности), (легкая и пищевая промышленность, станкостроение, машиностроение).

На нынешнем этапе экономического развития страны можно выделить, по меньшей мере, три основных направления внешней торгово - экономической политики на предстоящий период:

· это, прежде всего, экспортных товаров на внешние рынки;

· это на основе изменений ставок ввозных таможенных пошлин;

· это, наконец, формирование международных региональных приоритетов в международных торгово-экономических отношениях. 

Главная особенность внешнеэкономической деятельности Азербайджана состоит в переходе на новые принципы ее осуществления. В частности объекты 

Учитывая геополитическое положение Азербайджана, территориальное расположение таможенных учреждений иллюстрирует карта Азербайджана.

Принцип третий: принцип юридического равенства и не дискриминации. Его последовательная реализация предполагает:

В период переходный от командно - административных к рыночным методам в регулировании внешнеэкономической деятельности и в динамике внешней торговли товаров в Азербайджане наблюдаются следующие тенденции.

В 2005 году внешнеэкономический комплекс оставался динамичным сектором национального хозяйства, стимулирующим рост азербайджанской экономики и обеспечивающим решение важных социально-экономических задач.

Доля экспорта в ВВП страны (рассчитанном на основе паритета покупательной способности валюты) составила, по предварительным данным, составили около трети всех доходов государственного бюджета.

Активная экспортная деятельность азербайджанских промышленности.

За счет импорта обеспечивалась значительная часть внутреннего спроса в инвестиционных и потребительских товарах.

Развитие внешнеторгового оборота Азербайджана в 2005 году характеризовалось Внешнеторговый оборот (по данным таможенной статистики) в 2005 г. составил 8547,1 млн. долл. США и увеличился по сравнению с 2004 г. на 20,23%, в том числе со странами вне СНГ — 6195,3 млн. долл. США, странами СНГ — 2351,8 млн. долл. США. Опережающие темпы роста экспорта обусловили увеличение положительного сальдо торгового баланса Азербайджана, которое составило 146,6 тыс. долл. США. Положительное сальдо на 96,9% сформировалось в торговле со странами вне СНГ, (см. Приложение №2).

В структуре импорта товаров доминируют продукты питания, в том числе зерно, мука, мясо, масло, сахар и др.

В течение 2005 года во всех сферах азербайджанской экономики наблюдался значительный и равномерный рост. Увеличение объема ВВП составило 5,4%, что в сочетании с рядом изменений Налогового кодекса привело к значительному улучшению поступления доходов в бюджеты всех уровней. Благоприятное положение с поступлением доходов по сравнению с расчетными показателями государственного бюджета и предыдущим годом, как в номинальном, так и в реальном выражении, привело к тому, что стало возможным практически полностью профинансировать все бюджетные назначения, уменьшилась долговая нагрузка на экономику, государственный бюджет был исполнен с профицитом.

Правительство Азербайджанской Республики предприняло ряд позитивных шагов по улучшению управления государственными финансами, которые связаны, прежде всего, с усовершенствованием системы администрирования налогов и сборов, контролем за использованием бюджетных средств главными распорядителями и бюджетополучателями и дальнейшим развитием системы казначейского исполнения бюджета.

Структура азербайджанскойского экспорта на протяжении последних лет практически не изменяется, в ней доминируют топливно-сырьевые товары, доля которых в общем, объеме экспорта в 1998-2004 гг. составляла 82-90%.

Наиболее значимыми из этих функций яв​ляются следующие.

Первая функция: обеспечение рынков сбыта и денежных доходов для секторов, производящих ликвидные на мировом рынке ресурсы. Доля экспорта в валовом выпуске промышленной продукции составляла в 1999-2004 гг. 22-26% (в ценах 1999 г.). Однако есть целый ряд отраслей, продукция которых преимуще​ственно ориентирована на экспорт. Так, в нефтедобывающей промышленности, в химической промышленности экспорт составлял более 63-75% валового выпуска; в основной химии, - 40-50%. Если рассматривать отдельные продукты этих отраслей в натуральном выражении, то экспорт большого числа этих продуктов превышал треть производства. Поставки продукции на экспорт, обеспечивая приток «живых денег», выполняют для энергосырьевых отраслей важную компенсирующую функцию. Дело в том, что в условиях массовых неплатежей во внутренних расчетах энергосырьевые отрасли играли роль донора. Только на топливные отрасли приходилось около 40% чистой задолженности покупателей из других отраслей промышленности.

Вторая функция: обеспечение ресурсов для покрытия внутреннего конечного спроса. Сформировавшийся еще 90-93-х годах масштабный дисбаланс между спросом на потребительские ресурсы и их производством с началом реформ зна​чительно усилился. В 1991-1998 гг. материальное производство сократилось в 2 раза, в то время как потребление населения - всего на 21%. Удельный вес потре​бительских товаров и услуг в произведенном валовом внутреннем продукте сни​зился с 40% в 1990 г. до 28% в 2003 г. Разрыв между спросом и предложением по​требительских товаров покрывался за счет наращивания импорта.

Третья функция: обеспечение налоговых доходов бюджета. Таможенные пошлины являются наиболее стабильными источниками налоговых поступлений в государственный бюджет. Доля таможенных пошлин в бюджетных доходах варьировалась от 2,5% в 1995 г. до 7,8% в 2000 г. и 6,5% в 2005 г.

Описание и анализ нынешнего сложного состояния товарной структуры внешней торговли АР в ее экспортной и импортной составляющих необходимо дополнять характеристикой задач ее совершенствования и возможных путей их решения.

Азербайджанской Республике; речь идет об императиве целенаправленного проведения политики импорт замещения.

В сложившейся ситуации необходимо сделать упор не столько на расширение импорта техники, сколько на улучшение его структуры -повышение удельного веса высокопроизводительных типов машин и оборудования, наиболее эффективно способствующих ускорению технологического прогресса. Нужно ввозить действительно новую технику, предназначенную для отраслей машиностроения и других ключевых отраслей материального производства.

Таким образом, решение проблемы улучшения товарной структуры Азербайджанской внешней торговли в ее обеих составляющих не только настоятельно необходимо, но и возможно. Однако это требует системной разработки и последовательной реализации особой внешнеторговой (внешнеэкономической) стратегии, включающей госстимулирование диверсификации экспорта и импортозамещения. Естественно, что такая стратегия может проводиться лишь в качестве органической составляющей общей альтернативной стратегии социально-экономического развития Азербайджанской Республики, предполагающей резкую активизацию хозяйственной роли государства.

Таможенно-тарифная политика непосредственно связана с проблемой экономической безопасности, которая остается одной из самых серьезных. Существует достаточно факторов, содержащих угрозу экономической безопасности Азербайджанской Республики. Среди них можно выделить такие, как: возрастающая зависимость страны от импорта многих потребительских товаров, промежуточной продукции, машин и оборудования; преобладание в экспорте сырьевых товаров и потеря традиционных рынков сбыта; попытки западных стран установить контроль над Азербайджанским рынком стратегический важных товаров и технологий. Как отмечает А. Неклесса, «торговля природными ресурсами - это пассивная геоэкономическая ниша чрезвычайно чувствительная к положению страны в мировом сообществе и воздействию извне». 

В дальнейшем необходимо обеспечить стабильность таможенных режимов, разработку быстрых и несложных процедур таможенного оформления. Благоприятный инвестиционный климат предусматривает не только упрощение таможенных процедур, но и создание таможенных режимов переработки, которые способствовали бы международной кооперации производства.

Азербайджанской Республики, неоднократно корректировались приказами ГТК Азербайджанской Республики.

В дальнейшем необходимо совершенствовать правила корректировки таможенной стоимости, поскольку ее налаженная система означает пополнение бюджета.

По сравнению с 1994 г. внешнеторговый оборот Азербайджанской Республики возрос на 608 %, торговыми партнёрами республики стали свыше 100 государств мира. Экспортная квота стабильно превышает 20% (тогда как в России, например. 8,5%, а в США - 14%).

В 2004 году был сделан значительный шаг по либерализации внешней торговли: проведено дальнейшее снижение тарифов на импортируемые товары, некоторые товарные позиции полностью освобождены от выплаты пошлин. В целом всего 30% импортируемых товаров облагаются таможенными пошлинами. Таким образом, внешнеторговая политика в Азербайджане продолжала осуществляться в «фарватере» международного торгового регулирования и тенденций глобализации мирохозяйственных связей.

В качестве адекватной реакции на складывающиеся реалии необходимо рассматривать предложенный Государственным таможенным комитетом Азербай​джана в середине 2001-ого года механизм внешнеторгового режима, включающий принципиально новые подходы к установлению тарифов. Было предложено ввести высокие импортные пошлины (до 100%) на товары, производимые в республике, снижающиеся по мере отсутствия местного производства. На товары, не выпускающиеся в стране, таможенная пошлина составила бы символическую выплату- 0,25%, 0,5%, 0,75%, что не отразилось бы на цене. Применение дифференцированных тарифов планировалось в течение максимум 5 лет, после чего вновь стала бы использоваться унифицированная система. Следует заметить, что подобный механизм уже действовал в Казахстане и Грузии, а в своё время с успехом применялся Южной Кореей и другими новыми индустриальными странами.

Несмотря на противодействие МВФ, правительство республики, приняв за основу предложенный проект, ввело с середины апреля 2001-ого года диф​ференцированные ставки на импортируемую продукцию на уровне 0%, 0.5%, 5%, 10% и 15%. Уровень обложения повышается в зависимости от степени обработки товаров. В том числе в течение 2001 года Азербайджан перешел на взимание кос​венных налогов по принципу «места назначения» со всеми торговыми партнёрами-членами-СНГ. Эти нововведения, безусловно, носили прогрессивный характер, позволяли снизить импорт дешёвых товаров, создать более стимулирующие условия для развития импортозамещающих производств.

Вместе с тем положительным фактором, на наш взгляд является то, что экономика республики пока ещё незначительно интегрировала в мировые товарные и финансовые рынки, и, находясь «за пределами» охвата ВТО, обладая растущими запасами Нефтяного фонда, у нас имеется возможность проводить вполне самостоятельную, на основе оптимального использования сравнительных преимуществ, Как отмечалось выше, в настоящее время эволюция Азербайджанского таможенного тарифа заключается в том, что происходит снижение среднего уровня ставок тарифа. Если в 2001 г. среднее значение тарифа АР составляло 14,1%, то в 2002 г. это значение уменьшилось до 8,3%. В настоящее время оно составляет 5,8%. При оценке данных о снижении среднего уровня таможенного обложения нужно иметь в виду, что этот показатель рассчитывается по ставкам таможенного тарифа и отражает, скорее, движение ставок, указанных в таможенном тарифе, чем ставок пошлин, применяемых на практике. Поясним это на примере.

Если адвалорная ставка пошлины на мебель - 30%, детали - 10%, аксессуары для мебели - 50%, то средняя адвалорная ставка составит 30%. Снижение пошлин на аксессуары с 50% до 20% снизит среднюю адвалорную ставку пошлины до 20%. Однако, если аксессуары данная страна не импортирует, то снижение среднеарифметической ставки пошлины не изменит реального характера протекционистской защиты страны.

В этой связи интерес представляет выяснение следующего вопроса: в какой мере действительно произошло снижение пошлин в Азербайджанском Другими некоторых других стран (таблица 3.1).
Таблица. 3.1.

Распределение пошлин в зависимости от размера ставок тарифа 

	Страна
	Ставки пошлины, %

	
	0-5
	6-10
	10-16
	16-20
	20

	США
	25,0
	43,0
	17,2
	8,2
	6,5

	ЕС
	21,3
	62,0
	13,3
	3,2
	0,2

	Англия
	14,7
	48,4
	21,6
	13,2
	2Д

	Япония
	9Д
	57,0
	22,8
	8,3
	2,8

	Китай
	33,1
	28,4
	21,1
	13,7
	3,7


Из таблицы видно, что основную массу пошлин Эффективность пошлины, прежде всего, зависит от соотношения цены на товары на внутреннем рынке страны и на мировом рынке. Кроме этого, уровень таможенного обложения через механизмы цен воздействует на прибыли, получаемые щэедттриятиями при реализации экспортных товаров. При оценке уровня таможенного обложения ставка пошлины может сравниваться с оценкой прибыли, получаемой предприятием от экспортной операции.

Для оперативного регулирования ввоза товаров можно предусмотреть введение сезонных пошлин сроком не более 3-6 месяцев, а в ситуации импортных поставок, угрожающих экономическим интересам республики и наносящих значительный ущерб национальным производителям, могут временно приме​няться специальные, антидемпинговые и компенсационные пошлины.

Все эти меры позволят Азербайджану проводить эффективную внешнеторговую деятельность, соблюдая критерии национальной экономической безопасности с применением всего комплекса мер регулирования внешней торговли, допускаемых мировыми стандартами.

Политика же фронтального и в одностороннем порядке снижения Азербайджаном импортных ставок не только резко контрастировала бы с практикой ведущих держав в мировой торговле, но и нанесла бы серьезный ущерб отечественным производителям.

Ориентация преимущественно на принципы избирательной тарифной политики характерна и для стран с переходной экономикой, осуществляющих активные рыночные преобразования, в том числе преодолевших последствия кризиса. Многие из них (так же, как и Азербайджане 90-х годов) в начале реформ либерализовали внешнюю торговлю, однако в последующем были вынуждены перейти к более осмысленной и селективно жесткой протекционистской политике, (речь идет, в частности, о Польше, Венгрии и Чехии).

Удельный вес таможенных поступлений в доходах бюджета составил: 24,1 % в 2000 г., 23,7 % в 2001 г., 20,1 % в 2002 г, 24,0 % в 2003 г. и 20,3 % в 2004 г. В структуре таможенных платежей преобладают налоговые таможенные платежи: в 2005 г. таможенные пошлины составили 27 %, налог на добавленную стоимость -59,8 %, акцизы - 2.3 %, таможенные платежи с физических лиц -10,9%. В 1995 г., например, таможенные пошлины составляли 68,3 % в объеме таможенных платежей.

Подтверждением тому служат проведенные расчеты, а именно: в товарной номенклатуре внешнеэкономической деятельности около 3,8 тысяч товарных позиций составляет готовая продукция потребительского назначения, около 4 тысяч - готовая продукция производственно-технического назначения и только около 2,6 тысяч - сырье, материалы, полуфабрикаты и комплектующие. Это свидетельствует о возможности усиления протекционистской рати таможенного тарифа по готовой продукции потребительского назначения, производство которой в достаточных объемах осуществляется в Азербайджанской Республике, путем введения дополнительных импортных сборов и таможенных пошлин. Выше отмечалась и такая правительственная акция, как унификация
импортных тарифов и введение в действие новых ставок нацеливавшаяся на: 

1. выравнивание уровней тарифа в переделах групп однородных изделий для повышения эффективности таможенного администрирования (поскольку именно вэтих «зонах» происходило неверное декларирование товаров);

2. снижение уровня «пиковых» ставок тарифа, равно как и общего уровня тарифных барьеров; 
3. преодоление злоупотреблений при ввозе товаров на Азербайджанскую таможенную территорию. Обеспечив повышение Между тем в индустриально развитых странах механизм эскалации тарифов весьма активно используется не только для эффективной защиты национальных производителей, ориентированных на выпуск продукции высокой степени переработки, но и для стимулирования развития высокотехнологичных обрабатывающих производств; на фоне гораздо более низкого уровня тарифных барьеров, применяемых по отношению к импорту промышленной продукции, степень эскалации тарифов превышает восьмикратные и даже триддатикратные отметки.

Стоит отметить, что количественным индикатором эскалации тарифа выступает применяемая к импорту готовой продукции эффективная тарифная ставка, показывающая степень реальной защиты производителей этой продукции с учетом ставок на импортируемые сырье и полуфабрикаты, используемые в ее производстве.

Другая сторона проблемы связана с низкой эффективностью таможенного администрирования. Практикуемые высокие ставки ввозных пошлин на продукцию массового импорта закономерно приводят к «оптимизации» импортерами таможенных платежей, к развитию «серых» схем «растаможки», равно как и контрабандному ввозу зарубежных товаров на азербайджанскую таможенную территорию. Столь же закономерным результатом становятся деформация конкурентного «поля» на Азербайджанском рынке и неравным ценовые условия продажи отечественных и иностранных товаров.

Основные направления преобразования таможенно-тарифного регулирования, по нашему мнению, должны заключаться в следующем:

Реформировании системы таможенного обложения на основе разработки новых концептуальных подходов к построению таможенно-тарифного регулирования. Они строятся на введении мер по: совершенствованию организационных и методологических основ таможенно-тарифного регулирования внешнеэкономической деятельности; прогнозированию и оценке таможенного обложения; преобразованию методики исчисления таможенных платежей; таможенному оформлению и таможенному контролю и др.

Усилении протекционистской роли таможенного тарифа, что предполагает защиту отечественных товаропроизводителей в условиях расширения внешнеэкономических связей.

Упорядочении системы таможенных, ставок, совершенствовании таможенных льгот инструментов стимулирования для создания благоприятного инвестиционного климата в условиях международной интеграции и трансформируемой национальной экономики.

Приведении системы таможенного обложения в соответствие с общепринятыми в мировой практике принципами таможенного обложения, но с учетом географических условий и особенностей экономики Азербайджанской Республики.

2.2 Взаимоотношения Азербайджана и Всемирной торговой организации

Одной из важнейших задач таможенно-тарифной политики Азербайджанской Республики является обеспечение условий для эффективной интеграции страны в мировую экономику. Актуальность этой проблемы объясняется выгодами международной торговли для всех участвующих в ней сторон, а полноценное участие страны в международных организациях, регулирующих международную торговлю, позволяет наиболее эффективно отстаивать экономические и политические интересы Азербайджанской Республики.

Глобализация и либерализация расширили возможности превращения международной торговли в гигантский локомотив роста и важный механизм интеграции стран в глобальную экономику. Завершение Уругвайского раунда многосторонних торговых переговоров явилось важным шагом международного сообщества по пути расширения всемирной торговли, построенной на единых правилах, либерализации торговых режимов и облегченного доступа на рынки.

Результатом этих решений стало двукратное превышение темпов роста торговли над темпами роста производства, значительный рост прямых иностранных инвестиций, операций с ценными бумагами.

Исходя из новых процессов в мировой экономике и торговле, в Азербайджане с 1996 года стала осуществляться широкомасштабная реформа по либерализации внешнеэкономического комплекса. Был принят стратегический курс на интеграцию в мировую торговую систему на основе либерализации и обеспечения открытости внешнеторговых связей: отменены количественные ограничения на импорт, экспортные пошлины и лицензии. Правительство установило единую структуру тарифов, в соответствии с которой товары конечного потребления облагались пошлиной в размере 15%. Параллельно были отменены ограничения на репатриацию прибылей иностранными инвесторами, организован валютный рынок и режим конвертации. В результате этих мероприятий в июле 1997 г. Азербайджан получил статус наблюдателя в ВТО.

В основу деятельности ВТО, сменившей в 1995 г. Генеральное соглашение по таможенным тарифам и торговле (ГАТТ), положены принципы свободной торговли и национального режима (предоставление иностранным товарам и услугам на территории импортирующего государства того же режима, что и для национальных товаров и услуг). Целью деятельности ВТО является понижение торговых барьеров и облегчение обмена товарами и услугами между странами. Этим целям соответствует отстаиваемая ВТО политика постепенного снижения ввозных пошлин и постепенного устранения иных торговых барьеров.

ГАТТ с 1948 по 1994 г была единственной международной организацией, регулирующей мировую торговлю. 

(Решения по торгово-политическим вопросам ряда других организаций, например, ЮНКТАД, носят рекомендательный характер) ГАТТ представляет собой ряд кодексов и соглашений, выработанных и принятых на так называемых «раундах». За время существования ГАТТ было проведено 8 раундов. На каждом из них обсуждались вопросы, связанные со снижением таможенных тарифов в промышленно развитых странах, в результате чего средневзвешенная ставка импортных тарифов уменьшилась с 40-60% в 1947 г. до 3-5 % в начале 90-х гг.

В настоящее время продолжается длительный этап консультаций переговоров об условиях членства Азербайджанской Республики в ВТО. Вступая в ВТО, Азербайджанская Республика надеется:

· расширить доступ отечественной продукции, особенно высокоэффективных видов изделий обрабатывающей промышленности, на мировые рынки, что должно способствовать улучшению структуры Азербайджанского экспорта;

· устранить дискриминационные ограничения в условиях реализации на внешних рынках Азербайджанских товаров;

· получить доступ к механизму консультаций и поиска решений, спорных и конфликтных ситуаций, который развивался в рамках ГАТТ в течение более чем 50-летней истории этой организации;

· использовать членство в ВТО для достижения статуса страны с рыночной экономикой обеспечить свое непосредственное участие в разработке норм, регулирующих международные торговые связи.

В то же время вступление Азербайджанской Республики в ВТО повлечет ряд негативных последствий. Например, по правилам ВТО таможенные пошлины взимаются в стране назначения товара, и, следовательно, бюджет Азербайджанской Республики лишится поступлений экспортных пошлин. Кроме того, процесс дальнейшего снижения ставок ввозных пошлин, использование иных мер регулирования внешней торговли будет определяться не столько интересами Азербайджанской экономики, сколько достаточно жесткими требованиями ВТО.

Обеспечение высоких барьеров для входа товаров на Азербайджанский рынок абсолютно не согласуется со стратегией вступления в ВТО, ибо основным требованием последней является либерализация внешней торговли, непременно включающая снижение импортных пошлин. Между тем для защиты внутреннего рынка от зарубежных товаропроизводителей необходимо не только не снижать пошлины, но и повышать их, тем более что реальный уровень импортной защиты в Азербайджане в настоящее время значительно ниже, чем в большинстве стран-членов ВТО.

В ходе переговоров с ВТО выявилась и такая негативная тенденция со стороны ее влиятельных членов, как предъявление Азербайджанской Республики требований, которые не являются обязательными для вступающей страны: консолидация таможенных тарифов на время переговоров; полная отмена пошлин на широкую гамму товаров (многие виды оборудования, сталь, бумага, целлюлоза, мебель, продукты сельского хозяйство, игрушки и др.); допуск иностранных поставщиков на рынок правительственных закупок; либерализация торговли | отмена пошлин, сокращение субсидирования).

Применяется и другой вариант давления на Азербайджанскую Республику: ей предъявляются От Азербайджанской Республики же пытаются получить максимум уступок. экспортных субсидий сельхозтоваров [37, с. 46].

В сущности, каждое из выдвинутых условий затрагивает «болевые точки» Азербайджанской экономики, от которых зависят перспективы ее развития.

Поэтому в ходе переговоров об условиях вступления Азербайджанской Республики в ВТО необходимо обеспечить ей максимально благоприятные стартовые условия. Однако в случае присоединения Азербайджанской Республики к ВТО может возникнуть много проблем. Вступление Азербайджанской Республики в данную организацию еще не гарантирует того, что Азербайджанскую Республику 

Недопустимо добиваться приема в ВТО любой ценой. Необходимо, чтобы «входная плата» при присоединении к этой организации перекрывалась реальными выгодами от участия в ее деятельности. Так, например, Китай вел переговоры о вступлении в ГАТТ/ВТО свыше 10 лет и «выторговал» себе особые условия.

ГЛАВА III. ПУТИ СОВЕРШЕНСТВОВАНИЕ МЕХАНИЗМА ТАМОЖЕННО-ТАРИФНОГО
РЕГУЛИРОВАНИЯ ВНЕШНЕЭКОНОМИЧЕСКОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ Eyni sözlərin sayı : 7
3.1. Оценка вероятных последствий и задачи по совершенствованию таможенно-тарифного регулирования в условиях вступления Азербайджана в ВТО
Эффективность импортной пошлины существенно зависит от соотношения цен товаров на внутреннем рынке страны и на мировом рынке. Представим себе, что автомобили сравнимого типа стоят 5 тыс. долл. на мировом рынке и 7 тыс. долл. в стране. В этом случае эффективным барьером на пути ввоза иномарок окажется пошлина со ставкой примерно в 50% (она повысит цену ввозимых машин до 7,5 тыс. дол.). Иначе сложится положение в случае небольшой разницы в ценах. Если цена на машину установится на уровне 5,5 тыс. долл. - на мировом, пошлина размером в 6-8% может оказаться эффективным протекционистским барьером. Уровень цен мирового рынка нивелируется, и это делает относительно невысокие ставки импортных пошлин (при прочих равных условиях) эффективным средством протекционизма.

Общее правило таково: чем выше таможенный барьер, стоящий на пути товара, ввозимого в иностранное государство, тем сложнее предприятию-экспортеру обеспечить высокий уровень прибыли от внешнеторговой операции.

Естественно возникает вопрос: какова высота ставки тарифа, способная обеспечить умеренный протекционизм? Экономическая наука, к сожалению, пока не дает четкого ответа на поставленный хозяйственной практикой вопрос.

Нам представляется, что ставка импортной таможенной пошлины, превышающая размер прибыли от предполагаемой внешнеторговой операции, может затормозить экспорт товара. С этой точки зрения при оценке уровня таможенного налогообложения ставку пошлины можно сравнить с оценкой прибыли, получаемой от внешнеторговой операции. Такое сопоставление дает объективный критерий для ответа вопрос, является ли, данная ставка высокой пли низком Ориентиром для представления о среднем уровне рентабельности может служить учетная станка центральною банка. Так в 70-е годы в большинстве развитых капиталистических стран она находилась на уровне 5-7%. в отдельных случаях годовых. В 80-е годы учетная ставка выросла до 10-12, Таможенные пошлины свыше 10% могут рассматриваться в сложившихся условиях как высокие, а пошлины в 6-10% - как средние. 

Процесс определения ставок импортных таможенных пошлин проходит в два этапа.

На первом этапе учитывается существующая разница между внутренними (оптовыми) и мировыми ценами, усредненными по группам товаров.

На втором этапе ставки обычно уточняются по следующим критериям:

· экономические интересы государства в целом;

· интересы национальных производителей и потребителей;

· потребность экономики страны в импорте товара;

· возможность и целесообразность замены импорта отечественной продукцией;

· интересы поддержания прямых связей производственной кооперации;

· поощрение или сдерживание импорта товаров в зависимости от степени их обработки;

· содействие производству товаром экспортного назначения посредством льгот для импорта сырья и компонентов.

· целесообразность ограничения импорта отдельных товаров или повышения доходов госбюджета от их импорта,

· возможность маневрирования уровнем пошлин в ходе межгосударственных торговых переговоров для получения встречных уступок.

Таможенный тариф Азербайджанского государства - это сложный механизм регулирования торговых отношений. На наш взгляд, можно выделить несколько главных направлений при формировании тарифа, от которых зависит его действенность. Это:

· во-первых, выбор видов применяемых таможенных пошлин;

· во-вторых, формирование структуры тарифа,

· в-третьих, обработка системы тарифной классификации, 

· в-четвертых, разработка методик установления целы,

· наконец, в-пятых, определение страны происхождения импортного товара для целей взимания пошлин.

Свою роль таможенный тариф, как правило, выполняет в тесной взаимосвязи с налоговой системой страны, которая обычно берет на себя часть функций тарифа, и дополняем его действие. В подавляющем большинстве стран импортные товары облагаются, помимо пошлин, уравнительным импортным налогом. Его ставка равна ставке налога, которым облагаются товары национального производства.[130]

Фискальный подход к импортному тарифу, который существовал в Азербайджанской Республике на протяжении последних лет, во многом исчерпал себя. Дальнейшее повышение ставок ввозных пошлин либо консервация их на высоком уровне ведет к увеличению масштабов «теневого» импорта товаров и застою в отдельных отраслях народного хозяйства. Поэтому другим, не менее важным, направлением развития таможенно-тарифной политики Азербайджанской Республики должен стать переход от фискальной направленности таможенного тарифа к приоритету его регулирующей функции.

Такой переход будет возможен в условиях экономического подъема в Азербайджанской Республики, заметного роста отечественного производства, что вызовет увеличение налоговых поступлений в государственный бюджет. Данный процесс будет реализовываться путем снижения ставок ввозных пошлин, но оно не должно быть механическим. Реализация этого предложения позволит таможенному тарифу эффективно выполнять свои основные функции, такие как на территории Азербайджанской Республики и защита экономики страны в Азербайджанской Республике, как и подавляющем большинстве стран, выполняет многие функции, являясь одновременно инструментом:

3.2. Таможенно-тарифная политика и экономическая безопасность страны

С усовершенствованиями транспортировки и коммуникации, международный бизнес рос быстро с начала 20-ого столетия. Международный бизнес включает в себя все коммерческие сделки (частные продажи, инвестиции, логистика, и транспортировка), которые имеют место между двумя или более регионами, странами и нациями за свои политические границы. Как правило,  частные компании  берутся за такие сделки для прибыли. 

Такие деловые сделки включают экономические ресурсы, такие как капитал, природные и человеческие ресурсы, используемые для международного производства физических товаров и услуг, таких как финансы, банковское дело, страхование, строительство и другие производительные деятельности. 

Международный бизнес привель к формированию транснациональных предприятий (MNE), а также компании, у которых есть международный выход к рынкам и производстве или операций в более чем одной стране. MNE часто называют многонациональной корпорацией или транснациональной компанией (TNC). Хорошо известно, что MNC включают компании быстрого питания, такие как компании, как McDonald's и Yum Brands, производители транспортных средств, такие как Ford Motor Company и Toyota, компании по производству бытовой электроники как Samsung, LG и Sony, и энергетические компании, такие как Exxon Mobil, Shell и BP. Большинство наибольших корпораций действует на многократных национальных рынках.

Фирмы утверждают, что выживание на новом глобальном рынке требует, чтобы компаний имели доступ к товарам, услугам, рабочей силе и материалам за границей, чтобы непрерывно модернизировать свои продукты и технологии, чтобы выжить в условиях усиление конкуренции.

В торговое существует, когда страны могут производить товар с меньшим количеством затрат на единицу продукции, чем ее торговые партнеры. По той же логике, он должно импортировать предметы потребления, в которых у этого есть абсолютное неудобство. 

В то время как есть возможная прибыль от торговли с абсолютным преимуществом, сравнительное преимущество то есть, способность предложить товары и услуги в более низкими предельными и альтернативными издержками расширяет диапазон возможных взаимовыгодных обменов. В В глобализированном бизнес среде компании утверждают, что сравнительные преимущества, предлагаемые международной торговлей, стали необходимыми, чтобы оставаться конкурентоспособными.

Торговые соглашения, экономические блоки и специальные торговые зоны

Специальная Экономическая Зона (SEZ) является географической областью, у которой есть экономические и другие законы, которые более ориентируются на свободный рынок чем типичное или государственное право страны. "Общенациональные" законы могут быть приостановлены в этих специальных зонах. Категория 'SEZ' охватывает много областей, включая Зоны свободной торговли (FTZ), зон экспортного производства (EPZ), Свободные зоны (FZ), Промышленные парки или Промышленные зоны (IE), Свободные Порты, Городские Зоны свободного предпринимательства и другие. Обычно цель структуры состоит в том, чтобы увеличить иностранные прямые инвестиции зарубежными инвесторами.  Иностранные инвесторы, как правило, является международный бизнес или транснациональная корпорация (MNC). Это зона, в которых компании облагаются налогами очень слабо или вовсе не облагаются для того, чтобы стимулировать экономическую активность. Свободные порты были исторически обеспечены благоприятными таможенными правилами, например, франко-порт Триест. Очень часто свободные порты составляют часть свободных экономических зон.

FTZ - зона, в пределах которой товары могут быть посажены, обработаны, произведены или повторно формироваться, и реэкспортированы без вмешательства таможенных властей. Только, когда товары перемещены для потребителей в пределах страны, в которой расположена зона, они становятся подлежащими преобладающим таможенным пошлинам. Зоны свободной торговли организованы вокруг главных морских портов, международных аэропортов, и национальных пограничных областей со многими географическими преимуществами для торговли. 

Это - область, где группа стран согласилась сократить или устранить торговые барьеры. 

Доска объявлений в Джакартском приветствии делегаты 2011 Встречи на высшем уровне АСЕАН.

Область свободной торговли - это торговый блок, государства - члены которого подписали соглашение свободной торговли, которое устраняет тарифы, доли импорта, и предпочтение на большинство (если не все) товары и услуги реализуемых между ними. Если люди также свободны перемещаться между странами, в дополнение к зоне свободной торговли, она также будет рассматриваться в качестве открытой границей. Европейский союз, например, конфедерация 27 государств-членов, обеспечивает и область свободной торговли и открытую границу.

Квалификация Индустриальных Зон (QIZ) является промышленными зонами что технологические операции дома в Иордании и Египте. Они - специальные зоны свободной торговли, установленные в сотрудничестве с соседним Израилем, чтобы использовать в своих интересах соглашения о свободной торговле между Соединенными Штатами и Израилем. Согласно торговым соглашениям с Иорданией как установлено Соединенными Штатами, товары произведенные в QIZ-зарегистрированных областях, могут непосредственно получить доступ к американским рынкам без тарифа или ограничений доли, квоты, при соблюдении определенным условиям. Чтобы претендовать, товары, произведенные в этих зонах, должны содержать небольшую часть израильского входа. Кроме того, не менее 35% стоимости товара, должен быть добавлен к готовому изделию. Детище иорданского бизнесмена Omar Salah, первый QIZ был разрешен Конгрессом Соединенных Штатов в 1997.

Азиатско-Тихоокеанский регион был описан как "наиболее интегрированный торговый регион на планете", потому что ее внутрирегиональная торговля составляет вероятно 50-60 % всего импорта и экспорта региона. 

Этого есть также экстра-региональная торговля: экспорт товаров народного потребления, таких как телевизоры, радиоприемники, велосипеды и текстиль в Соединенные Штаты, Европу, и Японию показали подъем экономики. 

Область Свободной торговли АСЕАН является торговым соглашением блока Ассоциацией стран Юго-Восточной Азии, поддерживающей местное производство во всех странах АСЕАН. Соглашение AFTA было подписано 28 января 1992 в Сингапуре. Когда соглашение AFTA было первоначально подписано, у АСЕАН было шесть участников, а именно, Бруней, Индонезия, Малайзия, Филиппины, Сингапур и Таиланд. Вьетнам присоединился в 1995, Лаосе и Myanmar в 1997 и Камбодже в 1999.

Налоговый оазис, рай - это государство, страна или территория, где определенные налоги наложены по низкой ставке или нисколько, которые используются фирмами для  налогового предотвращения и уклонение от уплаты налогов. Физические и/или корпоративные юридические лица, могут найти его привлекательным для установления оболочки дочерних компаний или переместить себя в районы с пониженным или нулевым уровнем налогообложения. Это создает ситуацию налогового соревнования среди правительств. Различная юрисдикция имеет тенденцию быть приютами для различных типов налогов, и для различных категорий людей и/или компаний. Государства, которые являются суверенными или самоуправляющимися в соответствии с международным правом  теоретически имеет неограниченные полномочия по принятию налоговых законов, влияющих на их территориях, если не ограничено в соответствии с предыдущими международными соглашениями. Центральная особенность налогового оазиса - то, что его законы и другие меры могут использоваться, чтобы уклониться или избежать налоговых законов или актов других юрисдикциях. В декабре 2008 года в отчете об использовании налоговых убежищ американских корпораций, США Правительственная Government Accountability Office не удалось найти удовлетворительное определение налоговой гавани, но рассматривать следующие характеристики как его показатель: ноль или номинальных налоги; отсутствие эффективного обмена налоговой информацией с иностранными налоговыми органами; отсутствие прозрачности в работе законодательных, судебных или административных органов; никакое требование для независимого местного присутствия; и самопоощрение в качестве оффшорный финансовый центр.

Конец холодной войны привел Ренессанс геополитическое мышление что совпадает с ростом наших многонациональных предприятий. Поскольку большинство государств мира сейчас разделяют понимание того, какие факторы, лежащие в основе дать им больше власти, акцент сместился в сторону одной доминирующей вопрос, экономический интерес. 

Холодная война-это было время неизменные карты. Менее чем через два десятилетия после ее окончания, национальных границ и границ политические и экономические интересы прошли степень изменений, которые никогда раньше не видели в истории. Всего за несколько лет в границах Балтийского региона, Восточной Европы, России, Кавказа и Центральной Азии были перерисованы. То, что является уникальным, так это скорость, с которой эти изменения произошли; США, после того, как его воспринимают победу, имея действует как ускоритель истории, решив принять ряд односторонних инициатив на международной арене. 

Иностранных дел лучше всего понимается через геополитический анализ. Геополитика-это о том, как государства соблюдают свои собственные интересы. Мы должны смотреть за пределы политической Риторики и показуха. Национальных государств следовать в своих собственных интересах, даже если это означает, что в ущерб экономическим положением других народов. Мы можем сделать ряд наблюдений на смещение баланса от политической к экономической арене. 

Двух систем, что нации-государства и многонациональной компании, либо публичных и частных интересов, работы довольно символически в этом отношении. В то же время они также находятся в курсе того, что делают их конкурентноспособными на основе сотрудничества. Национальное государство всегда знал о важности для обеспечения собственного выживания и питания, сбора знаний о внешнем мире, и транснациональные корпорации быстро учат один и тот же урок. Те Stateswhose intelligence усилия были успешными, таких, как Великобритания в XVIII и XIX вв., Голландии в семнадцатом веке, и в Испании в шестнадцатом веке, все были экономически процветающей. Ранее многие города-государства продемонстрировали подобных мощностей, например, Венеция, Генуя, Вюрцбург, или Аугсбург. Сегодня, многонациональных предприятий, строят такие же возможности. Это не так, что государства рассматривают исключительно факторов макро -, так и частного сектора корпораций рассматривают исключительно микро-факторов. Транснациональные корпорации обнаруживают, что анализ политическая ситуация может быть, как важен для целей получения договора, как сбор и анализ информации о рынках и конкурентах. 

Транснациональные корпорации не имеют ни времени, ни желания заниматься под прикрытием деятельности. Они не имеют терпения, с большими бюрократическими структурами. Кроме того, многонациональный готов и в состоянии привлечь лучшие умы, и держать их. ЦРУ удалось завербовать многих талантливых студентов в США, когда она была новой, но вскоре потерял их. Эта проблема знакома всем бюрократии, в большей или меньшей степени (Ср. Кент 1949: 64). В течение ранних десятилетий, Восточной Германии и коммунистического блока были в состоянии конкурировать с западными производителями автомобилей. Аналогично, Мао первый пятилетний план был большой успех. Во многом благодаря отсутствию стимулов, наиболее идеализм испаряется в течение жизни одного поколения. Он не должен сидеть и ждать сотрудников, в компетенцию которого относится к прошлому поколению, чтобы выйти на пенсию, прежде чем он может надеяться, наем новых сотрудников, в качестве гражданской службы делает. Он имеет низкий уровень допуска ошибок и более эффективная система вознаграждения (cf. Bacevich 2005). Он взял шведских военных шестнадцать лет, чтобы реагировать на то, что холодная война закончилась и приступить к разработке небольших, проворных, международные военные блоки. Кроме того, по европейским меркам, это был не особенно медленно. 

Большая часть задержек была связана с обязательством государства по социальной ответственности для своих сотрудников, помогая персонал, найти новых рабочих мест, реализация досрочном выходе на пенсию программ, или просто ожидания работников, задерживая найма новых сотрудников до сотрудников достигли пенсионного возраста. Все эти соображения, предполагая, что частные организации будут довольно успешными в их разведывательных служб. 

Различия между национальным государством и многонациональные предприятия заключается в их цели и задачи. Перспективы национального государства в первую очередь политические, что в многонациональной, в первую очередь, экономических. Чтобы быть более конкретным, нации, государства перспективы политики многонациональный имеет внизу-линия зрения на его взаимодействие с внешним миром. С бывшим, вы делаете все правильно, так долго, как вы, соответствующей директивам и регламентам, с последним у вас все идет хорошо, пока вы достижении Ваших целей по прибыли. Со сменой власти от публичной инициативы частного сектора, легитимность социальной системы и начала требовать, что компании должны выглядеть так, как будто они являются : сохранение зрения политики. Это не простая задача добиться. 

Западные государства, оказывали давление, так как они являются частными интересами, будет делать все возможное, чтобы казалось, что это не так, и чтобы убедить общественность в том, что политика по-прежнему в водительском кресле. В реальности, что во многом просто политическая риторика, как тогда, когда ЕС сегодня в ООН заверить своих граждан, что экономический кризис находится под контролем. Противоречия будут особенно заметны в Европе. В рамках американской модели, руководство правительства уже был слаб. Де-факто для многих поколений настоящее время, в США была в руках крупных корпораций, в частности, оборонной промышленности и индустрии здравоохранения. Через ряд экономических стимулов этих организаций в значительной степени решить, как сенаторы голосуют, на самом деле, даже то, что они говорят. Президентство-это роль с относительно мало политической власти. Таким образом, американская политика может успешно функционировать только при условии, что интересы крупных корпораций совпадают с интересами нации и наоборот. Когда избиратели ценят несоответствие они будут протестовать, но изменение американской системы потребуется не менее революция, даже если она была бескровной. 

Чтобы сохранить свое экономическое лидерство США приняла агрессивную политику в отношении остального мира, в частности в южных и центральных районах Евразии, т.е. Персидского залива и Каспийского моря, которая содержит в себе около семидесяти процентов всех разведанных запасов нефти. Ср. “доктрина Вулфовица”, как сформулировано в Пентагона по оборонному планированию руководящий документ для 1994-99 годов. 

Этот документ, язык и содержание которых был значительно изменен после сильных реакций союзников Америки, утверждает, что США должны использовать любые средства, необходимые, чтобы предотвратить возникновение конкурента. Это Центральный сообщение о документе под названием " стратегия национальной безопасности Соединенных Штатов Америки, опубликованный в сентябре этого имеет задают тон в международной политике, для других стран ответить. Этот стиль не начать с Буша; он был отчетливо виден намного раньше, еще при Клинтоне. С Клинтоном было очевидно, что теперь на повестке дня был быть больше об экономике, чем о политике или, как он сказал, в 1992 президентской кампании“Это экономика, глупый”. С Обамой, только фасад изменился. Все просто выглядит более альтруистические и звучит намного приятнее. Обама был избран, чтобы изменить положение вещей внутри США. Внешняя политика США в значительной степени остается неизменной, о чем свидетельствует тот факт, что Обама сдержал наиболее Буша-старшего военных советников, не сделать немедленно закрыть Гуантанамо, и активизирует страны военного контингента в Афганистане. Если США и НАТО, перерисовка теперь это происходит потому, что мы потеряли 

Талибан и потому, что стало невозможным для поддержки марионеточного режима больше с его поддержке с наркобизнесом и коррупцией. Если американцы покинули Ирак, это было потому, что они проиграли войну и были outmanoeuvred их собственных Суннитских союзников. Не ожидать, что Обама оспаривать интересы американского военно-промышленного комплекса или американских транснациональных корпораций. Их интересы будут совпадать. Обама-отличный политик, но он-политик (не идеалист), и известный на компромиссы. То, что Обама и многие другие поняли после провала Буша было то, что участие США в мире не могла смотреть односторонние. США, необходимых для восстановления его нравственной позиции в глазах мира, чтобы вернуть себе высоких моральных устоев. Для этого, важно сначала восстановить хорошие отношения и с другими ведущими западными державами, чтобы переделать “международного сообщества”, подкрепленная реальной силой, военными силами США, в частности, ее военно-морского флота и НАТО. С научной точки зрения, проблема в том, что существует мало эмпирических статей, которые объясняют это, несмотря на все проведенные исследования. 112 журналов области политической науки есть несколько, которые не основаны на эмпирических экспериментов, но в большей степени ознакомительный характер, например, " геополитика " и " нацию, но их влияние факторов гораздо ниже. 

Не хватает критического диалога. Таким образом, проект создания представительства, справедливой и равной Генеральной Ассамблеи ООН по-прежнему ковылял на баланс сил в Совете Безопасности. США настаивали на том, чтобы ООН на своей территории, но отказался платить членских долгое время, до тех пор, пока он, наконец, сделал это в 2009 году. Американское влияние на МВФ и Всемирный банк большой, и США, заставил другие страны используют доллар США в качестве резервной и в качестве валюты для торговли в крупных товаров. Ее механизмы контроля, такие как ФРС и SEC не беспристрастного, но ответ в первую очередь для промышленности. Они просто сделали, чтобы казаться беспристрастным, включающая щиты, члены которой выглядят, как люди, которые были выбраны с точки зрения их способности защищать государственные интересы. На Западе у нас нет отбоя от таких адвокатского самоуправления. Китайцы говорят “вы спросите ваших детей, где они хотят пойти на праздник, а потом вы решили”. Китай может быть более авторитарными, но это не играть в эти игры с собственным населением. 

Мы не должны поддаваться на азиатских риторика либо, это не то, что я говорю; но мы должны подготовить для появления новой сверхдержавы. Азиатский финансовый лидерство-это теперь реальность, и это означает, что мы можем быть подвержены более его политический дискурс. Когда Обама встретился с его основной кредитор в ноябре 2009 года, он обнаружил уверенно китайского лидера. Он был там, чтобы просить денег, с протянутой рукой. Когда Ангела Меркель была в Пекине в феврале 2012 года было также просить денег, чтобы спасти евро. Вы должны понять значение этих визитов. Весь западный мир сейчас капитулировали экономически перед Китаем. Следующая поездка вице-председатель КНР Си Цзиньпин в западный мир был парад победы, готовится к своей собственной позиции, как самый сильный человек в мире. В то время как, вероятно, где-то во второй половине нынешнего века, Китай превзойдет западный мир в политические прочность. Задолго до, что он будет строить свой первый авианосец, то он будет медленно нажмите США обратно в военном отношении, первый в Южно-Китайском море, затем в Индийский океан. Американское военное превосходство по-прежнему подавляющее, но на отбой, если медленно. При условии, США не вызывает какого-либо происшествия переход будет мягким, как это было, когда Китай возвращено в Гонконге. Реальная власть-это функция, кто может объединить большинство ресурсов на критические точки давления, как это было в конкуренции между США и Советским Союзом. На этот раз это произойдет без идеологии, просто с риторикой и силами экономики. 

Китай будет конкурировать с Западом, в основном, на западных постулатов, так долго, как Запад принимает Китая “специальные функции”, то есть их политическая система, основанная на Конфуцианстве. Китай будет продолжать жаловаться на нас протекционистской политики (нечетное жалобу, когда один считает, что Китай является одним из самых протекционистских стран). Это, мы, возможно, помните, был также стратегии японцев. 

Транснациональные корпорации, контролируемые национальным государством 

Национальное государство не может более гарантировать наш образ жизни, только компании могут. Таким образом, национальное государство, оказавшись оспорены в районах, где предполагалось никакой угрозы. В то же время он стал все более зависимыми от налоговых поступлений от компаний и транснациональных корпораций. Это означает, что национальный экономический интерес-это не вопрос того, транснациональные корпорации должны иметь возможность функционировать, но и как. Иначе говоря, вопрос о поиске право жгут и зная, когда, чтобы использовать его. Экономика западного мира не удалось в 2008 и в 2011-м-во многом потому, что наши банки и финансовые учреждения, поддерживается нашими собственными регулирующих органов, было разрешено грабить и обманывать. К сожалению, проблема лежит слишком глубоко, чтобы быть преодолено в мгновение, в частности, в странах, где компании частного сектора буквально командует. Так долго, как на предприятиях частного сектора верх, правила игры не будут меняться. Наиболее ясно это выражено в США, но также во Франции и Германии, где политики уже высказались более строгие правила, но достигли только незначительные изменения. Транснациональные корпорации, слишком сильны в этой части мира vis-a-vis нации-государства. 

Эта ситуация несколько отличается в Китае, где государство является в настоящее время владельцем самых крупных предприятий и может наложить очень жесткие правила на рынке. В то же время, в Китае структуры собственности сегодня находятся в движении. Они не постоянное решение, но функционируют больше как ракетный двигатель, чтобы их грузоподъемностью до орбиты, до тех пор, пока китайские транснациональные компании достаточно сильны, чтобы конкурировать на свои собственные. Глядя на общее количество предприятий в Китае за последние два десятилетия мы видим, что численность работников на государственных предприятиях значительно уменьшаются относительно числа в предприятиях частного сектора. Большинство новых компаний частного сектора также китайский собственности. Согласно Китай Статистический Ежегодник 2008 только около десяти процентов сотрудников работают на иностранные совместные предприятия или капитализированных предприятий из Гонконга, Макао и Тайваня (Фернандес и Jenster 2010: 7). По данным рейтинга Всемирного банка, два мира, четыре самых благоприятных стран для предпринимательства сейчас в китайской культурной сфере, а именно Сингапур и Тайвань (op. соч.: 8). Между 2007 и 2008 года стало гораздо легче вести бизнес в Китае (до девяти мест - op. соч.: 9). Кроме того, стало проще получить кредит (до десяти местах), и его проще закрыть бизнес (до девятнадцати мест). Но есть также аспекты, менее благоприятными для экономического роста, например. легкость начала бизнеса (вниз семь мест), и торговля (вниз одиннадцать мест). Поэтому, мы не должны ожидать, что переход власти от ГП к игрокам частного сектора, чтобы продолжить в том же темпе. 

Китайские драконы выглядят так, как будто они работают бесплатно, но в реальности они на длинном поводке. Обогатите себя, но только при условии, что вы вносите свой вклад в общее благо. Использовать этот кусок земли, но нам нужно его обратно в семьдесят лет - или, может быть, даже сорок (мы могли бы изменить наши умы). Начинать этот бизнес, но мы хотим, пятьдесят один процент, во всяком случае, сорок девять процентов акций. Эта формула имеет творил чудеса в Китае на протяжении почти двух десятилетий. Как результат, в то время как бедные люди в мире были беднеют, есть одно исключение: около 400 миллионов китайцев были подняты в Нижний средний класс. Прямые иностранные инвестиции и экономический рост в Китае делает больше для борьбы с бедностью, чем все политические инициативы предпринятые весь западный мир за последние века. Значит ли это, что китайские рабочие не эксплуатируются, даже обращались? Нет: это правда, что условия улучшаются резко, но правда также и в том, что сотрудники просят работать в условиях, при которых оставаться напряженной. Многие из этих условий было бы неприемлемо для среднего рабочего на Западе. Для китайского крестьянина, хотя, они чаще всего представляют собой улучшения. Мы должны помнить, что эти неблагоприятные условия труда очень похожи на условия в Европе, когда он был впервые становится процветающей, в эпоху промышленной революции. В самом деле, условия для рабочих в период промышленной революции в Европе и Северной Америке были, в большинстве случаев хуже, чем то, что мы видим сегодня в Китае. 

А нация-государство слабеет на Западе, обратное утверждение справедливо в Китае, где государство крепнет. Во многом это связано с тем, что наши члены расширили в районах, которые они были не в состоянии управлять и контролировать. В результате они оказываются под угрозой в районах, где они никогда не думали, что они будут оспорены, где они привыкли, то есть квази-монополии, если не всегда ясно, легитимность. Например, частные лица, то есть допрос государства за границей-в рамках программ помощи, предпочитая давать экономическую помощь и помочь бедным людям непосредственно через небольшие прямые кредиты через интернет, так называемые микро-кредиты. Вдруг государство больше не соревнуется с другими в помощи, давая организаций в других странах, но со своими налогоплательщиками. В крупных бюрократических структур, которые мы создали для администрирования помощь за рубежом, наполненный целой серии коррупционных посредников, будь то государственные или частные подрядчики, в настоящее challenged78. Если национальное государство постепенно заставили отдать свои большие зарубежные-бюджетов помощи, он потеряет одну из своих наиболее эффективные инструменты внешней политики. Это еще больше подорвет свои силы на арене международных отношений. Многое зависит от того, насколько способны частный сектор будет доказать бить обработки секторов, которые традиционно управляется государством. 

ЗАКЛЮЧЕНИЕ

Дальнейшее развитие получили теоретические основы таможенного регулирования внешнеэкономической деятельности: уточнен понятийный аппарат (таможенное дело, таможенная политика, таможенные платежи, таможенный тариф, таможенная пошлина); уточнены формы и понятие внешнеэкономической деятельности как объекта таможенного регулирования; развиты классические теории международной торговли (дополнены фактором участия в интеграционных процессах); с учетом развивающихся интеграционных процессов разработана схема торговых и экономических отношений на территории Содружества Независимых Государств, отражающая этапы развития интеграции и позволяющая прогнозировать дальнейшее расширение внешнеэкономических связей; проведена периодизация таможенного обложения и определены его особенности на различных исторических периодах развития государств, что позволило выявить основные направления эволюции таможенного обложения и экстраполировать их на перспективу; обобщен опыт взимания таможенных платежей в ЕС и оценена возможность его использования в Азербайджанской Республике в условиях подготовки к вступлению в ВТО; предложены классификации таможенных платежей и таможенных пошлин.

На основе анализа действующего механизма таможенного обложения в Азербайджанской Республике:

· предложена система показателей для оценки таможенного обложения: уровень таможенного обложения, коэффициент эластичности (дискреционные изменения) и предельный уровень таможенной ставки. Обосновано положение о введении показателя уровня таможенного обложения, характеризующего степень зависимости таможенных платежей от импорта и экспорта, в состав официальных статистических показателей развития экономики Азербайджанской Республики;

· определено содержание организационно-экономического механизма таможенно-тарифного регулирования и разработана комплексная модель таможенно-тарифного регулирования внешнеэкономической деятельности в качестве основы для формирования и реализации государственной политики в области таможенного обложения.

Доказано усиление роли таможенного обложения в условиях перехода к рынку и развития мирохозяйственных связей. Проанализированы критерии, принципы и правила определения страны происхождения товара. Предлагается применять новый подход к оценке страны происхождения, основанный на использовании правила "кумулятивного принципа происхождения", согласно которому при последовательной переработке товаров в государствах - участниках СНГ происхождение товара устанавливается по стране получения конечного продукта. Это позволит расширить перечень товаров со статусом азербайджанского происхождения и позволит значительно увеличить экспортный потенциал республики.

Разработан алгоритм применения методов определения таможенной стоимости товара, позволяющий более точно исчислять таможенные платежи, а также упростить работу таможенных органов, экспортеров и импортеров при осуществлении внешнеэкономической деятельности и контроля за ней; в целях повышения эффективности контроля за сбором и поступлением таможенных платежей в бюджет разработаны алгоритмы осуществления таможенных процедур при импорте и экспорте товаров и предложена схема анализа факторов риска для определения вероятности заявления декларантом недостоверных сведений о товаре.

Исследование показало, что посредством таможенных, платежей формируется около 25-30 % доходов бюджета. Вместе с тем, в современных условиях не в полной мере реализована протекционистская роль таможенных платежей, направленных на защиту отечественного рынка и повышение экспортного потенциала, что требует принятия дополнительных мер, в качестве которых предлагается: ввести дополнительные импортные сборы и таможенные пошлины на отдельные товары (картофель, лен, алкогольные и табачные изделия, холодильники, тракторы и другие товары), производство которых в нашей Республике налажено в достаточном объеме и необходимом количестве; отменить экспортные таможенные пошлины на экспортируемые товары, произведенные в республике; отменить импортные таможенные пошлины и налог на добавленную стоимость на ввозимое оборудование, аналоги которого не производятся в нашей Республике.

Внесен ряд предложений по совершенствованию таможенного обложения:

· в целях установления единой с таможенными пошлинами базы для исчисления налоговых таможенных платежей (налога на добавленную стоимость и акцизов) предложено сбор за таможенное оформление не включать в базу налогообложения, что соответствует мировой практике и позволит избежать завышения налогооблагаемой базы;

· с целью увеличения доходов государственного бюджета в условиях снижения роли адвалорных ставок как инструмента пополнения доходов бюджета и развивающейся инфляции ввести, по аналогии с таможенными пошлинами, комбинированные ставки акцизов;

· в условиях затоваривания азербайджанских предприятий отдельными видами товаров, создать одинаковые конкурентные условия (без уплаты акцизов) для их реализации, по аналогий с импортными изделиями, в магазинах беспошлинной торговли с организацией надлежащего таможенного контроля и др.
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