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GIRIŞ

Mövzunun aktuallığı. Azərbaycan Respublikasının yeni iqtisadi şəraitə keçidlə bazar münasibətlərinin prinsiplərini əsas tutmaqla istehsal münasibətlərini də dəyişməli oldu. Yeni iqtisadi şərait Azərbaycanda da bazarın subyektlərinin də formalaşmasını tələb edir. 

Belə bir şəraitdə əsas məsələlərdən biri də yerli xammal bazasından səmərəli istifadə ilə milli sahibkarlığın inkişaf etdirilməsidir. Məlumdur ki, yerli xammal bazasından istifadə bilavasitə hasilat, tədarük müəssisələrinin inkişafı, yeni iş yerlərinin açılması, emal müəssisələrinin dövriyyə fondları ilə təmin edilməsi ölkə iqtisadiyyatının idxaldan asılılığını azaltmış oldu. Belə bir çəraitdə əsas məsələlərdən biri də mövcud müəssisələrin müasir texnika və texnologiya ilə təmin etməklə bərpası, yenilərinin yaradılması və inkişafıdır. Lakin müvafiq maliyyə resurslarına malik olmayan sahibkarların isə bütün bu yeniliklərin mənimsənilməsi və reallaşdırılması üçün bazar mexanizmlərindən istifadə edilməlidir.  Bu bazar mexanizmlərindən biri də lizinq xidmətinin üstünlüklərindən səmərəli istifadədir.
Lizinq – istehlakçının sifarişi əsasında əmlakı satın almaqla onu istehlakçıya müəyyən müddətə icarəyə vermək məqsədilə həyata keçirilən xidmət növüdür
. Müəssisələrin istehsal vasitələri ilə təminn edilməsi məqsədi ilə artıq lizinq xidmətindən  geniş istifadə etməklə maliyyə yatırımları  edilir. Dünya ölkələrinin bir çoxlarında  iqtisadiyyata, onun ayrı-ayrı sahələrinə və istehsallarına  kapital yatırımının 25-30%-i amliyyə  lizinqi vasitəsilə reallaşdırılır. Bu ölkələrdə istehsal olunan müasir istehlak xüsusiyyətlərinə malik məhsulların 80%-ə qədərilizinq xidmətinin vasitəsi ilə  icarəyə götürülmüş avadanlıqlarda istehsal olunur. 

Respunlikada kiçik və orta biznesi daha da inkişaf etdirmək üçün tələb olunan müvafiq qanunlarla yanaşı  1992-ci il aprel ayının 30-da “Lizinq haqqında” Azərbaycan Respublikasının Qanunu qəbul edildi. Bununla da ölkədə lizinq xidməti qanunla tənzimlənən fəaliyyət növünə çevrildi. Lizinq xidmətinin əhəmiyyəti və mahiyyəti dərk edilərək yerli sahibkarların əsas vəsaitlərlə müəssisələrin təmin edilməsinə üstünlük verilməyə başlanıldı. 

Statistik məlumatlara görə respublikamızda 2004-cü ilə 7 lizinq şirkəti birləşərək  Azərbaycan Lizinq Şirkətləri Assosiasiyasını yaratdılar. Eyni zamanda Respublikada bir neçə xarici ölkə maliyyə qrumlarının maliyyə dəstəyi ilə  Azərbaycanda Lizinqin İnkişafı Layihəsini həyata keçirilmişdr.
Azərbaycan Respublikası Prezidenti İ.Əliyevin aqrar sahədə lizinqin inkişafı ilə bağlı 2005-ci ilin fevral ayında imzaladığı fərmanla yerli və xarici lizinq şirkətlərinin yaranmasına və məqsədli fəaliyyət göstərməsinə müəyyən şərait yaradıldı. Azərbaycan Respublikasında hazırkı dövrdə 20-yə yaxın yerli, xarici və birgə - müştərək lizinq müəssisələri fəaliyyət göstərir.

Bu kimi sevindirici tərəqqi ilə yanaşı qeyd etmək yerinə düşər ki, hələ də  Azərbaycanda lizinq xidmətinin üstünlüklərindən istifadə imkanları hələ də bütün sahibkarlara qismət olmur.  Belə ki, xidmətdən istifadə çoxsaylı sənədlər, müraciətlər və s. tələb edir. Eyni zamanda lizinq şərtləri də sahibkarlar üçün məqbul sayılmır. Hələdə respublikada son illərdə lizinq sektorunun inkişafına mane olan bir sıra problemlərin həllinə baxmayaraq, onun inkişafını ləngidən bir çox amillər mövcuddur. Həmin amillər sırasına ilk növbədə uzunmüddətli və ucuz maliyyə resurslarının çatışmamazlığını, lizinq şirkətlərində kapitallaşdırılma əmsalının xeyli aşağı olmasını, lizinq sahəsində mövcud qanunvericiliyinin qeyri-təkmilliyini aid etmək olar. Bununla yanaşı, lizinq fəaliyyətindən vergitutması problemi də öz təcili həllini və sistemləşdirilməsini tələb edir. Digər tərəfdən, ölkədə lizinq münasibətlərinin inkişafı əsas kapitalın təzələnməsi, yeni maliyyə mənbələrinin aşkar edilməsi və cəlb olunması, bütövlükdə iqtisadiyyatın modernizasiyası ilə bağlı bir sıra problemlərin həllinə imkan verər. 

Hələ də çoxsaylı problemlərin həllinin mümkün olmaması nəzərə almaqla Azərbaycan Respublikasında lizinq xidmətinin təşəkkülü, mənimsənilməsi və inkişafı ilə bağlı məsələlərin araşdırılması,  nəticələrinin elmi əsaslandırılması xüsusi aktuallığı ilə seçilir.  Bu baxımdan seçilmiş dissertasiya işinin mövzusu vaxtında seşilmiş və aktualdır.
Mövzunun öyrənilmə vəziyyəti. Ölkə iqtisadiyyatının bu və ya digər sahə istehsallarının əsas kaptalla təmin edilməsində lizinqin alternativ variant kimi istifadəsi maliyyə resurslarının çatışmadığı şəraitdə xüsusi olaraq aktual olmuşdur. Lizinq xidmətinin əhəmiyyəti və mahiyyəti, onun üstünlüklərindən daha da səmərli istifadə yollarının araşdırılması məsələləri yalnız yerli deyil, həmçinin xarici ölkə alimlərinin diqqət mərkəzində olmuşdur. Belə ki, lizinqin inkişafı və  ona mane olan amillərin aradan qaldırılması, onun üstünlüklərinin istifadə imkanlarının, maliyyələşdirmə variantlarının və s. araşdırılması barədə yerli iqtisadçı alimlər A.B.Abbasov, R.M.Cəbiyev, V.T.Novruzov, K.Ə.Şahbazov, Ş.Ə.Axundov, C.C.Məmmədov, Ş.S.Qafarov, V.M.Niftullayev, Ə.V.Hacıyev, A.Ş.Mehtiyev,  S.M.Məmmədov, B.S.Əhmədov və başqalarının elmi əsərlərində  geniş yer verilmişdir.  Lizinq xidmətinin təşkili və onun imkanlarından istifadə məsələləri ilə xarici   ölkə alimlərindən V.A.Qoremıkin, M.İ.Leşşennon, V.D.Qazman, N.M.Vasilyev, S.N.Katırin, X.İ.Şpittler, L.N.Lepen, İ.A.Buzova, Q.A.Maxovikova, V.V.Terexov, A.L.Smirnov, E.V.Kabatova və başqalarıının tədqiqat obyekti olmuşdur.  Lakin hələ də söz gedən problemin araşdırılması aktual olaraq qalmaqdadır.
Tədqiqatın məqsədi və vəzifələri. Tədqiqatın əsas məqsədi iqtisadiyyatın bütün sahələrində mövcud müəssisələrdə əsas kapitalının təkrar istehsalı, bərpası, modernizasiyası,  texniki-texnoloji cəhətdən yenidən qurulması və yeni müəssisələrin əsas kapitalla təmin edilməsi kimi mühüm məsələlərin həllində  lizinqin rolunun araşdırılması, ölkədə lizinq xidmətinin yaradılması və  formalaşmasının nəzəri-metodoloji əsaslarını, ölkəmizdə  onun inkişafı xüsusiyyətlərini tədqiq etmək və alınan nəticələrə və qənaətə söykənərək  maddi imkanları məhdud olan müəssisələrin ETT-nin  imkanlarının mənimsənilməsində lizinqin iüstünlüklərindən istifadə  üzrə elmi əsaslandırılmış təklif və tövsiyələr işləməkdən ibarətdir.
Qeyd edilən məqsədlərə nail olmaq üçün aşağıdakı bir sıra mühüm vəzifələrin icra olunmasına ehtiyac vardır:
· lizinqin mahiyyəti, əhəmiyyəti və məzmununun açıqlanması; 

· Azərbaycanda lizinq xidmətinin tam bərqərar olması xüsusiyyətlərinin təyin edilməsi;

· yerli bazarda lizinq xidmətinin  inkişafına mane olan amillərin kompleks təhlili və qiymətləndirilməsi; 

· müəssisələrin texniki-texnoloji cəhətdən yenidən qurulmasında lizinqin üstünlüklərindən səmərəli istifadə imkanlarının araşdırılması;

· ölkə iqtisadiyyatının bütün sahələri üzrə xidmət təklif edən lizinq müəssisələrinin fəaliyyətinin inkişafına  mane olan təşkilati-iqtisadi amilləri təyin etmək; 

· qeyd edilən vəzifələrin icrası ilə bərabər ölkədə lizinq xidməti bazarının perspektiv inkişaf istiqamətlərinin müəyyənləşdirilməsi.
Tədqiqatın obyekti kimi Azərbaycan Respublikasının lizinq bazarı seçilmişdir.

 Tədqiqatın predmetini lizinq bazarının formalaşması və inkişafı ilə bağlı iqtisadi münasibətlərin öyrənilməsi təşkil edir. 

Tədqiqatın nəzəri-metodoloji əsasını “Müəssisələr haqqında”,  “Lizinq haqqında”,  “Lizinq xidməti haqqında ”Azərbaycan Respublikasının Qanunları, ölkə prezidentinin sərəncamları, Nazirlər Kabinetinin qərar və sərəncamları, Sahibkarlığa Kömək Milli Fondunun hesabatları, yerli və xarici ölkə alimlərinin elmi əsərləri və tədqiqatın əhatə etdiyi məsələlərlə bağlı nəzəri və praktiki yanaşmalar təşkil edir.
Tədqiqatın informasiya bazasını Azərbaycan Respublikası Dövlət Statistika Komitəsinin, İqtisadiyyat Nazirliyinin məlumatları, Sahibkarlığa Kömək Milli Fondunun hesabatı, müvafiq elmi əsərlər təkil etmuişdir. 

Tədqiqatın elmi yeniliyi. Dissertasiya işinin elmi yeniliyini  aşağıdakı kimi təsvir etmək olar:
- müəssisələrin əsas kapitalla (maşın və avadanlıqlarla, binalarla və qurğularla) təminatı problemlərinin həllində  mühüm rol oynayan lizinq xidmətinin müasir tələblərə uyğun formalaşmasının nəzəri-metodoloji əsaslarının açıqlanması; 

· lizinq əməliyyatlarının lizinq alan müəssisələrin, sahibkarların maddi imkanları nəzərə  alınmaqla reallaşdırılması yolları və prinsiplərinin öyrənilməsi; 

· ölkə iqtisadiyyatının bütün sahələrində aparılan islahatların müxtəlif mərhələlrində lizinq xidmətinin təşəkkülü xüsusiyyətlərinin müəyyənləşdirilməsi; 

· ölkədə lizinq xidmətinin mövcud vəziyyəti və ona təsir edən amillərin təhlil edilib qiymətləndirilməsi; 

· lizinq əməliyyatlarını daha da səmərəli etmək və stimullaşdırmaq məqsədilə lizinq xidmətinin reallaşdırılması mexanizmlərinin xarakterik xüsusiyyətlərinin aşkar edilməsi.
Dissertasiyanın praktiki əhəmiyyəti ondan ibarətdir ki, tədqiqatın əsas müddəalarından elmi işlərinin yazılmasında, “sahibkarlığın əsasları” və “Biznesin əsasları” fənnləri üzrə mühazirə mətnlərinin hazırlanmasında,   referatların, kurs işlərinin, buraxılış işlərinin  yazılmasında və digər elmi-tədqiqat xarakterli araşdırmalarda istifadə oluna bilər.  

Dissertasiya işinin quruluşu və həcmi. Dissertasiya işi ümumi tələblərə uyğun olaraq giriş, üç fəsil, nəticə və istifadə edilmiş ədəbiyyat siyahısından ibarət olmaqla  93 səhifə həcmindədir.
Fəsİl ı.
Lİzinq FƏALİYYƏTİNİN Nəzəri-METODOLOJİ ƏSASLARI

1.1. Lizinq xidmətinin formalaşmasının nəzəri əsasları və müasir xüsusiyyətləri
“İcarə haqqında” Azərbaycan Respublikasının Qanunun 1-ci maddəsində qeyd edildiyi kimi  (30 aprel 1992-ci il) icarə fiziki və hüquqi şəxslərin, dövlətin əmlakına, torpaq sahəsinə, həmçinin bu və ya digər  təbii resurslara (ehtiyatlara) müəəyn saziş-müqavilə əsasında, tərəflər arasında razılaşdırılnmış müvafiq ödəniş etməklə onlardan müvəqqəti istifadə hüququnu əldə etməkdir
.

İcarə - müqavilə olmaqla onun vasitəsilə  əmlakın mülkiyyətçisi  (icarəyəverən) həmin mülkü icarəyə götürənə (icarəçi) müvəqqəti, tərfələr arasında müəyyən edilmiş, razılaşdırılmış müddət və ödəniş əsasında istifadəyə verir. 

İcarəçinin əsas məqsədi təbii ki, icarəyə götürdüyü əmlakdan fayda, səmərə əldə etməkdir. İcarə müaviləsilə və icarə münasibətlərini tənzimləyən mülkü məcəllə və müvafiq qanunlar  ona bu hüquqları verir və müdafiə edir. 
Lizinq daşınan və daşınmayan əmlakın (binanın, avtomobilin, avadanlığın və digər bu kimi texnika və texnologiyanın)   müəyyən müddət və maliyyə kompensasiyası asasında  icarəyə verilməsidir. Lizin icarəyə gütürənə əmlakdan istifadə və onu idarə etmək  hüququ verir.

Bu proses  daha çox  üçtərəfli kompleks münasibətlərdən ibarət olur. Bu münasibətlərdə lizinq şirkəti obyektin, məsələn avadanlığın istehsalçısı və ondan istifadədə maraqlı olan hüquqi və ya fiziki şəxs arasında vasitəçi kimi çıxış edir.
Qeyd edildiyi kimi lizinq dedikdə  obyektin icarədə maraqlı olan şirkət və ya fiziki şəxsin  qısamüddətli və ya uzun müddətli mülkiyyətinə və istifadəsinə verilməsi başa düşülür. Lizinqdə üçtərəfin iştirakı münasibətləri formalaşdırır. Əmlakı lizinqə (icarəyə) verən şəxs onu bu prosesə hazırlamaq üçün on mülkiyyət hüququ əldə etməlidır ki, bu da lizinqin əsas cəhətlərindəndir. Əgər lizinqə verilən əmlak artıq lizinq verənin mülkiyyətindədirsə, əmələ gələn hüquq münasibəti icarə (kirayə) kimi qiymətləndiriləcəkdir. Lizinqin xüsusiyyətlərindən biri də lizinq alanın alqı-satqı müqaviləsi üzrə tələblərin birbaşa əmlakın satıcısına qarşı irəli sürülməsi hüququna malik olmasıdır.

Azərbaycan Respublikasının Mülki Məcəllənin 747-2-ci maddəsində qeyd edilir ki, Azərbaycan Respublikasının qanunlarına əsasən sərbəst mülki dövriyyədən çıxarılmış və ya mülki dövriyyəsi məhdudlaşdırılmış əşyalar istisna olmaqla, qanunvericiliklə müəyyənləşdirilmiş təsnifat üzrə əsas vəsaitə aid olan istənilən daşınar və ya daşınmaz əşyalar lizinqə verilə bilər
. Nəticə lizinqə yalnız fiziki obyektlər (əmlak kimi) verilə bilər. Mülki dövriyyədən çıxarılmış, yaxud mülki dövriyyəsi məhdudlaşdırılmış əşyalar (odlu silah, narkotik vasitələr və s.) lizinqə verilə bilməz. əsas vəsaitlərə binalar, qurğular, ötürücü vasitələr, avadanlıq, ölçü cihazları, hesablama texnikası, nəqliyyat vasitələri, alətlər, istehsal və təsərrüfat ləvazimatı, işçi və məhsuldar heyvanlar, çoxillik əkmələr, torpaq sahələri aiddir [7]. 
Mülki Məcəllənin 747 maddəsinin 1.5-ci bəndinə  uyğun olaraq Azərbaycan Respublikasının istənilən rezidenti və qeyri-rezidenti bu Məcəllə ilə müəyyən edilmiş qaydada lizinq müqaviləsinin subyekti ola bilər
. Bu isə o deməkdir ki,   müvafiq qnunlara riayət etməklə uyğun struktur bölmələri tərəfindən dövlət qeydiyyatından keçmiş fiziki və hüquqişəxslər lizinq sahəsində xidmət göstərə bilərlər. Fiziki şəxslərin lizinq xidməti göstərməsi üçün həddibuluq həıddini keçməli, yəni 18 yaşı tamam oolmalıdır. Bu yaşdan sonra vətəndaş mülki-əmək qabliyyətli hesab edilir.
Ümumiyyətlə, dünya praktikası göstərir ki, adətən lizinq  bank kreditlərini, icarə münasibətlərini, investisiya yönümlü addımları özündə etva etməklə müəyyən kompleks münasibətləri yaradan fəaliyyət növüdür. Lizinq bu sahədə müəssisənin nizamnaməsində nəzərdə tutulmuş  işlər görən, xidmət edən müəyyən mənada ixtisaslaşmış, istehsalçıların və digər vasitəçilərin əmlakını (maşın və avadanlıqları) əvvəldən şərt kimi qəbul edilmiş müddətə icarəyə təqdim edilməsi yolu ilə lizinq alanların investisiyalaşdırma fəaliyyətində mühüm rol oynaya maliyyələşdirmə alətidir.
Əməkdaşlıq çərçivəsində əmlakıl lizinqə verən və lizinqə götürən bir qayda olaraq uzunmüddətli əməkdalışq edilir.     Lizinq bu əməkdaşlığı yaradan bir maliyyələşdirmə alətidir. 

Lizinq müqaviləsinə görə lizinq verən lizinq alana lazım olan əmlakı satıcıdan mülkiyyət hüququ ilə əldə etməli və lizinq alanın müvəqqəti sahibliyinə və istifadəsinə verməlidir. 

Azərbaycan Respublikasında arıtıq iyirm firma  lizinq sahəsində fəaliyyət göstərir 
. Həmin fiemaların siyahısı, qeydiyyat ünvanları və əlaqə yaratmaq üçün telefon və faks nörələri, lektron ünvanları siyahıda verilmişdir cədvəl 1.1.
Müəyyən qanunvericilik aktlarına əsasən lizinq müqaviləsinin hquqi statuslu olduğu müddətin sonun kimi lizinqə verilmiş əmlak üzərində hüquq icarəyə verəndə qalır. Lakin icarədar əvvəlcədən müəyyən  esilmiş müddət ərzində ondan istifadə etmək hüququna malik olur və bu hüququn vaxtından əvvəl qüvvədən düşməməsi üçün icarədar lizinq lizinq aktında nəzərdə tutulan məbləğdə ödənişlər edir. 

Lizinq xidmətinin xarakterik xüsusiyyətlərindən biri lizinq müqaviləsinin sona çatması ilə lizinq obyektinin üç şərti ola bilər.

I. İcarədar  tərəfindən tərəflər arasında razılaşdırmaya əsasən qalıq  əmlakı müəyyən edilmiş, razılaşdırılmış qiymətlə lizinq alan tərəfindən satın alına bilər. 

II. əvvəlki müqavilə əsas götürülməklə müddəti bitmiş lizinq müqaviləsinin müddətini artırmaq. 

III. Qalıq əmlakı lizinq verənə qaytarmaq. 

Cədvəl 1.1.

Azərbaycan Respublikasında fəaliyyət göstərən yerli və xarici lizinq müəssisələri

	Lizinq verən şirkətlər
	Ünvan
	Əlaqə nömrəsi
	Veb səhifə

	Aqrolizing
	AZ1040, Bakı, Sabunçu, Sabunçu, Bəşir Bünyadov,12
	Tel.: (+994 12) 425 64 -27
(+994 12) 425-61-29
	www.agrolizing.gov.az

	ANSAR Leasing
	Bakı şəh, Nərimanov rayonu,  Akademik H.Əliyev küç 90 A
	Tel: (+994 12 ) 404 54 54 Faks: (+994 12) 404 54 55
	www.ansar.az

	AG Leasing
	Bakı, Azərbaycan,Güllə küç., 16, İçəri Şəhər,
	Tel: (99412) 437 19 31/32; Faks: (99412) 437 19 33
	www.agleasing.az

	Ata Leasing
	Bakı, AZ 1014, R.Rza küç., 111,
	Tel.: (+99412) 596 75 88   596 75 25 Faks: (+99412) 596 76 11
	www.atalizinq.com

	Azərbaycan Sənaye Lizinq MMC
	Bakı, Azərbaycan,AZ 1005, Azərbaycan pr, 3
	Tel.: (+99412) 493 01 45 Faks: (+994 12) 493 84 50
	 

	AZ Lizinq
	Bakı, Azərbaycan, AZ 1010 Ü.Hacıbəyov küç. 33/35,
	Tel.: (99412) 

598 44 88 Faks: (99412) 497 11 01
	 

	Grand Motors
	Bakı şəhəri, Z.Bünyadov prospekti, 1969-cu  məhəllə, 89d, AZ 1069
	Tel: (+994 12) 564 74 94 Faks: (+99412) 564 74 34
	www.grandmotors.az

	Gunay Leasing
	Bakı, Zərgərpalan küçəsi, 5/4, 87, AZ 1001
	Tel: (+994 12) 498 04 55 (56,57)
	www.gunaybank.com

	Qafqaz Lizinq MMC
	Bakı, Z.Bunyadov küç., 118
	Tel: (99412) 490 25 26
	www.qafqazleasing.com

	Joint Leasing
	Bakı, AZ 1010 Z.Əliyeva küç.,55,
	Tel.: (99412) 447 52 26 Faks: (99412) 447 52 28
	www.jointleasing.az

	Mugan Leasing
	Bakı, 28 May küç, 4.
	Tel.: (99412) 440 24 84 Faks:(99412) 498 31 77
	 

	Nikoyl lizinq
	Bakı,  Izzət Orucov küç.1
	Tel.:(99412) 496 86 08 Faks: (99412)496 86 10
	www.nikoil.az

	MCB Lizinq
	AZ1065 Baki, Azərbaycan
	Tel: (+99412) 5309999
	www.mcbleasing.az

	"Pareks Lizinq and Faktoring" MMC
	Bakı  şəhəri, Cəfər  Cabbarlı küçəsi, 40, "Caspian Business Center" biznes  mərkəzi, 1-ci mərtəbə
	Tel.: +994 12 598-82-82 +994 12 598-09-32 Faks.:+994 12 597-08-15
	www.parexleasing.az/

	RAO GLOBAL GROUP GMBH Azərbaycan
	Bakı, Badamdar şossesi 34
	Tel: 012 502-52-27,

447-36-86,
	www.raolizinq.az

	Uni Leasıng
	 Nərimanov Rayonu, Əhməd rəcəbli küç -1, 15
	Tel.: ( 99412) 4939747 Faks:( 99412) 5646107
	www.unileasing.az

	Texnıka Lizing
	Bakı, Atatürk pr. 1107,
	Tel.: (99412) 465 68 31(32)
Faks: (99412) 440 29 61
	 

	Turan Leasing
	Bakı, Nizami 53 Yasamal rayon
	Tel: (+99412) 596-06-38,  (+99412) 596-06-38
	 

	Uluxanlı OJSC
	Bakı, Azərbaycan,  Babək pr., 16,
	Tel.: (+994 12) 496 45 56 Faks: (+994 12)463 09 11
	 

	Standard 
Leasing
	Bakı, Azərbaycan, S.Rüstam küç.4
	Tel.: 441 44 78
Faks: 441 44 79
	www.standardleasing.az


http://www.delasuper.ru/view_post.php?id=4838

Lizinq əməliyyatları tərəflər arasında bir-biri ilə əlaqədar olan müqavilələrin bağlanılması ilə  reallaşdırılır. əgər müqavilə şərtlərinin hər hansı bəndi tərəflərdən birinin maraqlarına cavab verməzsə o müqavilə reallaşdırıla bilməz. Nəzərə almaq lazımdır ki, lizinq əməliyyatlarının reallaşdırılmasında vasitəçi kimi bir çox təsərrüfat subyektləri çıxış edə bilərlər. Məsələn, əmlakı lizinqə verəni maliyyə resursları ilə təchiz edən maliyyə və kommersiya bankları, sığorta və konsaltinq firmaları, lizinq brokerləri, razılaşdırmada iştirak edən müxtəlif təsərrüfat subyektləri və s.
Lizinq müqavilələrinin bağlanılması və əmlakın lizinqə  verilməsi prosesinin iştirakçıları öz şəxsi maraqları və hüquqi-normalar da nəzərə alınmaqla lizinq əməliyyatlarını reallaşdırırlar.
Bu və ya digər şəraitdən, lizinq obyektindən asılı olaraq prosesdə iştirakçıların sayı da dəyişilə bilər. Daha dəqiqi desək lizinq əməliyyatında əsasən əmlakı lizinqə verən, lizinq alan, maliyyələşdirən, sığortalayan, vasitəçilik edən tərəflər alıcı, satıcı və iştirakçı qismində çıxış edə bilər. Beləliklə, məlum olur ki, lizinq əməliyyatlarının baş tutması üçün bu proseslərəı çoxsaylı iştirakçılar cəlb edilir. Məqsəd həmin iştirakçılarin bilavasitə alqı satqıda iştirak edənlər haqqında, lizinq obyekti haqqında  rəyinin öyrənilməsidir.  Ən əsası isə qeyd etdik ki, lizinq maliyyə, investisiya alətidir, o zaman bankların və sığorta təşkilatlarının lizinq əməliyyatlarında iştirakı lizinq münasibətlərinin mütəşəkkillik səviyyəsini yüksəldir.
Lizinq əməliyyatlarının aparılmasını sxematik olaraq aşağıdakı kimi təsvir etmək olar (sxem 1.1): 
Lizinqə vermə lizinqə götürmənin əsas hüquqi sənədi müqavilədir. Lizinq müqaviləsi şağıdakı elementlərin olması ilə bağlanıla bilər:

1). Lizinqin obyekti;

2) Lizinq müqavilənin subyektləri, daha dəqiqi ioştirakçılar və bilavasitə lizinq əməliyyatında iştirak edənlər;

3). Bağlanılacaq lizinq müqviləsinin ilk və son  müddəti;









1. Lizinq kontraktının təklifi

2. Lizinq kontraktının imzalanması.

3.Əmtəənin əldə edilməsi

4.Əmtəənin çatdırılması.

5.Əmtəənin alınması (qəbul edilməsi).

6.Çatdırılmaya görə ödənişin edilməsi.

7.Yenidən maliyyələşdirmə.

8.İcarə ödənişlərinin edilməsi

Sxem 1.1. Ümumi lizinq əməliyyatlarının aparılması sxemi

4). Lizinq müqaviləsi üzrə nəzrdə tutulmuş ödənişlərin məbləği və vaxtı;

5). Lizinqə verilmiş əsas kapitala servis xidmətləri və digər xidmət növləri və s. 
Lizinqalan və lizinqverən arasındamüqavilə bağlanarkən müqavilənin müddəti bir sıra şərtlər nəzərə alınmalıdır. Bunlara aşağıdakıları aid etmək olar:
1). Əsas kapitalın pasportunda qeyd eilən istismara yararlılıq müddəti. Bağlanılan lizinq müqaviləsnin müddəti istismar şəraiti və pasport göstəriciləri nəzərə alınmaqla müəyyən edilmiş müddəti aşmamalıdır.

2). Azərbaycan Respublikasının qnunvericiliyinə əsasən lizinq müqaviləsinin müddəti məhdudlaşdırıla bilər.
3). Əsas kapitalın amortizasiya dövrü ayrı-ayrılıqda müvafiq dövlət qurumları tərəfindən amortizasiya normaları əsasında təyin edilir.
4). Bir qayda olaraq lizinqin maliyyə xarakterli müqavilə müddəti və avadanlığın amortizasiya dövrünün üst-üstə olmasını şərtləndirir.

5). analoji lakin daha ucuz, səmərəli lizinq müqaviləsinin təyin edilməsi.

6). Daxili bazarda milli valyutanın xarici valyutaya nisbətdə qiymətinin dəyişməsi - bu nisbətin dəyimə dinamikası.

7).  Kreditləşdirmə münasibətlərində dəyişiklik, müvafiq bazarın vəziyyəti.
Təbii ki, bütün bu şərtlərin hamısı lizinq obyektinin hər bir tərəf üşün səmərəli şəkildə nəğdləşdirlməsinə xidmət edir.
Müqavilən predmetini təşkil edən əsas kapital maddi istehsalın demək olar ki, bütün sahə və yarımsahələri, istehsalları  üçün təyinat alan maşın və avadanlıqlar, qurğular, ötürücü qurğular, müxtəlif təyinatlı nəqliyyat və s. təşkil edə bilər.
Əgər icarənin predmeti və ya lizinq obyekti müəssisənin üzü təşkil edirsə, o halda müəssisənin malik olduğu bütün daşınan və daşınmayan əmlak (xammal, material və digər aktivlər) icarəyə götürənin öhdəsinə verilir və icarə götürən onlardan sərbəst istifadə edə bilmək hüququ qazanır. Beləki, müəssisənin malik olduğu xammal, material və digər aktivlər icarə predmetinin tərkib hissəsi hesab edilir. Belə nüyansaların dəqiq müəyyən edilməsi sonradan yarana biləcək ziddiyyətlərin qarşısını almış olur. Eyni zamanda müqavilə hazırlanarkən tərflərdən hansının obyekt, subyekt, vasitəçi və ya alıcı olması kimi məsələlər də dəqiq qeyd edilməlidir. Beləki, əmlakı-lizinq predmetini satan, onu icarəyə verən və icarəyə götürən, lizinqə götürənlər lizinq əməliyyatlarının subyektləri hesab olunurlar.
İcarə münasibətlərini tənzimləyən qanuna əsasən qeyd etmək olar ki, əmlakı icarəyə götürən “icarədar” adlandırılır. O, öz əmlakını və ya lizinq əmlakını icarəyə verən ilə əvvəldən razılaşdırılmış şərtlərlə istehsal və ya xidmət fəaliyyəti göstərmək üçün icarəyə verənin əsas kapitalını (əmək vasitələrini)  götürən sahibkarlkıq subyektidir.
İcarədar- əmlakı icarəyə götürən sahibkar lizinq obyektinin sahibliyini əldə etməklə bir sıra vəzifələri öz öhdəsinə götürür:
1) lizinqə verilən əmlakın qəbulu; 

2) qəbul etdiyi əmlakın düzgünlüyünü yoxladıqdan sonra  tərtib olunmuş qəbul aktında   obyektinin müqavilədə nəzərdə tutulmuş həcmdə olduğunu və normal fəaliyyətə hazır olduğunu təsdiq etmək və ya əksinə;
3) nöqsanlar müəyyən edildikdə lzinqə (icarəyə) verənə yazılı məlumat vermək və qüsurların  aradan qaldırılmasını və ya nöqsanlı əmlakın yeniləri ilə əvəz edilməsini  tələb etmək.
Lizinq alan ilk növbədə əmlakı lizinqə verəndən (icarəyə verəndə) təhvil almaqla  onun üzrəində bütün hüquqlara malik olur. Bununla da icarəyə verən həmin əmlak üzrə bütün öhdəliklərdən, yarana biləcək itkilərdən hüquqi məsuliyyətdən azad olur.  

Əmlakı icarəyə müvafiq qanuna əsasən yalnız lizinq müqaviləsi əsasında onun mülkiyyətçiləri və ya vasitəçiləri vermək hüququna malikdirlər.
Ümumiyyətlə, öz təyinatına görə müxtəlif  broker, maliyyə institutları və həmçinin xidmət göstərən lizinq sahəsində fəaliyyət göstərən şirkətlər üç növə bölünür [3,18,19,20].
Müvafiq təlimata əsasən brokerlər lizinq kompaniyaları bir vasitəçi oilaraq lizinq sövdələşmələrində dolayısı ilə iştirak edir, lizinq əməliyyatlarının  bilavasitə iştirakçıları olan icarədarlar, avadanlığın istehsalçıları, əməliyyatı maliyyələşdirən banklar ilə münasibətləri tənzimləməkdə vasitəçilik funksiyasını daşıyırlar.
Broker lizinq kompaniyaları agent kimi də müəyyən funksiyaları yerinə yetirirlər. Məsələn,   icarəyə götürən və ya icarəyə verən arasında  müqavilə bağlananda, alqı-satqı əməliyyatlarında tərəflərdən  hər  hansı birinin maraqlarını qoruyan, əvvəlcədən razılaşdırılmış məbləğdə vəsait almaqla bağlanacaq sazişdə agent qismində də çıxış ed bilərlər. 

Bir qayda olaraq lizinq xidməti göstərən müəssisələr icarədara - lizinq alana verdikləri lizinq obyektlərinin çatdırılmasında, quraşdırılmasında, sazlanmasında, işə salınmasında, təmirində qismən və ya kompleks xidmətlər göstərirlər.
Maliyyə lizinq şirkətləri bəyənilmiş və reallaşdırılmış olduqları lizinq layihələrini maliyyələşdirir və verilmiş vəsaitlər və onların mqabilində hesablanmış müvafiq faizlərin qaytarılmasında maraqlıdırlar. 

Lizinq xidmətindən  ilk növbədə iqtisadiyyatın bütün sahələrində fəaliyyət göstərən biznes subyektləri yararlanırlar. Lizinq şirkətlərinin yanaşmasına əsasən lizinq xidmətindən yararlanmaq isdtəyənlər bir sıra tələbləri təmin edə bilməlidirlər: fəliyyət sahələri yüksək gəlirli olmalı; işçi heyəti  peşəkar və müasir texnikadan istifadə bacarığına malik olmalı;  öhdəliklərini ödəmə qabiliyyətinə malik olmalı.
Müxtəlif təyinatlı məhsullar istehsal edən müəssisələrin, ayrı-ayrı profilli istehsalların lizinq alanlarının məqsədlərini, iş xüsusiyyətlərini, fəaliyyət növlərinin təhlili nəticəsinə əsaslanaraq  onların iki tipini fərqləndirmək olar: 

İcarədarlarların birinci tipinə aid edilənlər  yüksək gəlir əldə etməkyi, cəmiyyət arasında  özünü müstəqil şəxsiyyət kimi təsdiq etməyik, öz məişət və rahatlıqlarını təmin etməyi qarşılarına məqsəd qoyurlar.
Lakin ikinci tip icarədarlara isə kifayət qədər başlanğıc kapitala malik olmayan sahibkarlar aid edilirlər. Bu tip icarədarlar istehsalın həcmini genişləndirməyə, yüksək gəlir əldə etməyə, qənaət rejimi tətbiq etməyə çalışır, iş və məişət şəraiti haqqında az düşünür, öz məqsədlərinə gərgin iş rejimi sayəsində nail olurlar. 

Vasitəçilər bir qayda olaraq lizinq əməliyyatlarının ən peşəkar, təcrübəli iştirakçıları olmaqla lizinqin obyektlərinin satıcıları ilə, alıcıları ilə, həmçinin istifadəçiləri ilə əlaqələrini aşağıda qeyd edilən formalarda yaradırlar: 

- vasitəçi keyfiyyətində lizinq əməliyyatlarının bu və ya digər iştirakçıları qarşısında lizinqə alıcının  təmsilçisi rolunda çıxış etmək;
- fayda əldə etmək məqsədi ilə əsas kapitalı göndərəndən müəyyən alqı-satqı şərtləri daxilində almaqla öz mülkiyyətinə keçirib və ondan sonra başqa (lizinq münasibətinin digər iştirakçısına) alıcıya satmaq yolu ilə müqavilənin bağlamasında sərbəst subyekt kqismində çıxış etmək. 
Vasitəçilər bir çox hallarda istehsalçıların (lizinq predmetinin istehsalçılarının) və müştərilərin maraqlarından çıxış etməklə bərabər hətta onların adından da çıxış edirlər. Onlar, malın istehlakçıya çatdırılması funksiyasını vasitəçinin ixtiyarına verir və istehsalçıların istehsal prosesinə diqqət yetirmələrinə şərait yaratmaqla işin səmərəliliyinin artmasına imkan yaradırlar. Bundan əlavə vasitəçilərin lizinq əməliyyatlarına qoşulması kapitalın dövriyyəsi müddətini azaldır və son nəticədə gəlirin artmasına səbəb olur [25,25].  Belə ki: 
- Azərbaycanda lizinqin inkişaf etdirilməsində məqsəd istehsalın modrnləşdirilməsini və ümumiyyətlə kiçik sahibkarlığın inklişaf etdirilməsidir. Ölkəmizdə bir qayda olaraq kiçik və orta müəssisələrin kredit qaytarma qabiliyyəti zəif oması, səbəb onlar tərəfindən sürətlə likvid ola biləcək girovun təklif edilməməsi onlara müvafiq maliyyə strukturları tərəfindən kreditlərin verilməsi ilə əlaqədar problemlər yaşadılır. Bu müşkül problemlərin həllində Azərbaycanda fəaliyyət göstərən lizinq xidməti təqdim edən müəssisələr olduqca  əhəmiyyətli  rol oynayırlar.
- Lizinq xidməti ölkənin maliyyə bazarında rəqabətin güclənməsinə şərait yaradır. Ümumiyyətlə, Azərbaycanda lizinq dövriyyə vəsaitlərinin maliyyələşdirilməsindən daha az risklidir. Lizinq bir vasitə olaraq  bank kreditindən daha ucuz maliyyələşdirmə yolu olmaqdadır. 
- Lizinq mahiyyət baxımından ölkə iqtisadiyyatının ayrı-ayrı sahələrinə  maliyyə yatırımının həcmini artırır. Lizinq  bank vasitəsilə iqtisadiyyatın sahələrinin maliyyələşdirməsinə alternativ olaraq  lizinq digər mümkün  maliyyələşdirmə forma və mənbələrindən istifadə edilməsinə imkan və stimul yaradır.
- Lizinq istehsalçıların məhsullarının- maşın və avadanlıqların reallaşdərma həcminin artmasına xidmət edir. Lizinq xidməti  ölkə və əcnəbi satıcılar tərəfindən kredit almaq imkanı olmayan yerli müəssisələr arasından yeni alıcıların əlaqələrə cəlb edilməsi mexanizmini təklif edir.
Lizinq xidmətindən istifadədəd müəssisənin dövriyyə kapitalı özündə qalır, o maşın və avadanlıqlara əvvəlcədən  maliyyə xərcləri etmir. 
Lizinq kredit xətlərini istifadəsiz saxlayır. Lizinqdən istifadə edərkən o kredit xətlərindən istifadə etmir və onları operativ və qısamüddətli maliyyə ehtiyaclarının ödənilməsi üçün istifadə etmək imkanına malik olur.

Lizinqə götürən hüquqi və ya fiziki şəxs icarə predmetindən nə qədər  istifadə edibsə yalnız o müddət üçün ödəniş edir. Aylıq ödənişlər avadanlıqdan dərhal istifadə edilməsinə imkan yaradır. Yeni müasir avadanlıqdan istifadə edərək o gəlir əldə edir və avadanlıqdan istifadə edilməsinə görə həmin gəlirdən haqq ödəyir.

Bank kreditindən fərqli olaraq lizinq 100%-li maliyyələşdirmə hesab edilir.   Lizinqdə əvvəlcədən ödəniş üçün maliyyə vəsaiti və müəyyən ölçüdə aktivlərin olması tələb olunmur.
Lizinq müəssisələrin əsas kapitalının  yenilənməsinə xidmət edir. Onun vasitəsilə istehsal və xidmət müəssisələri dövrü olaraq  avadanlı parkının yenilənməsi və genişlənməsinə əldə edirlər. Bu isə onlara, sahibkarlara elmi-texnili tərəqqinin nailiyyətlərindən bəhrələnməyə, yeyfiyyətçə yüksək məhsullar istehsal etməyə  şərait yaradır  [2,3,27].
Lizinq sahibkarlara maliyyə çatışazlığına baxmayaraq müasir dövrün üstünlüklərindən istifadə, rəqabətqabliyyətlı məhsullar buraxmaq, xidmətlər göstərmək, işlər yerinə yetirmək  imkanı verir.
Lizinq büdcə məhdudiyyətlərini nəzərə almamaq imkanını yaradır. Vəsaitin çatışmaması üzündən lazım olan avadınlıqın alınması gecikdirildikdə, yaxud bundan imtina edildikdə lizinq əvəzolunmazdır, çünki o, lizinq odənişlərinə az məbləğlərin xərclənməsinə və eyni zamanda lazım olan avadanlıqdan istifadə edilməsinə imkan yaradır. Lizinq hətta budcəsinin imkanları xeyli məhdud olan müəssisələr üçün də mümkündür.  

Alınan maşın və avadanlıqların lizinq verənin mülkiyyətində olması lizinq alanın kredit qabiliyyətli olmasını sübut etmək, yaxud girov təklif etmək vəzifəsini istisna edir. Bu faktın mövcud olması qeyri təkmil girov qanunvericiliyi olan ölkələrdə fəaliyyət göstərən müəssisələr üçün lizinqi xüsusilə əlverişli edir.

Qeyd edildiyi kimi lizinq verən və lizinqə götürən arasında vasitəçilərin iştirakı ilə müqavilə bağılanılır. Bu lizinq müqaviləsinin (sazişinin) mərhələlər üzrə sxematik təsvirini sxem 1.2-dəki kimi  vermək olar.








Şəkil 1.2.Lizinq müqaviləsinin hazırlanma və bağlanılma mərhələləri

Əmlakı lizinqə götürmək haqqında artıq qərar qəbuk etmiş  fiziki və ya hüquqi şəxs obyektin ətraflı təsvirini verməklə müvafiq müraciət formasını doldurur. Beləliklə, lizinq müqavilə (sazişinin) mərhələləri:

1.Lizinqə götürmək haqqında müraciətin edilməsi.

2.Lizinqə verən və ya vasitəçilər tərəfindən və ya lizinq şirkətinin kredit komitəsi tərəfindən müraciətin təsdiqlənməsi. 

3. Müraciətə lizinq şirkəti tərəfindən baxılması.  

4. Müraciətə baxılır əgər məqsədəuyğundursa lizinq müqaviləsi bağlanılır. Beləliklə, əgər əmlakı lizinqə  götürmək istəyənin  müraciəti təsdiq tələblərə və maraqlara cavab verirsə o zaman tərəflər arasında lizinq müqaviləsinin bağlanılmasına qərar verilir. 

5.Bu mərhələdə tərəflər arasında alqı-satqı müqaviləsi bağlanılır.  
6.Müqavilə obyekti olan əmlakın lizinqlə əldə edilməsi.  Lizinq verən lizinq obyektini növbəti mərhələ üçün obyekti öz əmlaına  alqı-satqı .
7.Sığortalama da mühüm mərhələ olmaqla hər iki tərəfin məsiliyyətini müəyyən qədər sıortalayır. Əgər bağlanılan lizinq müqaviləsində digər qayda nəzərdə tutulmayıbsa, o halda  satıcı lizinq obyektini sığortalamalıdır.   

8.Sığortalanmadan sonra artıq lizinq obyektini lizinqə götürənə verilir. Bu mərhələdə tərəflər lizinq obyektinin müştəriyə verilməsini təsdiq edən qəbul protokolunu imzalayırlar.
9.Obyektin lizinqə götürlməsi lizinqə alanın üzərin mühüm öhdəlik qoyur. Bu öhdəlik  vaxtlı-vaxtında lizinqə görə ödənişlərinin edilməsidir. Beləki, müqavilədə nəzərdə tutulmum tarixlərdə və məbləğdə lizinqə götürən ödənişlərini etməlidir. 

10.Baxmayaraq ki, bir növ mülkiyyət lizinqə götürənin istiofadəsinə və sahibliyinə hüquqi qaydada verilmişdir  lizinqə verənin obyektin vəziyyəti və ondan istifadəyə daima nəzarət işini həyata keşirmə hüququna malikdir. Bu isə monitorinq-maliyyə nəzarəti vasitəsilmə lizinq müqaviləsi ilə müəyyən edilmiş qaydada həyata keçirilir.  

11.Bir çox hallarda lizinq müqaviləsində lzinq obyektini müəyyən şərtlərlə lizinqə götürənin mülkiyyətinə verilməsi də nəzərdə tutulur. 

Mülkiyyət hüququnun lizinqə verəndən lizinqə götürənə keçməsi lizinq sazişi ilə nəzərdə tutulduqda  lizinq obyekti müştərinin-lizinq alanın mülkiyyətinə keçə, yaxud lizinq alan lizinq obyektini satın ala bilər.
1.2. Lizinq xidmətinin təşkili və idarə edilməsinin 
metodoloji  məsələləri
Azərbaycan Respublikasında lizinq müəssisələri xüsusi və ya cəlb edilmiş əmlakı istehlakçıya icarəyə verməkkimi fəaliyyət növü ilə məşğul olurlar. 

Lizinq xidmətini göstərən müəssisələr həm yerli və həmçinin xarici ölkələrin hüquqi və fiziki şəxsləri tərəfində yaradıla bilər. Bu fəaliyyət növü ilə məşgul olmqa istəyən müəssisələr yerli hakimiyyət orqanlarından xüsusi icazə yəni lisenziya almalıdırlar.
Lizinq xidməti maliyyələşdirmə təyinatı üzrə yönəldilən vəsaitin mənbəyinə, lizinq müqaviləsi subyektlərinin iştirakina görə əsasən üç fərqli formalarda həyata keçirilir:
1.Lizinq əməliyytının həyata keçirilməsinə yönəldilən vəsaitin mənbəyinə görə xidmət növləri:
1.1. lizinq verənin şəxsi vəsaiti hesabına təqdim olunan xidmət;
1.2. lizinq verənin  öz vəsaiti və digər mənbələrdən əldə edilən vəsait hesabına təqdim edilən xidmət.
2. Təqdim edilmiş lizinqə görə  ödənişin tərkibinə görə xidmətlərin fərqləndirilməsi:
2.1. əsas kapitalın (lizinq müqaviləsi predmetinin) satınalma dəyəri, üstəgəl digər xidmət xərcləri, habelə lizinq müəssisəsinin mənfəəti daxil edilməklə lizinq haqqı ödənilən xidmət;
2.2. əmlakın satınalma dəyəri və lizinq müəssisəsinin mənfəəti daxil edilməklə lizinq haqqı ödənilən xidmət.                        

3.  Lizinq müqaviləsi subyektlərinin iştirakına görə xidmətin formaları:

3.1. üç müxtəlif tərəfin iştirakı ilə (satıcı, lizinq müəssisəsi və icarəçi) həyata keçirilən xidmət;

3.2. iki tərəfin iştirakı ilə həyata keçirilən xidmət.
Lizinq əməliyyatının iştirakçıları arasında münasibətlər lizinq müqaviləsi ilə tənzimlənir. Lizinq müqaviləsində onun iştirakçıları, hər birinin hüquq və vəzifələri, icarəyə obyektinin məzmunu və dəyəri, bəzən icarəçinin təminatı, müqavilənin başlanma müddəti, lizinq haqqının məbləği, ödənilmə dövrləri və qaydası, lizinqin bitəcəyi dövrə əmlakın qalıq dəyəri qeyd edilir [3,6]. 
Lizinq müqaviləsinin müddəti bitdikdən sonra lizinq müəssisəsinin razılığı ilə əmlakın qalıq dəyərinə uyğun olaraq icarəçinin mülkiyyətinə keçə bilməsi imkanı nəzərdə tutula bilər. 

Müqavilənin xitamı müqavilə müddəti qurtardığı, icarəçi müəssisə ləğv olunduğu, icarəçi və lizinq müəssisəsi arasında qarşılıqlı razılıq olduğunda, məhkəmənin və ya arbitrajın qərarı əsasında, qarşısıalınmaz  qüvvə nəticəsində əmlak ləğv olunduqda, qanünvericilikdə və müqavilədə nəzərdə tutulmuş digər hallarda mümkündür.

Müqavilənin müddəti bitdikdən sonra icarəçi tərəfindən əmlakı satın alma hü​ququ olmadıqda/olduqda bundan istifadə edilmədikdə, əmlak lizinq müəs​si​sə​sinə qaytarılır. İcarəçinin günahından müqavilə pozulduqda icarəçi əmlakı mül​kiy​yətçiyə qaytarmaqla bərabər, ona dəyən zərəri də ödəyir. Lizinq müəssisəsi tərə​findən pozulduqda isə, əmlak geri qaytarılmaqla bərabər icarəçiyə dəyən zərər ödənilir.

Amerika Birləşmiş Ştatlarında iqtisadiyyatın sahələri üzrə lizinq xidmətlərindən istifadə edənlərə əsasən aşağıda qey edilənlər aid edilir [21,25].:

-nəqliyyat (35%);

- texnaloji sahə;

- komuter istehsalı və proqram təminatı;

- inkovasiya maşınqayırması (15 %), 
- kənd təsərrüfatı (5,5 %);

- tikinti (9,4 %)  
Amerika Birləşmiş Ştatlarında lizinqin uguru investisiyalarin maliyyələşməsinin bu formasının səmərəliliyi  haqqında suallara yer qoymur. ABŞ tarixi ərzində iqtisadi artımın ən davam edən dövründə xeyli rol oynayan lizinq bank kreditinin zəruri alternativi olaraq qalır. ABŞ-da lizinqin gələcək inkişafi ölkədə həm ümumi iqtisadi vəziyyətlə, həm də istehlakçılara daha sürətli və ucuz xidmət göstərməsi üçün yeni informasiya texnalogiyasından lizinq şirkətlərinin istifadə etmək qabliyyəti ilə şərtlənir [17, 21].

 Lizinq avadanlıqlarının istifadəsinin investisiya layihələrinin maliyyə-iqtisadi qiymətləndirilməsi lizinq layihəsinin qiymətləndirilməsi prosesində mühüm yer tutur. Avropanın bir çox  ölkələrində, o cümlədən rusiya federasiyasının qanunvericiliyində aşağıdakı güzəştlər nəzərdə tutulmuşdur. Lizinqverənlər maliyə lizinqi  üzrə, icarə müddəti üç ildən çox olmayaraq müqavilələr əsasında əldə etdikləri mənfəət vergisindən azad olunurlar. Eyni zamanda lizinqverənlər alınmış lizinq obyektlərini  lizinq xidməti göstərmək üçün istifadə etdikdə əlavə dəyər vergisindən və gömrük rüsumlarının bir hissəsindən və ölkəyə müvəqqəti gətirilən lizinq obyektlərindən istifadə üzrə əldə olunan mənfəətdən, vergidən azad olunurlar. Maliyə lizinqi  ilə məşğul olan və bu əməliyyatları kreditləşdirən kommersiya bankları bu əməliyyatlar üzrə mənfəət vergisindən, əməliyyatlar müddətli xarakter daşıdıqda isə 3 il  müddətədək əməliyyatların nəticəsi üzrə vergidən azad olunurlar [22,27]. 

Vergi güzəştləri sistemi üzrə lizinqalanlara da müəyyən güzəştlər verilir. Onlara  əmlak vergisinin həcmini azaltmağa, lizinq ödəmələrini məhsulun, xidmətlərin, görülən işlərin maya dəyərinə aid etməyə və bu yolla mənfəətdən vergini azaltmağa icazə verilir. Bütün bunları nəzərə alaraq maliyə lizinqinin səmərəliliyinin qiymətlən​dirilməsi zamanı  inteqral səmərə, rentabellik norması, rentabellik indeksi və ödənmə müddəti kimi göstəricilərdən istifadə olunur.

İnteqral səmərə müxtəlif dövrlərə aid olan nəticə və lizinq xidmətlərinə çəkilən xərclərinin fərqinin diskontlaşdırılaraq bir ilə, adətən hesabat dövrünün birinci ilinə gətirilməsi əsasında hesablanan göstəricidir.

Bu gətirilmə verilmiş illik göstəricinin at əmsalına vurulmaqla edilir. at əmsalı aşağıdakı kimi müəyyən olunur:

at = 1 : (1+En)t,
düstura əsasən, t - hesabat dövrünün «birinci ili» olan sıfır ili ilə verilmiş göstəricinin aid olduğu t - ili arasındakı illərin sayıdır.
En - vaxta görə gətirilmə normatividir.
Qeyd etmək lazımdır ki, vaxta görə gətirilmə normativi ölkədə formalaşmiş faiz dərəcəsi nəzərə alınmaqla layihənin risklik dərəcəsi əsasında hesablanır. Vaxta görə gətirilmə normativi göstərici olaraq müəyyən olunarkən, risksiz dərəcənin səviyyəsi, kommersiya və maliyyə risklərinin səviyəsi nəzərə alınır. Yəni faiz dərəcəsinin üzərinə risklə əlaqədar nəzərdə tutulan mükafat da nəzərdə tutulur.

Azərbaycan Respublikasında  lizinqdən daha doğrusu liznq müqaviləsi obyektindən istifadənin inteqral səmərəsini müəyyən etmək üçün aşagidaki düsturdan istifadə etmək olar:
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burada, T - hesabat ili; 
Qt - t ilindəki nəticə; 
Xt - t ilindəki xərclər.
Qeyd edək ki, inteqral səmərəlilik bir  göstərici olmaqla müsbət  nəticə olmalıdır. Bu o deməkdir ki, uzunmüddətli  xərclərin daxili rentabellik norması at əmsalını müəyyən edərkən istifadə olunmuş  En normativindən yüksəkdir. Məlum elmi mənbələrdə xalis diskontlaşdırılmış gəlir xalis, cari dəyər kimi  ifadələr inteqral səmərə anlayışının sinonimi kimi işlədilir. Daxili rentabellik norması göstəricisinin həqiqi qiymətini tapmaq üçün aşağıdakı məsələni həll etmək lazımdır. Lizinqin inteqral səmərəsinin sıfra bərabər olduğu Ex tapılır. 
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Əgər inteqral səmərə müsbətdirsə, onda Ex>En. Əgər mənfidirsə, onda Ex<En.Ex-in həqiqi qiymətini tapmaq üçün ardıcıl yaxınlaşdırma metodundan istifadə olunur. Bu vaxt Ex-in elə qiyməti müəyyən olunur ki, inteqral səmərə ya sıfra bərabər olsun, ya da sıfra yaxın müsbət və ya mənfi kəmiyyət alınsın. 

Sonra daxili rentabellik norması aşağıdakı formulla hesablana bilər. 
Ex = (En(Sn + Sn+1) + Sn(En+1 + En)) : (Sn + Sn+1),
burada, En – inteqral səmərənin sıfra  yaxın müsbət və ya mənfi qiymət aldığı diskont normasıdır; 
En+1 - En –lə müqayisədə bir bənd artırılmış/azaldılmış diskont nor​ma​sıdır ki, bu normada inteqral  səmərə sıfra yaxın mənfi və ya müsbət qiymət alır;
 Sn və Sn+1–En və En+1-ə uyğun inteqral səmərədir. 
Investisiya layihələrindən ən səmərəli  variantın seçilməsi inteqral səmərə vasitəsi ilə həyata keçirilir.

Bu iki yolla həyata keçirilə bilər. Birincisi, deferensial yanaşma yolu ilə. Bu vaxt kapital qoyuluşlarının arasındakı fərqin inteqral səmərəsi hesablanır. Bu səmərənin mənfi və ya müsbət olmasından aslı olaraq ikinci və ya birinci variant seçilir. Ikinci halda isə, daxili rentabellik norması hesablanır, hansı variant daxili rentabelliknormasının yüksək olmasını təmin edirsə, həmin variant əsas götürülür. 

Rentabellik indeksi müəyyən dövrə gətirilmiş xərclərin həmin dövrə gətirilmiş xərclərə nisbəti kimi müəyyən olunur [14, 26]. 
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Lizinqə yönəldilən kapital qoyuluşlarının özünü ödəmə müddəti xalis mənfəətin həcmi illər üzrə eynidirsə, ümumi kapital qoyuluşlarının həcmini illik xalis mənfəətlə amortizasiya ayırmalarının cəminə (pul axınına) bölməklə tapılır. Ümumiyyətlə, investisiya haqqında əsaslandırılmış  qərarları qəbul edilməsi zamanı inteqral səmərə göstəricisi  əsas götürülməlidir. Kapital qoyuluşlarının ödənmə müddəti göstəriciləri müştərək müəssisənin yaradılması və fəaliyyətinin iqtisadi səmərəliliyinintəqribi qiymətləndirmə metodudur. İnvestisiya miqyasının nəzərə almaması laxili rentabellik norması göstəricisinin əsas qüsuru hesab edilir. [10,11,13]. 
 Lizink obyektini satan və ya onu çatdıran müəssisələr xidmətdən fayda əldə etdikdə fəaliyyəti buy olla daha da stimallaşdırılır.   Belə ki, onlar nəticə ehtibari ilə lizinq xidməti göstərməklə gəir əldə edir,  öz ümumi imkanlarını artırır, məhsulun  satış bazarını genişləndirir, təqdim edilən əsas kapitalın saz vəziyyətdə saxlanılması üçün tələb olunan ehtiyat hissələrlə lizinq alanları təmin edir, satışdan sonra servis xidmətləri dəgöstərir.
Ümumiyyətlə, beynəlxalq təcrübədə lizinq xidmətindən istifadənin dinamikasını öyrənmək üçün digər amillərlə yanaşı lizinq əməliyyatlarının tərəfləri üçün onun cəlbediciliyi, vacib olması kimi şərtlərdən də istifadə edilir. 
Lizinq bank kreditləşməsindən fərqli olaraq müəyyən üstünlüklərə malikdir. Bu üstünlükləri aşağıdakı kimi xarakterizəetmək olar: 
- sahibkarın öz şəxsi vəsaitlərini cəlb etmədən lizinqə alınan kapitalın tam dəyərinin kreditləşdirilməsi; 
- lizinq əməliyyatlarının obyektlərinə vergi və amortizasiya ayırmaları üzrə güzəştlərin tətbiqi; 

- maşın və avadanlıqların köhnəlməsi üzrə risklərin lizinqə verənin üzərinə düşməsi;
- lizinq əməliyytlarında kreditləşdirmə prosesindən fərqli olaraq razılaşdırmasının çevikliyi;

- hətta az miqdarda maliyyə resurslarına malik olmayan iş adamlarının lizinq xidmətindən yararlanaraq çox çeşidli əsas kapitaldan istifadə etmə imkanı.
Qeyd edilən müsbət meylərlə yanaşı lizinqalanlar üçün lizinqdən istifadənin  mənfi cəhətləri də vardır: 
- lizinqin adi kreditləşmə prosesi ilə müqayisədə daha yüksək dəyərə malik olması; 
- lizinq müqavilə şərtlərinə əsasən infilyasiya baş verdikdə lizinq ödəmələrinin həcmi də müvafiq olaraq dəyişməsi (artır) ilə əlaqədar yaranan itkilərin artması;  
- lizinq obyektinin zaman keçdikcə mənəvi köhnəlməsinə baxmayaraq müqavilə müddətinin sonuna lizinq haqqı ödənişinin həcminin dəyişməz qalması. 

Lizinq əməliyyatının aparılması banklar üçün səmərəli nəticə verən fəaliyyət sahəsidir. Bu əməliyatlar nəticəsində banklar investisiya üçün yeni poliqonlar axtarıb tapır, uzunmüddətli lizinq əməliyyatlarında banklar sabit gəlir mənbəyi əldə edir, vergiyə cəlb olunmada güzəştlərdən istifadə edir, bunun nəticəsində özünün maliyyə potensialını artıra bilir. Banklarda lizinq əməliyatlarına maraq yaradan bir sıra amillərə fəslin əvvəlində baxılmışdır. 

Qeyd olunanlardan belə bir nəticəyə gəlmək olur ki, bankların lizinq əməliyatları ilə təkcə bilavasitə, yəni lizinq şöbəsi və ya xüsusi idarə yaratmaqla deyil, həm də birbaşa məşğul olması da yüksək səmərə verir. Belə bir halda banklara lizinq şirkətlərini kreditləşdirməyə, xüsusi törəmə müəssisələri yaradaraq öz fəaliyyət dairəsini genişləndirməyə,  lizinqin müxtəlif formalarını tətbiq etməyə, onun tətbiqi sərhədlərini genişləndirməyə imkan verir. 

Tərəflər arasında bağlanmış lizinq müqaviləsi iştirakçların öhdəliklərini, hüquq və vəzifələrini əks etdirən hüquqi sənəddir. Hər bir tərəf müqavilə əsasında öz üzərinə götürdüyü öhdəliyi yerinə yetirməyə borcludur. Məhz elə lizinq əməliyyatının səmərəliliyi tərəflərin müqavilədə nəzərdə tutulmuş şərt və tələbləri nə dərəcədə yerinə yetirilməsindən asılıdır. 

Azərbaycan qanunvericiliyinə uyğun olaraq lizinq, lizinq müqaviləsinin yerinə yetirilməsi və o cümlədən lizinqin predmetinin alınması ilə bağlı meydana çıxan iqtisaqdi və hüquqi münasibətlərin məcmusudur. Buna aydınlıq gətirmək üçün lizinq müqaviləsinin mahiyyəti barədə açıqlama vermək lazımdır.

Lizinq müqaviləsinə uyğun olaraq icarəyə verən icarədar tərəfindən göstərilən əmlakı satıcıdan alır və müvafiq haqq əsasında onu müvəqqəti olaraq icarədarın istifadəsinə verir. Müqavilə şərtlərində, satıcının və alınacaq əmlakın icarədar tərəfindən müəyyən edilməsi qeyd oluna bilər. Nəticə etibarı ilə lizinq münasibətləri lizinq müqaviləsi çərçivəsində müəyyən edilmiş tərəflərin münasibətləri ilə yekunlaşmır. Lizinqin baş tutması üçün ən azı iki müqavilə-bilavasitə icarəyə verən ilə icarədar arasında və icarəyə verən ilə satıcı arasında əmlakın alqı- satqısı üzrə müqavilələr bağlanmalıdır. 

1.3. Lizinq xidmətləri bazarının formalaşması biznesin infrastrukturun inkişaf vasitəsi kimi 

Dünya çapında bazaar iqtisadi münasibətlərinin dərinləşdiyi və o cümlədən Azərbaycanın daxili iqtisadiyyatında aparılan dərin yenilikllər, müasir tələblərə uyğunlaşma prosesləri uzun illər ərzində kök salmış və ənənəyə çevrilmiş yanaşmalardan imtinaya və çoxmülkiyyətçiliyə, birinin digərinin əmlakından qanuni şəkildə təsdiq edilmiş müqavilələr əsasında istifadəyə imkanın yaradılmasını tələb edir. 

Məlumdur ki, iqtisadi və siyasi rejimdən asılı olmayaraq bu və ya digər fəaliyyətlə məşğul olmaq, ahatə dairəsini genişləndirmək, istehsalı artırmaq və diversifikasiya siyasətini reallaşdırmaq üçün əlavə capital, investisiya yatırımı tələb olunur. Kapitalın fəaliyyətə cəlb edilməsi isə iqtisadi o cümlədən mülkiyyət müanasibətlərinin ənənvi müstəvidən Azərbaycanda yeni formalaşmaqda olan azad bazar dövriyyəsinin prinsiplərinə uyğunlaşdırılmasını, yeni vasitələrdən istifadəni zərurətə çevirmişdir.
 Qeyd edilən əlamətlər, xüsusiyyətlər Azərbaycan Respublikası və bütün keçid iqtisadiyyatlı post sovet məkanı ölkələrinə xasdır.  Belə ki, sovet hakimiyyətinin son yaşam illərində iqtisadi tənəzzül iqtisadiyyatın  bütün sahərini, onların əsas kapitalını tam yararsız vəziyyətə salmaqla tədricən maddi istehsalın bir çox sahələrində dövriyyəni sıfıra endirmişdir. Belə olan halda müəssisələrdə əsas kapitalın təkrar istehsalı aparılmamış və onlar müasir dövrün tələblərinə cavab verən məhsullar istehsal etmə qabliyyətinə malik deyildirlər. Bu kimi çətinliklər və yeni şəraitdə faliyyətin təşkili, inkişafı və  genişləndirilməsi istehsalın stimullaşdırılması, sahibkarların maraqlarını cəlb etmək məqsədilə istehsal əsas kapitalını qismən və bir çox hallarda isə tamamilə yeniləndirməlisini ortaya qoyur. 
Maliyyə vəsaitlərinin qıtlığı birşəraitdə, köməyə gələn dövlət dəstəyi və kommersiya bankları tərfəindən verilən kreditlərdir əsas kapitalın yeniləndirilməsi üçün maliyyə bazası hesab oluna bilər. Lakin mövcud durumu deqiq qiymətləndirmək lazımdır. Belə ki, banklar kredit vermək üçün yüksək faizlər, effektli nfəaliyyət göstərən obyektlərin girova qoyulması kimi əlverişsiz və onun vasitəsilə bir çox hallarda obyektlərin  ələ keçirməsi ilə nəticələnən  şərtlər müəssisələrin kreditə meyilliyini heçə endirir. Bu nöqsanlı  hallar əsasən kiçik və orta öğlçülü müəssisələrə daha çox neqativ təsir edir. Digər bir məsələ kreditin milli valyutada deyil ABŞ dollarına kotirovkada və  qısa müddətə verilməsidir.  

Dünyanın iqtisadi inkişaf etmiş ölkələrində maliyə bazarlarının inkişafı, ucuz və əlverişli resurslara çıxışla Azərbaycandakı müvafiq vəziyyətdən çox-çox fərqlənir. 

Birinci növbədə, maliyyə resursları fəaliyyət sahəsindən, dünyaya baxışından və s. bu kimi amillərdən asılı olmayaraq biznesin inkişafı və istehlak üçün kreditlərin verilməsi;
İkincisi, kreditlər üzrə faiz dərəcələrinin bir çox istiqamətlərdə cüzi olması, xüsusilə də biznes kreditlərinin verilməsində;
Üçüncüsü, kredit əldə etmək üçün sənədləşdirmədə süründürməçiliyinin olmaması;

Dördüncüsü, kreditlərin demək olar ki, arzu olunan müddətə və müvaifq səmərəli, güzəştli şərtlərlə verilməsi və s.
Resurs çatışmazlığının aradan qaldırılmasında lizinq də mühüm rol oynayır. Lizinq dünya iqtisadiyyatında artıq otuz ildən çoxdur ki, sahibkarlıq fəaliyyətinin sərbəst və effektivliyinin təmin edilməsində, rentabelliyinin yüksəldilməsində biznes fəaliyyət sahələrinin, maddi imkanlarının genişləndirilməsində dövlət əhəmiyyətli fəaliyyətin təşkilində mühüm rol oynayır.
Lizinq maliyyə problemlərinin aradan qaldırılmasında xüsusi imkana və əhəmiyyətə malik olmaqla biznesin bütün növlərinin inkişafına, göstərilən xidmətlərin və istehsal olunan məhsulların keyfiyyət göstəricilərinin yaxşılaşdırılmasına pozitiv təsir göstərir. Nəticə ehtibari ilə isə ölkəmizin iqtisadiyyaının, onun sahələrinin və əhalinin güzəranının yaxşılaşdırılmasınnın təminatçısı rolunda çıxış edir.
İqtisadi inkişaf etmiş ölkələrin əksəriyyətində göstərilən lizinq xidmətinin sayəsində maliyyə bazarında, əsas kapital bazarlarında maliyyə resurslarının əsas hissəsini təşkil edən, müəssisələr tərəfindən lizinq xətti ilə alınan texnika və texnologiya bir çox sahə istehsallarında, o cümlədən kənd təsərrüfatında, tikinti sektorunda, çörəkbişirmədə və digər bu kimi əhəmiyyətli sahələrdə üstün xüsusi çəkiyə malikdir  [13,17]. 

Fiziki və hüquqi şəxslər, sahibkarlar tərəfindən zərurət yarandıqda lazım olan avadanlığın, dəzgahın və digər əsas kapitalın effektli şərtlərlə lizinqə götürə bilməsi imkanları, lizinqin uyğun və nisbətən daha səmərəli kapital-maliyə olması bu növ xidmətdən istifadə üzrə hər bir ehtiyacı olanı stimullaşdırır.
Azərbaycan Respublikasının iqtisadiyyatının ayrı-ayrı sahələrinin inkişafında lizinq xidmətinin rolunun artması, bu fəaliyyət növündan düzgün və səmərəli istifadə xüsusilə də sanyenin qeyri-neft sahələrinin inkişafında  stimulverici kimi social-iqtisadi və psixoıoji amildir.
Əsas kapitalın  fiziki şəxslərə lizinq kimi təqdim edilməsi avadanlığın istifadəyə verilməsini nəzərdə tutur, hansı ki, şərti olaraq aşağıdakılara bölmək olar:

1.Kənd təsərrüfatı (traktor, kombayn və s.).

2. Nəqliyyat (avtomobil, təyyarə, gəmi, dəmiryol vaqomları).

3. Tikinti-inşaat (kran, betonqarışdırına, meşə ağac-şalban məhsulları).

4. Rabitə avadanlıqları (sputnik, radiostansiya və s.).

Bununla bərabər  lizinqin bir neçə növləri fərqləndirilir. Lizinqin növləri aşağıdakılardan ibarətdir:

1. Maliyyə lizinqi. Bu lizinq növü lizinqverənin təqdim etdiyi müqavilə obyektinin tam dəyərinin geri qaytarılmçasını nəzərdə tutur. Beləliklə, lizinq aktinın müddətinin bitməsilə  maliyyəlizinqinin şərtlərinə əsasən avadanlıq lizinqgötürənin mülkiyyətinə keçir.

2. Operativ lizinq. Bu müqavilə olmaqla onun əsasında lizinq predmetinin verilmə müddəti amortizasiya dövründən qısa vaxt müəyyən edilir. Maliyyə lizinqindən fərqli olaraq operativ lizinq növündə müqavilə müddətinin bitməsilə avadanlıq lizinqverənə qaytarılır. Adətən belə lizinq növündən birdəfəlik əməliyyatlarda, avadanlığın əldə olunması məqsədəuyğun olmadığı hallarda istifadə olunur. 

 Avadanlığın lizinqə verilməsinin nə olduğunu daha dətrindən dərk edilməsi üçün onun əsas formalarını öyrənmək, tədqiq etmək zərurəti yaranır. Lizinqə avadanlığın verilməsinin formalarını aşağıdakı kimi fərləndirirlər:
	Lizinq forması
	Lizinq formasının əhəmiyyəti

	Birbaşa

lizinq
	Bu sdelka nəticəsində müqavilə müddətinin (icarənin) bitməsilə sdelka predmeti üzrə bütün hüquqi zərf icarəyə götürənin, lizinq alanın öhdəsinə keçir.

	Qaytarma lizinq
	Maliyyə lizinqinin bir növüdür. Lizinqin sahibi (lizinqə verən) eyni zamanda lizinqalan kimi də çıxış edir. Geri qaytarılma lizinqinğ obyektinin mülkiyyətçisi müqavilə üzrə bu əmlak üzrə mülkiyyət hüquqlarını başqa müəssisəyə satır, eyni zamanda bəzi şərtlərinin yerinə yetirilməsi ilə müəyyən müddətə onun icarəsi barədə müqavilə hazırlayır.

	Qarışıq

lizinq
	Bu lizinq növündə icarəçiyə tələb olunan əmlak sdelkanın iştirakçılarının araya qoyduqları paylar hesabına əldə edilir. Müqavilə münasibətlərinin təsirli olduğu müddətin bitməsi ilə əmlak üzrən hüquqlar lizinqə götürənə keçir. Bu halda ilkin pay 25%-dən çox təşkil etmir.


Lizinq əmlakln əldə edilməsi və lizinq müqaviləsi əsasında sahibkarlıq fəaliyyətində istifadə üçün verilməsi üzrə investisiya fəaliyyəti növlərindən biri. Lizinqin öz növbəsində bir sıra funkasiyaları vardır ki, onlardan əsasları aşağıdakılardır.

1. Maliyyə funksiyası demək olar ki, uzunmüddətli kredit kimi məhsul istehsalçılarını istehsal üçün zəruri olan istehsal vasitələrinin dəyərinin  bior vaxtda tam ödənilməsindən azad edir.

2. İstehsal funksiyası bahalı mənəvi köhnəlmiş maşın və avadanlıqların alınması deyil, məhz istehsal məsələlərinin müvəqqəti istifadə  yolu ilə operativ həll edilməsindən ibarətdir. Bu istehsalın maddi-texniki təminatının  səmərəli üsullarından biri, yeni texnikadan, elmi-texniki tərəqqinin nəticələrindən istifadənin istifadənin asan yollarından hesab olunur. Tam lizinqdə əmlakın ötürülməsi  müxtəlif servis xidmətləri ilə müşayət ola bilər: texniki xidmət, sığorta, xammalla təchizat və s.

3.Satış funksiyası istehlakçıların sayının artırılması və yeni satış bazarlarının mənimsənilməsi, lizinq sferasına bu və ya digər əmlakı ala bilməyən fiziki və hüquqi şəxsləri cəlb etməkdir.
Funksiyalardan da güründüyü kimi ümumiyyətlə əsas kapitalın lizinq vasitəsilə istifadəyə götürülməsi maliyyə resursları məhdud olan müəssisələr üçün əhəmiyyətli olmaqla bərabər istehlakçıların tələbatının ödəmək üçün yüksək keyfiyyətli məhsullar istehsal etməyə, xidmətlər göstərməyə şərait yaradır.
Bu növ investisiyalaşdırma nəticəsində  müasir yerli və xarici ölkələrin istehsalı olan texnikanın milli istehsalda istifadəsi mümkün olur. Bütün bu işlərin reallaşdırılması isə Azərbaycanda lizinq bazarının formalaşması və inkişafını stimullaşdırır [8,9]. 
Nəticə etibarilə lizinq xidmətinin əhəmiyyəti və ölkədə istehsalın inkişafındakı rolu nəzərə alınaraq dövlətin bu sahədə apardığı siyasət sayəsində lizinq bazarının inkişaf etdirilməsi, rəqabətin gücləndirilməsi iqtisadiyyatın sahələrinin inkişafına  xidmət edəcəkdir. Mükəmməl lizinq bazarının formalaşması bazar münasibətləri şəraitində, azad rəqabət mühitində fəaliyyət göstərən müəssisələrin daha da səmərəli fəaliyyət göstərməsinə və respublika iqtisadiyyatında mühüm iqtisadi münasibətlərin formalaşmasına və sosial-iqtisadi inkişafa  yol açmaqla aşağıda qeyd edilən üstünlüklərin qazanılmasına imkan verəcəkdir:
- istehsal infrastrukturunun formalaşması;
- yeni-yeni müəssisələrin yaradılması üzrə layihələrin, bniznes-planların hazırlanması və Azərbaycan Respublikası Sahibkarlığa Kömək Milli Fonduna təqdim edilməsi, fond tərəfindən müvafiq layihələrin dəstəklənməsi ilə ölkənin iqtisadi inkiafı və əhalinin güzəranının yaxşılaşdırılması;

- Respublikamızda əhalinin maddi imkanlarının və yaçam tərzlərinin yaxşılaşdırılması; 

- bank sektoru və lizinq xidməti və digər sahələrin şaxələndirilməsi;

- maliyyə bazarlarına çıxışın asanlaşdırılması;

-  investisiyanın cəlb edilməsi, yerli və xarici ölkə investorları tərəfindən asanlıqla və qorunan kapital yatırımı əməliyyatlarının reallaşdırılması və s.
Hələ bizim eradan əvvəl 384-322-ci illərdə yaşamış qədimyunan filosofu Aristotel söyləmişdir ki,  mənfəət əldə etmək üçün hökmən əmlaka və ya avadanlığa sahib olmaq lazım deyil, ondan istifadə etmək hüququna malik olmaq və gəlir əldə etmək kifayətdir [22]. 
Lizinq – ingilis mənşəli «lease» felindən olub, mənası «əmlakı götürmək və müvvəqqəti istifadəyə vermək» deməkdir
. Qədimdə ən maraqlı qanunlar hökmdar Xammurappinin (e.ə. 1792 - 1750) verdiyi qanunlar hesab edildiyi nəzərə alınaraq hökmdar Xammurappi nəinki Qədim Mesopotamiyada fəaliyyət göstərən qanunları təkmilləşdirdi, eyni zamanda cəmiyyətin sosial-iqtisadi inkişafına səbəb olan bir sıra qanunlar da qəbul etmişdir.  Bu qanunlardan birində  lizinq anlayışı haqqında bir neçə müddəa tapılmışdır [15,18]. 

Dəqiqi amerikanın kəşfi olmasada o  amerika ixtirası sayılır və hesab edilir ki, o Amerika biznesmenləri tərəfindən su nəqliyyatından istifadə edlərək okeandan keçərək digər qitələrə gətirilmişdir. İlk lizinq xidməti göstərən müəssisə «Yunayted Steyts lizinq korporeşn»   Amerikada 1952-ci ildə yaradılmışdır. Amerikada lizinqin yaradıcısı kimi tanınmış  H.Şonfeld lizinqin potensial imkanlarını dərk etməklə bu xidmətin genişlənməsinə çalışırdı.  Qısa bir zamanda Çox çəkmədi ki, Amerikada Birləşmiş Ştatlarında lizinq xidməti göstərən şirkətlərin cəmiyyəti yaradıldı. Bu cəmiyyətlərin sayəsində lizinq müəssisələrin  maddi-texniki təminatının təminatçısına çevrildi [15,17].
Lizinq xidməti bir çoxları tərəfindən kreditləşdirmə, digər bir qrup sahibkarlar tərəfindən isə onu uzunmüddətli icarə forması kimi qəbul edirlər [26,27]. Rus iqtisadçı alimi V.D.Qazman lizinq fəaliyyətini əmlakın əldə edilməsi və onun lizinqə verilməsi üzrə investisiya fəaliyyəti növlərindən biri hesab edir.  Onun təbirincə desək  lizinq onu verən tərəfindən müvəqqəti dövriyyədən kjənar-azad xüsusi və cəlb edilmiş maliyyə vasitələrinin lizinq alanın iqtisadiyyatına investisiyalaşdırılmasıdır. 
V.D.Qazmana görə, lizinq verən həmin əmlakı istehsalçıdan almaqla lizinqə götürənn üçün hazırlayır, lizinqə götürənin fəaliyyətinə əmlak formasında yatırım edərək   onu malliyyə resursları ilə təmin edir. Sonrakı mərhələlərdə isə tədricən öz xərclərini geri qaytarır. Lizinq xidmətindən səmərəli istifadə etməklə lizinqə götürən özünün əsas kapitalının çatışmayan hissəsini də tamamlayaraq tam gücü ilə işləmə qabliyyətli fəaliyyətini təmin edir. yerli müəssisələrin, sahibkarların tələbatlarını öyrənmədən
Bəzi hallarda reallıqlar başqa cür düşünməyə əsas verir. Belə ki, bir çox hallarda lizinq xidmətləri (müəssisələri) özlərinin və lizinqə götürənlərin maraqlarına cavab verən maşın və avadanlıqları lizinq təyinatı üzrə aldıqları halda icarə verənlər isə əksinə, münasib texnika və texnologiyanın müəyyən növlərini alır və bu addımdan sonar əmlakı icarəyə götürəni axtarllar. Bu isə qeyd edilən iki məfhum arasındakı fərqin dəqiq başa düşülməsini zəruri edir. Eyni zamanda nəzərə almaq lazımdır ki, lizinqlə icarə mexanizmləri  sıx əlaqlidir. 
Lizinqi ənənəvi bank ssudasına alternativ olan maliyyələşdirmə forması kimi xarakterizə edən prof. R.M.Cəbiyevin təbirincə «... lizinq mahiyyətcə lizinq verən tərəfdən lizinq alana istifadəyə verilən avadanlıq şəklində kreditdir» (18, 211.). Beləliklə, lizinq özündə təşkilati-iqtisadi münasibətlərin ən azı üç növünü: icarə, investisiya və ticarəti birləşdirən sahibkarlıq fəaliyyəti sistemidir ki, onların da hər birinin ayrı-ayrılıqda məzmunu spesifik əmlak-maliyyə lizinq münasibətlərinin mahiyyətini tam əhatə etmir.

Lizinq verən tərəfindən lizinq müqaviləsi üzrə əmlakın əldə edilməsi və onun lizinqə verilməsi üzrə funksiyanın yerinə yetirilməsi isə lizinq fəaliyyəti hesab edilir. Lizinq fəaliyyətini hüquqi və fiziki şəxslər həyata keçirə bilərlər. Lizinq mürəkkəb, sosial-iqtisadi hadisə kimi çoxukladlı iqtisadiyyatın formalaşması və istehsal fəaliyyətinin fəallaşdırılması üzrə ən mühüm xalq təsərrüffatı funksiyalarını yerinə yetirir (sxem 1.1).
Tədqiqat işində lizinqin sadalanan funksiyalarından dördünün: maliyyə, istehsal, təchizat və vergi imtiazları funksiyaları dəqiqləşdirilir. Maliyyə funksiyası əmtəə istehsalçısının zəruri istehsal vasitələrinin tam dəyəri haqqının birdəfəlik ödənilməsindən azad edilməsində və ona maddi - əşya formasında uzunmüddətli kreditin verilməsində ifadə olunur. 

Lizinqin istehsal funksiyası istehsalat vəzifələrinin bahalı və mənəvi cəhətdən köhnəlmiş maşınların alınması yolu ilə deyil, müvvəqqəti istifadə yolu ilə operativ olaraq həll edilməsindən ibarətdir. Bu, istehsalın maddi-texniki bazasının təkmilləşdirilməsinin, yeni texnika və texnologiyanın tətbiqinin səmərəli üsuludur. 

Satış funksiyası istehlakçı dairəsinin genişlənməsini və yeni satış bazarlarının ələ keçirilməsini əhatə edir. Vergi və amortizasiya güzəştlərinin alınması funksiyası aşağıdakı xüsusiyyətlərə malikdir [6, 7, 29]: 

- lizinq üzrə götürülmüş əmlak istifadəçinin balansında əks olunmaya bilər, çünki mülkiyyət hüququnu lizinq verən özündə saxlayır;

 - lizinq ödəmələri istehsal olunan məhsulun (xidmətin) maya dəyərinə aid edilir ki, bu da müvafiq olaraq vergi tutulan mənfəəti aşağı salır; 

- lizinq obyektinin normativ xidmət müddəti bazasında deyil, kontrakt müddəti əsasında hesablanan sürətli amortizasiyanın tətbiq edilməsi əldə edilən mənfəəti aşağı salır və əmlakın təzələnməsini sürətləndirir. Nəticədə lizinq öz sferasına yeni obyektlər cəlb etməklə təkliflərin diversifikasiyasına kömək edir, istehsal vasitələri bazarını inkişaf və diversifikasiya etdirir. 





Sxem 1.3.Lizinqin əlamətləri və funksiyaları [18,19]
Lizinq istehsalın, geniş əhali təbəqəsinin həyat və məişətinin bütün tərəflərinə çoxamilli birbaşa təsir vasitələrinə malikdir. İqtisadi mənada lizinq - maddi və pul formalarında birbaşa investisiyaların köməyi ilə müəssisənin texniki cəhətdən yenidən qurulmasını və ETT-ni sürətlənməsini təmin edən əmlak münasibətləri kompleksidir. Sosial mənada lizinq - sahibkarlığa başlayanların istehsal vasitələrindən uzaqlaşdırılmasının aradan qaldırılmasının, dövlət mülkiyyətinin özəlləşdirilməsinin, əhalinin əmək fəallığının stimullaşdırılmasının və onların yaradıcılıq imkanlarının səfərbərliyə alınmasının etibarlı üsuludur. 

Siyasi mənada lizinq - təsərrüfat həyatının demokratikləşdirilməsinin və cəmiyyətin orta təbəqəsinin formalaşmasının işlək vasitəsidir. Mənəvi mənada lizinq – lizinqin köməyi ilə sağlam həyat tərzinin hüquqi əsaslarının, öz imkanlarına inamın, qanuniliyin, tərəqqi və ədalətin bərpasıdır [2,3,24]. 

Praktikada lizinq verənlər özlərini cəlb edilmiş vəsait hesabına maliyyələşdirirlər. Bütün dünyada lizinq əməliyyatlarının 80%-i kreditlər hesabına maliyyələşdirilir. İqtisadi cəhətdən inkişaf etmiş ölkələrdə lizinq şirkətləri açıq bazarda və ya depozitlər hesabına maliyyə əldə edirlər, inkişaf etməkdə olan ölkələrdə isə lizinq əməliyyatları əsasən banklar tərəfindən yaradılmış lizinq şirkətlərinə verilən kreditlər və ya beynəlxalq maliyyə qurumlarının vəsaiti hesabına maliyyələşdirilir [16,17].  
Lizinq bazarının inkişafı sahibkarları nisbətən ucuz və keyfiyyətli əsas kapitalla təmin edilıməsinə xidmət edir.  Lizinq iqtisadi inkişafa pozitiv təsir edir. Beləliklə qeyd etmək olar ki, lizinq xidmətinin və bütövlükdə bazarının inkişafı respublikada maliyyə qıtlığı olan sahibkarlara da bu xidmətdən istifadə etmkələ  fəaliyyət sahələrini, istehsalın keyfiyyətinin yüksəldilməsi və həcminin artırılmasına şərait yaradır. Bununla da lizinqin üstünlüklərini aşağıdakı kimi xarakterizə etmək olar: 

- yeni istehsalların yaranması, mövcud olanların əsas kapitalının yeniləşdirilməsi və müvafiq olaraq kiçik sahibkarlığın formalaşması və inkişafına müsbət təsir göstərməsi; 

- daxili maliyyə bazarında rəqabətin yaranmasına və artmasına xidmət etməsi;

- ölkə iqtisadiyyatının müxtəlif sahələrinə kapital yatırımının yerli və xarici investorlar hesabına artırılmasında rolunun artması;

- müəssisələrdə avadanlıq parkının genişləındirilməsinə şərait yaratması;

- mövcud və ya cəlb ediləcək pul və dövriyyə kapitalından istifadə etmədən, yəni avadanlığın alınmasına vəsait qoyulmadan bu vəsaitləri marketinqdə dövriyyə kapitalının artırılmasına, cari xərclərin ödənilməsinə yönəltmək imkanının yaradılması; 

- mövcud və təklif olunan kredit imkanlarından istifadəyə ehtiyacın olmaması;

- icarə-lizinq haqqıınnı yalnız ondan istifadə olunan müddətə görə  ödənilməsi;

- əsas kapitalın təzələnməsində lizinqin mühüm vasitəsi olması;
Lizinq təsərrüfatçılığın müasir xüsusi forması kimi çıxış edərək istehsal prosesidə bilavasitə iştark edən əsas kapitala, əmək resurslarına və onlardan istifadə səviyyəsinə təsir göstərir. Lizinq ETT-nin  nəticələrinin çevik istifadəsi, fəaliyyət sahəsinin genişlənməsi, miqyasının artırılması, ümumi xərclərin azaldılması və istehsalın intensivləşdirilməsində mühüm rol oynayır. 
Beləliklə qeyd etmək olar ki,  praktiki olaraq lizinq xidmətinin verdiyi üstünlüklər, nəticə ehtibarıilə alınan səmərə yuxarıda adları sadalanan iqtisadçı alimlərin qeyd etdikləri kimi onun üç önəmli xüsusiyyətə malikdir. Lizinqin qeyd edilən üş önəmlı xüsusiyyətləri onun multiplikativliyi, inteqrativliyi və sosiallığından ibarətdir. 

1. Bu xassə ən yeni texnikanın tətbiq edilməsi və işçinin müstəqil sahibkara çevrilməsi nəticəsində meydana çıxmaqla təkrar istehsalın bütün mərhələlərinə yayılır və onun bütün fazalarına dərindən nüfuz edir. 

2. Lizinq fəaliyyətinin bu mühüm xassəsi nəticəsində onun kəmiyyəti əlavə investisiya və texniki vəsaitlər cəlb etmədən adi sahibkarların hesabi yekun məbləğini xeyli ötüb keçmiş olur. İnteqrativ səmərə yalnız lokal hüdudlarda əldə edilmir. O həm də bütün istehsal sisteminin məhsuldar qüvvəsini inkişaf etdirir. 

3. Bu xassənin nəticəsində alınan səmərə lizinq bazarının təkcə istehsal prosesinə deyil, həm də insanların həyat və fəaliyyətinin sosial sferasına da sirayət etməsinə gətirib çıxarır. Daha doğrusu, o yalnız iqtisadi meyar kimi deyil, həm də insanların öz yaradıcılıq imkanlarının dərk olunmasında, şəxsi gəlirlərinin, müstəqilliyin artmasında ifadə edilən sosial sərvət kimi də meydana çıxır. Lizinq biznesinin səmərəli inkişaf mənbəyi onun malik olduğu potensial üstünlüklər və sövdələşmənin hər bir iştirakçısı üçün geniş imkanlar sayılır. İstehsalçı-satıcı lizinqdə hər şeydən əvvəl, maşın və avadanlıq satışının əlavə kanalını tapır ki, bu da onların alışı üçün kifayət qədər vəsaiti olmayan istehlakçılara satış həcmini genişləndirməyə imkan verir. Beləliklə, Azərbaycanda lizinq bazarının əmlak satıcısı-istehsalçısı üçün əsas yaranan mümükn üstünlükləri aşağıdakılar kimi müəyyən etmək olar:
- aktiv marketinq fəaliyyəti; 

- ikitərəfli əlaqələrin qurulması; 

- buraxılan məhsullların çeşidinin  yenilənmə tempinin sürətləndirilməsi; 

- ödəmə üzrə riskinin ləğvi; 

- səmərəli reklam vasitələrinin olması; 

- köməkçi avadanlıqlara tələbatın artması; 

- avadanlıqlardan istifadə edənlərlə əlqaələrin qurulması; 

- istehsal vasitələri bazarının inkişafı və diversifikasiyası; 

- dondurulmuş vəsaitlərin dövriyyəyə cəlb edilməsi; 

- müvəqqəti dayandırılmış avadanlıqdan istifadə və faydalanma; 

- bazar konyunkturunda neqativlərin təsirinin azaldlması.
Ölkə iqtisadiyyatının müasir iqtisadi vəziyyətində lizinq xidmətindən daha geniş kütlə sahibkarların bəhrələnməsi məqsədilə təkmil lizinq bazarının formalaşdırılması, rəqabətin stimullaşdırılması istehsal müəssisələrinin inkişafı üçün zəruridir. Lizinqin dövlət dəstəyi ilə təşkli nəticə ehtibari ilə sahibkarları da dövlət maraqları nəzərə alınmaqla fəaliyyətlərini qurmağa sövq edir. Bu isə lizinq alanlara dövlətin istehsalyönümlü siyasətinin aparılmasına və nəticədə mühüm məhsullar istehsal etməklə müvafiq səmərə əldə etməyə imkan verir.  
FƏSİL II.
Azərbaycanda lizinq xidmətinin inkişafı və Sənayenin mövcud vəziyyətinin təhlili
2.1.Azərbaycanda lizinq xidmətinin mövcud vəziyyəti
Azərbaycanda lizinqin xidmətinin yaradılması və inkişafinin aktual olması  müəssisələrin bir çoxlarında əsas kapitalın fiziki və mənəvi köhnəlməsi və müvafiq tələblərə cavab verməməsi ilə bağlıdır. Hələ də respublika iqtisadiyyatının bir çox sahə müəssisələrində əsas kapital müasir dövrün tələblərinə cavab vermir. Maşın və avadanlıqlar ya tam yararsızdır və ya mənəvi və sosial köhnəlmişdir. Belə avadanlıqların bərpası, modernləşdirilməsi baha başa gəlir və hüç də səmərəli deyil. Onları yeni müasir yexnika və texnologiya ilə əvəz edilməsi məqsədəuyğun və problemlidir. Bu kimi müşkül məsələlərin həllində lizinqin xidmətindən istifadə kara gəir.  
Lizinq müvəqqəti sərbəst və ya cəlb edilmiş maliyyə vəsaitlərinin sərmayə qoyuluşuna istiqamətlənmiş sahibkarliq fəaliyyəti növüdür ki, bu zaman maliyyə icarəsi müqaviləsinə əsasən, icarəyə verən müqavilə ilə nəzərdə tutulmuş əmlakı müəyyən satıcıdan alaraq öz əmlakına çevirmək və bu əmlakı icarəyə götürənə sahibkarlıq fəaliyyətinin aparılması məqsədi ilə ödəniş müqabilində müvəqqəti təqdim edilməsi öhdəliyini öz üzərinə götürür. Burada daha bir tərifi misal göstərmək olar ki, o, avadanlığın lizinqi üzrə milli assosiasyaların Avropa federasiyası (Leaseurope) tərəfindən qəbul edilib: «Lizinq- icarəyə götürən tərəfindən istehsal məqsədləri ilə istifadə edilmək üçün zavodun, sənaye mallarının, avadanlığın, daşınmaz  əmlakın icarəyə götürülməsi haqqında müqavilədir ki, bu zaman mallar icarəyə verən tərəfindən alınır və o, mülkiyyət hüququnu öz əlində saxlayır». [3,12,18]. Ödəniş illik, rüblük və aylıq ola bilər.
Sənayecə inkişaf etmiş ölkələr məsələn, Amerika Birləşmiş Ştataları, Almaniya Federativ Respublikası, Yaponiya, İngiltərə və digərləri lizinq xidmətindən istifadə səviyyəsinə görə lider olmaqla bank kreditlərindən və müvafiq olaraq lizinqin üstünlüklərindən bacarıqla yaralanmışlar. Dövlət və yerli hakimiyyət orqanları da məhz bu təcrübədən yararlanaraq lizinq xidməti və bankların birgə fəaliyyətinə şərait yaramalıdırlar. Bu sahədə uğurun qazanılması, lizinq xidmətinin kütləviliyinin təmin edilməsi üçün lizinq firmalarınını risklərinin bölüşüdürülməsinə ehtiyac vardır.
Riskin bölgü münasibətləri əsas kapitalın istehsalçısı - lizinqverən - lizinqə alan - zəmanət verən bank - bank kreditor - sığorta şirkəti - sahibkarlığa Milli kömək fondu və ya lizinqə regionla kömək fondu - hökümət kimi əlaqəli şəkildə təşkil edilə bilər.
Bu münasibətlərin qorunması və möhkəmlənməsi məqsədi ilə lizinqə verən  lizinq ödəmələrinin sahibkarın mənfəətı hesabına həyata keçirilmədiyi nəzərə alınaraq  onun lizinqdən əldə etdiyi mənfəətə görə də az vergi ödəməsi, lizinqə götürülən əsas kapital müəyyən olunan müddət ərzində  lizinqverənin balansında hesaba alındığı da nəzərə alınaraq ona görə də lizinqalan  onun maya dəyərindən əmlaka görə vergidən azad olması tövsiyyə olunur. 

Azərbaycan Prezidentinin demək olar ki, bütün çıxışlarında  sahibkarlığın (kiçik) inkişaf etdirilməsinin mühüm məsələ olduğunu və sahəyə özəl yanşmanı, Sahibkarlığa Milli Kömək Fondunun vasitəsilə maliyyə dəstəyinin verilməsinı vurğulayır.  Lakin, yalnız qeyd edilən mənbələrin maliyyə yardımları kifayət etmir, bu baxımdan investisiya cəlbediciliyinin artırılmasına, lizinq xidmətinin stimullaşdırılmasına ehtiyac vardır.
Respublikamızda fəaliyyət göstərən kreditvermə səlahiyyətli  təsisatlar kredit vermirlər ya da çox yüksək faizlərlə, qısa müddətə verməklə və həmçinin girov tələb etməklə bu xidmətdən istifadəçilərin sayını məhdudlaşdırılar. 
Lizinq xidmətinin düzgün təşkili və predmetinin çoxçeşidliliyinin təmin edilməsi sahibkarların maliyyə  və müəssisələrin texniki təminat problemlərinin həll edilməsində onun əhəmiyyətini artırmış olacaqdır. 
Lizinqin qeyd edilən üstünlüklərə amlik olmasına onun inkişafina mane olan amillər hələ də çoxsaylıdır:
- lizinq xidmətinin təşkili və aparılmasını tənzimləyən hüquqi bazanın mükəmməl olması;

- vergi yüklərinin kreditlə müqayisədə yüksək olması;

- ölkə iqtisadiyyatında hələ də maliyyə institutlarının və bazarının inkişaf etdirilməsi;

- təkrar maliyyələşməyə ehtiyacın olmasına baxmayaraq uzunmüddətli ucuz maliyyə resursların olmaması və s. bu kimi məsələlər lizinq bazarının  Azərbaycanda zəif inkişaf etməsinə səbəb olmuşdur;
- sahibkarların maliyyələşdirmə mənbələrinin seçilməsində düzgün qərarların qəbulu üçün zəruri olan informasiya mənbəyinin az olması və nəticə ehtibari ilə lizinq və onun üstünlükləri barədə məlumatsızlıq.
Lizinq xidmətinin işinin asanlaşdırılması və tərəflərin risklərinin fazi dərəcələrinin azaldılmasında sublizinq də mühüm rol oynayır.  Sublizinq risklərin iştirakçilar arasinda paylanmasına, hər bir iştirakçinın lehinə zəmanət dərəcəsini artırmağa və lizinq sövdələrinin maliyyələşdirilməsi üçün kredit ehtiyyatlarının  dəyərini aşagi salmaga imkan verir.
Hətta Müstəqil Dövlətlər Birliyi ölkələrində lizinq şirkətləri dövlət tərəfindən təqdim edilən  güzəştlərdən istifadə edirlər. 
Bu güzəştlər arasında aşağıdakıları xüsusilə qeyd etmək olar: 
- əsas kapitalı lizinqə götürən 3 il və ondan çox müddətı maliyyə lizinqi satışından əldə edilən mənfətdən ödəniləncək vergidən azad edilir. 
- vergiyə cəlb olunan mənfəətin müəyyən olunmasında alınan borc vəsaitlərinə  görə %-lərin ödənməsi üzrə ödənişlər, həmçinin lizinq subyektləri tərəfindən istifadə olunan bank və digər təşkilatlarin kreditləri üzrə və maliyyə lizinqi  əməliyatları üzrə lizinq ödəmələri lizinqə götürülən əsas kapital vasitəsilə istehsal olunan məhsulun maya dəyərində nəzərə alınmır.

 - Rusiya Federasiyasında lizinqverən hissə-hissə beynalxalq hüququn obyekti olan və ölkəyə müvəqqəti gətirilən məhsula münasibətdə gömrük rüsumundan və vergilərdən azad olunur [19, 21].
Yerli banklar və kreditləşdirmə səlahiyyətinə malik digər maliyyə qrumları  lizinq öhdəliklərinin icrası üçün 3 ildən və daha çox müddətə verdikləri kreditlər üzrə qazanılan mənfətə görə  vergi ödənişlərindən tam azad edilirlər.
Lizinq  fəsliyyətyini tənzimləyən  qanunvericilik aktlarına əsasən Azərbaycan Respublikasında lizinq xidməti yeli və əcnəbi hüquqi və fiziki şəxs​lər tərəfindən yaradılan maliy​yə-kredit təşkilatlari və ixtisaslaşdirilmiş lizinq müəssisələri vasitəsilə göstərilə bilinər.
Lizinq müəssisələri bir qayda olaraq lizinq müqaviləsində obyekt kimi  nəzərdə tutulan əsas kapitalın məsələn maşın və avadanlığın, dəzgahın və digər əmək vasitələrinin satın almaqla onu digər tərəfə - istehsal istehlakı üçün alan şəxslərə icarəyə verən hüquqi şəxslərdir [2, 3, 26]. 
Lizinq müəssisələri bu fəaliyyəti həyata keçirmək, ona verilən imtiyazlardan istifadə etmək hüququnu qazanmaq üçün müvafiq dövlət orqanlarından uyğun lisenziya almalıdırlar.
Artıq Respublikada çoxsaylı ixtisaslaşdirilmiş lizinq şirkətləri fəaliyyət göstərir və onların fəaliyyəti Azərbaycan Respublikasının müvafiq  qanunları vasitəsilə tənzimlənir.

Lizinq müəssisəsi tərəflər arasındakı müqavilə əsasında icarəyə verdiyi əmlakın lizinqə götürən tərəfindən qulluq edilməsi, qorunub saxlanılması və təyinatı üzrə  istifadəsi üzərində nəzarət hüququna malikdir. Tərəflər arasında bağlanan lizinq  müqaviləsində lizinq obyektinin lizinq verənin icazəsi olmadan əmlakə lizinqə götürən tərəfindən üçüncü şəxsə istifadəyə və ya onun əmlakına verilməsi hüququ verilmir.  
Bir qayda olaraq əmlakı icarəyə verməzdən əvvəl  lizinq müəssisəsi lizinq müqaviləsi obyektini heç olmasa müqavilə müddətinə sığortalatdırmalıdır. 

İcarəçi tərəfindən lizinq haqqının gecikdirilməsi və ya ödənilməməsi lizinq müəssisəsinə müvafiq olaraq geçikdirilən hər müəyyən vaxt müddətinə görə dəbbə tələb etmək və ya müqaviləyə xitam vermək hüququ veirir.
Lizinq müəssisəsi onun hüquqlarına və qanuni mənafelərinə xələl gətirən hüquqi və fiziki şəxslərin hərəkətlərindən qanunvericiliklə müəyyən edillmiş qaydada şikayət etmək hüququna malikdir.

Lizinq müqaviləsinin obyekti olan əmlak, satıcı tərəfindən texniki sənədlərə uyğun olaraq müqavilədə göstərilən müddətdə icarəçiyə təhvil verilməlidir. Təminat müddəti ərzində icarə​çi​nin təqsiri olmadan əmlakla bağlı yaranan hər hansı qüsur əmlakın satıcısı tərəfindən onun öz vəsaiti hesabına aradan qaldırılmalıdır.

Məzmunu baxımdan lizinq investisiyanın birbaşa növünə aid edilir.  Hər hansı bir lizinq obyektini lizinqə götürən lizinqəverənin çəkdiyi və sərf etdiyi yatırım xərcləri ilə bərabər  ona müəyyən ölçüdə mənfəəti də təmin etməlidir.
Lizinq əməliyyatları zamanı lizinqəgötürən lizinqəverənin maddi və dəyər formada sərf etdiyi investisiya xərclərini və ona müəyyən həcmdə mənffət ödəməlidir.

Əmlakın satıcısı satdığı əmlakın haqqını müqavilədə nəzərdə tutulmuş qaydada və müddətdə lizinq müəssisəsindən tələb etmək hüququna malikdir.                                                                                                             
Cədvəl 2.1.
Lizinqin əsas növlərinin təsnifatı, [20, 24]
	1. Lizinqin növü 
	Operativ lizinq
	Maliyyə lizinqi

	2. İştirakçıların tərkibi
	S - LV - LG
	S - LV – LG

	3. Əmlakın növü


	Hərəkətli
	İstənilən

	4. Xidmət üzrə məsuliyyət

	LV
	LG

	5. Ödəmənin xarakteri


	Artırılmış
	İstənilən

	6. Ödənmə dərəcəsi

	Qismən
	Tam

	7. Sığortalama üzrə məsuliyyət

	LV
	LV

	8. Maliyyələşdirmə mənbəyi
	LV
	LV

	burada, S - satıcı; LV - lizinqə verən; LG - lizinqə götürürən.


Ödəniləcək investisiya xərclərinin və mükafatın ümumi məbləği lizinq müqaviləsinin ümumi məbləğini əks etdirir və lizinqəgötürən tərəfindən lizinq ödəmələri şəklində ödənir. Lizinqə verənin bütün investisiya xərcləri əsaslandırılmış olmalıdır. İnvestisiya xərcləri- lizinqin predmetinin əldə olunması və onun lizinqəgötürən tərəfindən istifadəsi ilə əlaqədar liziqəverənin xərcləridir. Bu investisiya xərclərinə aşagidakilar daxildir:

- lizinqin predmetinin dəyəri;

- əmlak vergisi;
- əmlakın nəqli və qurulması xərcləri;

- lizinq müqaviləsində digər hal nəzərdə tutulmayıbsa, lizinqin predmeti ilə əlaqədar işlərin lizinqə götürənin işçilərinə öyrədilməsinə çəkilən xərclər;

- lizinqin predmeti ilə əlaqədar kömrük xərcləri;

- əgər lizinq müqaviləsində digər hal nəzərdə tutulmayıbsa, lizinqin predmetinin nəqli zamanı onun qorunması və sığortalanması xərcləri;

- bütün növ risklərdən sığortalanma xərclər;

- cəlb edilmiş vəsaitlərdən istifadəyə görə faizlərin ödənməsinə çəkilən xərclər;

- lizinqin predmetinin əsaslı təmiri üçün ehtiyatın yaradılması xərc​ləri;

- lizinqin predmetinin verilməsi xərcləri;

- lizinqin predmetinin qeydiyyatına çəkilən xərclər;

- ticarət agentinin komisiyon haqqı;

- sair xərclər.

Lizinq müqaviləsinin məbləğinin bir hissəsini əks etdirən lizinqə verənin mükafatına lizinq əqdinin həyata keçirilməsi üzrə xidmətlərə görə ödəmələr və lizinqə verənin lizinqin predmetinin əldə olunmasına və əlavə xidmətlərin yerinə yetirilməsinə yönəldilmiş xüsusi vəsaitlərinə görə faiz daxildir. 

Azərbaycan Respublikasında lizinq xidmətini həyata keçirən müəssisələr üçün dövlət tərəfindən müvafiq qaydada güzəştlər nəzərdə tutula bilər. Eyni zanada lizinq müqaviləsinə icarədarın deyil həmçinin lizin verənin (icarə verənin) iradəsilə xitam verilə bilər. Bu əsasən aşağıda qeyd edilən hallarda mümkündür:
1) müqavilədə tərəflərin hər birinin razılığı ilə qeyd edilmiş müddət bitdikdə;

2) icarəçi müəssisə ləğv olunduqda;

3) lizinverənin və icarə götürənin qarşılıqlı razılığı əsasında;

4) hər hansı bir tərəfin müraciəti və ya digər tərəfin müraciəti əsasında məhkəmənin və ya arbitraj məhkəməsi tərəfindən işə baxılaraq onların verdikləri qərar əsasında;

5) icarədarın günahı olmadan əmlakın korlandığı hallarda;

6) lizinq və əmlak münasibətlərinitənzimləyən qanunvericilikdə və  tərəflər arasında bağlanan müqavilədə nəzərdə tutulan digər hallarda.
Yuxarıda qeyd edildiyi kimi lizinq əsas müəssisələrin əsas kapitalının təzələnməsinin ən müasir və səmərəli üsullarından biridir. Ölkəmizdə də iqtisadiyyatın müasir vəziyyətində lizinq vasitəsilə təminat məqsədəuyğun və səmərəli üsuldur.  
Cədvəl 2.2
Maliyyə lizinqi ilə operativ lizinqin müqayisəsi, [19, 20]
	Amillər
	Maliyyə lizinqi
	Operativ lizinq

	Lizinqə verən tərəfindən lizinqin predmetinin əldə edilməsinin təşəbbüsü
	Lizinqə götürənin göstərişinə əsasən
	Müstəqil şəkildə, öz riskinə əsaslanaraq

	Müqavilənin müddəti
	Lizinqin predmetinin amortizasiya müddətinə bərabərdir və ya bunu üstələyir
	Adətən lizinq predmetinin tam amortizasiya müddətindən əhəmiyyətli dərəcədə az müddətə

	Lizinqin predmetinin balansda uçotu
	Tərəflərin razılığı ilə (ya lizinqdən götürəndə, ya da lizinqə götürəndə)
	Lizinqə verəndə

	Müqavilənin başa çatması 
	Lizinqin predmeti lizinqə götürənin mülkiyyətinə keçir
	Lizinqin predmeti lizinqi verənə keçirilir. Mülkiyyət hüququnun keçməsi alqı-satqı müqaviləsi əsasında mümkündür.

	Lizinq müqaviləsi üzrə hüquqlarını lizinqə götürənin üçüncü şəxsə verilməsi (o cümlədən, sublizinq müqaviləsinə görə)
	İcazə verilir
	İcazə verilmir

	Lizinq müqaviləsi üzrə öhdəliklərin lizinqə götürənin üçüncü şəxsə verilməsi
	İcazə verilmir
	İcazə verilmir


Lizinqin xidmətinin təşəkkülü, yaranması, formalaşması və inkişafı səviyyəsi ölkədə sahəni tənzimləyən qanunvericilik bazasının səviyyəsindən bilavasitə asılıdır. Mövcud vəziyyəti qiymətləndirərək qeyd etmək  olar ki, 1994-cü ilin noyabr ayının 29-da qəbul olunmuş “Lizinq haqqında” Azərbaycan Respublikası Qanunun bir neçə müddəalarında yeniliklərin edilməsinə artıq ehtiyac vardır. Bu yeniliklər əsasən lizinqin növləri, lizinqin müddəti, lizinq müqaviləsinin iştirakçılarının hər birinin risklərinin sığortalanması, girov məsələləri və s. bu kimi məsələlərin qanunda yer tapmasına və digər mühüm məslələrədə dəyişikliklərin edilməsi ilə əlaqədar ola bilər. 
Əldə edələn vəsaitlərin mənbəyinə, lizinqə görə ödənişin tərkibinə və müqavilə iştirakçılarına görə lizinq xidməti müxtəlif  formalarda həyata keçirilə bilər:
I. lizinq müəssisəsinin nizamnaməsinə uyğun olaraq onun fəaliyyətinin reallaşdırılmasına təyinat almış investisiya vəsaitinin  maliyyələşdirmə mənbəyinə görə lizinq xidmətinin göstərilmə  forması:
1.1. xüsusi vəsaiti hesabına əsas kapitalı  lizinqəvermə xidməti göstərən lizinq müəssisələri;

1.2. xüsusi vəsaiti hesabına və həmçinin dəgər maliyyələşdirmə mənbələri hesabına lizinq xidməti göstərən müəssisələr. Lizinqin bu formada təqdimatı zamanı lizinq obyektinin dəyərində  lizinq müəssisəsinin payı 30%-dən  az ola bilməz.
II. lizinq müəssisəsinin lizinq ödənişlərinin tərkibinə görə lizinq xidmətinin göstərilmə  forması:

2.1. əsas kapitalın - lizinq obyektinin satınalma dəyəri və onunla bağlı digər xidmət xərcləri, habelə lizinq müəssisəsinin mənfəəti daxil edilməklə lizinq haqqı ödənilən xidmət; 
2.2. lizinq obyektinin satınalma dəyəri və lizinq müəssisəsinin mənfəəti daxil edilməklə lizinq haqqı ödənilən xidmət; 

III. lizinq müəssisəsinin nizamnaməsinə uyğun olaraq lizinq müqaviləsi subyektlərinin iştirakına görə lizinq xidmətinin göstərilmə  forması:
3.1. ən az üç müxtəlif tərəfin, daha doğrusu satıcı, lizinq müəssisəsi və icarəçilərin  iştirakı ilə həyata keçirilən xidmət; 

3.2. yalnız  iki tərəfin iştirakı ilə həyata keçirilən lizinq xidmət. 
Müvafiq qanuna əsasən lizinq müqaviləsinin obyekti kimi istehsal təyinatlı binalar, dəzgahlar, maşınlar, avadanlıqlar, nəqliyyat vasitələri  və sair bu və ya digər  əmlak çıxış edə bilər.
2.2. Azərbaycan sənayesinin mövcud vəziyyətinı xarakterizə edən göstəricilərin təhlili

Hökümətin sənaye siyasətinə müvafiq olaraq ölkə iqtisadiyyatının o cümlədən sənayenin şaxələndirilməsi istiqamətində aparılan əmək və kapitaltututmlu işlər və struktur islahatları nəticəsində sənayenin bir çox sahələrində inkişafa nail olunmuşdur.   Ölkə sənaysində formalaşmış ƏD-nin həcmi tədqiqi olunan 2012-ci ildə də 27 mlrd. man. çatmış, onun ümumi daxili məhsuldakı payı 50 faizə bərabəır olmuşdur.  

Qeyd edilən ildə  (2012-ci ildə) sahə müəssisələrində 33945.6 mln. man. müxtəlif təyinatlı məhsul istehsal edilmişdir. Sahə istehsalının 75,4 faizi və ya 25609.8 mln. man. mədənçıxarma, 18.9 faizi və ya 6423.8 mln. man. emal, 5.1 faizi və ya 1720,9 mln. man. elektrik enerjisi, qaz və buxar istehsalı, bölüşdürülməsi və təchizatı, 0.6 faizi və ya 191,2 mln. man. su təchizatı, tullantıların təmizlənməsi və emalı sahələrində istehsal edilmişdir. 
Sahə istehsalının ümumi həcmində qeyri-neft sənayesinin xüsusi çəkisi 19,2 faiz  və ya  6518.6 mln. man. bərabər olmuşdur [28].
Ölkənin emal sənayesində tədqiqi olunan dövtün ilk ilində, yəni 2012-ci ildə 6423.8 mln. man. və ya 2011-ci ilin müvafiq dövrünə nisbətən 5.4 faiz artıq məhsul buraxılmışdır. Respublikanın emal sənayesinin qeyri-neft sənaye sahələrində istehsalın xüsusi çəkisi 69.2 faizə və ya 4444.9 mln. manata bərabər olmuşdu.
Cədvəl 2.3. 

2012-ci ildə sənaye sahələrində məhsul istehsalı, %-lə

	№
	Azərbaycanın ümumi sənaye
sahələri üzrə
	Azərbaycanın ümumi sənaye sahələri üzrə məhsul istehsalı, %-lə

	1
	Ümumi sənaye üzrə
	100

	2
	Mədənçıxarma sənayesi üzrə
	75,4

	
	Emal sənayesi üzrə
	18,9

	3
	Elektirk enerjisi, qaz və buxar istehsalı, bölüşdürülməsi və təchizatı üzrə
	5,1

	4.
	Su təchizatı, tullantıların təmizlənməsi və emalı üzrə
	0,6


Tədqiqat ilində ölkənin emal sənayeni təşkil edən ayrı-ayrı sahələrin artım dinamikasının cədvəl 2.4-ə əsasən necə dəyişməsinə diqqət yetirməklə aşağıda qeyd edilən mənzərəni görmək olar. 

Cədvəl 2.4. 

Emal sənayesi, müqayisəli qiymətlərlə, 2012-ci il üzrə

	Emal sənayesinin sahələri
	Faktiki qiymətlə (milyon manat)
	Əvvəlki ilin müvafiq dövrünə nisbətən,
faizlə

	Cəmi
	6423.8
	105.4

	Qida məhsullarının istehsalı
	2482.0
	103.1

	İçki istehsalı
	159.6
	110.0

	Toxuculuq sənayesi
	58.0
	1.6

	Geyim istehsalı
	38.4
	118.5

	Dəri və dəri məmulatlarının, ayaqqabıların istehsalı
	15.6
	1.5

	Poliqrafiya fəaliyyəti
	30.1
	1.8

	Neft məhsullarının istehsalı
	1978.9
	95.5

	Rezin və plastmas məmulatlarının istehsalı
	63.2
	2.3

	Tikinti məmulatlarının istehsalı
	315.0
	116.8

	Metallurgiya sənayesi
	319.7
	115.9

	Hazır metal məmulatlarının istehsalı
	119.6
	1.4

	Kompüter və digər elektron avadanlıqların istehsalı
	88.2
	130.2

	Elektrik avadanlıqlarının istehsalı
	242.3
	1.7

	Sair nəqliyyat vasitələrinin istehsalı
	12.7
	123.8

	Mebel istehsalı
	46.8
	2.2

	Maşın və avadanlıqların quraşdırılması və təmiri
	122.8
	139.2


Belə ki, 2012-ci il ərzində 2011-ci illə müqayisədə  qida məhsulları istehsalında 3.1 faiz,  metallurgiya sənayesində 15.9 fazi, tikinti məmulatlarının istehsalında 16.8 faiz, elektrik avadanlıqlarının istehsalı sahəsində  1.7 dəfə, içki istehsalında 10 faiz, maşın və avadanlıqların quraşdırılması və təmiri sahəsində 39.2 faiz, hazır metal məmulatlarının istehsalında  1.4 dəfə, kompüter və digər elektron avadanlıqların istehsalı sahəsində 30.2 faiz, rezin və plastmas məmulatlarının istehsalında 2,3 dəfə, yüngül sənayenin aparıcı sahəsi olan toxuculuq sənayesində 1,6 dəfə, mebel istehsalında 2,2 dəfə, geyim istehsalında 18,5 faiz, dəri və dəri məmulatlarının, ayaqqabıların istehsalınd 1,5 dəfə  artıma nail olunmuşdur.  
Buraxılan sənaye məhsulunun 29907,5 mln. man. və ya 88,1 faizi Bakı şəhərində, 4038,1 mln. manatı və ya 11,9 faizi isə respublikanın ayrı-ayrı regonlarında istehsal olunmuşdur. Ölkənin iqtisadi rayonlarında buraxılmış sənaye məhsulunun 20 faizi Aran iqtisadi rayonunun, 12.9 faizi Abşeron, 7.9 faizi Gəncə-Qazax, 3.1 faizi Naxçıvan, 56.1 faizi isə digər iqtisadi rayonların payına düşür. 

Ölkənin müxtəlif sənaye müəssisələri tərəfindən 2013-ci ildə respublikada 31367,1 mln. man. məhsul istehsal olunmuşdur. 
2013-cü ildə ölkənin kiçik sahibkarlıq subyektləri çıxılmaqla, ölkədə istehsal olunan sənaye məhsulu ümumi məhsul istehsalının 93.1%-ni təşkil etmiş və əvvəlki ilin müvafiq dövrü ilə müqayisədə 1,8 faiz  artmışdır.
Sənaye məhsulunun 24900,9 milyon manatı 79.4%-i mədənçıxarma, 4509,2 mln. man. və ya  14.4 faizi emal, 1757,5 mln. man. və ya  5.6 faizi elektrik enerjisi, qaz və buxar istehsalı, bölüşdürülməsi və təchizatı, 199,6 mln. man. və ya  0,6 faizi su təchizatı, tullantıların təmizlənməsi və emalı sahələrində hazırlanaraq istehlaka yönəldilmişdir. 
Ölkə sənaye məhsulları istehsalında qeyri-neft məhsullarının xüsusi çəkisi 14.2 faiz  olmuşdur ki, bu da 4462,7 mln. man. bərabərdir. İlin sonuna sahə (istehsalçı)  müəssisələrinin anbarlarında 262.1 mln. man. dəyərində hazır məhsul qalığı qalmışdır. Hazır məhsul qalığının 192.3 mln. man. və ya 73.4%-i emal sənayesində fəaliyyət göstərən istehsalçı müəssisələrin payına düşür. Hazır məhsul qalığının 93.3%-ni və ya 244.5 mln. man. istehsalçı müəssisələrin özünün istehsalı olan hazır məhsullar təşkil etmişdir
.
Sənaye məhsulunun 94.0%-i və ya 29468.8 mln. man. Bakı şəhərində, 6.0%-i və ya 1898.3 mln. man. isə digər iqtisadi rayonlarda istehsal olunmuşdur. Bakı istisna olmaqla, regionlar üzrə istehsal olunmuş sənaye məhsulunun 41.8%-i Aran iqtisadi rayonunun, 25.7%-i isə Abşeron iqtisadi rayonunun, 14.6%-i Gəncə-Qazax iqtisadi rayonunun, 6.9%-i Naxçıvan iqtisadi rayonunun, 11.0%-i isə digər iqtisadi rayonların payına düşmüşdür (cədvəl  2.5).

Cədvəl 2.5. 
2013-cü ildə sənaye məhsulunun Bakı şəhəri və iqtisadi rayonlar
üzrə bölgüsü,  %-lə
	№
	Bakı şəhəri və iqtisadi rayonlar üzrə
	Sənaye məhsulu, %-lə

	1
	Ümumi istehsal üzrə
	100

	2
	Bakı şəhəri üzrə
	94,0

	
	Abşeron iqtisadi rayonu üzrə
	1,6

	3
	Gəncə-Qazax iqtisadi rayonu üzrə
	0,9

	4.
	Şəki-Zaqatala iqtisadi rayonu üzrə
	0,04

	5.
	Lənkəran iqtisadi rayonu üzrə
	0,2

	6.
	Quba-Xaçmaz iqtisadi rayonu
	0,2

	7.
	Aran iqtisadi rayonu üzrə
	2,5

	8.
	Yuxari Qarabağ iqtisadi rayonu üzrə
	0,04

	9.
	Dağlıq-Şirvan iqtisadi rayonu üzrə
	0,2

	10.
	Naxçıvan iqtisadi rayonu üzrə
	0,4

	Mənbə: http://www.stat.gov.az


Hesabat dövrü ərzində emal sənayesində məhsul istehsalının strukturunda yüksək xüsusi çəkiyə malik alt sahələr neft məhsullarının istehsalı (46.4%), qida məhsullarının istehsalı (9.9%), tikinti məmulatlarının istehsalı (7.0%), metallurgiya sənayesi (6.7%), maşın və avadanlıqların istehsalı (5.5%), kimya sənayesi (4.4%) sahələri olmuşdur.

Hesabat dövründə emal sənayesinin alt bölmələri üzrə əvvəlki ilin müvafiq dövrü ilə müqayisədə sair nəqliyyat vasitələrinin istehsalında 2,3 dəfə, poliqrafiya məhsullarının istehsalında 43,4%, maşın və avadanlıqların quraşdırılması və təmiri sahəsində 31,3%, dəri və dəri məmulatlarının, ayaqqabıların istehsalında 30,9%, avtomobil və qoşquların istehsalında 28,9%, maşın və avadanlıqların istehsalında 25,1%, tikinti məmulatlarının istehsalında 21,0%, kimya sənayesində 19,5%, elektrik avadanlıqlarının istehsalında 14,6%, içki istehsalında 13,6%, əczaçılıq məhsullarının istehsalında 12,8%, sair sənaye məhsullarının istehsalında 11,6% və s. sahələrdə artım qeydə alınmışdır.

2013-cü ilin yanvar-dekabr ayları ərzində su təchizatı, tullantıların təmizlənməsi və emalı sahəsində məhsul buraxılışı əvvəlki ilin müvafiq dövrünə nisbətən 11.6% artaraq 199.6 milyon manata çatmışdır. Yanvar-noyabr ayları ərzində bu sahədə çalışanların orta siyahı sayı 21.1 min nəfər olmuşdur. Qeyd edilən dövrdə bu sahədə orta aylıq nominal əmək haqqı 16.8% artmış və 328.4 manata yüksəlmişdir. 2013-cü il ərzində bu sahədə 610.0 mln. m3 suyun yığılması, təmizlənməsi və paylanması həyata keçirilmişdir ki, bunun da 38.1%-i əmtəəlik olmuşdur.

2014-cü ildə sənayedə istehsal olunmuş malların və göstərilmiş xidmətlərin həcmi 31,9 mlrd. manat təşkil etmişdir. Özəl bölmədə istehsalın həcmi sənaye məhsulunun 79,5%-i təşkil etmişdir. Ümumi istehsalın 92,4%-i sənaye mallarının istehsalı, 7,6%-i isə sənaye xarakterli xidmətlərin göstərilməsi hesabına yaradılmışdır 
.
2014-cü ildə fəaliyyət göstərən sənaye müəssisələrinin sayı 2410 ədəd olmuşdur. Bu müəssisələrin 22,1%-i dövlət, 77,9% isə qeyri-dövlət müəsisələrinin payına düşür. Fəaliyyət göstərən müəssislərdən 1706 ədədi kiçik, 704 ədədi iri müəssisələrin payına düşür.

2014-cü ildə - "Sənaye ili"ndə ölkədə 20-dən çox orta və iri sənaye müəssisəsi açılmış, mövcud sənaye müəssisələrinin istehsal gücləri artırılmışdır. Bu müəssisələr arasında "Norm" sement zavodu, Gəncədə Alüminium yarımfabrikat istehsalı zavodları, Azərbaycan kağız və karton istehsalatı kombinatı, Sumqayıtda yağ fabriki, Sumqayıt mis emalı zavodu, Sumqayıt Tekstil Parkının yeni fabrikləri, "Arpaçay-1" və "Arpaçay-2" Su Elektrik stansiyaları, Suraxanı Günəş Elektrik Stansiyası, Qəbələdə "Gilan" qida şəhərciyi, Ağdaşda yem emalı və quru meyvə istehsalı müəssisələri, müxtəlif regionlarda istismara verilmiş kərpic, asvalt, metal konstruksiya zavodları, meyvə-tərəvəz emalı və s. müəssisələri qeyd etmək olar. Bundan başqa, hazırda dövlətin güzəştli kredit dəstəyi ilə özəl sektor tərəfindən 30-dan çox sənaye müəssisəsi qurulmaqda və genişləndirilməkdədir. Ümumilikdə 2014-cü ildə yeni açılmış sənaye müəssisələrinin sayı 228 ədəd olmuşdur.

Respublikanın iqtisadiyyatında qeyri-neft sənaye sahələrində  ümumi buraxılış 7,2 mlrd. man. təşkil etmiş və ötən illə müqayisədə 6,9% artmışdır. Bu artım əsasən avtomobil və qoşquların istehsalı (58,2%), maşın və avadanlıqların quraşdırılması və təmiri (41,0%), kimya sənayesi (32,0%), tikinti materiallarının istehsalı (22,2%), elektrik avadanlıqlarının istehsalı (12,1%), metallurgiya sənayesi (11,0%), içki istehsalı (8,1%) sahələrində müşahidə olunmuşdur.

Sənaye məhsulunun 69,6% mədənçıxarma, 24,0% emal, 5,7% elektrik enerjisi, qaz və buxar istehsalı, bölüşdürülməsi və təchizatı, 0,7% isə su təchizatı, tullantıların təmizlənməsi və emalı bölmələrində istehsal olunmuşdur.
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Qrafik 2.1. Sənayedə ümumi buraxılışın istehsalı,  2014-cü il
.
 Mədənçıxarma bölməsində istehsalın həcmi 22,2 milyard manat olmuşdur. Mədənçıxarma sənayesi ümumi məhsul buraxılışının 69,6%-i təşkil edir. 2014-cü ildə mədənçıxarma sənayesi üzrə fəaliyyət göstərən sənaye müəssisələrinin sayı 318 ədəd olmuşdur. Bu müəssisələrin 7,2%-i dövlət, 92,8% isə qeyri-dövlət müəsisələrinin payına düşür. Fəaliyyət göstərən müəssislərdən 255 ədədi kiçik, 63 ədədi iri müəssisələrdir. Sahənin əsas məhsulu olan xam neft hasilatı 42,0 milyon ton, təbii qaz hasilatı isə 29,4 mlrd. m3 təşkil etmişdir. 2013-cü illə müqayisədə neft hasilatı 3,2% azalmış, qaz hasilatı isə 0,7% artmışdır. 2014-cü ildə bu sahə üzrə yeni açılmış sənaye müəssisələrin sayı 28 ədəd olmuşdur. Mədənçıxarma sənayesi müəssisələrinin anbarlarında 45,3 mln. man. və ya ölkə sənayesi üzrə olan hazır məhsul ehtiyatının 17,5%-i qədər hazır məhsul olmuşdur  (qrafik 2.4).

2015-ci il yanvarın 1-nə qida, içki və tütün məmulatlarını istehsal edən müəssisələrin anbarlarında 33,3 milyon manatlıq və ya ölkə sənayesi üzrə olan hazır məhsul ehtiyatının 12,8 faizi qədər hazır məhsul olmuşdur (qrafik 2.5).
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Qrafik 2.5. 2014-cü ildə əvvəlki ilin müvafiq dövrünə nisbətən qida məhsullarının istehsalının dinamikası (artan yekunla, %-lə)
.
Ümumilikdə, iqtisadiyyatın şaxələndirilməsi və struktur islahatları ilə əlaqədar olaraq son illərdə həyata keçirilən sənayeləşmə tədbirləri çərçivəsində neft-qaz, qızıl və digər hasilat sahələrində əldə edilmiş uğurlarla yanaşı, sənayenin diversifikasiyası genişləndirilmiş və bu sahədə yeni  güclər istifadəyə verilmişdir. Belə ki, qısa müddət ərzində qeyri-neft sənayesində ölkə iqtisadiyyatı üçün mühüm əhəmiyyət kəsb edən və müasir texnologiyalara əsaslanan rəqabətqabiliyyətli müəssisələr yaradılmışdır.

Son illərdə ölkə iqtisadiyyatında sənayenin inkişafı baxımından əhəmiyyətli sənaye müəssisələrinin yaradılması və yenidən qurulması sahəsində mühüm işlər görülmüşdür. Qaradağda sement zavodunun istehsal gücünün artırılması və yeni zavodun inşası, Qazaxda, Naxçıvanda sement zavodlarının tikilib istifadəyə verilməsi, Gəncədə alüminium istehsalı kompleksi, Gəmiqayırma zavodunun fəaliyyəti, Daşkəsən və Gədəbəydə qızıl-mis emalı, Sumqayıtda polad borular, Azərbaycan Polad İstehsalı Kompleksinin yaradılması ölkədə sənayenin növbəti mərhələdə daha dərin şaxələndirmə siyasətinin həyata keçilməsinə geniş imkanlar yaradır. Bununla yanaşı, Sumqayıtda neft-kimya sahəsində aparılan müasirləşdirmə işləri, karbamid zavodunun təməlinin qoyulması da gələcəkdə qeyri-neft sənayesinin diversifikasiya olunmasına töhfə verəcəkdir.

Sənayeləşmə çərçivəsində ölkəmizdə yeni yaradılan istehsal sahələrindən müdafiə sənayesinin qurulmasını xüsusi qeyd etmək lazımdır. Qısa müddət kəsimində bu sahədə 50-yə yaxın yeni istehsal sahəsi yaradılmış və 900-dən çox çeşiddə müdafiə təyinatlı məmulatların istehsalı təşkil olunmuşdur. Müdafiə sənayesi müəssisələri tərəfindən hərbi təyinatlı məhsullarla yanaşı, mülki məmulatların da istehsalı təşkil olunmuşdur ki, onların həcmidə son illərdə 2 dəfə artırılmışdır.

Ötən 12 ildə yüngül sənaye sektoru üzrə Bakı, Naxçıvan, Gəncə, Sumqayıt, Yevlax, Quba və ölkənin digər bölgələrində yaradılmış tekstil, mebel və başqa bu kimi əhalinin tələbatı baxımından vacib istehsal müəssisələri tikilib istifadəyə verilmişdir. Ölkədə əhalinin ərzaq məhsulları ilə təminatının yaxşılaşdırılması çərçivəsində İmişlidə şəkər zavodu, Abşeronda duz zavodu, Ağcabədidə süd və süd məhsulları kombinatı, Qəbələdə, Xaçmazda konserv zavodları, Oğuzda, Şəkidə, Ağsuda və digər bölgələrdə yeni və müasir avadanlıqlarla təchiz olunmuş qida sənayesi müəssisələri fəaliyyətə başlamışdır.

FƏSİL III.
Azərbaycanda lizinq FƏALİYYƏTİNƏ MANE OLAN AMİLLƏR VƏ inkişaf perspektiləri

3.1. Azərbaycan respublikasında lizinq xidmətlərinin inkişaf perspektivləri

Lizinq sosial-iqtisadi əhəmiyyəti nəzərə alınaraq Respublikamızda bu xidmət növünün inkişafi və əhatəsinin genişləndirilməsi üçün maliyyə resurslarının cəlb edilməsi zəruridir. Bu resursların mənbəyi kimi həm daxili, həmçinin xarici investorlar çıxış edə bilərlər. 

Azərbaycanda lizinqin müvəffəqiyyətlə tətbiq edilməsinin vacib elementi lizinq münasibətləri potensial lizinq alanların və lizinq xidməti göstərənlərin bir araya gətirilməsi üçün təşəbbüslərin göstərilməsi, Lizinq xidməti tərəfindən sahibkarların tələblərinin, lizinqalanlar tərəfindən verilən şərtlərin yumşaldılması barədə təkliflərin öyrənilməsi  hər tərəfin birgə iştirakı ilə qanunvericiliyin şərtləri və biznes maraqları  nəzərə alınmaqla  optimal tələblərə cavab verən ümumi lizinqeverme sxeminin hazırlanması mümkündür.
Həmçinin dövlət strukturları, maliyyə və özəl sektorun nümayəndələrinə birgə ixtisaslaşdirilmiş məşgələlərin keçirilməsi üçün potensial tərəfdaşlar kimi mövcud olan təhsil müəssisələri aşkar edilir. 
Lizinqin səmərəli təşkili və reallaşdırılması məqsədi ilə Respublikada  lizinq, onun üstünlükləri haqqında ictimayətə geniş məlumat vermək məqsədi ilə müəyən tədbirlər palnının hazırlanması, əhalinin geniş təbəqələri arasında kütləvi informasiya mənbələri və bilavasitə sahibkarlarla görüşlərin təşkili və bu kimi müvafiq yığıncaqların aparılması zərurətdən irəli gəlir. Bu kimi tədbirlərin hazırlanması və reallaşdırılması ölkənin müxtəlif rayon və qəsəbələrində, kiçik sahibkarların fəaliyyət göstərdiyi kəndlərdə onları işdən ayırmadan aparılması daha effektiv olur. Lizinqin əsas xüsusiyyəti istehsalın səmərəli təşkili  və kiçik sahibkarlığın inkişafı yolunu təklif edir. Lizinq xidmətinin təşkili və  münasibətlərin səmərəli təşkili məqsədilə subyektlər arasındakı əlaqə aşağıda təklif olunan sxemə uyğun qurulması məqsədəuyğundur:  
                                                                                                                                      Sxem 1
                                                                                                  Sxem 2

                                                    

Azərbaycan reallıqları nəzərə alınmaqla demək olar ki, fəaliyyət göstərən sahibkarların bir qismi və yeni yaradılması nəzərdə tutulan müəssiələrin (onların təsisçilərinin) şəxsi vəsait baxımından zəif olması və  kredit qabliyyətləri aşagi olduguna görə və ölkədə banklar tərəfindən verilən kreditlərin məbləğinin və kredit  müddətinin az olması və faiz dərəcələrinin yüksək olması belə müəssisələrin əsas kapitalla təmin edilməsində, maliyyələşdirilməsində lizinq şirkətlərinin rolnu artırır. Respublikanın daxili maliyyə bazarında lizinq rəqabətin güclənməsinə xidmət etməklə kreditlərin və lizinqin verilməsi üzrə faiz dərəcələrinin və digər şərtlərin müsbət dəyişməsinə səbəb olur. Dünya üzrə inkişaf edən ölkələrdə bank kreditləşməsinin əhəmiyyəti nəzərə alınaraq alternativlərin yaranması, məsələn liznq xidmətinin geniş inkişafı paralel olaraq bir neçə istiqamətli resurslardan alternativ istifadə imkanları yaradır. Lizinq və bank xidmətindən paralel istifadə etməklə  alınmış  borcun məbləginin  azlmasına imkan yaradir.
Lizinq xidmətinin düzgün təşkili və onun fəaliyyətinə dövlət nəzarəti, slğorta və maliyyələşdirmənin məqsədyönlülüyü ümumiyyətlə qtisadiyyatın sahələrinə maliyyə yatırımlarının həcmini artırır. Bank maliyyələşdirilməsinə alternativ kimi çıxış edən lizinq digər maliyyələşdirmə formalarından istifadə edilməsinə, maşın və avadanlıqların və digər əsas kapitalın satış həcmlərinin artmasına səbəb olur. Lizinqin əsas xüsusiyyətlərindən biri də yerli və xarici təchizatçılarla kredit alma imkanı olmayn və ya maliyy-borc riski edə bilməyən müəssisələr sırasından da yeni alıcıların cəlb edilməsi mexanizmini təklif edir [2,4]. Digər bir xüsusiyyət sahibkarın maşın və avadanlığın alınmasına ilkin maliyyə vəsaitinin tələb olunmamasıdır. Sahibkar kreditə sərf edəcəyi vəsaitləri marketinqə, dövriyyə fondlarının artırılmasına, cari xərclərə yönəldə bilər. 
Əsas kapitalı lizinqə alanlar aylıq ödənişlər etməklə maşın və avadanlıqlardan dərhal istifadə etmək və yeni müasir texnika texnologiyadan istifadə etməklə gəir, mənfəət qazanmaq və müvafiq olaraq artıq lizinq obyektlərinin istismarından alınan gəlirdən ödənişlər etmək imkanı qazanırlar.
Daşinma, quraşdirma, personalin təliminə çəkilən xərclər də daxil olmaqla lizinq avadanlığın dəyərinin 100% maliyyələşdirə bilər. Bank kreditindən fərqli olaraq qabağcadan ödəniş və müəyyən dəyərdə aktivlərə malik olmaq tələb olunmur.
Lizinq mütəmadi olaraq avadanlığın təzələnməsinə və bununla da müasir texnologiyadan istifadə edilməsinə imkan yaradır. Vəsaitin çatışmaması üzündən lazım olan avadanlığın alınması gecikdirildikdə, yaxud bundan imtina edildikdə lizinq əvəzolunmazdır, çünki o, lizinq ödənişlərinə az məbləğlərin xərclənməsinə və eyni zamanda lazım olan avadanlıqdan istifadə edilməsinə imkan yaradır. Lizinq hətta büdcəsinin xeyli məhdud olan müəssisələr üçün də mümkündür [5,6].

Avadanlığın lizinq verənin mülkiyyətində olması lizinq alanın kredit qabiliyyətli olmasını sübut etmək, yaxud girov təklif etmək vəzifəsini istisna edir. Bu faktın mövcud olması qeyri təkmil girov qanunvericiliyi olan ölkələrdə fəaliyyət göstərən müəssisələr üçün lizinq xüsusilə əlverişli edir. 
Lizinq iki yerə bölmək olar;

- maliyyə lizinqi;

- operativ lizinqi. 

Maliyyə lizinqinə dəyəri tam ödənilən lizinq aid edilir. Maliyyə lizinq verənin maşın və avadanlıqların tam amortizasiyasını və onun mənfəətini təmin etmək üçün kifayət edən müəyyən olunmuş məbləğin icarə müddəti ərzində ödənilməsini nəzərdə tutur. 

Operativ lizinqə icarə müddəti avadanlığın xidmət müddətindən qısa olan sövdələr aid edilir, icarəyə verilən  avadanlıqğın alınmasına icarə verənin çəkdiyi xərclər yalnız hissə-hissə icarənin ilkin müddəti ərzində ödənilir.

Lakin bu fəslin birinci paraqrafında qeyd olunduğu kimi, lizinqi icarə ilə qarışıq salmaq olmaz. Bunlar eyni anlayışlar deyildirlər. Bir daha qeyd etmək lazımdr ki, lizinqin icarədən prinsipial fərqi vardır. Lizinq verən nəyi isə yalnız konkret bir istehlakçının maraqlarına əsasən alır. İcarə zamanı isə əksinə, icarəyə verən ilkin olaraq, texniki vəsaitlərin müəyyən çeşidini alır, sonra isə icarədən istifadə edəni axtarır. Məhz bu vəziyyət lizinq ilə icarə arasında bərabərlik işarəsini qoymağı aradan qaldırır.

Hal-hazırda «Azərlizinq» aşağıdakı lizinq xidmətlərini göstərir:

- yerqazan və inşaat-yol texnikasının, nəqliyyat vasitələrinin və ixtisaslaşdırılmış nəqliyyatın, kiçik mexanizasiya vasitələrinin, elektron-ölçü və məişət texnikasının qısa və uzunmüddətli lizinqi;

- maşın və mexanizmlərin, nəqliyyat vasitələrinin xidmət heyəti-maşınist və sürücülərlə  birgə verilməsi;

- ağır çəkili və uzun ölçülü yüklərin daşınması üzrə xidmətlər;

- lizinqə verilən texniki vasitələrin təmiri və onlara xidmətin göstərilməsi;

- «Azərlizinqin» 700-ə yaxın istehlakçı və 10-dan çox nəhəng xarici şirkətdən ibarət müştəriləri vardır. Onun əsas müştəriləri Dövlət Neft Şirkəti, neft yataqlarının işlənməsi və neftin çıxarılması ilə məşğul olan iri konsorsiumlar, aparıcı tikinti şirkətləri, eləcədə respublika əhalisidir.

Lizinq xidmətlərinin nomenklaturasında 250 mln. man. dəyərində plyonkaların avtomatik çıxarılması və digər fotoişlərin görülməsi üçün fotoavadanlıqlar komplekti, hər biri 60 mln. man. dəyərində olan MYZ-82 markalı üç traktor komplekti, daşkəsən, qaynaq və digər avadanlıqlar vardır.

Göstərilən lizinq xidmətinin orta tarif stavkası maşınların, avadanlıqların və digər texnikanın balans dəyərinin orta hesabla 20%-ni təşkil edir.

Qeyd etmək lazımdır ki, lizinq biznesində liderlik edən ABŞ, Yaponiya, Böyük Britaniya, Almaniya və digər nəhəng dövlətlər  məhz bank kapitalına minnətdar olmalıdırlar. Buna görə də bankların «Azərlizinqlə» birgə iştirakı haqqında fikirləşmək  lazımdır.

Lizinq biznesinin  maliyyələşdirilməsini yaxşılaşdırmaq üçün risklərin bölüşdürülməsinə çoxlu sayda iştirakçıların cəlb olunması məqsədə uyğundur. Lizinq zəmanətlərinin tərkibi belə ola bilər: lizinqalan, avadanlığı hazırlayan, lizinqverən, zəmanətçi bank, bank-kreditor, sığorta şirkəti, lizinqə region kömək  fondu və nəhayət hökümət.

Risklərin azalmasna sublizinq də kömək edə bilər. Bu da risklərin çoxlu sayda iştirakçılar arasında bölüşdürməyə, hər bir iştirakçı üçün zəmanətin dərəcəsini artırmağa və lizinq sövdələrinin maliyyələşdirilməsi üçün kredit ehtiyatlarının dəyərini aşağı salmağa imkan verir.

Lizinq münasibətlərində sığorta mühüm əhəmiyyət daşıyır, xüsusi ilə avadanlığın nəqlində, montajında və qurulmasında əmlak riskləri. Bizim sığorta şirkətləri sığortanın bu növlərini təklif edirlər və onların müxtəlif xarici şirkətlərdə yenidən sığorta elətdirirlər.

Buna baxmayaraq, bu gün «Azərlizinqin» qarşısında bir çox problemlər dayanır ki, onları o, həll etmək imkanına malik deyildir. Məsələn hazırda «Azərlizinq» öz fəaliyyətinin Azərbaycan Respublikası Ədliyyə Nazirliyində qeydiyyatdan keçirir. Bununla belə İqtisadiyyat Nazirliyi «Azərlizinqdən»  iki illik müddətə lisenziya almağı tələb edir. 

Bundan əlavə «Azərlizinq» öz maşınlarında lizinqə verdiyi üçün hər ay «Azəravtonəqliyyat» Dövlət Konsernində lisenziya almalıdır. 
Qeyd olunanlarla yanaşı «Azərlizinq» heç bir güzəştlərə malik deyildir və aşağıdakı vergilər üzrə büdcəyə çoxlu vəsait keçirir:

- əmlak vergisi;
- əlavə dəyər vergisi;
- mənfəət vergisi;
- əmək haqqında daxil olan gəlir vergisi;
- yol fonduna ayırmalar;
- əmək haqqından əhalinin sosial müdafiəsi fonduna ayırmalar;
- əhalinin məşğulluq fonduna ayırmalar.

 «Azərlizinq» həm də gömrük xətti ilədə heç bir güzəştlərə malik deyildir.

Buna baxmayaraq, MDB ölkələrində lizinq şirkətləri böyük güzəştlərdən istifadə edirlər. Belə ki, lizinqalan üç ildən az olmayan müddət ərzində maliyyə lizinqinin müqavilələrinin satışından əldə edilən mənfətdən ödənən vergidən azad edilir. Məhsulun maya dəyərində vergiyə cəlb olunan mənfəətin müəyyən olunmasında alınan borc vəsaitlərinə görə faizlərin ödənilməsi üzrə ödənişlər, o cümlədən lizinq subyektləri tərəfindən istifadə olunan bank və digər təşkilatların kreditləri üzrə və maliyyə lizinqi əməliyyatları üzrə lizinq ödəmələri daxil edlir. Lizinq verən hissə-hissə beynəlxalq hüququn obyekti olan Rusiya ərzisinə müvəqqəti gətirilən məhsula münasibətdə gömrük rüsumundan da vergilərdən azad olunur.

Lizinq verən mənfəətə görə az vergi ödəyir, çünki lizinq ödəmələri mənfəət hesabına həyata keçirilmir, məhsulun maya dəyərinə  daxil edilir. Bundan başqa lizinqə götürən maşınlar avadanlıqlar, cihazlar müəyyən olunan müddət ərzində lizinq verənin balansında hesaba alınır, ona görə də lizinq alan onun maya dəyərindən əmlaka görə vergini ödəmir.

Rusiya Federasiyası Hökumətinin 27 iyun 1996-cı il tarixli 752 saylı «Rusiya Federasiyasında lizinq fəaliyyətinin inkişaf etdirilməsinə dövlətin köməyi haqqında» qərarı ilə maliyyə lizinqinin obyektini təşkil edən və əsas fondların aktiv hissəsinə aid olunan hərəkət edən əmlakın bütün növlərinə lizinq müqaviləsinin şərtlərinə uyğun olaraq 3 əmsalından çox olmayaq surətli amortizasiya mexanizminin tətbiq olunmasına icazə verilir [16,19].

Bank və kredit təşkilatları, lizinq müqavilələrinin yerinə yetirilməsi üzrə maliyyə lizinqi əməliyyatlarını reallaşdırmaq üçün üç ildən və daha çox müddətə verilən kreditlərdən əldə olunan mənfəətdən vergi ödəməsindən azad edilirlər.

Məlumdur ki, müasir dövrdə lizinq xidmətinin təkmilləşdiriliməsi və inkişafına nail olunması üçün təbii ki, lizinq fəaliyyətini tənzimləyən qanunvericilik bazası yenidən işlənilməli və beynəlxalq standartların tələblərinə uyğunlaşdırılmalıdır. 
Hazırda Azərbaycanda Beynəlxalq Maliyyə Korporasiyasının dəstəyi ilə lizinqin inkişafə layihəsi həyata keçiril​mək​də​dir. Bu layihənin əsas məqsədlərindən biri məhz lizinq qanun​veri​ci​liyinin təkmil​ləşdirilməsindən və bu fəaliyyət növünün stimullaşdırılmasından ibarətdir. 

Beləliklə, lizinq sahibkarlığın inkişafının ən mühüm və perspektivli isti​qamətlərindən biridir.
3.2.Azərbaycanda lizinq bazarının inkişafının əsas xüsusiyyətləri, inkişaf istiqamətləri və mövcud problemlər
İnkişaf etmiş ölkələrin lizinq sahəsində qazandıqlrı təcrübə göstərir ki, hər bir ölkədə lizinqin təkamülü və inkişafı bir neçə mərhələni əhatə edir. Azərbaycanda da bu təcrübələr əsas götürülərək lizinqin inkişafı prosesinin iki mərhələ üzrə aparılmışdır. 

Birinci mərhələ. “Lizinq haqqında” Azərbaycn Respublikasının Qanunun 1994-cü ildə qəbul edilməsi və lizinq fəaliyyətinin qanunvericiliklə tənzimləmə bazasının formalaşması lizinqin inkişafı prosesinin birinci mərhəlsi hesab edilir. Onu da qeyd edək keçmiş SSRİ məkanında yenicə suverenliyini elan etmiş və müstəqil  il dövlət kimi formalaşan ilk ölkə idi ki, “Lizinq haqqında” qanun qəbul etdi.

Bu qanunun qəbulu ilə də lizinqə geniş güzəştlər verilirdi. Qanunla  o Azərbaycan Respublikasının müvafiq vergi növlərindən azad olundu. Bu cür şəraitin yaradılmasın baxmayaraq ölkəmizdə lizinq bazarı mükəmməl formalaşmadı. ABB-nin və Beynəlxalq maliyyə korporasiyası xarici partnyor-Garanti heasing  türk şirkətinin iştirakı ilə 1997-cu ildən  başlayaraq danışıqlar apararaq 1999-cu ildə “Azeri heasing” şirkətini yaratdılar. Bəzi iqtisadıçılr və sahə mütəxəsisləri, lizinq istifadəçiləri ölkəmizdə lizinq xidmətinin, bazarının  yaradılması və formalaşmasının başlanğıcını 1999-cu il hesab edirlər.
Ölkənin maliyyə bazarında digər lizinq xidməti təqdim edən şirkətlərin olmasına baxmayaraq onların fəaliyyəti qənaətbəxş deyildi. Həmin şirkətlər arasında maliyyə bazarlarında aktiv fəaliyyət göstərən şirkət Dövət Təchizat Komitəsi yanında bilavasitə əməliyyat lizinqi xidməti təqdim edən “Azeri heasing” idi.
İkinci mərhələ. Fəaliyyəti tənzimləyən qanunun 1994-cü ildən qəbul olmasına baxmayarq  Azərbaycanda lizinq xidmətindən istifadə tempi yalnız 2003-cü ildən başlayaraq artmağa başlamışdır. Bu inkişafa səbəb və ya təkan 2003-cü ildən etibarən Azərbaycanda Beynəlxalq Maliyyə Korporasiyası  (BMK) lizinqin inkişafı üzrə layihənin reallaşdırması olmuşdur. Təbii ki, bu dövr Respublikada lizinq sektorunun inkişafının ikinci və daha səmərəli mərhələsidir. Bu illər ərzində  BMK  nümayəndələrinin və Azərbaycan Respublikası hökumət orqanlarının əzmikarlığı və birgə fəliyyəti nəticəsində lizinq xidməti və bazarını tənzimləyən qanunvericilik bazası təkmilləşdirildi, müəyyən dərəcədə vergi rejimi formalaşdırıldı,  ictinayyət lizinq xidmətləri, onun üstünlükləri, lizinqə götürmə şərtləri və s.  haqqında məlumatlandırıldı. Lizinq münasibətləri “Lizinq haqqında” Azərbaycan Respublikasının Qanunu, Mülki Məcəlləsi (38-ci maddə,747-751-ci maddələr) və Vergi Məcəlləsi ilə (140-cı maddə) tənzimlənir. 
Qanunvericlik bazasının və işgüzar mühitin dəyişməsi və lizinq bazarının formalaşmasına reaksiya olaraq ölkədə qeydiyyatdan keçən lizinq şirkətlərinin sayı  2003-cü ildə 3-ə bərabər olduğu halda 2011-ci ildə bu say 22-yə çatdı ki, onlaradan bir neçəsi fəal lizinq xidmətləri göstərirlər. 2014-cü il ərzində Respublikad yeni 16 lizinq müəssisəsi qeydiyyatdan keçmişdir. Ölkədə lizinq bazarının rəqabətqabliyyətliyinin yüksəldilməsi, lizinq münasibətlərinin inkişafı, lizinq müəssisələri arasında əlaqələrin yaradılması  məqsədilə Azərbaycan Lizinq Şirkətləri Assosiasiyası (ALŞA) yaradıldı. ALŞA 2004-cü il  oktyabr ayının 27-də  Beynəlxalq Maliyyə Korporasiyasının  səyi və dəstəyi   ilə  “Ataleasing”,  “Unileasing”,  “Muganleasing”  şirkətləri   tərəfindən yaradılmışdır. “Joint Lizinq”, “Unilizinq”, “Ansar Lizinq”, “Turan   Lizinq”,  “Standard Lizinq”, “AG   Lizinq”,  “Ata  Lizinq”, “Dəmir  Bank”,  “Qafqaz   Lizinq” Azərbaycan Lizinq Şirkətləri Assosiasiyasının tərkibinə daxildir. “ASB Bank”, “Nikoil Lizinq” şirkətləri isə müşahidəçi qismində çıxış edir.
 Azərbaycan Lizinq Şirkətləri Assosiasiyası   yüksək gəlirli və reytinqli əcnəbi lizinq assosiasiyaları ilə (Rusiya,    Türkiyə,    Belarus,   Avropa     ölkələrinin   lizinq  assosiasiyaları) əməkdaşlıq edir
.
Nüfuzlu jurnallarından biri olan “Business Time” tərəfindən “Joint Leasing Company” lizinq şirkəti “İlin Lizinq Şirkəti” nominasiyasında “Azeri Business Award” milli mükafatına  layiq görülmüşdür. “Joint Leasing Company” lizinq şirkətinin 2012-ci ilin son hesabatına əsasən  lizinq portfeli 35,312 mln. Manata bərabər olduğu bildirirlir. Şirkətin maliyyələşdirdiyi  lizinq müqavilələrinin ümumi sayı 520-ə bərabər olmuşdur. Lizinqin ilkin  ödənişi  30%-dən  çox təşkil edən müştərilər  üçün  lizinq  üzrə  faiz  dərəcələri  17%-dən  başlayaraq  verilir. Hesabat ilində lizinq portfeli 40%-i tikinti sektorunun, 33%-i nəqliyyatın, 20%-i istehsalın və 7%-i isə digər  sahələrin hesabına formalaşmışdır.
Azərbaycanda  lizinq  əməliyyatlarının verilmə müddətini nəzərdən keçirməklə məlum olur ki, bu göstərici 36-aya bərabər, orta illik faiz dərəcəsi 20%, avans ödənişləri 18-25% təşkil edir (cədvəl 3.1.).
             Cədvəl 3.1.

Azərbaycanda fəaliyyət göstərən lizinq şirkətləri və onların  lizinq əməliyyatlarının xarakterik göstəriciləri

	Şirkətin adı
	Minimum və   maksimum məbləğ
	İllik faiz  dərəcəsi
	İllik
avans   ödənişi
	Lizinq müddəti
	Lizinq
obyektləri

	Joint Leasing          Company

	10 000 AZN
	17-21%-dən başlayaraq
	layihə  dəyərinin 20-30%-i
	10 ilədək
	tikinti, sənaye                                       texnikası, nəqliyyat                                                                    vasitələri

	Unilizinq  (daşınmaz əmlak xaric)
	obyekt növündən asılı  olaraq dəyişir
	21%
	20-30%
	2-5 il
	tikinti, sənaye
texnikası, nəqliyyat                                                                  vasitələri

	MBC Lizinq
	Şirkətin investisiyası 60% - ə qədər
	17 – 20 %
	30 %
	3 – 7 il
	Nəqliyyat vasitələri, istehsal avadanlığı, tibbi avadanlıq, tikinti texnikası

	Qafqaz Lizinq
	Min. 15000 AZN, maks.

800000 AZN
	18 – 26 %
	Min. 20 %
	Min. 3 ay, maks. 8 ay
	Minik        avtomobilləri

	Ata Lizinq (daşınmaz əmlak  xaric)


	min. məbləğ           5000 ABŞ       dolları


	20-30%
	30%-     dən   yuxarı
	12 aydan 60 ayadək
	ikinci əl   avadanlıqları

	Finans Lizinq

	min. məbləğ         10000 AZN, 50-60%-ə qədəri ödənir
	20-25%-dən              başlayaraq
	40%
	12-60 ay
	nəqliyyat, inşaat,                                                                               istehsalat, k/t                                                                                               avadanlıqları, iaşə

	Parex              Leasing&Factoring

	10000 AZN
	20-35%
	obyekt növündən asılı           olaraq dəyişir
	30-60 aya  qədər
	xüsusi təyinatlı

texnika, avadanlıq,                                                                 minik                                                                                                         avtomobilləri

	Mənbəə: http://economy.gov.az


Halhazırda ölkəmizdə lizinq xidmətlərinin-şirkətlərinin vasitəsilə aqrar sahə üçün çoxçeşidli texnika və texnologiya gətirilir. Aqrar sahənin müasir texnika və texnologiyaya cins malqaraqa, seleksion toxumlara və s. təlbatının ödənilməsi üzrə ölkəmizdə  bir neçə lizinq şirkəti fəliyyət göstərir. Şirkətlərdən birinin texnikalarının siyahısı və onunla əlaqədar digər informasiyalaı cədvəl vasitəsilə təqdim edirik.
	s/s
	Texnoloji avadanlıqların
adı
	Məhsuldarlığı
	İstehsalçı ölkə
	Enerji mənbəyi
	İstehsal ili
	Lizinq qiyməti, man.

	1
	Quş yemi istehsal edən avadanlıq 000008054 05-LA/09
	5 ton/saat
	Ukrayna
	elektrik
	2009
	51 840

	3
	İstixana avadanlıqları, xüsusi polietilen örtüklü 2 ha sahədə 000006955 17-LA/12
	2 ha
	Türkiyə-İsrail
	qaz ya neft
	2010
	2 359 700

	4
	Paxlalıların emalı üçün avadanlıq (300-360 kq/saat) 000006812 14-LA/12
	360 kq/saat
	Ukrayna
	elektrik
	2011
	154 000

	5
	İstixana üçün qızdırıcı qurğular TB-250 000008102 20-LA/11
	2 250 k/kal
	Türkiyə-İsrail
	qaz
	2011
	286 000

	6
	Süd emal edən texnoloji avadanlıqlar CBB-10 000008113 03-LA/10
	10 ton/sutka
	Ukrayna
	elektrik
	2009
	508 663,38

	7
	Soyuducu kamera 000008082 02-LA/09
	800 ton
	Türkiyə
	elektrik
	2008
	725 550

	8
	Soyuducu kamera 000008101 04-LA/08
	800 ton
	Türkiyə
	elektrik
	2007
	486 169

	9
	Broyler kəsim sexi avadanlıqları (2000 baş/saat) 000008027 22-LA/12
	0
	Türkiyə
	elektrik
	2012
	649 000

	12
	Soyuducu kameranın avadanlıqları (500 ton) 000008073 09-LA/09
	5 000 ton
	Türkiyə
	elektrik
	2009
	1 732 500

	13
	Soyuducu kamera 000008109 02-LA/11
	1 000 ton
	Türkiyə
	elektrik
	2009
	812 000

	14
	Soyuducu kamera (yarımhermetik) 000006839 07-LA/11
	1 500 ton
	Almaniya
	elektrik
	2010
	1 202 400

	15
	Süd emalı avadanlıqları 000008104 36-LA/12
	5 ton/sutka
	Türkiyə, Ukrayna, RF
	elektrik
	2011
	569 400

	16
	Süd əvəzedicisi istehsal edən avadanlıq 000008114 15-LA/10
	200 kq/saat
	Ukrayna
	elektrik
	2010
	24 100

	17
	Bitki yağı istehsalı üçün texnoloji avadanlıqlar (10ton/sutka) 000008067 09-LA/10
	10 ton/saat
	Ukrayna
	elektrik
	2009
	297 967

	18
	Bitki yağı istehsalı üçün texnoloji avadanlıqlar (10ton/sutka) 000008067 09-LA/10
	10 ton/saat
	Ukrayna
	elektrik
	2009
	294 967

	19
	Bitki yağı istehsalı üçün texnoloji avadanlıqlar (450kq/saat) F00000069 02-LA/10
	450 kq/saat
	Ukrayna
	elektrik
	2009
	383 474

	21
	Süd emalı avadanlıqları 000006227 03-LA/08
	1 ton/sutka
	Türkiyə, Ukrayna, RF
	elektrik
	2007
	226 006,78

	22
	Süd emalı və təkrar emalı texnoloji xətti Kolaks-M (5ton/gün) 000005105 09-LA/08
	5 ton/gün
	Türkiyə
	elektrik
	2007
	498 140

	23
	İstixana avadanlıqları, xüsusi polietilen örtüklü 2 ha sahədə 000001209 06-LA/12
	2 ha
	Türkiyə
	qaz və ya neft ilə
	2010
	2 300 600

	25
	Etilen tutucu (1000 kub metr/ sutka) 000003609 25-LA/13
	1 000 kub metr/sutka
	Türkiyə
	elektrik
	2010
	5 150

	26
	Süd emalı və təkrar emalı texnoloji xətti Kolaks-M (5ton/gün) 000006814 11-LA/08
	5 ton/gün
	Ukrayna
	elektrik
	2007
	498 140

	27
	Süd emalı və təkrar emalı texnoloji xətti Kolaks-M (2ton/gün) 000006601 02-LA/08
	2 ton/gün
	Ukrayna
	elektrik
	2007
	418 672

	
	Mənbəə: . http://economy.gov.az



Alınan texnik-texnologiya və cins malqara, toxum və s. Nazirlər Kabinetinin 2005-ci il 31 mart tarixli 58 saylı qərarı ilə təsdiq edilmiş “Aqrolizinq” ASC-yə məxsus kənd təsərrüfatı texnikasının və texnoloji avadanlıqların hüquqi və fiziki şəxslərə lizinqə verilməsi və ya lizinq yolu ilə satılması Qaydaları” aşağıdakı dəyişikliklərə əsasən yerinə yetirilir: 

1. İstifadəçi “Aqrolizinq” ASC-yə məxsus texnoloji avadanlıqları sığorta haqqı da daxil olmaqla, lizinq yolu ilə satın aldıqda onların dəyərinin 10%-dən az olmayan hissəsini əvvəlcədən, qalan hissəsini isə 10 ildən gec olmayaraq ödəyir.
2. Ləğv edilmiş lizinq müqaviləsi üzrə istifadə edilmiş texnoloji avadanlıqlar yenidən lizinqə verilərkən və ya lizinq yolu ilə satılarkən, əvvəlki istifadəçi ilə bağlanılmış lizinq müqaviləsinin şərtlərinə əsasən həyata keçirilən ödənişlər nəzərə alınmaqla, həmin texnoloji avadanlıqların yeni istifadəçisinin ödəyəcəyi ilkin ödənişin məbləği və lizinqin müddəti Azərbaycan Respublikasının Kənd Təsərrüfatı Nazirliyi ilə razılaşdırılmaqla, “Aqrolizinq” ASC-nin nəzdində bu məqsədlə daimi fəaliyyət göstərən Komissiya tərəfindən müəyyən edilir.

3. Əvvəllər lizinqə verilməmiş və “Aqrolizinq” ASC-nin aqroservis filialları tərəfindən istifadə edilmiş texnoloji avadanlıqlar lizinqə verilərkən və ya lizinq yolu ilə satılarkən, amortizasiya normaları nəzərə alınmaqla ilkin ödənişin məbləği və lizinqin müddəti Azərbaycan Respublikasının Kənd Təsərrüfatı Nazirliyi tərəfindən müəyyən edilir.”

     Cədvəl 3.2

       Azərbaycanda fəaliyyət göstərən əsas lizinq şirkətlərinin təsisçiləri

	Şirkətin adı
	Təsisçilər

	Ansar Leasing
	Özəl Sektorun İnkişafı üzrə İslam Korporasiyası (100%)

	Qafqaz Lizinq MMC
	Türkiyənin NAB şirkətlər qrupu (100%)

	Joint Leasing Company
	BB-nın DH Leasing LTD (52,4%) 
Azərbaycan Beynəlxalq Bankı (47,6%)

	AG Leasing
	AG Bank (35%)  
İngilis şirkəti Hiperion Capital  Managemnet (30%) 
Amerikan şirkəti Delta Trans LTC (25%) 
İngilis firması Milio Leasing Limited (10%)

	Unileasing QSC
	Unibank (66,67%)  AYİB (33,33%)

	Parex Leasing&Factoring
	Latviyanın Parex  Bankı (əvvəl) 
Hollandiyanın SWITLAR Investments (indi)

	MCB Lizinq QSC
	Pakistanın MCB Bank Limited, Yerli resident

	Mənbəə: http://economy.gov.az


Bazarda lizinqin digər maliyyə xidmətlərinə nisbətən daha çox rəqabət qabiliyyətliliyi ola bilməsini ləngidən bir sıra maneələr heç son illərdə də (2010-2015-ci illərdə) aradan qaldırıla bilməmişdir. Bazar üçün ən ağrılı məsələ əlavə dəyər vergisinin ödənilməsi problemidir ki, bu da lizinq əməliyyatlarının imkanlarını ciddi surətdə məhdudlaşdırır. 
Hesab edirik ki, əgər nəzarət orqanının şəxsində dəstək qazanmış olarsa, dövlət tənzimlənməsi yuxarıda sadalanan problemlərin həlli prosesinin katalizatoru ola bilər. Fikrimizcə, məhz nəzarət orqanının olmaması üzündən kapitallaşdırmaya yönəldilmiş mənfəət vergisi ödənişindən azad etmə üzrə 2009-cu ildən tətbiq olunmuş vergi güzəştlərindən yalnız banklar və sığortaçılar bəhrələnmişdir.

Fikrimizcə, qanunvericilikdə bəzi boşluqlar vardır. Belə ki, burada təkrar və əməliyyat kimi lizinq növlərinin əks olunması lizinq şirkətlərinin əməliyyat meydançasını kiçildir və ikili şərh olunur.

Keçən dövrdə bazarın bütün əsas problemlərinin qalmasına baxmayaraq, onun müəyyən dərəcədə inkişafı müşayət olunmaqdadır. Ölkə iqtisadiyyatının bir çox sahələr üzrə inkişafı, xüsusilə də infrastruktur quruculuğunun genişləndirilməsi şirkətlərin portfellərinin inkişafı üçün şərait yaratmışdır. Bununla yanaşı, şirkətlərin əksəriyyəti öz köhnə borclarının ödənilməsi ilə, problemli kreditlərin, problemli lizinqlərin qaytarılması ilə məşğul olmuşlar.

Ekspertlərin rəyinə görə daxili lizinq bazarının potensialı mövcud bazar həcmindən demək olar ki, 7 dəfədən çoxdur. 
Ölkənin İqtisadi İnkişaf Nazirliyi tərəfindən hazırlanmış Azərbaycanın 2011-2025-ci illərdə uzunmüddətli iqtisadi inkişaf strategiyasında ölkənin ümumi daxili məhsulunda lizinq portfelinin xüsusi çəkisinin 2009-cu ildəki 0,5%-dən 2025-ci ildə minimum 3%-ə çatdırılması nəzərdə tutulur. Strategiyaya əsasən 2009-cu ildə ölkənin lizinq bazarının həcmi 215 mln. ABŞ dollar təşkil etmişdirsə, 2025-ci ildə 3,108 mlrd. ABŞ dollar portfelin əldə olunması proqnozlaşdırılır [4,5,29].

Bu məqsədlərə nail olunması üçün lizinq təşkilatlarını uzunmüddətli maliyyə vəsaitləri ilə təmin etmək, lizinq obyektlərində sürətləndirilmiş amortizasiya mexanizminin tətbiqinə icazə vermək, ixtisaslaşdırılmış lizinq fondu yaratmaq planlaşdırılır. Həmçinin ölkədə iri infrastruktur və investisiya layihələrinin icrasında mühüm maliyyə mənbəyi kimi lizinqin payının artırılması üzrə tədbirlərinin həyata keçirilməsi kənd təsərrüfatının texniki təminatının yaxşılaşdırılması planlaşdırılır.

Ölkənin lizinq bazarının vəziyyəti göstərir ki, artıq bu gün həmin tədbirlərin reallaşdırılmasına böyük tələbat vardır. Hesab edirik ki, məhz dövlət lizinq sektorunun inkişafına impuls verəcək və respublika iqtisadiyyatının inkişafına pozitiv təsir göstərəcəkdir. 

Azərbaycan Respublikasının Hökuməti tərəfindən lizinqin inkişafina əlverişli mühitin yaradilmasi üçün müvafiq tədbirlər görülmüşdür. Mülkü qanunverigilikdə dəyişikliklər edilmiş, o cümlədən lizinq əməliyyatlarının lisenziyalaşdırılması ləğv edilmişdir.

Lakin bütün bunlara baxmayaraq lizinq sahəsinin yenə də təkmilləşməyə ehtiyacı var. Bunun üçün aşağıdakı addımların atılmasını zəruri hesab edirik:

1. Lizinq münasibətləri subyektlərinin hüquqi risklərinin azaldılması məqsədilə lizinq qanunvericiliyinin daha da təkmilləşdirilməsi.

2. Lizinq təklifləri üçün daha əlverişli maliyyə mənbələrinin təmin edilməsi məqsədilə maliyyə sektorunun inkişafi.

3. Alternativ investisiya vasitəsi kimi lizinqin üstünlükləri haqqında sahibkarların məlumatlandırılmasının artırılması məqsədilə iş adamlarina təlimlərin keçirilməsi.

4. Uzunmüddətli və daha ucuz pul vəsaitlərinin əldə edilməsi üçün investisiyaların həcminin artırılması.

2012-ci ilin məlumatlarına əsasən Azərbaycan Lizinq Şirkətləri Assosiasiyasına yeni 2 üzv qəbul (Ansar və Turan lizinq şirkətləri) eilmişdir.  ALŞA-ya 11 lizinq şirkəti daxildir. Bunlar AG Lizinq, Ansar Lizinq, AtaLizinq, Dəmir Bank, Joint Lizinq, UniLizinq, Turan Lizinq, Standard Lizinq, Qafqaz Lizinq şirkətləri, eləcə də müşahidəçi qismində ASB Bank və NİKOİL Leasing şirkətləridir
.

Layihənin məqsədi lizinq xidmətləri bazarının inkişafı və kiçik və orta sahibkarlığın maliyyələşdirmə vasitəsi kimi lizinqdən daha geniş istifadə edilməsinin həvəsləndirilməsi, həmçinin Azərbaycanın lizinq sektoruna xarici və daxili investisiyaların cəlb edilməsi üçün əlverişli mühitin yaradilmasidir. Lizinqin Inkişafi Layihəsinin əsas vəzifəsi işgüzar mühitin təkmilləşdirilməsi və ölkədə rifahın yaxşılaşdırılmasıdır.

Eyni zamanda «Azərlizinq»in fəaliyyətində hələ hərəkətə gətirilməyən  çoxlu imkanlar vardır. Məsələn, artıq bir neçə ildir ki, türk şirkətləri Azərbaycanda minim avtomobillərinin sonradan tam sahib olmaqla üç il müddətinə icarəyə verilməsini təcrübədən keçirirlər. 
  Bütün bu və ya digər məsələləri Azərbaycanın lizinq bazarında öz əksini tapmışdır və hələ də davam edir. Buna görə də qeyd etmək lazımdır ki, dövlətin köməyi və bu məsələyə müdaxiləsi olmadan bu problemi «Azərlizinq»  və ya onun baş idarəsi olan «Azərkontrakt» səviyyəsində həll etmək mümkün deyildir. 
Sahibkarlığın  inkişafı üçün vacib olan  belə  bir strategiyanın  həyata keçirilməsində  başlıca maneələrdən  biri  kreditlərin  girov təminatında  sahibkarların qarşısına  çıxan  çətinliklərdir. Kreditlərin  girov  təminatı  probleminin  həm sahibkarlar, həm müvəkkil  banklar,  həm də dövlət idarəetmə  strukturu  oln sahibkarlığın   inkişafına kömək  Milli fondu üçün  məqbul ola biləcək  həlli yollarından  biri  kimi  Lizinq  təşkilatının  yaradılması  və lizinq  əməliyyatları  vasitəsilə  sahibkarların  müvafiq avadanlıqlara,texnikaya  və  texnologiyaya  olan tələbatının  ödənilməsi  yolu  seçilə bilər. Lizinq  təşkilatı  SKMF-nin nəznində   dövlət strukturu  kimi  yaradılmaqla yanaşı, onun vəsaitləri hesabına sahibkarlara lazım olan  avadanlıqları, texnikanı, texnoloji  vasitələri  alır və uzunmüddətli  icarəyə verir. 

Təklif edilən sxem  üzrə Lizinq əməliyyatının Həyata keçirilməsinin  əsas mərhələlərinə  daxildir:

1. Sahibkarlıq subyektini icarəyə götürmək üçün  müvafiq avadanlığa, texnika  və texnologiyaya olan ehtiyacının  ödənilməsi  haqqında lizinq  təşkilatına  müraciət  edir.

2. Lizinq təşkilatı  sahibkarlıq subyektinin müraciətində göstərilən  avadanlığın, texnikanın və texnologiyanın  alınıb icarəyə  verilməsi  mümkünlüyu haqqında  sahibkara məlumat-bildiriş göstərir.

3. Tərəflər  lizinq  əməliyyatının   predmetinə həsr  olunmuş  danışıqlar aparır  və lizinq əldə edildikdə  ilkin lizinq müqaviləsi  imzalanır.

4. Lizinq  təşkilatı lizinq müqaviləsində göstərilən avadanlığın alınması üçün satıcı şirkətlə  müvəfiq avadanlığın  icarədar sahibkarlıq  subyektinə  göndərilməsi  haqqında müqavilə  bağlayır.

5. Lizinq  təşkilatı icarədar  sahibkarlıq  subyekti ilə  və  avadanlığı  göndərən təşkilatla  bağladığı  müqavilələri  ekspertizadan  keçirmək və kredit  xəttini  açmaq üçün  SKMF təqdim edir.  

6. SKMF  kredit  xəttinin  açılması  haqqında  qərar verilməsi  və müvafiq  müüvəkkil  banka  lizinq və  alış-satış müqaviləsi  üzrə satıcı şirkəiə  müvafiq məbləğin  köçürülməsi haqqında  sərəncam  verməyi xahiş  edir.

7. Müvəkkil bank SKMF- nın  müraciətinə  əsaslanaraq  akkqeditiv formasında  hesablaşmaq  üçün  mal
8. Malgöndərən  təşkilatın  bankı  akkreditiv  açilması  haqqında  malgöndərəni  təlimatlandırdıqdan  sonra  malgöndərən müvafiq  avadanlığı icarəyə  götürən  sahibkarlıq  strukturunun  ünvanına  yola salır.
  Sonrakı mərhələlərdə  Lizinq  əməliyyatının  və akkreditiv  hesablaşma formasının  həyata keçirilməsinin  digər proseduraları  ardıcıl  olaraq  yerinə  yetirilir.
Həmin sxem  üzrə  sahibkarların  əsas istehsal  vasitələrinə- avadanlıqlara,texniki və texnoloji  vasitələrə olan  tələbatını  problemsiz  tərəfləri  qane   edən  formada  ödəmək  mümkündür. Bu dünya təcrübəsində  çondan  sübuta  yetirilmişdir.
Digər ölkələrin təcrübəsi lizinqin inkişafi layihələrinin böyük müvəffəqiyyətlə nail olmasını və mühüm nəticələrin əldə edilməsini göstərir.

Azərbaycanda lizinqin inkişafi iqtisadi yüksəlişə və özəl sektorun inkişafina xidmət edəcəkdir. Resursların bölünməsi aşagidaki nəticələrə gətirəcəkdir:

1. İnfrastrukturun və istehsalın inkişafı sahələrində layihələrin dəstəklənməsi yolu ilə milli rifahın yaxşılaşdırılması; 

2. Həyat səviyyəsinin daim yüksəldilməsi

3. Maliyyə xidmətləri  sektorunun divesifikasiyası və maliyyələşməyə daha sadələşmiş çixişin sahibkarlara təqdimi edilməsi;

4. İqtisadiyyata xarici və yerli investisiyaların qoyulmasının stimullaşdırılması 

5. Yerli kapital bazarının inkişafı.
NƏTICƏ VƏ TƏKLIFLƏR

Aparılan təhlil göstərir ki, iqtisadiyyatın davamlı inkişafında lizinq mühüm rol oynayır və o, bazaar mexanizminin zəruri elementlərindən biridir. Belə ki, lizinqin üstün cəhətləri aşağıdakılardan ibarətdir. 

Lizinq kiçik və orta müəssisələrin inkişaf etdirilməsi üçün əlverişli bir                  maliyyələşdirmə növüdür. 

Lizinq avadanlıq, nəqliyyat vasitələri, maşin və diğər əmlak almaq üçün istifadə edilən ortamüddətli maliyyələşdirmə növüdür. Bu maliyyələşdirmə növünə əsasən mənfəət, aktivlərin mülkiyyətçisi olmaqdan  deyil, onlardan istifadə etmək yolu ilə əldə edilir. Bu səbəbdən lizinq verənin diqqət mərkəzində lizinq alanın balans hesabatı və ya kredit tarixi deyil, onun sahibkarlıq fəaliyyətini həyata keçirərək nağd pul axınını yarada bilmək və bununla da lizinq ödənişlərini ödəmək bacarığı durur. Məhz bu səbəbdən uzunmüddətli kredit tarixinə və ya girov qoymaq üçün aktivlərə malik olmayan yeni yaradılmış kiçik və orta müəssisələr üçün ənənəvi bank kreditindən lizinqdən istifadə etmək daha əlverişlidir.
Lizinq həm inkişaf etmiş, həm də iqtisadiyyatı keçid dövrünü yaşayan ölkələrdə sahibkarların orta və uzunmüddətli maliyyələşdirmə mənbəyinə çevrilmişdir. Həmin ölkələrdə lizinq lizinq alanın, xüsusilə də özəl və yeni yaradılmış müəssisələrin aktivlərinin artırılması üçün səmərəli bir vasitə rolunu oynayır. Qeyd etmək lazımdır ki, həmin müəssisələr iqtisadiyyatda  rəqabətin təmin olunmasında, yeniliklərin tətbiq edilməsində, eləcə də yeni iş yerlərinin yaradılmasında mühüm rol oynayırlar. 

Lizinq təklifləri lizinq əməliyyatının bütün iştirakçıları üçün əlverişlidir. Lizinq əməliyyatının aparılması nəticəsində maliyyə imkanları məhdud olan və girov qoymaq üçün heç bir əmlakı olmayan lizinq alan avadanlıq əldə edir və bu avadanlıqdan istifadə etməklə o, öz istehsal həcmini artırır və bunun nəticəsində mənfəət əldə edir. Lizinq verən lizinq müqaviləsinin müddəti başa çatanadək lizinq obyekti üzərində mülkiyyət hüququna malikdir. Lizinq verən dövriyyə kapitalını maliyyələşdirən təşkilatlardan fərqli olaraq dövriyyə kapitalının istifadəsini deyil, lizinq obyektinin monitorinqini həyata keçirir və bu səbəbdən lizinq verənin maliyyə riskləri dövriyyə kapitalını maliyyələşdirən təşkilatlarin maliyyə risklərindən aşagi olur. Müəssisələrin əvvəlcədən böyük məbləğ ödəmədən avadanlıq əldə edə bilməsi mexanizminin lizinq vasitəsi tətbiq edilməsi satıcılar üçün alıcı bazarının genişlənməsinə səbəb olur.
Lizinq istehsalın müasirləşdirilməsi və sahibkarlığın inkişafı üçün imkanlar yaradır. Kiçik və orta müəssisələrin kredit tarixinin olmaması və onlar likvid girovun təklif edilməsi imkanına malik olmadıqlarına görə həmin müəssisələrin maliyyələşdirilməsində lizinq mühüm rol oynayır. Həmin müəssisələr lizinq vasitəsilə istehsalın müasirləşdirilməsi və onun həcminin artırılması imkanlarını  əldə edirlər. 

Lizinq ümumilikdə müxtəlif mənbələr hesabına lizinq xidmətindən istifadə edənlərin hesabına  iqtisadiyyatda qoyulan kapital qoyuluşlarini artirir. Lizinq bank kreditinə alternativ olan əlavə maliyyələşdirmə vasitəsi kimi çıxış edir və müəssisələrin bütün digər maliyyələşdirmə vasitələrindən istifadə imkanlarını artırır. 

 Lizinq maliyyə bazarında rəqabət yaradır. Dövriyyə kapitalının kreditləşməsindən dəfələrlə aşagi riskli olan lizinq biznesin alternativ maliyyələşdirmə vasitəsi olaraq girovun tələbi və xeyli vaxt tələb edən kağız süründürməçiliyi ilə müşayət olunan bank kreditinə rəqabət təşkil edir. 

Lizinq əlavə maliyyələşdirmə imkanları yaradır. Lizinq təmin edilmiş borcun məbləğini artırmadan sahibkarlarla həm lizinq, həm də bank kreditindən istifadə imkanları yaradan əlavə maliyyələşdirmə vasitəsidir. 

 Lizinq avadanlığın satış həcmlərinin artmasına xidmət edir. Lizinq yerli və xarici satıcılara (mal verənlərə) müştəri bazasını genişləndirmək və maliyyələşmə imkanları məhdud olan müştərilərə maliyyələşməyə çıxış imkanları yaradır. 
Dissertasiya işinin işlənilməsi üçün öyrənilən, araşadırılan materiallardan belə qənaətə gəlmək olar ki, lizinq istehsal və xidmət sahələrində texniki-texniloji yenidən təşkil etmədə və ya sadəcə hər hansı bir yeni texnikanın alınmasında əvəz olunmaz bir vasitədir. Ümumiyyətlə, lizinq bir çox üstünlüklərə malikdir ki, onları aşağıdakı kimi ifadə etmək olar: 
· Lizinq, əsas  fondalrın təkrar istehsalını təmin edir istehsal sahibkatlığının dinamik inkişafına zəmin yaradır, müəssisələrin rəqabətqabiliyyətini artırır.
· Lizinqdə əsas məslələrdən biri də lizinq xidmətindən yararlanan müştərilərə onların geri ödəmə imkanları nəzərə alınmaqla əsas kapitalın verilməsiniverilməsidir.

·  bütün ödənişləriniz nəğd vəsaitlərinizin axınına uyğunlaşdırılır və maliyyə ehtiyacı hissetmədən uzun müddətə geri ödəmə imkanı əldə edirsiniz.
· Lizinq prosesində sərmayəniz özü-özünü maliyyələşdirir. Belə ki, lizinq ödənişlərini sərmayə qoyuluşundan əldə edəcəyiniz gəlirlə həyata keçirəcəksiniz. Lizinq ödəmələri ƏDV-yə cəlb olunmur.
· Müəssisə əvvəlcədən avadanlığın alınmasına vəsait qoymur. Həmin vəsaitləri müəssisə marketinqə, dövriyyə kapitalının artırılmasına, cari xərclərinizin ödənilməsinə yönəldə bilər.
· Lizinqdən istifadə edərkən sahibkar kredit xətlərindən istifadə etmir və onları operativ və qısamüddətli maliyyə ehtiyaclarınızın ödənilməsi üçün istifadə etmək imkanına malik olur. 
· Aylıq ödənişlər avadanlıqdan dərhal istifadə edilməsinə imkan yaradır. Yeni müasir avadanlıqdan istifadə edərək sahibkar gəlir əldə edir və avadanlıqdan istifadə edilməsinə görə həmin gəlirdən haqq ödəyir.
· Daşınma, quraşdırma, personalın təliminə çəkilən xərclər də daxil olmaqla lizinq avadanlığın dəyərinin 100% maliyyələşdirə bilər.
· Avadanlıqların alınması üçün vəsait çatışmadıqda, lakin ona ehtiyac olduqda lizinq xidmətindən istifadə əvəzolunmazdır.

· Lizinq-hətta büdcəsinin imkanları xeyli məhdud olan müəssisələr üçün də mümkündür.
· Lizinq avadanlığı lizinq şirkətinin mülkiyyətində olduğundan, Lizinq şirkəti bank kreditlərindən fərqli olaraq adətən müştərilərindən əlavə girov tələb etmir. Bu faktın mövcud olması qeyri təkmil girov qanunvericiliyi olan ölkələrdə fəaliyyət göstərən müəssisələr üçün lizinqi xüsusilə əlverişli edir.
· Lizinq müqaviləsinin müddəti başa çatdıqda əmlak müəssisənin-lizinq alanın mülkiyyətinə keçir və ya sahibkar-alıcı onu üçüncü şəxsin mülkiyyətinə verə bilər.    
Bunları nəzərə alaraq belə hesab edirik ki, ölkədə lizinq bazarının inkişaf etdirilməsi və lizinq xidmətlərinin təkmilləşdirilməsi üçün aşağıdakı tədbirlərin həyata keçirilməsi məqsədəuyğundur:
· lizinq şirkətinin fəaliyyətini tənzimləyən qanunvericilik bazasının təkmilləşdirilməsi;
· lizinq bazarında rəqabət mühitinin yaxşılaşdırılması təcrübədə qəbul olunmuş tədbitrlərdən istifadə edilməsi;
· bankların lizinq xidmətlərinin genişləndirilməsi;
· müəssisələrin lizinq xidmətlərindən istifadə edə bilməsi üçün lizinq şirkətlərinə bir sıra güzəştlərin tətbiqi;
· aqraq bölmədə fəaliyyət göstərən lizinq şirkətlərinə dövlət himayəsinin artırılması;
· qeyri-neft sektorunun prioritet sahələrinin zəruri avadanlıq, maşın və mexanizmlərə olan ehtiyacını ödəmək üçün lizinq şirkətlərinin bu istiqamətdə fəaliyyətinin stimullaşdırılması;
· lizinq şirkətlərinin müasir liznq xidmətlərindən geniş istifadə etmək üçün birgə lizinq şirkətlərinin yaradılması və onların fəaliyyətinin dövlət tərəfindən tənzimlənməsi;
· lizinq sahəsində biznesin təşkili məqsədilə uyğun dövlət proqamının işlənib-hazırlanması.
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