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OZET
Uluslararasi ticaret islemleri, tiim iilkelerde oldugu gibi Azerbaycan
ekonomisinde de biiyiik onem arz etmektedir. Yirmi birinci yy.
giindeminde de uluslararasi ticaretin 6nemli bir yere sahip oldugu
goriilmektedir. Thracat ve ithalatin hacmi diinya capinda her gecen
giin artis gostermektedir. Bununla birlikte, uluslararasi ticaret
islemleri yapan Kisilerin farkh iilkelerde olmalari, farkhh para
birimlerini kullanmalar1 ve farkh dili konusmalar1 ulusal ticarete
gore daha karma bir durum olusturmaktadir. Bilindigi iizere diger
ticaretlerde oldugu gibi uluslararasi ticaret de alici ve satic1 arasinda
yapilan bir sozlesme ile baslamaktadir. Alic1 ve satici arasinda
yapilan so6zlesmenin konusu mal alim/satimi veya hizmet alim/satimi
olmaktadir. Yapilacak sozlesmede, anlasma Kkonusu, islemin ne
sekilde yapilacagi ve karsihginda 6demenin nasil gerceklesecegi
acikca belirtilir. Alic1 ve satic1 arasinda bu sozlesme siirecinde tercih
edilen 6deme sekli iizerinde 6nemle durulmasi gereken bir konudur.
Islemin eksiksiz ve hatasiz sonuclanmasi icin s6zlesme asamasinda
taraflarin hangi 6deme seklini tercih edecegini bilmesi ve sonuclarini
degerlendirebilmesi cok 6nemli bir husus olmaktadir. Bu calismada,
dis ticareti olusturan taraflar, kullanilmasi gereken belgeler, ithalat
ve ihracatta kullanilan uluslararasi belgeler amag¢ ve tiirlerine
deginilmistir. Arastirmamizda ticarette kullanilan 6deme yontemleri
arasinda pesin 6deme, mal mukabili 6deme, vesaik mukabili 6deme,
acik hesap yontemi, kabul kredili 6deme, akreditif gibi yontemlerin

daha cok tercih edildigi sonucuna varilmistir.

Cahsmamizda uygulamah ornek olarak Azerbaycan

Cumhuriyeti’nin dis ticaret verileri incelenmistir. Thracat ve
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ithalatta en cok tercih edilen yontemlere vurgu yapilmistir. Ayrica
calismada ithalat ve ihracat verilerinden en cok ve en az dis
ticaretimizin oldugu yillar tespit edilmis, ihracatimizin artirilmasi
icin gerekli onerilere yer verilmistir. Arastirmamizin uygulama

kisminda karsilastirmal tablolar analizi yontemi kullanilmistir.
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GIRIS
Ticaretin ortaya ¢ikis nedeni, insanin ihtiyaglarini karsilama isteginin
var olmasindan dogmustur. Uretimin ve kaynaklarin kisith
olmasindan dolay1 insan, kendinde olmayan mal veya hizmeti bir
baskasindan saglamak istemis, bunun i¢in de kendinde bulunan
mallar ile degis tokus yapmaya baslamistir. Giliniimiizde, diinya
ticareti, karsimiza kiiresellesme baglaminda ¢ikmaktadir. Gliniimiizde
de Diinya Ticaret Orgiitii onderliginde, Ticaret ve Giimriik Tarifeleri
Genel Anlagmast ile giimriikk engelleri kaldirilarak serbest mal ve

hizmet akisi tesvik edilmektedir.

Uluslararas1 ticarette mal ve hizmetler ulusal smirlarin disina
satilmaktadir. Thracat ve ithalat dis ticaretin her iki kolunu
olusturmaktadir. Ulkelerin kalkinma gostermelerinde ihracat &nemli
role sahip olmaktadir. Buna bagli olarak da iilkelere genellikle
ihracatin artirilmasina 6zen gostermektedirler. Ulkeler ihracatin
artirilmasi, ithalatin azaltilmasiyla ilgili kararlar1 dis ticaret politikas1

araciligryla gerceklestirmektedirler.

Uluslararasi ticarette 6deme tiirleri kambiyo ve glimriikk mevzuati
acisindan 6nem tasimakta ve ddemeler, ithalat¢1 ve ihracatgi arasinda
yapilan anlasma ile bankacilik uygulamalar1 ¢ercevesinde

gergeklestirilmektedir.

Calismamiz toplamda ii¢ béliimden olusmaktadir. Calismanin birinci
boliimiinde uluslararast ticaretin tarihine deginilmis, uluslararasi
ticaretin ortaya ¢ikmasi nedenleri lizerinde durulmus ve ticari

diizenlemelerle ilgili gerekli bilgilere yer verilmistir.



Ikinci boliimde kiiresellesme cercevesinde dis ticarette kullanilan
6deme yontemlerinin hangileri olduguna anlatilmig, bu yontemler tek

tek ele alarak incelenmeye tabi tutulmustur.

Calismanin t¢iincii boliimiinde ise birinci ve ikinci boliimde yapilan
aragtirmalar Azerbaycan Ornegiyle agiklanmaya g¢aligilmistir. 2007-
2017 yillar1 aras1 Azerbaycan’in dis ticaret verileri baz alinarak, hangi
yillarda ihracatin hangi yillarda ithalatin fazla oldugu tespit
edilmistir. Ayrica Azerbaycan Cumhuriyetinin dis ticaret zamani en
cok kullandigt 6deme yontemleri iizerinde de durulmustur.
Calismanin uygulama kisminda karsilastirmali tablolar analizi
yontemi kullanilarak yillar arasinda ortaya ¢ikan degismeler yoruma
tabi tutulmustur. En son asama olarak, yapilan calismadan elde edilen
sonuglar yorumlanmis, Azerbaycan Cumhuriyeti’nin ihracatini
artirmas1  veya ithalatin1 azaltmasi i¢in gerekli Onerilere yer

verilmistir.



BiRINCI BOLUM
ULUSLARARASI TICARET

1.1 ULUSLARARASI TICARETIN GELIiSiMI

Insanlar giinliik yasamlarini siirdiirmek igin mal ve hizmet tiiketimine
ithtiya¢ duyarlar. Kisilerin iiretmis olduklar1 mal ve hizmetlerin kendi
ithtiyaclarii karsilayamamasi kigilerin kendi aralarinda mal ve hizmet
degisimlerini zorunlu hale getirmistir. Kisilerin kendi aralarinda mal ve
hizmet degismeleri takas olarak bilinmektedir. Zaman icerisinde takas
usuliiniin yetersiz kalmasi ticaretin olusmasina yol agmustir. Ticaret
kavrami insanlarin ihtiyaglarini gerceklestirmesi isteginin sonucu olarak
dogmustur. Ilkel toplumlarda takas usulii ile isleyen sistem sonralari
form degistirmistir. Giinlimiizde kullandigimiz ticaret kavramai ilk olarak
18ci yiizyillda ortaya c¢iktigi ve asil olarak 20. yiizyilda yasanan
gelismelerin ticarete yeni bir ivme kazandirdig1 bilinmektedir. insanlarin
tiretmis oldugu fazla mallar, onlarin ihtiya¢ duyduklar1 diger mallarla
takas edildigi zaman aslinda ticaretin ilk adimlar1 atilmaktaydi.
Sonrasinda ise kii¢iik madalyon ya da degerli esyalar ile 6deme kolayligi
saglanmaya baslanmistir. Zaman igerisinde para icat edilmis ve mal alim
satiminda kullanilmaya baslanmustir. Onceleri deri iizerine basilan
paralar kullanilirken sonralar1 bugiinkii kagit para birimine gecildigi
gorlilmektedir.

Uluslararasi ticaret, uluslararasi sinirlar ve bolgeler arasinda yapilan mal
ve hizmet ticareti olarak bilinmektedir. Pek ¢ok iilkede gayri safi yurt ici
hasilanin 6nemli bir kismin1 olusturmaktadir. Cok eski zamanlardan beri
var olsa da (ipek Yolu), ekonomik, sosyal ve siyasi onemi son
ylizyillarda belirgin bir bi¢cimde artmis bulunmaktadir. Uluslararasi

Ticaretin ilk kez bilimsel bir yontemle incelenmesi Adam Smith’in


http://gozgoztepe.blogcu.com/wiki/Gayri_safi_yurt_i%C3%A7i_has%C4%B1la
http://gozgoztepe.blogcu.com/wiki/Gayri_safi_yurt_i%C3%A7i_has%C4%B1la
http://gozgoztepe.blogcu.com/wiki/%C4%B0pek_Yolu

1776’da yayimlanan “Uluslarin Zenginligi” adli eseri ile basladigi
goriilmektedir. (Seyidoglu, 2007, s.13-14) Bu eser aym1 zamanda Klasik
iktisat ekoliiniin de kurucusu olarak kabul edilmektedir.

Ticaretin ge¢misten giiniimiize kadar gegirdigi donemler genellikle
asagidaki sekilde incelenmektedir:

a) Sanayi Devriminde Ticaret- Sanayi Devrimi ya da Endiistri Devrimi,
Avrupa'da 18. ve 19. yiizyillarda ortaya ¢ikmistir. Devrimin iiretime olan
etkisi ve buhar giiciiyle calisan makinelerin makinelesmis endiistriyi
dogurmasi, bu gelismelerin de Avrupa'daki sermaye birikimini arttirmasi

sanayi devriminin yararlari olarak siralanmaktadir.

1763 yilinda buhar makinasinin bulunmasi Sanayi Devriminin
gelismesine onemli katkilar saglamistir. Sanayilesmenin ortaya ¢iktigi
Ingiltere’den sonra sanayilesme diger bolgelere, 6zellikle de Kuzey
Avrupa ve Kuzey Amerika’ya yayilmaya baslamistir. Bu devrimin
tiretim miktarin1 artirmasi {ilkelerin fazla iirettikleri mallar1 yurtdisina
satmasimna ve dolaysiyla ticaretin daha da yayginlasmasmma zemin
hazirlamistir. (www.wikitarih.com/sanayi-devrimi-nedenleri-sonuclari/ ,
2017)

b) 1914-1918 Ticaret Donemi

Birinci diinya savas1 1914 ile 1918 yillar1 arasinda gergeklesmistir. 1914
tarihinde baslayan 1. Diinya Savasi, 1918 tarihinde sona ermistir. Bu
savaslarin diinya savast olarak adlandirilmasinin sebebi ise biiyiik
devletlerin ve diinyanin diger bdlgelerindeki somiirgelerinin de savasa
katilmig olmasidir. (https://www.sabah.com.tr/egitim/2017/01/21/birinci-

dunya-savasinin-nedenleri-ve-sebepleri-nelerdir , 2017)

Savaglar Uluslararas1 Pazarlama ile dogrudan ilgilidir. Savas

donemlerinde korumacilik yontemleri ve engeller ¢ok olmasa bile


https://www.sabah.com.tr/haberleri/dunya-savasi

savasin yarattigi olumsuzluklar itibariyle tasinmadaki sorunlar dis
ticareti engellemektedir. Ulkeler bu dénemde halkinin temel isteklerini
koruma altina almak ve halkin temel ihtiyacin1 kendileri saglamak
isterler. Savas donemlerinde asir1 maliyetlerin ortaya ¢ikmasi dis ticareti
engellemektedir. iste tiim bu nedenlerden dolayr hem korumacilik hem
de nakliyecilikte yollarin tikali olmasi uluslararasi ticareti olumsuz
yonde etkilemektedir. Savas sonrasi iilkeler uluslararasi ticareti artirmak
icin korumacilikta azaltmaya gitmislerdir. Bunun nedeni uluslararasi
ticareti artirmak ve asir1 kar elde etmek, iilkelerini gelistirmek ve s.
olmustur. Ulkeler eger dis ticaret yapmazlarsa ve kendileri disardan ucuz
temin edecegi mali, daha paha maliyetle iiretirlerse ekonomileri igin
olumsuz bir durum ortaya ¢ikar. Ayn1 zamanda bu tlkenin disa kapali
olmasina getirir ki buda dig ticareti olumsuz etkilemektedir.

(https://eodev.com/gorev/4933983, 2015)

Serbest ticaretin koruyuculugunu yapan Ingiltere diinya savasindan
onceki donemlerde en gelismis sanayi iilkesi olmaktaydi. Almanya,
Fransa ve Amerika Birlesik Devletleri gibi sanayilesmeye yeni baslayan

tilkeler ise korumacilig1 savunmaktaydilar (Seyidoglu, 2007 s.122).
c) 1929 1939 Ticaret Donemi

1929 yilimi izleyen yillarda, sanayilesmis diinyay1 bastan-basa kapsayan
uluslararas1 sermayenin biiylik ve dikkat ¢ekecek bir paymin Almanya'ya
kaydig1 gdzlenmistir. Oyle ki, 1928 yilinda diinya sermaye ithalatinin

yarisini tek basina Almanya yapmustir.

1929-1936 yillar1 arasinda iki giiclii ekonomi (Amerika ve Almanya)
resesyona girmis ve bu durum diinya iiretim diizeyinin azalmasina neden
olmustur. Bu donemde Ozellikle, temel mallarin iiretiminde bir kriz

meydana gelmis ve bu gelisme 1931 Milletler Cemiyeti tarafindan



hazirlanan listelerde yer alan, dis ticareti birka¢ temel mala baglh olan
iilkeleri (Bu iilkeler; Arjantin, Avustralya, Kolombiya. Balkan Ulkeleri,
Bolivya, Brezilya, Malaya, Hindistan, Kanada, Sili, Kiiba, Misrr,
Ekvator, Finlandiya, Macaristan, Meksika, Endonezya, Yeni Zelanda,
Paraguay, Peru, Uruguay ve Venezuela) de krize sokmustur. Biiyiik
Buhran, sanayilesmis iilkelerde yasayan insanlarin biiyiikk kismi igin
kitlesel issizlige neden olurken, ilgili iilkelerde alinacak siyasi ve
ekonomik kararlar iizerinde biiylik ve yaralayic1 etkiler meydana
getirmistir. Bliylik Buhranin yol agtig1 felaket ve belirsizlik duygusunun
is ¢cevreleri ve politikacilar arasinda yayginlik kazanmasi, krizin siddetini

daha da arttirmistir. (J.S, 1975)
d) Kriz Dénemi Boyunca Uluslararasi Ticarete Genel Bakis

1929 ile 1939 wyillar1 arasinda, kriz doneminin baslangici olarak
nitelendirilebilecek olan diinya ticareti, krizden kaynaklanan olumsuz
olaylar nedeniyle bu donemde %60 diizeyinde gerilemistir. Cilinkii
devletler, ulusal piyasalar1 ve paralarim1 kiiresel ekonomideki
belirsizlik ve olumsuz egilimlerden korumak i¢in giderek daha fazla
engel yaratmaya baslamakta ve korumacilik kavrami bir kez daha
ekonomiyi i¢ce kapali hale getirmekteydi. (Peter, 1978) Bu olaylar, diinya
refahini iyilestirmek i¢in daha 6nce gerekli olduguna inanilan ¢ok tarafli
ticaret sisteminin imhasma yol agmaktaydi. Ornegin, 1931 ile 1936
yillarinda bir takim (1931-1932 arasinda Ingiltere, Britanya, Kanada,
Iskandinavya, ABD; 1936'da Belcika, Hollanda, Fransa) iilkeler
uluslararasit sabit kurun temeli olarak goriilen altin standardinmi terk
etmistir. (James, 1983) Benzer sekilde 1931' de, Birlesik Krallik,
Amerikan siyasi kimliginin ve 1840’lardan bu yana uygulanmis olan

Biiylik Britanya’nin ekonomik kimliginin merkezi olan serbest ticareti



terk etmis bulunmaktaydi. Bu donemde, hiikiimetler tarifeleri yalnizca
dis rekabetten korumamakla kalmayip, daha once getirilen tarifeleri de
yiikseltmiglerdir. Uluslararas: ticaret alaninda bu olaylar yasanmasina
ragmen, bu donemde Batili iilkeler, ulusal sinirlar i¢inde aldiklar1 devlet
politikalarinda sosyal kurallara degil, donemin geregi olarak ekonomik
normlara oncelik vermekteydiler. Ayrica, depresyon doneminde tarimsal
tirlinler1 fiyatlar1 korunmus ve gilivence altina alinarak, tarim bu donemde
desteklenmistir. Bu yontemler, bugiin uygulanan ortak tarim politikasiyla

ilgili olarak gelistirilen garip paradokslarin temelidir. (M, 1983)
e) 2-ci Diinya Savasi Sonras1 Ticaret

44 tilkenin, 1944 yilinda olusturdugu Bretton Woods sistemiyle baslayan
ekonomide sabit kur uygulamasi1 daha sistemin basindayken catirdamaya
baglamistir. 2. Diinya savasinin baglamasi iilkelerin tasarruflarinda ciddi
aciklar vermelerine sebep olmustur. Hiikiimetler bu donemde biitge
aciklar1 vermislerdir. Zaten bir iilkenin biitge agig1 vermesi ¢ogu zaman
cari acik da vermesi anlamina gelmektedir. Iste bu tasarruf eksikliginden
kaynaklanmis olan cari agik iilkelerin ekonomisine biiyilik zarar vermekte
ve olusturulan sistemin (Bretton Woods) saglam bir yapiya

oturulmadigini gostermekteydi.

Bretton Woods sistemiyle birlikte resmi olarak da {i¢ kurum

kurulmustur. Bunlar;

1. IMF (International Monetary Fund): Temel iki tane goérevi vardir.
Birincisi; doviz kurlarmin istikrarii saglamak, ikincisi ise, gereken

iilkelere—iiye iilkelere- kredi saglamaktir.

2. Diinya Bankasi: Bu kurulusunda temel amac1 kredi vermektir. Ama

Diinya Bankas1 ve IMF ile verilen kredi arasinda bir fark olmaktadir.



Diinya Bankasi’nin verdigi krediler (loan) diisiik faizli ve geri 6demesi
anapara miktar1 kadar olmaktadir. IMF’nin verdigi kredinin faiz oran ise

giinden giine veya lilkeden iilkeye degisebilen 6demeleri icermektedir.

3. Diinya Ticaret Orgiitii: Ulkelerin ticari iliskilerini  gelistirmek

amaciyla kurulmustur.

Bu donemde pound yerine dolara ge¢is yapilmistir. Bu donemde pound
yerine dolar kullamlmasinin  ana nedenlerinden bir Ingiltere
ekonomisinin zayif olmasindan kaynaklanmaktaydi. 1947 kriziyle
birlikte ekonomide sorunlar ortaya ¢ikmaya baslamistir. Avrupa iilkeleri
ticarette agik vermeye baslamislardi. Savasinda verdigi gerekcelerle
ithalata bagimli duruma gelmisler (Aslinda ihracat neredeyse sifir
olmaktaydi). Bilindigi lizere bir lilke ekonomisinin siirekli olarak ticari
acig1 vermesi, ithalata bagimli olmasi onun siirdiiriilebilirligini

etkilemektedir.

Krizin hemen sonrasinda Amerika’nin kriz sonrasit olusan ekonomiyi
diizeltmek i¢in yaptig1 bir takim diizenlemeler bulunmaktadir. Bunlarin
en Onemlileri (iilkemiz agisindan da) Truman Doktrini ve Marshall plani
olmaktadir. Truman Doktrini; Yunanistan ve Tirkiye’ye karsiliksiz
yapilan yardimlar1 kendinde barindiriyordu. Ciinkii o zamanlar Sovyet
(Komiinist) tehlikesi vardi ve Amerika bu {ilkelerin Sovyetlere
yakinlagma diisiincesinden rahatsizlik hissi duymaktaydi. Aktif iggal s6z
konusu oldugu durumdan Amerika’nin diisiincesi de ‘biz de Bat1 olarak
bu iilkeleri yanimiza cekelim’ olmaktaydi. Amerika, bu yardimlari
sadece Tiirkiye ve Yunanistan’a degil ayn1 zamanda ekonomisi zor olan

diger gelismekte olan iilkelere de vermekteydi.

Marshall planinda ise; Amerika, NATO iizerinden yapilan askeri

harcamalar1 kendisi karsilamakta ve ‘biz Kore’ye savasa gidiyoruz



gelmek isteyen iilke olursa bekleriz’ diye bir nevi gelen iilkelere
bulunulacak yardimlar1 {sti kapali da olsa dile getirmekteydi.
(https://www.ilimvemedeniyet.com/ikinci-dunya-savasi-sonrasi-

ekonomik-gelismeler-bretton-woods-sistemi.html,2017 26.042019)

II Diinya Savasi yillarinda mal ve hizmet piyasalarinda hiikiimeti ¢ok zor
duruma sokabilecek biiyiik kitliklarin ortaya c¢iktigi bilinmektedir.
Devletin sanayi sektoriindeki egemen durumuna karsilik olarak tarimsal
triinler piyasasinda etkili bir sekilde faaliyette olmamas1 bu piyasalarda
devletle iireticileri karsi karsiya koyan olumsuz sonucglara sebep
olmustur. 1939-1946 arasinda ekonominin temel gostergelerine bakarak
yasanan bu biiylik istikrarsizligin boyutlarmi gérmek miimkiindiir.
(http://www.ekodialog.com/turkiye-iktisat-tarihi/ikinci-dunya-savasinda-
ekonomik-durum.html , 2017 26.04.2019)

Ikinci Diinya Savasi sonrasindaki farkli ekonomik gelisme modelleri
olusturulmaktaydi. Bunlardan biride kapitalizme en biiyiik rakip olan
komiinizm olarak bilinmekteydi. Komiinizm, devlet miidahalesi, ama
ayrica zenginligin yeniden dagitilmasi ve 6zel miilkiyetin neredeyse

ortadan kaldirilmasi durumudur.

Sovyet komiinist sistemi, tarihteki en hizli sanayilesme hamlesini
yapmustir. Sovyet planlamasi ekonomik ve birgok yonden miithis bir
basar1 gostermekteydi. Sovyet sisteminde merkezden yoOnetimin daha
faydali oldugu ve diger iilkelerle kiyaslandi§i zaman daha basarili
oldugu goriilmekteydi. 1928’den 1937’ye kadar sanayi iiretimi bes kat
artis gosterirken, kisi basma diisen gayri safi yurt i¢i hasilanin ise %57
yiikseldigi goriilmiistiir. Bu basari, diinyanin geri kalaninin issizlik ve
ekonomik durgunluk yasadigi bir donemde o6zellikle dikkatleri kendi

iizerinde cekmekteydi. Norveg ve Isvec gibi sanayisi gelismis, basarili



ilkeler dahi, Sovyetler Birligi’nin sadece yaris1 kadar hizhi
bliyiimekteydiler. 1959 itibariyle Sovyet-tarzi Sosyalizm, diinya
niifusunun ti¢te birinden fazlasim1 kendinde barindiran bir diizineden

fazla lilkede saglam bir sekilde yerlesmis bulunmaktayda.

Sovyetler Birligi ve Dogu Avrupa Bati Avrupa’dan; Cin de
Hindistan’dan daha hizli bir biiyiime gostermistir. Saglik hizmetleri,
egitim ve diger toplumsal hizmetler, karsilastirilabilir durumdaki
gelismekte olan kapitalist iilkelerden ¢ok daha iyi durumda
olmaktaydilar. Sovyet sosyalizmi gelismis diinyaya, kardan ziyade
merkezi planlamanin ekonominin isleyis seklini belirledigi, herkesin is

sahibi oldugu bir sistem vaat etmekteydi.

Sovyet sosyalizmi kapitalizmin en biiyiik rakibi olarak goriilmekteydi.
1945 ile 1970 yillar1 arasinda ABD ve Sovyetler Birligi’nin en biiylik
jeopolitik amaci, birbirlerinin haksiz oldugunu ispat etmek olmustur.
ABD, kiiresel kapitalizmin ekonomik biiylime i¢in yararli oldugunu
savunmakta, Sovyetler Birligi ise gelisme ve esitlie en iyi sekilde
kiiresel kapitalizmi inkar ederek ulasilabilecegini iddia etmekteydi.
1970’lerin basi, Bretton Woods Sistemi’nin sona ermesine neden
olmasindan dolayi, savas sonrasi diinya ekonomisinin zirve noktasi
durumundayda.
(http://www.acikders.org.tr/pluginfile.php/4163/mod_resource/content/1
1/lecturenotes/5.pdf , 2019)

f) 1970-1980 Ticaret Donemi

1970°1i yillarda USA (United States of America) isletmeleri igin
uluslararasilagsma degerini kaybetmis, USA isletmeleri yabanci iilkelere
yapmis olduklar1 yatirimlarin %10’ unu satmistir. Bu tilkenin yeni yatirim

yapma sayilar1 diger donemlere gore azalmistir.
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Avrupa ve Japon igletmeleri kaynaklarin tasarrufu konusunda daha etkili
olmakta ve bununla da Amerikali isletmelere karsi biiylik avantaj
saglamaktaydilar. Ozellikle tekstil, deri, giyim ve mesrubat gibi sanayi
kollarinda azalma oldugu gorilmiistir. Bu da disiik teknoloji ama
yiiksek rekabet gerektiren sanayi kolu yatirim alanlariin degismesini

dogurmustur.

Ev sahibi ilkeler ¢okuluslu isletmelerin ekonomik, sosyal ve siyasal
etkilerini fark etmis ve ekonomik, sosyal ve siyasal dengeyi kurmak igin
bir takim sinirlamalar getirmis bulunmaktaydilar. Bu siirlamalarin 1976
yilinda “The Conference Board” adli yayinlanan ¢alismada yer aldiklari
goriilmektedir. Bu sinirlamalar, tarife ve vergiler, ithalat kotalari, ihracat

siirlamalari, fiyatlarla ilgili sinirlamalar olmaktadir.

1980’11 yillarda rekabetin artis hizi yiikkselmeye baglamis, teknoloji
transferinde de artiglar yiikselen hatla gitmistir”. Bu donemde kiiltiirel
farkliliklara daha fazla 6nem verme geregi duyulmustur. 1990’11 yillarda
ise diinya global ekonominin etkisine girmis, artik Siyasi Savaslarin
yerini ticari savaslar almastir.
(http://aves.akdeniz.edu.tr/ImageOfByte.aspx?Resim=8&SSNO=36&US
ER=4940, 2019)

g) 1990’lar Sonras1 Ticaret

Ticarette yeniden yapilanma, globallesmenin artmasi, ABD’nin 1960’11
yillarda baslatmis oldugu dis pazarlara agilma siireci tiim etkisini
ekonomide gostermekteydi. Bu siire¢ igerisinde dis pazarlara agilma da

hizlanmustir.

Global ortamda rekabeti daha da arttiran bir gelisme de ASEAN
(Giineydogu Asya Ulkeleri Birligi) ve SAFTA (Giiney Asya Serbest
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Ticaret Bolgesi) gibi bolgesel ticaret bloklar: ve 6zellikle AB (Avrupa
Birligi) ve NAFTA (Giiney Asya Serbest Ticaret Bolgesi) gibi Pazar
biitlinlesmeleri olmaktadir. Bu gruplagsmalar sadece pazara erisimi
etkilemekle kalmamakta bununla beraber bolgesel bazda strateji
gelistirme uygulama ve koordine etme gerekliligini de ortaya

koymaktadir.

Isletmelerin uluslararasilagsmasi, pek cok pazar tarafindan pazarin

globallesmesi olarak agiklanmaktadir.

Pazarlarin globallesmesi, ge¢cmiste ayr1 dinamiklerden etkilenen ve
bagimsiz hareket eden pazarlarin tek bir kiiresel pazar haline gelmesi
olarak bilinmektedir. Artik eskide oldugu gibi tek bir pazar yapist degil
kiiresel bir yap1 s6z konusu olmaktadir. Sadece tliretim degil hizmet ve

perakende isletmelerde globallesmeden payini almaktadir.

Ekonomik alanda oldugu gibi isletme yoOnetimi uygulamalarinda da
sinirlar  kalkmis  bulunmaktadir. Isletmeler artik global diizeyde
faaliyetlerini siirdiirmektedirler. Kendileriyle daima rekabet halinde
bulunan rakiplere sahip olmaktadirlar. Rekabet avantaji yakalamak i¢in
bilgi yonetimi yenilik¢ilik miisteri odag1 gibi unsurlar 6n plana ¢ikmis
bulunmaktadir. Bu unsurlar1 gérmezden gelen isletmeler, Global Pazar
haline gelmis diinya ekonomisinde kendilerine yer bulmakta zorluk
cekmektedirler. Ayrica birlesme veya isbirligi kurma yoluyla

faaliyetlerin yeniden organize edilmesi s6z konusu olmaktadir.

Isletmecilik faaliyetlerinin diinya capindaki ihtiyaclar ve taleplere uygun
olarak degisim gecirdigi de goriilmektedir. Globallesme siireci firmalarin
arz ve talebeolan ilgisini arttirmaktadir.
(https://slideplayer.biz.tr/slide/9112620/ , 2019)
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1.2  Uluslararasi Ticaretin Gelisme Nedenleri

Uluslararas: ticaretin gelismesinde en etkili neden firmalarin uluslararasi
pazarlara agilma nedenleri olmustur. Bu nedenlerden en onemlilerini

kisaca asagidaki gibi aciklayabiliriz.

Thracat gelirlerinin gekiciligi, geliri arttirmak

Uretimdeki i¢ pazar fazlas1 ham ve mamul maddeler

Ulusal pazardaki yogun rekabet ortami

Yiiksek kapasite, dis pazara uygun fiyatlarla girebilmek i¢in dusiik

maliyetler

- I¢c pazardaki diizensiz talep sorunu nedeniyle satista siirekliligi

saglamak
- Ulke ekonomisine katkida bulunmak

[hracatin aile meslegi olmas1

Sadece ihracat pazarina uygun iirlinler tizerinde ¢aligma

Di1s pazarda taninmislik

Uluslararas1 rekabetten korunma, dis 6demedeki dengesizliklerin
giderilmesi, ekonomik anlamda istikrarin saglanmasi, ekonomik
bliyiimeyi saglamak, devlet hazinesine gelirlerin artirilmas1 gibi
nedenlere  baghh  olarak  dis  ticaret  Onemli  olmaktadir.

(https://slideplayer.biz.tr/slide/9112620/ , 2019)

Uluslararas1 ticaret, isletmeler tarafindan diizenlenen ve ulusal sinirlarin
disinda yiiriitiilen her tiirlii ticaret faaliyeti olarak bilinmektedir.

Uluslararasi isletmecilik faaliyetleri iki ana kategoriye ayrilmaktadir.
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1 - Uluslararas1 Ticaret (Dis Ticaret): Isletmenin iirettizgi mal ve

hizmetlerin ihracata ve ithalata konu olmasi durumudur.

2 - Uluslararas1 Yatinm: Ulke disinda isletmecilik faaliyetlerini
sirdiirmek amaciyla para veya kaynak transferlerinin yapilmasidir.
Uluslararas1 yatirinm dogrudan yabanci yatirim, franchising, lisans

anlagmalari, projeler seklinde yiiriitiilebilmektedir.

Uluslararas: isletmelerde farkli terimlerde kullanilmaktadir. Bunlarin
arasinda; uluslararasi igletmeler (International firms) global isletmeler
(global firms), trans milli isletmeler (transnational firms), diinya

isletmeleri (word business) yer almaktadir.

Uluslararas1 isletmelerin yonetilmesinde ulusal yonetime gore daha
karmasik ve riskli bir durum s6z konusu olmaktadir. Risk ve gli¢liiklerin
olugmasina, belirsizlik durumlarmin fazla olmasi, politik ve ekonomik
yasalar, kiiltiirel faktorler, doviz kurlarindaki ve piyasalarindaki

degisikliklerin olmas1 etki etmektedir.

Uluslararas1 isletmeciligin ulusal isletmecilikten farkli yonleri sunlardir;
kiiltiir farkliliklari, finansal durum, hukuki ¢evrenin yapis1 ve tiiketici

tercihleri.

-Kiiltiir: Isletmelerin faaliyette bulundugu iilkeler kiiltiirel agidan
farklihk  gostermektedirler. Basartya ulagmak i¢in isletmeler
bulunduklar1 tlke kiiltiiriine goére var olan gorgl, gelenek, deger ve
normlar c¢er¢evesinde faaliyetini sirdiirmektedirler. Bir uluslararasi
isletme yoOneticisi, is ve sosyal yasamin tiim yonlerinde Kkiiltiirel
farkliliklara saygi duymali ve saygi gostermeli, kendi Kkiiltiirlerinde
hareket ediyormus gibi goriinmemeli ve yiizlesmemelidir. Ornek verecek

olursak, “pazarlik” Arap Kkiltiriniin temelini olustururken, bazi
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kiiltiirlerde hi¢ kullanilmamaktadir. Bu tarz farkliliklardan dolayi, bazi
beklentilerde  bosa ¢ikmaktadir. Malin  fiyatim  pazarliklarla
diisiirebilecegini disiiniip masaya oturan bir Arap alicinin, karsisinda
asla pazarliktan taviz vermeyen bir Ingiliz gorebilir. Ayrica bu
farkliliklar sadece sozlii ifadelerde de degil, viicut dilinde de sikga
goriilen bir durum olarak goriilmektedir. Bizim icin anlastik anlamina
gelen bir el isareti, karsi taraf i¢in hakaret anlamina dahi gelebilmektedir.
Bir baska ornekse Malezya’dan Malezya kiiltiiriinde karsinmizdaki kisi
hiyerarsik diizende sizden alt konumdaysa eger, konusurken asla
gozlerinize bakmaz, baska yerlere bakar. Bu hareketin bizde ki
anlamiysa “seni dinlemiyorum, baska seylerle ilgileniyorumdur. Bu tarz
ornekler ¢ogaltilabilmektedir. Benzer hatalara diismemek i¢in
goriismelere karsi tarafin kiiltiirlinii inceleyerek hazirlikli gitmek yararh
olmaktadir. Goriisme esnasinda da, karsi tarafi, kiiltiirii ve diislince
yapist igerisinde degerlendirip ihtiyaglarini anlamaya c¢alismak isleri
kolaylastirmaktadir. Kisacas1 biraz empati, bir ¢ok kapiyr a¢gmaya

yarayabilmektedir.

- Finansal ortam: Uluslararas1 isletmecilik, isletme Ozgiirligiini
kisitlayan farkli para birimlerinin kullanmay1 ve devlet yasalarmin
kullanimini dikkate almasmi gerektirmektedir. Ornegin; ana iilkeye

aktarilacak kar miktarina iliskin sinirlamalar1 gosterebiliriz.

Isletmelerin faaliyetlerini ve basarisim1 etkileyebilecek yasalara,
yonetmeliklere ve dizinlere 06zel hassasiyet gerektiren yasal cevre,
iilkeden iilkeye degismektedir. Ev sahibi iilkenin yasalarina saygisizlik
ve itaatsizlikle ilgili olarak, sirketin mali durumunun ve imajinin biiytik

Olctide ac1 ¢ektigi agiktir.
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-Hukuki cevre: Isletmelerin faaliyet ve basarilarma etki eden kanunlar,
tiiziik ve yonetmenlikler isletmelerin 6zel hassasiyet gerektiren hukuki
yapilari, iilkeden iilkeye degismektedir. Ev sahibi iilkelerin yasalarina
saygisizlik veya itaatsizlik s6z konusu oldugu vakit, isletmenin mali

durumunun ve imajinin biiyiik 6l¢iide zarar gordiigii bilinmektedir.

-Tiiketici tercihleri: Zevklerdeki kiiltiirel farkliliklardan kaynaklanan
talep modelleri ve tiiketici tercihleri, isletme maliyetlerini en aza indiren
ve isletme degerini destekleyen uygun tedarik, pazarlama ve lojistik
sistemleri ile uygulanmaktadir. Ornegin, kirmizi renk Cin’de bolluk ve
bereketin sembolii olarak bilinmekte boylece kirmizi ambalajli tiriinler
Cin’de daha cok tercih edilmektedir.
(https://updoc.site/download/uluslararas-letmecilie-giri_pdf, 2019)

1.3 Uluslararasi Ticari Diizenlemeler

Bretton Woods Konferansi ile uluslar iistii bir kurum olarak kurulan ve
devletlere, korumaci politikalarint birakma, dis ticaretini serbest
birakma, Yyeni pazar firsatlar1 yaratma o6zgiirliigii veren Diinya Ticaret
Orgiitii, kurulus amagclarina ulasabilmek icin bugiin diinyanmn 161
devletini kendi ¢atis1 altinda toplamis ve {iye devletleri kapsayacak
sekilde anlagsmalarla diinya ticaretinin hukuksal altyapisini ve kurallarini

olusturmay1 basarmis bulunmaktadir.

Korumaci ticaret politikalarinin diinya ticaretini azaltici etkisi ve bunun
yarattifi ekonomik krizler ve refah kaybi II. Diinya savasi sonrasinda
diinya ticaretinin arttiritlmasini ve korumaciliin azaltilmasini saglayacak
kurum ve kuruluslarin olusturulmasini giindeme getirmekteydi. Bu
baglamda, 1944 yilinda A.B.D.’nin Bretton Woods kentinde diizenlenen
toplantilarda olusturulan Giimriik Tarifeleri ve Ticareti Genel Anlagmasi

(GATT) uluslararasi ticaretin diizenlemesi baglaminda ¢esitli kurallar ve
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sOzlesmelerin hayata gecirilmesine Onciiliik etmeye baglamistir. Diinya
ticaretinin bugiin ki hukuki ¢ergevesi biiylik 6l¢lide bu diizenlemelerin

sonucudur.

1995 yilinda GATT m devamu olarak olusturulan DTO diinya ticaretinin
kurallarinin ortaya konulmasinda wuluslar iistii bir kurum olarak

faaliyetini siirdiirmektedir.
1. Diinya Ticaret Orgiitii

II. Diinya Savasi sonrasi diinya piyasalarinda ekonomik ve ticari
anlamda  gelismelerin  yasanmasi, devletlerin savas esnasinda
uyguladiklart korumaci politikalar1 degistirmeye zorlamustir. Bu
anlamda, gec¢ici anlagsma olarak kurulan GATT ile diinya ticaretinin
serbestlesmesini  saglamak amaclanmistir. Ulkelerin  uzun vadeli
istikrarinin saglanilmasi i¢in Uluslararas1 Para Fonu (IMF) ve Diinya
Bankasi (WB)’s1 vasitasiyla krediler verilmis ve bu sayede diinya
ekonomisi ve ticaretini canlandirmak hedeflenmistir. Ancak, devam eden
siirecte IMF tarafindan verilen kredilerin tahsilinde sorunlarin yasanmasi
(Aydogan, 1999, s.508) uluslararas1 kuruluslar1 bu hukuksal sorunlarin
¢cOzililmesi ve uluslararasi diizeyde yapilan sozlesmelerin  hukuki
altyapisimin olusturulmasi arayisina girmeye tesvik etmistir. Boyle bir
olusumun kurulmasi1 Bretton Woods ekonomik yapilanmasimnin yarim

kalan ii¢lincii ayaginin tamamlanmasi1 anlamina gelmekteydi. (Ates, 2012

5.204)

Bu amagla, 15 Nisan 1994'te 125 iilkenin imzasiyla diinya ticaretinin
hukuksal yapisini olusturan Diinya Ticaret Orgiitii (DTO) kurulmustur.
(Cestepe, 2013 s.244)
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Merkezi Isvigre’nin Cenevre kentinde bulunan DTO’niin kurulus amact,
Kurucu Anlasma’nin III. Maddesi’nde de belirtildigi gibi, (DTO Kurucu
Anlasmasi, Madde III. , 2019) Bakanlar Konferansi tarafindan kabul
edilecek kararlara gore liye devletler arasindaki ticari iligkileri forum ya
da forumlar diizenlemek yoluyla sekillendirmek ve bu sonuglarin
uygulanabilmesi igin gereken ortami yaratmakti. (DTO Kurucu

Anlagmasi, Madde II1, I ve II. Paragraflar. , 2019)

Bu hedeflere ulasmak i¢in DTO birgok konuda iiye devletlerle
anlasmalar imzalamaktadir. DTO Anlasmalari, tarim, tekstil ve giyim,
hiikiimet alimlari, fikri miilkiyet haklar1 ve bircok farkli alanlarda
yapilan ticari faaliyetleri kendi bilinyesinde bulundurmaktadir. Bir
birinden farkli konular1 iceren anlagmalarin esasim1 saglayan temel
ilkeler mevcut olup bunlar ¢ok tarafli ticaret sistemi’nin temel yapisini
olusturmaktadir. (WTO,Understanding The WTO: Basic, Principle of
The Trading System, 2019).

1.3.1. Uluslararasi Ticari Korumacilik

Korumacilik 17. Yiizyilda en yaygin olarak merkantilizm doneminde
uygulanmistir. 11k sanayilesme iilkesi olan Ingiltere’nin 1800°lii yillarda
uygulamaga koydugu korumaci politikalar1 zamanla azaltmaya basladigi
bilinmektedir. Ingiltere 1846 yilinda tahil alaninda gecerli olan
korumaciligr kaldirilmistir. Giimriik tarifelerinin kaldirilmasiyla tilke
serbest ticaret ilkesini benimsemeye baslamistir. Ancak bu siiregte diger
Avrupa iilkeleri sanayilesme ¢abalar1 sebebiyle muhafazakar bir politika

izlemisglerdir.

I. Diinya Savasinda ortaya ¢ikan kosullar nedeniyle sadece Ingiltere
degil, diger Avrupa iilkeleri de korumaci bir politika uygulayarak

iilkelerini rekabete kars1 korumaya ¢alismiglardir.
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Korumacilik uygulamalar1 her ne kadar devletleri dis rekabete kars1
korusa da kendiliginde dis ticaretin gelismesine zarar vermekteydi.
1920’11 yillarda uluslararasi ticareti artirmak ve korumaciligi kisitlamak
amaciyla Milletler Cemiyeti cercevesinde cesitli toplantilar ve

konferanslar diizenlenmistir.

1929 ekonomik krizinden sonra Avrupa’dan Amerika’ya kadar ¢ok fazla
tilke korumacilik politikalar1 uygulamaya baglamistir. Bazi {ilkeler
stratejik karar uygulayarak kendi paralarimi uluslararas1 diizeye
getirmeye calismaktaydilar. Bu siirecte Ingiltere, Almanya ve Fransa
kendi ulusal paralarinin gegerli oldugu ticaret bolgeleri kurma egilimine
girmigler. 1930 yilinda ABD’de uygulamaya konulan yiiksek giimriik
tarifeleri zamanla diisiirilmeye baslanmistir. 1934 yilinda diger iilkelerle
ticaret anlagmalar1 yapmak i¢in yeni yasalar kabul edilmistir. Bu yasalar
cercevesinde diinyada korumacilik politikalarmin azaltilmasi1 da
hedeflenmekteydi. II. Diinya Savasi sonrasinda uluslararasi diizeyde
barisin ve refahin saglanmasi i¢in iilkeler tarafindan korumaci politikalar

terk edilmeye baslanilmistir.

Gumriik Tarifeleri ve Ticaret Genel Anlasmasi (GATT) 1947°de
korumacilik egilimlerini azaltmak i¢in imzalanmis bir anlagmadir.
1970’lerde ortaya c¢ikan ekonomik krizinde de gelismis iilkeler az

gelismis iilkelere kars1 korumaci politika uygulamislardir.

Avrupa Birligi (AB) ve ABD iilkeleri kendi iilkelerinde bulunan tarim
treticilerini  dig rekabetten korumak maksadiyla serbest ticaret
kanunlarina karst uygulamalarim1 hali hazirda da siirdiirdiikleri

bilinmektedir.

2009 ekonomik kriz sonrast AB iyelerinin Ortiili korumacilik

politikalarina yonelmesi Avrupa’da korumacilik eylemlerinin devam
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ettiginin bir gostergesi  olmaktadir.

(https://www.wikizero.com/TR/Korumac%C4%B11%C4%B1k, 2019).
1.3.1.1 Uluslararasi Ticarette Korumacilik Egilimleri

2007-2009 yillarinda yasanan kiiresel ekonomik kriz sonrasinda,
uluslararas1 ticarete konulan engellerde artis gerceklesmis ve son
yillarda, 6zellikle ABD olmak {izere, bir¢ok iilkede ice doniik korumaci
ekonomi politikalar1 giderek artan 6lgiide giindeme gelmeye baslamistir.
Son olarak, ABD’nin ¢elik ve aliiminyum ithalatina giimriik vergisi
uygulamaya baglatmasi1 buna 6rnektir. Bu durum gerekse Cin ve Avrupa
Birligi’nin s6z konusu vergilere aymi sekilde karsilik vereceklerini
gerekse de kiiresel ekonomide korumaci ticaret politikalariin giderek
giiclendigi seklindeki algilarin yiikselmesine neden olarak, bir ticaret
savasinin baslayacagina iliskin endiseleri beraberinde getirmektedir. Bu
kutuda, kiiresel ekonomik kriz sonrasinda uygulamaya konulan ticaret
engellerinin bir bilangosu ¢ikarilmakta ve bu ¢ergevede son donemdeki
gelismelerin bir ticaret savasini baglatma olasiligi degerlendirilmektedir.
(http://tcmb.gov.tr/wps/wcm/connect/0b6920fe-fafl-453c-955b-
c58bbc308418/Kutu%202.1..pdf?MOD=AJPERES&CACHEID=ROOT
WORKSPACE-0b6920fe-faf1-453c-955b-c58bbc308418-mcIBOXX,
2019)

1.3.2. Uluslararasi Ticarette Ozendirici Politikalar

Yirminci yiizyilda devletler, bolgelerarasi esitsizlik sorununu agmak ve
bolgesel kalkinmayi saglayabilmek igin, merkezi olarak planlanan ve
tesviklerle devlet yardimlar1 araciligiyla uygulamasi yapilan politikalar
izlemiglerdir. Her devlet kendine en fazla yarar saglayacak sekilde
politikalar gelistirmektedir. Bu politikalar komsuluk iliskisine, siyasi

iktisadi faktorlere bagh olarak degisiklik gostermektedir. Giinlimiizde en
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fazla kullanilan 6zendirici politikalar en fazla 3 yere ayrilmaktadir. Bu

politikalarin her biri tek tek ele alinip incelenmis bulunmaktadir.
1.3.2.1. Bolgesel Kalkinma Politikasi

Bolgesel Kalkinma Politikasi, siyasi otoritelerce birtakim politikalar
esliginde, toplumsal yapiy1 olusturan iktisadi ve sosyokiiltiirel yapinin
gelistirilmesi, bir tlkenin, kendi kendini besleyebilecegi ve iginde
bulundugu statik yapidan kurtulabilecegi diizene kavusmasi durumu
olmaktadir. Bolgesel kalkinma kavramu, lilke icerisinde yer alan biitlin
bolgelerin bir biitiin igerisinde, diinya ve ¢evre ile etkilesimli bir halde
gelismesini kapsamaktadir. Bolgesel kalkinma da kendiliginde refahin
artisina etki etmektedir. Bolgesel kalkinma kavraminin ¢ok eski bir
geemisi bulunmamaktadir. Kavram, kalkinma ekonomisinin ortaya
cikisiyla glindeme gelmis ve daha ¢cok 1940’11 yillarda 6nem kazanmaya
baslamis bulunmaktadir. Daha c¢ok Dogu ve Giineydogu Avrupa
arasindaki farkliliklar dolayisiyla ortaya ¢ikmis olsa da bolgesel
kalkinma kavrami artik az gelismis tiim bolgeler icin 6nem tasimaktadir.
Ulkenin meveut potansiyel ve kaynaklarini en verimli sekilde kullanarak,
gelismiglik  farkliliklarin1  azaltarak veya gidererek, dengeli ve
stirdiirtilebilir kalkinmanin saglanmasi, giiniimiizde biitiin tilkelerin ortak
amact haline gelmektedir. Sanayilesme c¢alismalar1 neticesinde bir
merkez etrafinda yogunlasan ekonomik ve sosyal faaliyetler, kentle kir
arasinda ekonomik, sosyal ve kiiltiirel farklilagmay1 giderek artirmakta,
konut, altyap1 yetersizligi, ¢evre kirliligi gibi bolgelerarasi gelisme
farkliliklarini ortaya ¢ikarmaktadir. Bu farkliliklarin bir sorun teskil
ettigi ve miidahale olmaksizin giderilemeyecegi bilinci, ilk olarak Birinci
Diinya Savasi sonrasinda, issizlik ve tam istthdam sorunlariyla karsi

karsiya kalan gelismis iilkelerde ortaya c¢iktig1 goriilmektedir. Bu
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donemlerde bu iilkelerin hiikkiimet programlari, bolgesel dengeyi kuracak
onlemleri kapsamaya baslamislardir. Ardindan iktisatcilar dengesizlikleri
ortadan kaldiracak politikanin ilke, amag¢ ve araglarinin ne olmasi
gerektigini arastirmislardir. Giinimiizde biitiin iilkelerde ekonomik ve
sosyal acgidan farkli yogunlukta da olsa bolgesel farkliliklarin oldugu
gorilmektedir. Bu farklar, cografi kosullar ve bu baglamda dogal
kaynaklar, demografik yapi, bolge halkinin yaraticiligi, sermaye
birikimi, bélgenin mallarina olan talep, altyapinin niteligi, girisimcilerin
yetenekleri gibi bircok faktore bagli olarak ortaya c¢ikmaktadir.
Farkliliklar; kutup ve g¢evre alanlar seklinde mekansal yapilanmalarin
olusmasina yol a¢gmaktadir. Teknolojinin, sermayenin ve yatirimlarin
yogunlastigi kutup alanlari ile bunlara gittikge bagimli hale gelen ¢evre
alanlar arasindaki farkliliklar zamanla artmakta ve sonucta niifus
merkezde yogunlasirken c¢evrede azalmaktadir. Bolgeler arasindaki
farkliliklarin kalkinma i¢in bir engel olusturma durumu, i¢ pazarin
dengesizlik nedeni ile biliyliyememesinin ortaya c¢ikardigi talep
yetersizli§i ve bunun sonucunda {iretimin artmamasi, sermaye
birikiminin duraklamasi, optimal o0l¢ekli ve rekabet gilicii olan
isletmelerin  kurulmamasi gibi nedenlerden ileri gelebilmektedir.
Bolgeler arasi dengesiz biiyiime ise, ekonomik olarak yatirimlarin
genellikle  kar  maksimizasyonu  saglayabilecekleri  yerlerde
yogunlastirilmasindan ~ kaynaklanmaktadir.  Ortaya  ¢ikan  bu
olumsuzluklar1 gidermek i¢in bolgesel kalkinma politikalari, tic temel
amaca hizmet etmektedir: biliylime amaci, istikrar amac1 ve dengeleme
amact. (Ildirar, 2003; s.22).
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a) Biiylime amaci, iilkedeki genel ekonomik biiylimenin saglanabilmesi,
bliylimenin hizli ve siirdiiriilebilir nitelikte olmasi i¢in, bolgesel bazda

gereken ortamin yaratilmasini saglamaktadir.

b) Istikrar amaci, istihdam ve gelir ile ilgili problemlerin, giderilmesi ve
bu konulardaki ¢ozlimiin istikrarli olabilmesi i¢in, bolgesel kurulus yeri
ve lretim yapisinin konjonktiirel ve yapisal dalgalanmalara bagh
degisimin Oniline ge¢ilmesi durumu olarak bilinmektedir. Bolgesel
istikrar politikasinda, bolgesel ve sektorel yapi agisindan gerekli politika
uyumunun saglanmasi sayesinde, bolgelerin ekonomik yapilarinin kendi

icinde dengeli dagilmasina ¢alisilmaktadir.

c) Dengeleme amaci, ekonomik kaynaklarin bolgeler arasinda dengeli
dagiliminin saglanmasidir. Bolgelerin miimkiin oldugu kadar esit altyap1
seviyesine kavusturulmasi, sektérel yogunlagsmalarin dengeli bir
seviyeye getirilmesi, niifusun iilke i¢inde rasyonel dagilimin saglanmasi,
bolgeler arasinda sosyal adaletin saglanmasi da bolgesel kalkinma
politikalarmin amaglar1 igerisinde olmaktadir. Ozetle, geri kalmis
bolgelerin ekonomik ve sosyal kalkinmasinin saglanmasiyla, bolgesel
gelismenin llkeye dengeli bir sekilde yayilmasi ve niifusun iilkede
rasyonel bir bicimde dagilmasinin bolgesel kalkinmada temel alindigi

goriilmektedir. (Bayraktutan, 1992)

1.3.2.2. Miktar Kisitlamalari

Tarife dig1 engellerin en geleneksel ve uzun yillardir tarifelerle birlikte
en uygun olarak kullanilan dolaysiz miktar kisitlamalaridir. Miktar
kisitlamalar1 ithalat hacmini dolaysiz olarak sinirlamaya yonelik

uygulamalardir.
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Miktar kisitlamalari tarifelerde oldugu gibi yurtigi tireticileri dis rekabete
karst korumak, odemeler bilangosu dengesizliklerini gidermek ve
harcamalar:1 sinirlayarak doviz tasarrufu saglamak gibi amaglarla tercih
edilebilmektedir. Miktar kisitlamalar1 ile birlikte dis ticaret {izerine
mutlak kisitlamalar koyuluyor olmasi, bir¢ok durumda onlarin tarifelere
gore daha etkili olmalarim1 saglamaktadir. Glimriik tarifelerinin ithalati
kisitlayic1 etkisi fiyat mekanizmasi yolu ile ortaya cikarken, miktar
kisitlamalari {ilkeye girecek mal hacmini dogrudan belirlediginden, fiyat

mekanizmasinin islerligiyle bagdasmamaktadir.

Baslica miktar kisitlamalar1 arasinda, kotalar, tarife kotalar1 goniillii
ithracat kisitlamalari, diizenli pazarlama anlagmalari, ithalat yasaklar1 ve

ambargolar goriilmektedir.

Miktar kisitlamalar1 ekonomik etkileri agisindan tarifelerle benzerlikler
gostermekle birlikte, tarifelere gore daha fazla tercih edilmesini saglayan
onemli farkliliklar s6z konusu olmaktadir. Asagida dolaysiz miktar
kisitlamalar1 ve ekonomik etkileri agiklanarak tarifelere gore farkh

yanlar1 incelenmeye ¢aligilacaktir.
1.3.2.2.1. Kota

Kota, geleneksel tarife dis1 engel olarak nitelendirebilecegimiz, ithalati
belirli bir donemde fiziksel birim (miktar, hacim) veya deger olarak,
siirlandirmaya yonelik engeller olarak bilinmektedir. Kotalar, tarife dis1
engellerin en bilinenleri olmanin yaninda 1930’lu yillardan beri
tarifelerle birlikte dig ticareti sinirlamak amaciyla kullanilan en etkili

araclar olmaktadir.
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Kotalari, genel olarak tek tarafli (unilateral) ve iki tarafli (bilateral) veya
cok tarafli (multilateral) anlagsma yoluyla uygulanan kotalar ve tarife

kotalar1 olarak siiflandirilmaktadir. (R.Root, 1973 5.289)

Tek tarafli kotalar, bir ililkenin kota uyguladig: iilkelerle herhangi bir
anlasma yapmaksizin tek tarafli bir kararla uyguladig:i kotalar olarak
bilinmektedir. Bu tip kotalar tek tarafli uygulandigi igin kisa siirede
amacina ulasmakla birlikte, kars1 iilkeyle siirtismeye ve misillemeye
neden olabilmektedir. Tek tarafli kotalar, bir malda belirlenen ithalat
degerinin, ihracatci lilkeler veya mali ithal edecek ithalat¢ilar arasinda
paylastirilip paylastirilmamasina gore tahsisli veya global kota olarak

adlandirilmaktadir;

Global kotalarda, malin hangi iilkelerden veya kimler tarafindan ithal
edilecegi smirlamasia gidilmeksizin, ithal edilecek miktar veya deger
tespit edilmektedir. Kota sinirlar1 iginde kalinmak sartiyla her iilkeden
ithalat yapilabilmektedir. Global kotalarin, hem {ilkeye ne miktarda mal
girdiginin siirekli siirekli olarak smir kapilarinda denetlenmesinin
gerekliligi, hem de ilk basvuran ithalat¢ilarin kotalar1 tiiketmeleri ve

haksiz dagilimlarin ortaya ¢ikmasi gibi sakincalar1 goriilmektedir.

Tahsisli kotalar ise belli kriterlere gore ithalatgilar veya mense iilkeler
arasinda dagitilmaktadir. Bu sistemde kotaya tabii mallardan belirli bir
miktar ithal edebilmesi i¢in, ithalatgiya verilen 6zel izin belgesine ithalat
lisans1 adi verilmektedir. Bu belgeler genellikle gerekli doviz izniyle

birlikte verilmektedir.

Tek tarafli kotalarin politik gii¢liiklerini ( misilleme ve ithalat¢ilarin
hiikimet iizerindeki baskilar1 gibi) gidermek amaciyla giliniimiizde daha
yaygin olarak uygulanan yontem, ithalat¢i iilkenin ihracatgi tilkelerle

kotalar1 iki tarafli veya ¢ok tarafli anlagsmalar yoluyla belirlemeleridir.
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Burada ithalat¢1 tilkenin yaptigi kisitlama anlasmasi bir veya daha fazla
ithracatg1 iilkeyle olabilecegi gibi, bir grup ihracat¢1 firma ile de

olabilmektedir.

Diger bir kota tiirii de tarife kotalaridir. Bu kota sisteminde belirli bir
ithalat miktarina kadar mallar giimriiksiiz veya normal giimrik vergisi
oranmi ile ithal edilmekte ve bu miktar1 asan kismu i¢in vergiler
yiikseltilmektedir. Aslinda bu bir ¢esit artan oranli tarife uygulamasi

olarak kabul edilmektedir.

Kotalarin ekonomik etkilerini analiz etmeye yonelik iki yaklasim soz
konusu olmaktadir. Ik yaklasimda kotalarin etkileri incelenmekte ve
O0demeler bilancosunun her zaman bir sekilde dengede oldugu
varsayllmaktadir. Reel analiz olarak adlandirilan bu yaklagimda,
kotalarin tarife esdegeri incelenmekte, kotalarla tarifeler arasindaki
benzerlikler ve farklar belirlenmektedir. Bu analiz, piir ticaret teorisinde
gimriik tarifeleri analizinin kotalar da dahil edilerek genisletilmis bir

sekli olarak bilinmektedir.

Ikinci yaklasim pratik bakis acisindan daha gecerli olan ve kotalari,
o0demeler dengesi agiklarini gidermeye yonelik bir politika araci olarak
ele alip inceleyen yaklasimdir. Bu yaklasim g¢ergevesinde kotalarin hem
tek basina hem de deflasyon veya devaliiasyon ile birlikte

uygulandiklarinda dis agiklar1 diizeltmede etkilerinin ne oldugu analiz

edilmektedir. (N.Bhagwati, 1998 s.157)

1.3.2.3. Mali Nitelikli Tarife Dis1 Engeller

Genellikle ithalati kismaya yonelik bu araglar glimriik tarifelerinde

oldugu gibi fiyat mekanizmasi yoluyla etkilerini gostermektedir. Baska
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bir deyisle ithalat1 pahalastirarak toplam talebi yabanci mallardan yurt igi
mallara dogru kaydirmakta, boylece yerli iiretimi artirict ve ithalati kisici
etki yapmaktadirlar. Ancak bunlardan ihracat siibvansiyonlar1 ve c¢oklu
kur uygulamalar1 gibi bir kismi, hem ithalatin kisilmas1 hem de ihracatin

tesvik edilmesi amacina hizmet edebilmektedir.
1.3.2.3.1. Uretim Siibvansiyonlar1

Daha Once yurt i¢i liretimin korunmasi gerektigini savunan goriisler
incelenirken, bu amacla uygulanan tarife ve miktar kisitlamalarina
alternatif olarak siibvansiyonlarin uygulanabilecegi, boylece hem fiyat
mekanizmasi i¢inde bir miidahele yapilirken, bunun, tiiketicileri de
olumsuz etkilemeden koruyacag: belirtilmektedir. iktisat literatiiriinde en
genis anlamda, {iretim siibvansiyonu, devlet ve devlete bagli kamu
kurumlarinin bizzat veya gorevlendirdikleri diger kurumlar aracilifiyla,
tiretimi cesitli sekillerde etkilemek, {ireticileri tesvik ve himaye etmek
amaciyla 0Ozel tesebbiislere, karsiliginda denk bir yiikiimliliik
beklemeden yaptiklar1 nakdi veya nakit olarak ifade edilebilen yardimlar
seklinde tanimlanmaktadir (Pekin, 1988 s.29).

Uretim siibvansiyonu, yurtici iiretim artisin1 saglamaya yonelik tarifelere
ve miktar kisitlamalarina gére daha dolaysiz bir politika araci olmakta ve

Iktisadi agidan tarifelerden iistiin olmaktadir (Greenaway, 1983 s.144).

Stibvansiyonlar, yatirimlari, kalkinmada oOncelik tasiyan sektor veya
bolgelere yonlendirdigi, digsal ekonomiler yaratarak iktisadi etkinligi
artirdig1 siirece kalkinma agisindan yararli sonuglar dogurabilmektedir
(Seyidoglu, Uluslararas: Iktisat, Teori Politika ve Uygulama, 2007
5.379).
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Uretim siibvansiyonlart GOU (Gelismekte olan iilkeler)’lerde iktisadi
kalkinmay1 saglamak ve sermaye birikimini hizlandirmak amaciyla,
ozellikle de yurtici ithal ikamesi sanayileri yabanci firmalara karsi daha
rekabet edilebilir duruma getirmek amaciyla yaygin bir sekilde
uygulamaktadir. Gelismis iilkelerde ise 1970°li ve 1980°li yillarda
rekabet gilicii diisiik ve yerli sanayii korumak icin siibvansiyon
uygulamasindan yogun olarak yararlanilmistir. Giinlimiizde birgok
Avrupa llkesi tarim sektoriinii stibvansiyonlar yoluyla hala yogun bir

sekilde korumaktadir.

Uretim siibvansiyonlar1 degisik sekillerde uygulanabilmektedir. Yerli
girdi tretimi veya ithalatina siibvansiyon verilebilecegi gibi, iiretilen
mamul mallara fiyat, vergi veya pazar destegi saglanabilmektedir.
Yatirim indirimi veya ucuz kredi temini yoluyla yatirimlarin tesvik
yoluna gidilebilmektedir. Genelde siibvansiyonlar mallarin i¢ ve dis
piyasalarda  satildiina  bakilmaksizin  yerli  {iretimin  tlimiine
verilmektedir. Bununla birlikte yalnizca malin ihra¢ edilen kismina

uygulanan siibvansiyonlarda vardir.
1.3.2.3.2. Ihracat Siibvansiyonlar1 Ve Telafi Edici Vergiler

Mali  nitelikli  devlet miidahalelerinin  bir  digeri  ihracat
siibvansiyonlaridir. Thracat siibvansiyonlar1 basit olarak, devletin, belli
bir malin ihracati karsiligi firmaya yaptig1 dolayli ya da dolaysiz
O0demeler olarak tanimlanabilmektedir. Burada oOnemli olan,
siibvansiyonun malin yurti¢ci iiretimini degil, ihra¢ edilen kismim
kapsiyor olmasidir. Malin ihra¢ edilen kisminin siibvanse edilmesi,
firmalarin  mallarmi1  yurticinden ¢ok yurt dismma satmalarini

O0zendirmektedir.
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Ihracat siibvansiyonlar1 ¢ok cesitli sekillerde uygulanabilmektedir.
Bunlar ihracat birimi {lizerine uygulanan dogrudan 6demeler olabilecegi
gibi, ihracat¢ilara veya yurt disindaki ithalat¢ilara diisiik faizli kredi
temini, ihracat vergisi muafiyeti, ucuz girdi temini, gelir ve kurumlar
vergisi muafiyeti gibi dolayli 6nlemler de olabilmektedir. (Pekin, 1988
5.21)
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IKiINCi BOLUM
DIS TICARETTE ODEME YONTEMLERI
2.1 Dis Ticarette Odeme Yontemleri

Dis ticaret, diger adiyla uluslararasi ticareti, uluslararas: sinir ve bolgeler
arasinda karsilikli mal ya da hizmet aligverisi olarak tanimlanmaktadir.
Dis ticaret ikiye ayrilmaktadir: ihracat (export) ve ithalat (import).
(http://www.exportact.com/dis-ticaret-nedir/ , 2018 26.04.2019) Ihracat,
kisi ve kuruluslarca iiretilen mal ve hizmetlerin yurtdigina satilmasidir.
(http://www.muhasebedersleri.com/ithalat-ihracat/ihracat.html, 2019)
Dis ticaret islemlerinde ihracatci kendilerine gonderilen mallarin alisini
hizlandirmaktadir. Ithalat (dis alim), bir iilkede iiretilmis bir malin veya
hizmetin bagka bir iilke tarafindan satin alinmasi islemi olarak
bilinmektedir. Ithalat islemi ayni anda mal veya hizmet satan iilke i¢in de
thracat anlamima gelmektedir. Yani ithalat ve ihracat aym anda
gergeklesen bir olayin iki ylizi olmaktadir. Bir iilke ithalat yaparken
kars1 iilke de ihracat yapmis olmaktadir. ithalatci, ithalat islemlerini
gergeklestirmek iizere giimriik idaresine kayitli ve kimlik numarasina
sahip gercek kisi olmaktadir. ithalati yapanlar gercek ve tiizel kisiler
olarak ayrilmaktadirlar. Tiizel kisilik, her hangi bir amaci
gergeklestirmek igin Orgiitlenen ve hukuksal sistemine kurallarina gore
gelistirilen bir varlik olarak bilinmektedir. Ithalatc1, ihracatcinin istenen
mallar1 zamaninda teslim etmesini beklemektedir. Bununla birlikte, dis
ticaretin farkli iilkeler arasinda gergeklestirilmesi, kullandiklar1 {ilkelerin
dilleri, kurallarin farkli olmasi ve taraflarin birbirlerini yeterince
tanimamasi, ihracatgi ve ithalatgiyr 6deme agisindan farkl risklerle karsi
karsiya kalmaya zorlamaktadir. Dis ticaret, i¢ ticarete gore her zaman

icin daha riskli olarak algilanmaktadir. Dis ticaret islemlerinin
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gergeklestirilmesinde  farkli  kiltiirler, 15 siire¢leri, kanun ve
diizenlemelerdeki farkliliklar ve dil problemleri ile birlikte, uluslararasi
ticaretin dogasindan kaynaklanan bazi temel riskler bu alan1 daha fazla
etkisi altina almaktadir. Bu riskler dis ticaret yapacak olanlar1 degisik

odeme sekilleri kullanmaya sevk etmektedir.

Ulkeler dis ticarette hangi ddeme yonteminin kullanilacagin1 énceden
belirlemektedirler. Bu yontemler iiriine ve sektdre gore degisiklik
gostermektedir. Ayni zamanda alicinin ve saticinin isteklerine gore de
degisebilmektedir. Uriinlere ve sektdrlere dayali gelenekler, alici ile
satic1 arasindaki giiven derecesini, bir iilkenin genel politikasini, bir

sirketin veya bir lilkenin nakit 6deme yapma kabiliyetini belirlemektedir.

(Nilufer Argin, 2011)

Ulkeler dis ticaret iizerinde engeller olup olmamasima gére disa acik
veya disa kapali ekonomiler seklinde iki yere ayrilmaktadir. Disa kapali
ekonomi, dig ticaretin yani ithalat ve ihracatin 6zelliklede ithalatin
kisitlandig1 ekonomi olarak anlagilmaktadir. Dolayisiyla da disa kapali
ckonomilerde fiyatlar yurticindeki arz ve talebe gore belirlenmektedir.
Buna karsin disa acik ekonomilerde ithalat ve ihracat {iizerindeki
kisitlamalar tamamen kaldirilmakta, fiyatlar uluslararasi arz ve talep
dinamikleri tarafindan belirlenmektedir. Disa agik ekonomilerde
uluslararas1 fiyatlar gegerli iken disa kapali ekonomilerde i¢ fiyatlar

egemen olmaktadir. (Kaya, 2008 s.23)

Dis ticarette, satis sOzlesmesinde yer alan sartlar karsilasilabilecek
risklerin derecesini belirlemektedir. Eger ithalat¢1 sozlesmenin belirlenen
esaslara gore isleyeceginden siiphe duyarsa, pesin 6demek yerine malin
teslim alimindan sonra 6deme yapacagini belirtebilir. Ayni sekilde

thracat¢1 da alicinin 6deme giicli kabiliyetinin olmadigin1 fark ederse
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o0deme yapildiktan sonra mallar1 teslim edecegini belirtebilir. Dis
ticarette 0deme yoOntemleri olarak genelde; vesaik mukabili 6deme,
pesin 0deme, kabul kredili 6deme, mal mukabili ve akreditif 6deme
yontemleri genis kullanilmaktadir. Bankalar araciligiyla, kabul kredili
odeme, pesin O0deme, akreditif ve vesaik mukabili 6deme sekilleri
gerceklestirilmektedir. Hangi 6deme yOnteminin secilecegi ihracat ve
ithalat acisindan onem arz etmektedir. Alicilar ve saticilar arasindaki
giiven derecesi, alim satima konu olan malin tiirli, ticaret yapilacak
tilkeler arasindaki politik ve ekonomik durum O6deme ydntemlerini

secilmesine etki etmektedir (Toroslu M. V., 1999 s.59).
2.1.1 Pesin Odeme

Pesin 6deme, ithalat¢1 tarafindan ithalat yapilmadan mallarin fiyatinin
gonderilmesi ve ardindan mallarin satis sézlesmesine uygun olarak
gonderilmesi durumu olarak bilinmektedir. (Kutlu, 2002 s.159) . Bu
sistemde ithalat¢1 saticiya gliven duymakta ve bir bakima banka onu
kredi ile temin etmektedir. Pesin 6deme durumunda ihracat¢1 giivenceye
alinmakta, ithalatci ise risk iistlenmektedir. Odeme yapilmasina ragmen
thracatgr mallar1  gondermez ya da gonderdigi mallar siparis
anlagsmasinda belirtilen 6zelliklere sahip degilse ithalatginin, bu islem
sonucunda kayba ugrayabilecegi goriilmektedir.

(http://www.slideshare.net/TanjuAyseOflaz/d-ticaret-ve-akreditif, 2015)

Hazirlanmis olan yazili sézlesme hukuki olarak ispatlayict o6zelligi
olmas1 nedeniyle ticari iliskilerde biiyiik 6neme sahip olmaktadir. Satis
sOzlesmesi, ihracat¢1 ve ithalatg1 arasinda yapilan, saticiya alacaklilik
hakki taniyan bir sézlesme olmaktadir. Bu nedenle taraflar arasinda
yapilan sozlesme ile muhtemel anlagsmazliklar onlenmekte ve riskler

istlenmektedirler. Ayrica sézlesmede malin cinsi, tiirii, kalitesi, miktari,
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teslim sekli ve mal bedeli kesinlikle belirtilmektedir. (Onursal, 2013
5.85-88)

2.1.1.1 Pesin Odemenin Ozellikleri

Pesin 6deme yoOntemi, ticaret zamani birbirlerini ¢ok 1y1 taniyan iki taraf
arasinda gerceklesmektedir. Her anlamiyla giivene dayali bu yontemi,
thracatci agisindan en karli yontemi olmasina karsin, uygulamada en az
rastlanilant olmaktadir. Bu yoOntemde biitiin risk alic1 iizerinde
olmaktadir. Zira mallar1 gondermeden Once alict parasini 6demektedir.
Saticidan, sirketten veya iilke sartlarindan kaynaklanan nedenlerden
dolayr mallarin teslimatinda aksama ve gecikme goriilebilmektedir. Bu
zaman alic1 taraf en azindan paradan elde edilmesi gereken faiz gelirini
kaybetmektedir. Ote yandan, pesin 6deme sekli, ihracat¢i i¢in on
finansman olmakta ve bu finansmanin kaynagi da ithalat¢1 olmaktadir.
Eger satic1 sattig1 mal sektoriinde tekel niteligine sahipse veya ithalatci
pesin 6deme iskontolarin yiiksektir diye bu yontemi tercih etmektedir.
Bu yontemde pesin bedellerin {iglincli sahsa devri miimkiin

olmamaktadir.

Yiiksek rekabet ve siirli pazar olanaklar1 nedeniyle uluslararasi
pazarlarda genis bir 6deme sekli olmamasina ragmen, nadir bir 6deme
sekli olarak bilinmektedir. Uygulamada mal bedeli i¢in avans olarak
kullanilabilmektedir. Thracatc1, mallarina yogun talep oldugundan dolay1
alict bulamamak gibi bir riski bulunmamaktadir. Bu durum, alic1 i¢in en
giivenli 6deme yOntemini saglama agisindan miikemmel pazar giicii
saglamaktadir. Satin alma sirketinin 6n finansmani, ithalatgiya ihrag

ettigi tirliinlerin liretimi i¢in kismi veya toplam fiyat vermektedir.
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2.1.1.2 Pesin Odemede Kambiyo Yiikiimliiliigii

Thrag edilen iiriiniin bedeli belirli bir zaman sonra yurda getirilmektedir.
Thrac bedelinin iilke i¢ine getirilmemesi durumunda ihracat¢1 agisindan
sorumluluk dogmaktadir. Banka aracilifiyla iilke i¢inde getirilen ihrag
mallarimin bedelleri ispat zamani sorun dogurmamaktadir. Nakit olarak
getirilen paralarin ise ispatinda sorunlar dogmaktadir. Pesin o6deme
yonteminde mal bedeli hem banka araciligiyla hem de ilgili temsilci
tarafindan nakit olarak 6denmektedir. Nakit olarak yurda getirilen ihrag
bedelleri i¢in déviz beyan tutanaginin (DBT) tutulmasi gerekmektedir.
Bankalarca ihra¢ bedellerinin alisinin  yapilmasi icin  DBT’nin
yapilmasindan sonra 15 giin gegmesi gerekmektedir. 15 giin igerisinde
nakit alis1 veya doviz alisi yapilabilir. DBT bedelinin ibraz edilmesi
zamani, yetkili banka tarafindan, DBT tarafindan yetkilendirilmis kisi
varsa bu kisinin gercekten de yetkili kisi olduguna dair ithalat¢1 ve
ihracat¢1 tarafindan yetkilendirildigine dair noter veya konsolosluktan
belge almasi, ayrica pasaportunun fotokopisini de DBT belgesine
eklenerek gosterilmesi istenmektedir. Merkez Bankasindan pesin para
istendigi zaman bu islemin 18 ay icerisinde yapilmasi gerekmektedir.
Pesin bedelinin vadesi Doviz Alim Belgesinin (DAB) diizenlendigi
tarihten hesaplanmaktadir. (Sahin, 2006 s.6)

2.1.2 Mal Mukabili Odeme

Bu 6deme tiirii, satig1 yapilan malin bedelinin, malin teslim alinmasi
sonras1 ddenmesi seklinde olarak karsimza ¢ikmaktadir. Ithalatg1
tarafindan malin alinmasiyla s6z konusu malin miilkiyeti degil de
zilyetligi kendisine gegmektir. Mala ait devir ve teslim belgeleri de
ithalatgiya teslim edilirse bu zaman malin miilkiyeti de ithalat¢iya devir

edilmis olur.

34



2.1.2.1 Mal Mukabili Odemenin Ozellikleri

Bu yontemde taraflarin birbirlerine kars1 giivenleri vardir. Thracatc1 firma
tarafindan en 6nemli risk 6deme sekli olmaktadir. Zira, malin parasinin
o0denip 6denememesine dair bir giivence sz konusu olmamaktadir.

Yani, ithracat¢1 gonderdigi malin parasin tahsil edilip edilmeyecegine
dair bir risk tagimaktadir. Bu yontem ithalat¢i agsindan ise ideal bir
yontem olarak bilinmektedir. Bu yontemin olusmasin etki eden etmenler
ise ithalat¢1 ve ihracat¢inin uzun zamandan beri birbirlerini tanimalar1 ve
birbirlerine kars1 giiven duymalarindan ireli gelmektedir. Bu yontemde
odemeyle 1ilgili kesin bir tarihin olmamas1 da bu yontemi esnek hale

getirmektedir.
2.1.3 Vesaik Mukabili Odeme

Vesaikler ihracat¢inin bankasi aracilifi ile tahsilat bankasina odeme
talebi ile birlikte gonderilmektedir. Vesaik, 6demenin ithalat¢idan tahsile
dair alinan 6deme garantisinden sonra ithalat¢iya teslim edilmektedir.
Odeme ise tekrar bankalar kanali ile ihracat¢iya ulasmaktadir. Ithalatgiya
giiven duyulmasi, ithalatcmnin {ilkesinde ekonomik ortam ve sartlarin
dengeli olmasi ve iki firmanin aralarinda siirekli ticaret yapilmasi
durumunda tercih edilen bir yontem olmaktadir. Vesaik mukabili
O0demelerde bankalar islemleri kolaylastirmakta ancak ithalat¢inin 6deme
yapmamasi ya da mallar1 kabul etmeme riskini {istlenmemektedirler.
Vesaik mukabili 6deme akreditifli 6demeden daha az maliyetli oldugu
icin uluslararasi ticarette sik¢a kullanilmaktadir. (Nurban Aydin, 2014
5.207)
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2.1.3.1 Vesaik Mukabili Odemede Taraflar

Bir vesaik mukabili isleminde asagidaki taraflarin bulunmasi
beklenmektedir. a) Amir, b) Gonderi Bankas, ¢) Tahsil Bankasi, d) Ibraz
Bankasi ve e) Muhatap seklinde siralamak miimkiindiir. Ancak
uygulamada genellikle tahsil bankasi ile ibraz bankasiin gorevleri ayni
banka tarafindan yerine getirildigi i¢in, vesaik mukabili 6demede dort

tarafin bulundugu sdylenebilmektedir. (Nurlan Aydin, 2014)
2.1.3.2 Amir (ihracat¢i- Satic1- Kesideci)

Akreditif yonteminden farkli olarak Vesaik Mukabili isleminde amir
satic1 ihracat¢t olmaktadir. Amir, sozlesme geregi, mallar1 ithalatciya
gondermekte, mallar1 bedellerinin tahsili i¢in bankaya miiracaat etmekte,
tahsil vesaikin muhataba ibraz ve satis bedeninin tahsilin saglamak iizere

bankasina teslim etmekle yiikiimlii olmaktadir (Cemal Sanli, 2006 s.80).
2.1.3.3 Tahsile Gonderen Banka

Gonderi bankasi, amirin lilkesinde bulunan ve diizenli bir sekilde faaliyet
gosteren banka olmaktadir. Amir, bankasin1 mal bedelinin tahsili i¢in
gorevlendirmekte ve tahsil vesaikini alictya veya onun belirleyecegi bir
kisiye ulastirmak ve mal bedelinin alic1 tarafindan kabulii karsilifinda
vesaiki teslim etme konusunda yetkilendirmektedir.
(https://vesaikmukabili.blogspot.com/2009/03/vesaik-mukabili-
odemede-taraflar.html, 2009)

2.1.3.4 Tahsil Bankasi

TBK 522 sayili Brosiiriin m. 3/a/iii hilkkmiine gore tahsil bankasi, “Tahsil
isleminin uygulanmasinda devreye giren ve gonderi bankasi disindaki
banka olarak bilinmektedir.” Bir diger ifade ile tahsil bankasi, gonderi

bankasinin tahsil konusunda kendisine talimat verdigi banka olmaktadir.
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Tahsil bankasi, amir tarafindan belirlenmektedir. Amirin boyle bir
belirleme yapmamasi durumunda ise, gonderi bankasi, kendisinin ve
diger bir bankanin secimiyle belirleyecegi, 6deme, kabul ve diger
sartlarin saglanacagi iilkedeki herhangi bir bankay1 kullanacaktir. (TBK
522 sayili Brosiir m. 5/e). Ibraz bankas1 ise aymi hiikiimde, “muhataba
ibrazda bulunan tahsil bankas1” olarak ifade edilmis bulunmaktadir. Bir
baska deyisle ibraz bankasi, ihracatcinin hazirladigi belgeleri ithalatgi
icin hazir bulunduran banka olarak ifade edilebilmektedir. Ancak
uygulamada, tahsil bankasi ve ibraz bankasinin gérevlerinin ayni banka

tarafindan yiriitiildiigiine rastlanilmaktadir. (Yeniaras, 2006 s.107)

Tahsil bankasi ile ibraz bankasinin ayni banka olmasi durumunda,
alicinin (ithalat¢inin) iilkesinde bulunan s6z konusu banka, gonderi
bankasmin kendisine verdigi talimat dogrultusunda belgeleri aliciya
ibraz etmek ve ithalatgidan ya satis bedelini tahsil etmek ya da poligenin
ithalat¢1 tarafindan kabuliinii saglamaktadir. Bu islemlerin karsiliginda
ise, kendisine tevdi edilmis mallar1 temsil eden belgeleri, ithalatginin
mallar1 giimriikten ¢ekebilmesi igin ithalatgiya vermektedir. Mallari
temsil eden vesaik ¢ogu zaman bu bankaya, gonderi bankas1 tarafindan
gonderilmektedir. Ancak kimi zaman dogrudan dogruya ihracat¢inin ya
da ihracatgiin o iilkedeki temsilcisinin de, ilgili belgeleri, tahsil
bankasina gonderdigi de goriilebilmektedir. (Uluslararasi Ticarette

Bankalar Aras1 Odeme Y6ntemleri,2019)
2.1.3.5. Muhatap (ithalatci-Alici)

Vesaik mukabili 6deme yonteminde muhatap, satim sézlesmesine konu
tirtinlerin alicisi, diger bir degisle ithalat¢idir. Muhatap mal bedeli ya da
kendisine gonderilen policenin kabulii karsiliginda ilgili vesaiki ibraz

bankasindan alabilmekte ve aldigi bu vesaik ile mali giimriikten
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cekmektedir. Vesaik mukabili 6deme seklinde, muhatabin kendisine
gonderilen vesaiki kabul etme ya da s6z konusu mal bedelini 6deme
ylikiimliligi bulunmamaktadir.
(https://vesaikmukabili.blogspot.com/2009/03/vesaik-mukabili-
odemede-taraflar.html, 2009)

2.1.4 Acik Hesap Yontemi

Acik hesap yontemi pesin 6deme yonteminin tersi olarak bilinmektedir.
Ihracat¢1 taraf malm bedelini almadan mali gdondermektedir. Bu
yontemde mal bedelinin ne zaman Odenecegi belirsiz olmaktadir.
Ithalat¢1 agisindan en ideal yontem olarak bilinmektedir. Bazen ithalatci
ithal ettigi mali kendi iilkesinde sattiktan sonra mal bedelini ihracatgiya
gondermektedir. Saticinin riski sinirsiz olmakta, alicinin riski ise
bulunmamaktadir. Bu yontem birbirlerini iyi taniyan ithalat¢1 ve
thracat¢1 acgisindan daha ¢ok tercih edilmektedir. Ayrica, isletmelerin
yurt dis1 acenta subelerine yaptiklar1 satiglarda bu ydntem tercih
edilmektedir.
(http://debis.deu.edu.tr/userweb//dilek.seymen/dosyalar/odeme%20yonte
mleri.pdf , 2019)

2.1.5. Kabul Kredili Odeme

[thalat¢inin mali teslim aldiktan sonra ddemeyi satici ile anlastiklar
police veya bononun vadesinde yapmasmma kabul kredili 6deme
denmektedir. iki taraf arasinda yapilan sézlesmeye gore, akreditifli, mal
mukabili  veya vesaik mukabili  yontemleri olarak &deme
yapilabilmektedir. Diizenlenen poligcenin vadesi, policenin kabul
tarihinden baslayarak, siiresiz olarak taraflarin sozlesmesine gore
belirlenmektedir  (https://dunyadaticaret.com/kabul-kredili-odeme.html,
2018).
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Bu 6deme yonteminde, satici1 mallar1 sevk etmek i¢in alict firma i¢in
vadeli bir police diizenlenmektedir. Diizenlenen bu policeler aliciyla
teslim icin kendi iilkesinde yetkili olan bankaya gonderilmektedir. S6z
konusu banka, bu police ve vesaikleri alicinin iilkesindeki muhabirine
gondermektedir. Muhabir olan banka, polige ve vesaik belgelerini alictya
sunmakta, alici bunlar1 kabul ederse policenin arkasina ‘’kabul
edilmistir’” ibresini yazmakta ve muhabir banka araciligiyla mallar
alictya teslim edilmekte ve kabul edilmis police tekraren saticiya

gonderilmektedir.

Polige kabul edilirse “gayri kabili riicu’’ olan akreditif durumu
olugmaktadir. Bu saticiya 6deme yapilacagina dair giivence vermektedir.
Satic1 taraf policeni vadesi bitinceye kadar kendinde saklamakta, isterse
de vadeden 6nce bir bankaya iskono ettirebilmektedir. Vade bitiminde
policenin bedelini alicidan tahsil etmektedir. Poligeler vadeli ve vadesiz
olarak iki sekilde yapilmaktadir. Vadesiz police tiiriinde satici taraf
anlasma konusu mallarin sevki i¢in vadesiz police diizenlemekte ve
poligeni tahsil etmek i¢in kendi iilkesinde bir bankaya teslim etmektedir.
Yetkili banka alici tarafin iilkesinde bulunan muhabir bakaya polige ve
sevk vesaiklerini gondermektedir. Muhabir banka da bu belgeleri aliciya
teslim etmekle yikiimlii olmaktadir. Muhabir banka police bedelinin
O0denmesi taktirde vesaikleri alic1 tarafa teslim etmekle ve polige bedelini
satictya gondermekle yiikiimliidiir. Vadesiz police usulii vadeli policeye
gore daha giivenli olarak bilinmektedir (Melemen, 2008 s.246). Vadeli
police alic1 tarafin mallar1 satip bedelini 6demesi i¢in kredi agtirmasiyla
gerceklesmektedir. Satict kredi esnasinda para kaybini onlemek icin
belirli bir faiz oranmni kapsayacak sekilde bir satis fiyat1 belirlemek

zorunda olmaktadir. Policeye ek bir madde ilave edilmesi yeterli
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olmaktadir. Uluslararasi ticari islemlerde kabul gérmiis police hukuki
delil niteliginde olmaktadir. (Akin, 2008 s.167) Kabul gormiis polige
satic1 i¢in finansman saglama amaciyla banka aracilifi ile iskonto
ettirilebilmektedir. Vadeli bir poligenin iskonto degeri vadeden Once
policenin ne kadar iskonto ettirildigine bagli olmaktadir. Saticinin
iskonto yontemiyle elde ettigi finansman “vesikali istira kredisi” olarak
gecmektedir. Polige bedelinin 6denmesi ve saticinin bankasina ulagsmasi
arasinda olusan zaman kaybinin 6nlenebilmesi amaciyla genelde “avans

kredisi” yontemi tercih edilmektedir (Toroslu, 1999 s.62).

Bu yontem 6deme zamani bazi riskleri tasimaktadir. Vadeli police kabul
gormezse mallarin iadesi veya bir bagka aliciya gecirilmesi, yabanci
tilkede saklanmasi1 ve sigortasinin yapilmasi satici tarafa asir1 maliyet
yiikleyebilmektedir. ~ Ayrica, kabul karsiliginda sevk vesaiki alici
tarafindan temin edilmis, mallar alicinin miilkiyetine ge¢mis fakat polige
bedeli 6denmemis ise yurtdisinda hukuki muameleye girilmesi durumu
olusacaktir. Meydana gelebilecek aksiliklerin onlenmesi igin satici
tarafin diizenleyecegi poligenin alic1 tarafin tlkesindeki bir banka
araciligiyla kabul edilmesi sarti gerekmektedir. Bazi ihmallerin ortaya
cikmasi halinde, yapilacak islemler hakkinda satici, bankasina ek
talimatlar vermek durumunda kalabilmektedir (Sahin, Thracatta Odeme
Sekilleri, 2002 s.22).

Kabul kredili 6demenin {i¢ ¢esidi vardir;
a) Kabul Kredili Mal Mukabili Odeme

Mal mukabili islemlerde ithalat¢i1 taraf once mali sonra ise mevzuatta
belirlenen zaman diliminde mal bedelini 6demektedir. Bu yontemde

odeme siiresi icerisinde police 0demesinin yapilmasi gerekmektedir.
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Boylelikle zaman dilimi igerisinde ithalat¢i tarafa ilave bir finansman

kolaylig1 saglanmaktadir.
b) Kabul Kredili Akreditifli Odeme

Thracatc1 tarafin gonderdigi mektuba uygun olarak vesaik yetkili bankaya
ibraz edildiginde, mal bedelini tahsil etmeyip banka tarafindan kabul
gormiis poligenin zaman diliminde 6denecegini taahhiit altina alan
O0deme bicimi olarak bilinmektedir. Bu yontemde polige vesaik ekine
ilave edilerek, teyitli akreditifte yetkili teyit banka adina, teyitsiz

akreditifte ise genellikle amir banka adina diizenlenmektedir.
¢) Kabul Kredili Vesaik Mukabili Odeme

Bu yontemde mallarin alic1 tarafa gonderilmesinden sonra yetkili banka
s0z konusu mal bedelini tahsil etmesi yerine s6z konusu poli¢eni alici
tarafa kabul ettirdikten ve kendi onayini da verdikten sonra vesaiki alici
tarafa teslim edip, devaminda policenin bedelinin zamaninda ihracatc1

tarafa 6dendigi yontem olarak bilinmektedir. (Toroslu, 1999 s.63)

2.1.6. Akreditif

Akreditif dis ticarette alic1 ve saticty1 giivence altina alan bir 6deme ve
finansman yontemi olarak bilinmektedir. Bu yontemde banka, akreditif
yoluyla, ithalat yapan miisteriye ithalatin gerceklesmesi igin gerekli
finansman olanag1 saglamaktadir. Uluslararasi ticaret zamani, alici taraf
ile satici taraf arasinda imzalanan sdzlesmede satici taraf teslim borcunu,
alict taraf ise malin bedelini 6deme yiikiimliligiinii tistlenmektedir.
Satici, mal1 satti§1 zaman mal bedelini almak, alic1 taraf ise mal bedeli
odedigi zamandan satin aldigi malin depolarinda olmasini istemektedir.

Uluslararas1  satim  soOzlesmeleri, ¢esitli  nedenlerle, taraflarin
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yuktmliiliikklerini ayn1 anda yerine getirmelerini gii¢lestirmektedir. Bu
durumda bankalar devreye girerek riski tstlenmektedirler. Akreditif,
uluslararasi ticarette, taraflarin kaygilarini en aza indiren 6deme ve kredi
sekli olarak bilinmektedir. Akreditif 6deme sisteminde bankalar c¢ok
onemli rol oynamaktadirlar. Bu 6deme tiiriinde bankalar hem ihracatciy1
hem de ithalat¢iy1 giivence altina almaktadir. Vesaik mukabili 6deme
yonteminde, ithalatgr mali teslim almak icin ihtiya¢ duydugu belgeler

icin 6deme yapmaktadir.

Thracatc1, mallar1 akreditif sartlarma uygun olarak sevk ederse, alacagini
tahsil edeceginden eminlik duymaktadir. Aym sekilde ithalat¢1 da
sevkiyatin yapildigi ve akreditif sartlarina uygun sevkiyati gosteren
belgeleri ihracatg1 bankaya sunmadan 6nce ddeme yapilmayacagindan
emindir. Bu nedenle akreditif, uluslararasi ticarette ¢ok yaygin bir ddeme
sekli olarak kullanildig1  goriilmektedir.  Uluslararas1 ticarette
kullaniminin yani sira, ayrica yurt iginde de alici ve satict 6deme

sisteminde akreditif kullanilabilmektedir.

2.1.6.1. Akreditif Isleyisi
1. Alict ile satic1 arasindaki 6n goriisme (s6zlesme)
2. Amirin bankasina bagvurup akreditifi actirmasi

3. Amir bankanin akreditif kiisadin1 hazirlayip lehtar bankaya

gondermesi

4. Lehtar bankanin incelemesinden sonra ihracatgiya akreditifin ihbari

(Teyit verilerek/verilmeden)

5. Ihracat¢inin akreditifi analiz ederek mallari sevk etmesi
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6. Thracat dokiimanlarinin lehtar bankaya sunulmasi

7. Akreditif teyitli ise 7 isglinii sonra 6demenin lehtar banka tarafindan

thracatgiya yapilmasi ve dokiimanlarin génderilmesi

8. Amir bankanin dokumanlar1 amire sunmasi ve mal bedelini tahsil

etmesi (6nceden almis da olabilir)

9. Akreditif teyitsiz ise amir banka tarafindan mal bedelinin havalesi

(Rambursman)

10. Ihracatgiya ddeme.

2.1.6.2. Akreditifte Taraflar
Akreditifte 4 taraf oldugu bilinmektedir.
a) Akreditif Amiri (Applicant)

Akreditif amiri, akreditif ag¢ilmas1 i¢in bankadan talepte bulunan alici
(ithalatg1) olarak bilinmektedir. Alici taraf s6z konusu mali almak ig¢in
satict taraf ile sOzlesme yapmakta ve Odeme sekli bu sozlesme ile
belirlenmektedir. Satis sozlesmesi, akreditifi agan banka ve 6deme igin
aracilik eden bankayr dogrudan dogruya ilgilendirmemekte ve
baglamamaktadir. Akreditif amiri, yetkili banka ile bir iliski i¢inde
olmaktadir. Amir, akreditif geregince lehtara 6deyecegi para miktarini
bankaya o6deme sorumlulugunu kabul etmektedir. Amirin, akreditif
acilmasina veya akreditif sartlarinda degisiklik yapilmasina dair

talimatinin tam ve dakik olmas1 gerekmektedir.
b) Amir Banka (Opening or Issuing Bank)

Amirinden aldig talimata uygun olarak akreditifi acan banka amir banka
olarak adlandirilmaktadir. Amir banka, ithalatcinin bankasidir ve

akreditifi acmakta, akreditifi lehtara ¢ogunlukla, lehtarin bulundugu
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ulkedeki yetkili muhabir banka araciligiyla ihbar etmektedir. Lehtara
ihbar1 direk amir bankanin iletmesi de miimkiin olmaktadir. Amir banka
akreditifin lehtara ihbarim1 ve O6demesini dogrudan dogruya kendisi
yapabilecegi, lehtarin diizenleyecegi poligeyi kendisinin kabul
edebilecegi veya ddeyebilecegi islemleri i¢in bagka bir bankay1 da yetkili
kilabilmektedir. Bu bankaya gorevli banka adi verilmektedir. Amir
banka, lehtarin, akreditif siirecinde akreditif sartlarmma uygun olarak
vesaiki ibraz etmesi halinde s6z konusu policeyi kabul etmekte veya
lehtara riicu hakki olmaksizin 6demeyi yapmaktadir. Poligenin kabulii
veya Odenmesi icin diger bir bankayr sorumlu kilmasi miimkiin
olmaktadir. Yetkili banka risk almamak i¢in, 6deme islemlerinin gecerli
olan akreditif sartlarina uygun olup olmamasini arastirmak zorunda
olmaktadir. Eger islemler akreditif sartlarina uygun gerceklesmemis ise,
bu policeyle tahsil edilmesi gereken tutar satici tarafindan tahsil
edilmeyebilir. Amir banka, akreditif talimati dolayisiyla amire karsi,
gecerli akreditifi acan banka olarak yiikiimliiliikkleri dolayisiyla lehtara
kars1, teyitli akreditiflerde verdigi teyit talimati dolayisiyla teyit
bankasina karsi, verdigi 6deme, kabul ve istira yetkileri dolayisiyla da

gorevli bankaya kars1 sorumlu bulunmaktadir.
c) Akreditif Lehtar1 (Beneficiary)

Akreditif lehtar1 Iehine akreditif sozlesmesi agilan kisi olarak
bilinmektedir. Akreditif lehtari, akreditifte ongdriilen vesaiki ibraz etmek
ve akreditif kosullarma uymak suretiyle taraflardan yiikiimliiliiklerini
yerine getirmelerini istemek hakkina sahip bulunmaktadir. Ancak, lehtar
kesinlikle bankalar arasinda var olan iliskiden veya akreditif amiri ile
yetkili amir banka arasindaki sozlesmeden fayda saglamamaktadir.

Lehtarin durumu her c¢esit akreditifte farkli olarak gorilmektedir.
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Gayrikabili riicu bir akreditifte lehtar tam bir giivence altinda olmaktadir.
Kabili riicu akreditifte ise mallarin hazirlanmas1 veya yliklenmesiyle
vesaikin bankaya ibrazi arasinda gegecek siire i¢inde akreditifin iptal
edilmesi riski her zaman var olmaktadir. Lehtar, satis sozlesmesi ile

amire kars1 sorumluluk tagimaktadir.
d) Araci Banka (Intermediary Bank)

Araci1 banka gegerli akreditif sartlarina uygun lehtarin bulundugu tlkede
akreditifi lehtara ileten veya teyit eden banka olmaktadir. Bu banka,
akreditifi acan bankanin muhabiri olabilecegi gibi lehtarin bankasi1 da

olabilmektedir.
« Thbar veya Teyit Bankas1 (Advising or Confirming Bank)

Ihbar bankasi, akreditif tiirii lehtara teyit eklemeksizin sadece ihbar eden
banka olmaktadir. Thbar bankasimin akreditifte, lehtara kars1 ddemeye ait
herhangi bir sorumlulugu bulunmamaktadir. Ancak, ihbar bankasi
akreditifi ihbar etmeye karar verdiginde, ihbar ettigi akreditifin gergek
olup olmadigmi kontrol etmek i¢in makul 6zeni gdstermek zorunda
olmaktadir. Teyit bankasi, gecerli akreditife amir banka haricinde
kendisinin de kesin ve birincil derece yukiimliligiini ekleyen banka

olmaktadir. Teyit bankasi, akreditif sartlar1 yerine getirildiginde;
- Lehtara riicu hakki olmaksizin 6deme yapar,

- Poligeleri kabul eder,

* Gorevli Banka olur.

Akreditif sadece amir banka nezdinde kullanacagi sartin1 tagimadik¢a
biitiin akreditiflerde 6deme yapmak, vadeli 6deme taahhiidii altina
girmek, police kabul etmek veya istira islemi yapmak yetkili kilinan

bankanin adini belirtmek zorundadir. Gorevli bankanin teyit eden banka
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olmamasi halinde amir bankanin bir bankay1 yetkili kilmig olmas1 bu
banka i¢in 6deme, vadeli 6deme taahhiidii altina girme, policeyi kabul

etme veya istira etme ylikiimliiliigii olusturmamaktadir.
2.1.6.3 Akreditif Tiirleri
a) Doniilebilir Akreditif

Bankanin ihracatginin hesabina agtigi krediyi istedigi zaman iptal
edebildigi akreditif ¢esidi olarak bilinmektedir. Bu ydntemde alinan
malin bedelinin 6denecegine ait garanti olmasina karsin alici taraf igin
dakik olmayan her an vazgegilebilir bir durum s6z konusu olmaktadir.
Iptal mektubunun satici tarafin eline gegmesinden once satici taraf
akreditif sartlarina uygun olarak yiiklemeyi yapar ve gecerli vesaiki
bankaya ibraz ederse, o takdirde banka akreditif bedelini 6demek
zorunda kalmaktadir. Bu yontemde s6z konusu bankalarin garantisi
olmadigindan, bu durum ihracat¢i1 taraf agisindan risk igermektedir. Bu
akreditif  tlirii  glivensizligi nedeniyle uygulamada c¢ok az

kullanilmaktadir. (https://www.meb.gov.tr/, 2019)
b) Doniilemez Akreditif (Gayri Kabili Riicu)

Gayri kabili riicu akreditif, vaktinden 6nce bankanin onayina kadar
degistirilemeyen ve iptal edilemeyen akreditif tlirii olmaktadir. Teyitli ve
teyitsiz olmak lizere iki yere ayrilmaktadir. Teyitli akreditifte, ithalatgi,
ihracat¢i, banka ve muhabir bankaya karsi sorumluluk tasimaktadir.
Teyitsiz akreditifte yabanci banka sorumlu degildir. Gayri kabili riicu
akreditif, amir banka tarafindan iptal edilemez ve gozden gecirilmedigi
icin, bir ihracat¢1 i¢in doniilebilir akreditiften daha giivenilir durumda
olmaktadir. Gayri kabili riicu akreditifte ihracatgr 6deme riskinden

korunmaktadir. Ihracatci, onayr olmadan akreditif sekil ve sartlarinin
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degistirilemeyecegi ve iptal edilemeyeceginden eminlik duymaktadir. Bu
akreditif tiiri en yaygin kullanilan uluslararasi 6deme seklidir, ¢iinkii

ihracatciya ihracati garanti etmektedir.
c) Teyitli Akreditif

Thracatg1, akreditif acan bankaya, yeterince giivenmiyorsa, kendisini
giivende hissetmek i¢in poligenin 6denmesi konusunda bir bankadan
teminat vermesini isteyebilmektedir. Banka ile ilgili riski ortadan
kaldirmak i¢in, islem, amir bankasina ek olarak ikinci bir bankanin geri
doniilemez 6deme garantisi yer almaktadir. Bu genellikle alic1 (lehtar)
tilkede bankadir. Bir ihracat akreditifini onaylarken, banka, akreditifin
sartlarina uygun mektuplar1 gondermek ve akreditif kosullarima uygun
vesaikin ibrazi karsiligi ekonomik ve politik riskleri iistlenmekte ve
vadesinde Odemeyi temin etmektedir. Teyit bankasi, amir banka
akreditiften dogan 6deme sorumlulugunu reddetse bile 6demek ya da
poligeyi kabul etmekle yiikiimlii bulunmaktadir. Teyitli akreditif, lehtar,
amir banka ve teyit bankasmin timiiniin rizas1 olmaksizin revize

edilemez, degistirilemez veya iptal edilemez.
d) Rotatif Akreditif

Kosullara uygun olarak kismi veya tam kullanim durumunda, 6nceden
belirlenmis bir miktarda degisiklik yapilmadan yenilenebilir bir akreditif
tiirli olmaktadir. Yenilemenin amaci, ihracat¢inin aym sartlar altinda, ilk
akreditif sartlarina uygun olmak suretiyle yeniden ihracat yapmasina izin
vermektedir. Bu akreditif tiirli, ithalat¢iya uzun vadeli bir kredi limiti
altinda biiyiik harcamalar yapmak yerine, kii¢iik partiler halinde akreditif
acma ve kendiliginden yenileme firsati saglamaktadir. Bu akreditifin en
onemli Ozelligi; kredinin ka¢ kez dondiigiiniin ve kiimiilatif olup

olmadiginin  belirtilmesidir.  Kiimiilatif, bir 6nceki donemde
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kullanilmayan kismi, sonraki doneme devrederken, kiimiilatif olmayan
ise kullanilmayan kismu bir sonraki doneme devretmemekte ve iptal
etmektedir. Rotatif akreditifler zamana ve maliyete baglh olarak 2 tiirlii
acilabilmektedir. Zamana bagl olanlarda; akreditifte verilen program
(0rnegin: ayda 5.000 adet veya $500.000’lik sevkiyat) cercevesinde
kiimiilatif olup olmama sartina gore sevkiyat yapilmaktadir. Maliyete
bagli rotatif akreditifte ise, akreditif vadesi i¢inde kalmak sartiyla,
kullanilan tutar ayni sekilde yenilenmektedir. (Nurlan Aydin, 2014
5.210)

f) Teyitsiz Akreditif

Teyitsiz akreditif tiiriinde, s6z konusu araci bankanin 6deme yapmasi
konusunda sorumlulugu bulunmamaktadir. Gorevi, akreditifi lehtarina
thbar etmek yani duyurmak olmaktadir. Gegerli akreditif tiiriinde
kendisini alakadar etmese de akreditifin ger¢ege uygun olup olmadigini
teyit etmek i¢in dikkat gostermesi gerekmektedir. Teyitsiz akreditif tiirii
genelde ihracat yapanlarin ithalat yapanlara, gecerli amir bankaya veya
ithalatin ~ yapildigi  iilkeye c¢ok  gilivenmeleri  durumlarinda

kullanilmaktadir. (Giirsoy, 2009 5.82)
g) Odeme Sartlarina Gore Akreditifler

Odeme Sartlarina Gore Akreditiflerde kendi icerisinde 2 yere
ayrilmaktadir. Bunlar asagidaki gibi olmaktadir.

1) Gériildiigiinde Odemeli Akreditifler

Akreditifte istenen belgelerin ibraz edilmesi iizerine ve bu belgelerin
amir banka veya gorevli banka nezdinde uygun bulunmasindan sonra
bedeli hemen 6denen akreditifler olarak bilinmektedir. Bu tiir akreditifler

odeme vadesi i¢cermezler, 6deme vesaikin uygun bulunmasindan hemen
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sonra makul bir siirede akreditif sartlarina uygun yapilmaktadir.

(Melemen, 2008 s.223)

Akreditif teyit ilave etmeyen gorevli bankanin ibrazi lizerine 6deme
yapmast bu bankanin gorevi kabul edip gorevi kapsaminda belgeleri
incelemesi ve ibrazi karsilamaya karar vermesine bagli bulunmaktadir.
Amir ve teyit bankasi gibi lehtara karst doniilemez taahhiidii
olmamaktadir. Lehtarin bunun farkinda olmasi gerekmektedir. Lehtarin
kendisine ihbar edilen akreditifte bir bankay1 gorevli gorerek yanilgiya
diismemesi gerekmektedir. Lehtarin amac1 gorevli bankadan doniilemez
bir taahhiit elde etmek ise akreditif kendisine ihbar edildikten sonra bu
durumu gorevli banka ile miizakere etmeli ve gerekirse akreditife
degisiklik talep ederek akreditifi ihtiyacina uygun hale getirmesi
gerekmektedir. Goriildiigiinde o6demeli akreditiflerde bazen police
istendigi de goriiliir, bazi iilkelerin uygulamalarindan kaynaklanir, bazi
tilkelerde 6deme i¢in police gerekli iken bazi iilkelerde zorunlu olmadigi
halde vergiye tabi oldugundan pek kullanilmamaktadir. (Yilanl, 2003
223)

2) Istira Edilebilir Akreditifler

Akreditif sartlarinda, istira yetkisi verilmis olan banka, kendisine ibraz
edilen vesaikin akreditif sartlarina uygunlugunu tespit ettikten sonra,
lehtarin ¢ektigi policeleri veya ibraz ettigi belgeleri satin almak suretiyle
O0deme yapmaktadir. Eger akreditif, smirl istira edilebilir nitelikli
akreditif ise, istira bankasi mutlaka akreditif metninde gosterilmek
zorunda olmaktadir. Eger akreditif, serbestce istira edilebilir akreditif ise,
herhangi bir banka istira bankas1 olup, lehtar vesaiki ve policeleri istedigi

bir bankada nakde ¢evirebilmektedir. (Yilanli, 2003 s.52)
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h) Kirmiz1 Sarthi Akreditifler

Kirmizi sarth akreditif, mallarin gonderilmesinden 6nce lehtara ihrag
edecegi mallarin alinmasinda, islenmesinde, ambalajiin yapilmasinda,
mallarin limana gonderilmesinde, depolanmasinda kullanilmak iizere
avans para verilmesini veya mal bedelinin tamaminin pesin 6deme

yapilmasin1 miimkiin yapan akreditif tiirii olmaktadir.

Bu akreditif tiirlinde, pesin 6deme izni veren maddede belirtilen tutar
yiikleme yapilmaksizin ve her hangi bir vesaik ibrazina gerek olmadan
derhal lehtara 6denmektedir. ihracatci aldigi avansla gerekli hazirhigini
yapmakta ve mal sevkiyatini miiteakip ibraz ettirdigi sevk vesaiki
karsilig1 fatura bedelinden avansin ¢ikarilmasi sonucunda kalan alacagini

tahsil etmektedir.
1) Yesil Sartli Akreditifler

Kirmizi sarth akreditife cok benzemektedirler. Bu yontemde s6z konusu
mallar Once T¢lincii bir sahsa depo (firmasi) banka adina teslim
edilmektedir. Daha sonra ambar teslim makbuzu sorumlu bankaya
verilmek tizere karsiliginda avans alimi yapilabilmektedir. Banka bu
durumda ithalatg¢1 tarafin riskini azaltmaktadir. Boyle olsa da risk tam
olarak ortadan kalkmamakta ve sonug¢ olarak sorumluluk yine de alici
tizerinde kalmaktadir. Goriildigi gibi, kirmizi sarth ve yesil sarth
akreditif tiirleri genelde ihracat islemlerini finanse etmek igin
kullanilmaktadir. Boylelikle ihracat¢1 taraf kendi iilkesindeki kredi
faizlerinin ithalat¢inin iilkesinden fazla oldugu durumunu tespit ederse,
ihracatgilar agisindan diisiik maliyetli finansman imkani saglamamis

olur. (Kaya, D1s Ticaret Islemleri Yontemi, 2008 s.102)
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2.2. Bank Payment Obligation

BPO (Bank Payment Obligation) veya dilimizde “Banka Odeme
Yikiimliligi” olarak gecen, banka garantili olmayan 6deme sekilleri
icin banka giivencesi veren, genis finansman imkanlar1 saglayan bir
bankacilik iiriinii olmaktadir. BPO Mal Mukabili 6deme sekline banka
giivencesi getirmektedir. BPO Vesaik Mukabilini riskli bulan, Akreditif,
standby ve banka garantisi gibi iirlinleri karmasik ve pahali bulan ve bu
gibi sebeplerle bu yontemleri kullanmak istemeyen fakat banka
giivencesinden de faydalanmak isteyen kisilerin kullanabilecegi bir
alternatif yontemdir. BPO ticareti kolaylastirma, elektroniklestirme,
kagidi kullanimini kaldirma, gilivence saglama ve basitlik olmak iizere
bir sira avantajlar saglamaktadir. BPO kullanicilar1 risklerini azaltip,
0deme giivencesi elde ederek daha hizli ve otomatik bir isleme
kavusmus olmaktadirlar. Nitekim bu yontem sade, hizli ve ucuz maliyet

acisindan efektif bir yontemdir.

Kasim 2012’de Meksika’nin baskenti Mexico City’de yapilan Bankacilik
komisyon toplantisinda (ICC ) yeni kurallar, BPO’nun teknik yonleri,
bankalarin istlenecegi fonksiyonlar ayrintili olarak anlatilmis ve

bankalarin biiyiik ilgisini ¢ekmistir.

Bu yoOntem, ticareti kolaylastirarak, riski azaltmakta ve kurumsal

miisterilerinin finansman ihtiyaglarina cevap vermektedir.

BPO’ un sagladig1 avantajlar, bankalar i¢in; riskin diisiik olmasi,
sermaye kullanimi, otomatik islem, diisiik maliyet, komisyon ve gelir
acisindan istikrarlilik, piyasa acisindan; yeni finansman imkanlarmin var
olmasi, risk ve miisteri Tlizerinde piyasa ihtiyaclarim1 daha fazla
karsilama, saticilar i¢in; nakit akis optimizasyonu, zamaninda O0deme,

alacaklarin erken tahsili imkanlarinin olmasi, 6deme riskini minimize
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etme, uyumsuzluk riskini kaldirma, e-fatura entegrasyonunu
kolaylastirma, faiz maliyetlerini azaltma, alicilar icin; nakit akis
optimizasyonu, Odeme tarihinin kontrol altma alinmasi, kredi
kullaniminda optimizasyon, tedarik¢ilerin zamaninda o6demesi, idari
maliyetlerin diisiik olmasi, dis kaynak kullanim imkanlarinin fazla
olmasi, ddeme siirelerinde zaman uzatimina gidilmesi, tedarik riskini

azaltma olarak bilinmektedir.
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UCUNCU BOLUM
UYGULAMA: AZERBAYCAN’IN DIS TICARETINDE ODEME
YONTEMLERI

3.1. AZERBAYCAN’IN DIS TICARET YAPISI

Azerbaycan’in  1991°de bagimsizligini  kazanmasindan bu yana

ekonomisinde 6nemli degisiklikler yasanmaktadir.

Petrol iiretiminde hizli biiyiime, 2006 ve 2007 yillarinda GSYIH' da
artisa yol acmustir. Hatta 2006 yilinda %35’lik biiyiime ile diinyanin en
hizl1 biiyiiyen iilkesi ve diinya bankasi istatistigine gére de 2009°da ise

en reformcu tilke unvanini almistir.

Azerbaycan’in 2000 yillar1 araligindaki petrol dis1 sektorlerdeki artim
hizi, 2019 yili istisna olmakla, 2005 ve 2013 yillar1 arasinda tahminen
8%-10% degismistir. Petrol dis1 sektdriin, GSYIH da degisimi saglam

sekilde devam etmistir.

2018 yili iklk ¢eyrek verileri incelendigi zaman 2018 yilinin ocak-nisan
aylarinda Azerbaycan Cumhuriyetinin hukuki ve fiziki sahislari
diinyanin 153 {lkesindeki ortaklariyla ticaret yaptigi, 94 iilkeye mal
ihrag ettigi, 144 {ilkeden ise mal ithal ettigi goriilmektedir.

2018 yili Devlet Giimriikk Komitesinin verilerine esasen ihracin 24,7
faizini Italya’ya, 9,2 faizini Israil’e, 7,4 faizini Tiirkiye’ye 5,5 faizini
Endonezya’ya, her biri 4,9 faiz olmakla Tayvan (Cinin eyaleti) ve
Almanya’ya, 4,4 faizini Cek Cumhuriyeti’ne 3,7 faizini Kanada’ya, her
biri 3,2 faiz olmakla Giircistan ve Ispanyaya, 3 faizini Avusturya’ya, 2,9
faizini Portekiz’e, 2,8 faizini Rusya’ya, her biri 2,5 faiz olmakla Ukrayna
ve Hindistan’a, kalan 15,2 faizini ise diger llkelere gonderilmis mallarin

degeri teskil etmektedir.
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Ayni yil lilkemize ithal olunmus mallarin umumi degerinin 17,4 faizini
Rusya, 5,5 faizini Tirkiye, 10,1 faizi Cin, 7,8 faizi Almanya, 4,7 faizi
ABD, 4 faizi Ukrayna, 3,4 faizi italya, 3,1 faizi Beyaz Rusya, 2,9 faizi
Iran, 2,3 faizi Birlesik Krallik, 28,8 faizi ise diger iilkeler ile yapilmis

ithal islemlerinden olusmaktadir.

Glniimiizde bircok finansal islemlerin yapilmasi bankalar sayesinde
gerceklesmektedir. Ozellikle de dis ticari alanindaki faaliyetlerini
inceledigimiz zaman, bankalarin hayatimiza sagladigr kolayliklarin
vazgecilemeyecek biiyliklikte oldugu goriilmektedir. Bu kadar 6nemli
olan bankalar da kendi aralarinda yaptiklar1 islemlere gore birkag yere
ayrilmaktadir. Aynm sekilde tlilkemizde de bulunan bir¢ok banka ¢esidi
mevcut olmaktadir. Bunlar kurulus ve isleyis amaglarina gore farklik
gostermektedir. En yogun sekilde kurulan banka tiirii ise ticaret bankalar1

olmaktadir.

Ekonomik faaliyetlerin ilerlemesi ve iilkenin parasal diizeninin iyiye
dogru saglanilmas1 genelde merkez bankasinin yani sira ticari bankalarin
gorevi olmaktadir. Ticari dedigimizden de burada Oncelikli amag¢ kar
olmaktadir. Bu yiizden ticaret bankalarm1 normal isletmelere
benzemektedirler. Ticaret bankalari; her tiirlii mevduatlar1 toplayarak
miusterilerine  ¢esitli  hizmetler vermektedirler. Boylelikle hem
kendilerinin kar elde etmesini saglamakta hem de miisterilerinin

ihtiyaglarini gidermektedirler.
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3.2. AZERBAYCAN’IN DIS TICARET VERILERININ
INCELENMESI

Calismamizin bu kisminda Azerbaycan’in 2007-2017 yillar1 arasi
gergeklestirdigi dis ticaret verilerini elde ederek karsilastirmali tablolar
analizi yontemiyle incelenmeye tabi tutulmaktadir. Azerbaycan’in bu
yillar igerisinde dig ticaretinde kullandigrt o6deme yoOntemleri de

calismamizda analiz edilmektedir.

Tablo 1: 2007-2017 Yillar1 Arasinda Azerbaycan’in ithalat Durumu
(ABD Dolari, min)

islem 2007 | 2008 | 2009 | 2010 | 2011 | 2012 | 2013 2014 | 2015 2016 | 2017
cesitleri

Toplamm | 5.714. | 7.170. | 6.124. | 6.601. | 9.756. | 9.653. | 10.713 | 9.188. | 9.216.6 | 8.490. | 8.782.
000 000 000 000 000 000 .000 000 77,1 000 000

Milli 1456 | 17.84 | 35.26 | 12.97 | 907 6.553 | 51,4 506 1.719 1.181 | 566
dovizile | 6 0 5 0
hesaplas
malar

Serbest | 4.234. | 5.666. | 5.177. | 5.180. | 7.792. | 7.703. | 7.945. | 7.015. | 6.475.0 | 6.007. | 6.763.
donerli 000 000 000 000 000 000 000 000 00 000 000
doviz
(SDD) ile
hesaplas
malar

Kliring 22,0 40,0 186,0 | 315,0 | 328,0 | 172,0 1.040 | 606,0 97,0
iizere
hesaplas
malar

Kapah 249.8 | 353.0 | 230.0 | 328.6 | 486.9 | 490.3 | 476.57 | 321.2 | 371.87 | 461.6 | 509.0
doviz 08 85 36 79 45 49 5 23 0 38 46
ilizere
hesaplas
malar

Diger 9,4 3,0 3 0,2 59 293 82 26,0 24,0
isletme
islemleri
iizere
mallarin
gecirilm
esi
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Isletme 748 67 21,0 2,0 223 13 35
Ve tesis
insa
etme
sozlesme
si ve
yiikiimlii
lagii
nedeniyl
e
mallarin
gecirilm
esi
Diger 1.216. | 1.133. | 680.4 | 1.080. | 1.476. | 1.453. | 2.291. | 1.851. | 2.368.0 | 2.020. | 1.510.
islem 000 000 74 000 000 000 000 000 00 000 000
cesitleri

Kaynak: Azerbaycan Devlet Istatistik Kurumu: https://www.stat.gov.az/
(25.02.2018)

2007-2017 willar1 aras1 Azerbaycan’in ithalat durumunu inceledigimiz zaman
degisikliklerin fazla oldugu goriilmektedir. Ithalatin en fazla oldugu yil 2013 yili
olarak karsimza c¢ikmaktadir. ithalatin en fazla yapildigi yontemin ise serbest
donerli doviz (SDD) ile hesaplasmalar yontemi oldugu goriilmektedir. ithalat
rakamlarini son 10 yillik ¢ergevede inceledigimiz zaman yillar itibariyle milli
doviz ile yapilan hesaplasmalarin en fazla 2009 yilinda oldugu goéziikmektedir.
2009 yilinda olusan bu rakam 2008 yil1 ile kiyaslandig1 zaman neredeyse 2 katlik
bir artis gostermistir. Fakat bu artis1 siirdiirememis sonraki yillarda disiise
geemistir. Serbest donerli sermaye her zaman ithalat rakamlar igerisinde biiyiik
paya sahip olmustur. Bu paylar kiiciik miktarda dahi olsa yillar itibariyle artan

oranli olarak devam etmistir.

Kliring tizere hesaplagmalarda ayni serbest donerlide oldugu gibi yillar itibariyle
artig gostermistir. Kliring lizere hesaplagsmalar 2010 yilindan baslayarak siirekli
yiikselis geemistir. 2017 yilinda ise Onceki yillarla kiyasladigimiz zaman bu
yontemde asir1 bir diisiis yasanmistir. Bu diislis daha ¢ok 2015 yilinda yasanan

ekonomik gerileme ve devaliiasyonla baglanmaktadir.

Kapali doviz ile hesaplagsmalarin en fazla 2017 yilinda oldugu goriilmektedir.

56


https://www.stat.gov.az/

Diger isletme islemleri lizere mallarin gegirilmesinin en fazla 2012 yilinda
oldugu goziikmektedir. Bu yontemde 2013 ve 2014 yillarinda ¢ok ciddi diisiisler
yasanmistir. Isletme ve tesis insa etme sdzlesmesi ve yiikiimliiliigii nedeniyle
mallarin gegirilmesi 2011 yilinda en yiiksek donemini yasamis sonraki yillarda

ise diisiise gegmistir.

Tablo 2: 2007-2017 Yillar1 Arasinda Azerbaycan’in ihracat Durumu ( ABD
Dolari, min)

islem 2007 | 2008 | 2009 | 2010 | 2011 |2012 | 2013 | 2014 | 2015 | 2016 | 2017
cesitleri
Toplamu | 6.059 | 47.75 | 1470 | 21.36 | 26.57 | 23.90 | 23.97 | 21.82 | 12.73 | 13.45 | 13.81
.000 | 7.000 | 2.000 | 1.000 | 1.000 | 8.000 | 6.000 | 9.000 | 0.000 | 8.000 | 2.000

Milli 2.172 | 950,0 | 478.0 | 36.00 | 118.0 | 107.0 | 67.00 | 84.00 | 45.00 | 27.00 | 48.00
dovizile | ,0 00 0 00 00 0 0 0 0 0

hesaplas
malar
Serbest 4,982 | 18.40 | 13.48 | 20.40 | 2551 | 22.77 | 2252 | 20.62 | 11.65 | 8.688. | 10.57
donerli .000 | 9.000 | 5.000 | 7.000 | 6.000 | 9.000 | 7.000 | 0.000 | 5.000 | 000 3.000
doviz

(SDD) ile
hesaplas
malaré.
Kliring 49,0 8,0 22,0
iizere
hesaplas
malar
Kapah 145.2 | 206.8 | 136.8 | 154.9 | 271.8 | 265.7 | 354.3 | 413.6 | 268.3 | 39.26 | 23.54
doviz 60 69 32 68 01 80 39 34 91 4 7

iizere
hesaplas
malar
Diger 11,0 0,2 2.356
isletme
islemleri
iizere

mallarin
gecirilme
ge
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Isletme 448.0 | 28.52 143.7 4.189. | 2.722.
Ve tesis 00 4.000 55,0 000 000
insa etme
sozlesme
si ve

yiikiimlii
lagii

nedeniyl
e mallan
yiiriitme
K

Diger 482.0 | 617.0 | 603.0 | 763.0 | 666.0 | 758.0 | 882.0 | 713.0 | 763.0 | 517.0 | 447.0
islem 00 00 00 00 00 00 00 00 00 00 00
cesitleri

Kaynak: Azerbaycan Devlet Istatistik Kurumu: https://www.stat.gov.az/
(25.02.2019)

Azerbaycan’in 10 yillik bir ihracat tablosunu inceledigi zaman genel olarak en
fazla ihracatin 2011 yilinda gergeklestigi goriilmektedir. 2009 yilina kiyasla 2010
ve 2011 yillarinda ihracatin bu kadar ytiksek artmasina neden o yillarda petrol ve
gaz fiyatlarinin yiikselmesi neden gosterilmektedir. Tablodan ihracatin en fazla
yapildig1 yontem Serbest donerli doviz (SDD) ile hesaplasmalar yontemi oldugu
goriilmektedir. Thracat rakamlarmni son 10 yillik cergevede inceledigimiz zaman
yillar itibariyle milli déviz ile yapilan hesaplagmalarin en fazla 2011 yilinda
oldugu goziikmektedir. Fakat bu artis devamlilik gésterememis, sonraki yillarda
diistise gegmistir. Serbest donerli sermaye yontemi her zaman ithalat rakamlari
icerisinde biiyilkk paya sahip olmustur. Kliring iizere hesaplagmalar ihracat
zamani ¢ok kullanilmamustir. 2007-2017 tablosuna baktigimiz zaman, bu
yontemle yalniz 3 yil islem gerceklesmistir. Kapali doviz ile hesaplagsmalarin en
fazla 2014 yilinda oldugu goriilmektedir. Sonraki yillarda bu rakam azalan hizla
devam etmistir. Diger isletme islemleri lizere mallarin gegirilmesi en fazla 2013
yilinda gerceklesmis olup geri kalan yillarda gerceklesmemistir. Isletme ve tesis
insa etme soOzlesmesi ve yikiimliiliigi nedeniyle mallarin gegirilmesi 2008

yilinda en yiiksek donemini yasamstir.

58


https://www.stat.gov.az/

Tablo 3: 2007-2017 Yillar1 Aras1 Azerbaycan’in Dis Ticaret Durumu ( ABD
Dolari, mln)

Yillar Ticari ciro ithal Ihrac
2007 11.772 5.714 6.058
2008 54,926 7.170 47.756
2009 20.825 6.123 14.701
2010 27.961 6.601 21.360
2011 36.327 9.756 26.571
2012 33.561 9.653 23.908
2013 34.688 10.713 23.975
2014 31.016 9.188 21.829
2015 21.946 9.217 12.729
2016 21.947 8.489 13.458
2017 22.594 8.782 13.812

Kaynak: Azerbaycan Devlet Istatistik Kurumu:https://www.stat.gov.az/,
(25.02.2019)
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SONUC VE ONERILER

Calismamizin birinci boliimiinde uluslararasi ticaretin tarihi ve dogusu
ele alinip incelenmistir. Giinlimiizde en fazla kullanilan 6zendirici
politikalar 3 yere ayrilmaktadir. Bu politikalarin her biri tek tek ele alinip

incelenmistir.

Calismamizin ikinci boliimiinde ise dis ticaret ve dis ticarette ddeme
yontemleri ele alinmistir. Calismamizda en fazla tercih edilen alt1

yontem incelenmeye tabi tutulustur.

Azerbaycan verileri incelendigi zaman, Azerbaycanda en ¢ok bu 6deme
yontemlerinden akreditif, mal mukabili 6deme, vesaik mukabili 6deme

ve pesin 6deme yontemlerinin kullanildig1 sonucuna varilmistir.

Uciincii boliimde uygulamali iilke olarak Azerbaycan Cumhuriyeti
se¢ilmistir. Azerbaycanin 2007-2017 dis ticaret verileri karsilastirmali
tablolar analizi yOntemine gore incelenmeye tabi tutulmustur.
Azerbaycanin ekonomik durumu, ithalat ve ihracati ele alinmistir. Elde
etdigimiz verilere gore, Azerbaycan ekonomisinde enerji ihracati biiytik
Oonem tasimaktadir. Uluslararasi Para Fonu (IMF) verilerine gore
Azerbaycan’in toplam ihracatinin yiizde 90'indan fazlasimi petrol ve
dogalgaz olusturmaktadir. 10 yillik siire icerisinde en fazla ihracatin
yapildig1 iilkeler sirasiyla Italya, Israil ve Tiirkiye olmustur. En fazla
ithalatin yapildig: iilkeler ise Rusya, Tiirkiye ve Cin olmustur. Ithalatta
ve ihracatta en fazla kullanilan yontem serbest donerli doviz (SDD) ile
hesaplasmalar olmasima ragmen en az kullanilan yontem ise diger

isletme islemleri lizere mallarin gegirilmesi yontemi olmustur.

Veriler incelendigi zaman son vyillarda ihracattan elde ettigimiz

gelirlerde diisiislerin yasandigi goriilmektedir. Arastirma sonucunda bu
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diistislerin ana nedeni olarak diinyada petrol fiyatlarinin diismesi ve ard-

arda yasanan devaliiasyon oldugu sonucuna varilmistir.
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